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FOREX ИЛИ СЕКРЕТЫ | 
СПЕКУЛЯЦИЙ ВАЛЮТОЙ 


абка моя покойная, Аглафира 
Евфидрипьевна, была злост- 
ной спекулянткой: привозили 
ей с юга апельсины по три 
рубля, а она их на базаре по 
шесть рублей продавала. А я был юным пио- 
нером, тимуровцем, да к тому же еще и бара- 
банщиком: как мог, старался привить ей пра- 
вильные ценности, объяснял весь вред, ко- 
торый она наносит своими нетрудовыми go- 
ходами всеобщему делу строительства ком- 
мунизма, рассказывал про задачи, постав- 
ленные партией и правительством на теку- 
щую пятилетку, и даже пытался крестить ба- 
бушку в пионеры... все без толку. Не помога- 
ли даже забастовки протеста в виде катего- 
рического отказа есть манную кашу. 


Так вот, об апельсинах. Общеизвестно, что 
для каждой страны существует продукция, 
которую дешевле покупать "за рубежом", 
чем производить самостоятельно, и наобо- 
рот. Поэтому каждая страна что-то импорти- 
рует и что-то экспортирует. Для того чтобы 
друг с аружкой рассчитываться, одна страна 
покупает денежные единицы другой страны. 

Давным-давно все было просто - за лю- 
бую продукцию платили золотом. Немного 
позанее, когда появились бумажные день- 
ги, государства обеспечивали свободную 
конвертацию "бумажек" в "презренный ме- 
талл". Чтобы друг с другом торговать, дос- 
таточно было перевести бумажки в "золо- 
той эквивалент", и сразу становилось по- 
нятно, кто кому сколько должен заплатить. 
Но затем то ли золота оказалось намного 
меньше, чем денег, то ли деньги стали уже 
чем-то большим, чем деньги, но от этой 
схемы отказались. С конца 70-х стоимость 
национальной денежной единицы одной 
страны в денежных единицах другой стала 
регулироваться законом, даже более изве- 
стным, чем закон всемирного тяготения - 
законом спроса-предложения. 

Место, где банки различных стран обме- 
ниваются национальной валютой, называ- 
ется FOREX (FOReign EXchange market - 
международный валютный рынок). 
Собственно, "местом" это можно назвать с 
большой натяжкой - оно "везде и нигде", 
то есть не имеет какого-то единого центра 
(а следовательно, американцам нет необ- 
ходимости посылать туда свои миротвор- 
ческие силы - шутка). Ежедневный оборот 


вижущей силой, которая заставляет нас работать на спекулятивных 
финансовых рынках, является жадность. 


этого рынка составляет ни много ни мало 
3-4 триллиона долларов США. 

Как и на любом другом рынке, участников 
FOREX'a можно условно разделить на две 
части: производители валюты - банки, за ко- 
торыми стоят реальные экономики стран, и 
валютные спекулянты, которые ничего не 
производят, а просто тусуются вокруг "про- 
изводителей" в поисках "купить подешевле, 
продать подороже". Как раз к последней ка- 
тегории торговцев мы с тобой и примкнем, и 
да отломится нам небольшая крошка от 
ежедневного суперпирога ;). 

Для того чтобы спекулировать на валют- 
ном рынке, нам понадобится брокер. Брокер 
- это человек, посредством которого мы бу- 
дем осуществлять операции купли-продажи. 
Мы ему скажем, например, "купи японскую 
йену" - он для нас ее купит. А через пару 
дней, когда йена подорожает, мы ему ска- 
жем "продавай" - и он ее продаст. А ещеу 
брокера можно брать деньги в кредит. На 
каждый свой доллар - 100 "брокерских". 
Впрочем, всему свое время... 

Для начала идем по адресу 

и скачиваем специальную 
программу-терминал под названием 
MetaTrader ( ). Пос- 
ле запуска этой программы нам предлагается 
заполнить регистрационную формочку. 
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Совершенно очевидно, что для того чтобы 
что-то купить, а затем продать, нам нужен 
стартовый капитал. Минимальная сумма, с 
которой можно начать, это $200. Для того 
чтобы иметь возможность "отыграться", ес- 
ли первые шаги будут неудачными, лучше 
начинать с $500. 

Есть два варианта открытия счета: реаль- 
ный и виртуальный. Если ты свято веришь в 
свой финансовый гений, в способность вор- 
ваться в чужую игру и, не зная правил, пост- 


роить всех на подоконниках - пройди 
процедуру открытия реального счета 
по ссылке 

. Любым из 
указанных способов перечисли день- 
ги, тебе сообщат логин и пассворд. 
Тогда все прибыли и убытки, о кото- 
рых пойдет речь ниже, будут реаль- 
ными. Если же ты сначала хочешь 
потренироваться - просто заполни 
вышеприведенную сформочку более- 
менее похожей на правду информа- 
цией. В этом случае все будет в точ- 
ности как и в реале, кроме денег - они 
будут виртуальными. 

Полагаю, ты сделал свой выбор, и 
мы можем начинать осваивать азы 
торговли на рынке FOREX. Естествен- 
но, эта статья не претендует на ис- 
черпывающую информацию даже 
для начинающих. Ее цель в другом - 


КРАТКИЙ ЧАТЛАНО-ПАЦАНСКИЙ БИРЖЕВОЙ СЛОВАРЬ 


показать, когда и куда "кликать", что- 
бы что-то купить и что-то продать. 
ЧТО покупать, КОГДА и СКОЛЬКО - 
книг по этому поводу написано нам- 
ного больше, чем по тому же прог- 
раммированию. 

Теперь давай разберемся с интер- 
фейсом MetaTrader'a (предполагает- 
ся, что ты прошел регистрацию, а 
программа без проблем соединилась 
с сервером данных). Прежде всего, 


обзор рынка: 13:40 


CHMBON 


4@ EURUSD Туре | Л 


И5БеНЕ 


(=ВРУ5Ы 
USDIP¥ 


Ca) 


окошко. Обратим внимание на окош- 
ко "обзор рынка". 

"EURUSD, бид 1.2329 ack 1.2333" 03- 
начает, что 1 евро покупается за 
1,2329 доллара ("бид"), а продается 
за 1,2333 ("аск"). То есть если мы 
здесь и сейчас захотим купить евро, 
то будем делать это по 1,2333 долла- 
ра за штуку, а если продать - то 
1,2329. Синяя стрелка слева от назва- 
ния валютной пары говорит нам о 
том, что в настоящий, краткосрочный 
период времени, евро растет по отно- 
шению к доллару. Красная стрелка, 
направленная вниз, сказала бы нам 
об обратном. 

Разница между ценой покупки и це- 
ной продажи называется спред. Ми- 
нимальное изменение цены называ- 
ется пункт, для EURUSD и большин- 
ства валютных пар это одна десяти- 
тысячная (для USDJPY - одна сотая). 
Те же пункты, но в контексте разни- 
цы между ценами покупки и продажи, 
называются "пипсами". Фраза "спред 
по такой-то валютной паре равен 5 
пипсам" означает, что разница между 
куплей-продажей составляет 5 пунк- 
тов. Нетрудно заметить, что именно 
эти пять пунктов являются "мини- 
мальным значением", на которое дол- 
жен измениться валютный курс, что- 
бы принести спекулянту хотя бы дол- 
лар прибыли. 
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Если по валютной паре в окне обзо- 
ра рынка кликнуть правой кнопкой 
мышки, то первыми двумя пунктами 
во всплывающем меню будут "новый 
ордер" и "окно графика". 
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С "новым ордером" пока спешить 
не будем, разберемся с "окном гра- 
фика". Существуют три вида графи- 
ка: линии, свечки и бары (см. рис. 4). 

Ось х каждого из этих графиков - 
это время, шаг которого 
("таймфрейм") можно поменять в па- 
нели "Periodicity" (М - минутный, H - 
часовой, D - дневной, W - недельный): 


M1 МБ М6 М0 Hi A+ 01 ow 


Возьмем аля примера периодич- 
ность Н1. С линией все понятно: ось X 
- это время, у - это цена. Показания 
"снимаются" ежечасно. Это малоин- 
сформативный грасрик, так как по не- 
му не BUGHO, что происходило "внут- 
ри часа". Намного информативнее 
бары ("палки" с "отростками" по бо- 
кам). Вершина бара - это максималь- 
ная цена, которая имело место за 
данный промежуток времени, низ - 
минимальная цена. Отросток влево - 
это цена открытия, то есть цена, по 
которой начались торги в данном 
промежутке времени, правый отрос- 
ток - "цена закрытия", т.е. цена, по ко- 
торой торги закончились. Так назы- 
ваемые "японские свечи" - это те же 
бары, но имеющие окрашенное "те- 
ло". Если цена закрытия больше це- 
ны открытия, то тело свечи белое, ес- 
ли наоборот - черное. 

Цена - это результат борьбы про- 
давцов, которые заинтересованы 
"продать подороже" (на сленге их на- 
зывают "быками", потому что бьют 
рогами снизу вверх), и покупателей, 
которые заинтересованы "купить по- 
дешевле" ("медведи", потому что бь- 
ют лапой сверху вниз). Вот они орут- 
торгуются, руками машут, друг другу 
волосы рвут, и в конце концов прихо- 
дят к общему мнению насчет цены 
тех или иных национальных денеж- 
ных знаков - и совершают сделку. 

Так вот, по барам и свечкам очень 
хорошо видно, какие именно процес- 
сы приводят к установлению той или 
иной цены. 


Динамика курса... 


Например, об этой свечке мы можем 
сказать, что в течение часа быки пы- 
тались поднять цену, но натолкнулись 
на сильное сопротивление медведей 
и были повержены. Чем длиннее у 
этой свечки хвост (правильно гово- 
рить "тень"), тем сильнее была атака 
быков. Очевидно, что раз медведи ус- 
пешно отбили эту атаку, то, вооду- 
шевленные, они нанесут "контрудар" 
- постараются опустить цену вниз. 


То же самое, но наоборот, можно 
сказать и о свече с белым телом. 
Медведи атаковали, но их встретили 
быки, разорвали косолапых в мясо 
и, топча копытами трупы, ринулись 
завоевывать чужую территорию... 

... И тогда, если силы быков консо- 
лидированы, а медведи напуганы по- 
несенными потерями, мы видим кра- 
сивую белую свечку на лохматой 
груди поверженного медведя (или с 
точностью GO наоборот - медведи 
быков разорвали на рога и копыта, 
тогда свечка черная). 

Вышеприведенные измышлизмы - 
это лишь ничтожная часть одного 
из методов анализа финансовых 
рынков, так называемого "свечного 
анализа". Вот несколько терминов 
из этой древней науки: "молот и по- 
вешенный", "завеса из темных обла- 
ков", "утренняя звезда", "захват за 
пояс", "две взлетевшие вороны" и 
пр. Каждая из этих комбинаций све- 
чей отражает различные нюансы 
борьбы быков и медведей. Поэтому 
далее мы будем использовать имен- 
но свечной грасфик как наиболее ин- 
формативный. 

Теперь сделаем главное - что-ни- 
будь купим, чтобы потом продать. 
Примем позу лотоса и пристально 
посмотрим на график EURUSD HI 
(нужно ли говорить о том, что он бу- 
дет выглядеть совершенно иначе, 
чем у меня?). Текущая цена - это го- 
ризонтальная серая линия. Как ты 
думаешь, куда дальше пойдет этот 
график? Вверх или вниз? Посмотри 
на W1, D1, H4, H1 (таймфреймы) и при- 
ми решение. Если сомневаешься, а 
подождать денек-другой не в силах - 
просто подбрось монетку. Повисла в 
воздухе - не торгуйся вообще :). 


сированный минимальный размер 
которой равен $100000. 0.10 лота 
означает, что ты купишь валюту на 
100000*0.10=$10000. Здесь возни- 
кает вполне закономерный вопрос: 
как можно купить на $10000, если 
депозит только на $500? Дело в 
том, что брокер (вскользь об этом 
упоминалось выше) предоставляет 
"кредитное плечо", размер которого 
можно выбрать при регистрации. Ес- 
ли ты выбрал плечо по умолчанию, 
то есть 1:100, то на каждый твой дол- 
nap брокер одолжит 100 своих. При 
завершении сделки ты должен бу- 
дешь отдать брокеру одолженную 
таким образом сумму, вне зависи- 
мости от ее прибыльности/убыточ- 
НОСТИ. 

Дальше - все просто. Если ты счи- 
таешь, что график EURUSD пойдет 
вверх - кликай на кнопку Buy. В этом 
случае ты купишь евро за доллары 
(по курсу на момент покупки) на сум- 
му $10000. Если евро подорожает 
(график вверх), то ты продашь его 
по более высокой цене, получив 
прибыль. Если подешевеет - оста- 
нешься в убытке. 

Если кликнешь Sell, то купишь дол- 
лары за евро (по курсу на момент 
покупки; пусть тебя не смущает, что 
депозит в долларах). Если евро упа- 
дет, то получишь прибыль, если вы- 
растет - убыток. То есть с точностью 
go наоборот. Сразу же после того 
как ты открыл ордер, начинают рас- 
ти твои прибыли или убытки - кому 
как повезет ;). На графике на уровне 
цены открытия ордера появится го- 
ризонтальная линия, а в самом низу 
программы, в окне "терминал" (зак- 
nagka "торговля") - информация о 
твоем ордере. 
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Считаем прибыль... 
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Теперь кликаем правой кнопкой по 
выбранной валютной паре в окне 
"обзор рынка" и выбираем пункт 
"новый ордер". Прежде всего убе- 
дись, что во всплывающем списке 
"символ" именно та валютная пара, 
по которой ты собираешься торго- 
вать (в нашем случае EURUSD). 

Теперь нам нужно выбрать лот. 
Здесь начинается самое интригую- 
щее ;). Лот - это сумма сделки, сфик- 


Последняя колонка - это твоя прибыль 
‚). На момент написания этой части 
статьи у меня она была отрицательная. 
Быть может, тебе повезет больше ;). Те- 
перь поговорим о закрытии позиции. 
Чтобы закрыть позицию "здесь и сей- 
час", сделай двойной щелчок по ордеру 
(все та же вкладка "торговля" внизу). А 
в появившемся окне, совершенно так 
же, как и при открытии новой позиции, 
КЛИКНИ ВОТ ПО ЭТОЙ кнопке: 


Close #259690 sell 0.10 USOJPY at 106. 4400 


Стоп-кран 


Выбираем валюту 


Правильнее закрывать позицию с 
использованием так называемых 
тейк-просфитов и стоп-лоссов. Тейк- 
просит - это цена, при достижении 
которой закрепляется твоя прибыль. 
На глазок, методом хитроумных мате- 
матических вычислений или графи- 
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ческих построений, ты прикидываешь, до какого уровня 
должна дойти цена, и говоришь брокеру "как только дой- 
дет до - закрываем". Стоп-лосс - это "аварийное" закрытие 
ордера, на тот случай если график пошел "не в твоем" 
направлении. Таким образом ты просто минимизируешь 
возможные убытки, не дожидаясь, пока на депозите оста- 
нется полный ноль! 

Желательно и тейк-профиты, и стоп-лоссы ставить не- 
посредственно при открытии ордера. Но если по какой-то 
причине ты этого не сделал (например, при прочтении 
этой статьи), можно кликнуть правой кнопкой мышки по 
ордеру, выбрать пункт "удалить или изменить ордер". 

После этого на графике появятся две новых линии крас- 
ного цвета. Та, которая "в твоем направлении" - "тейк-про- 
cout", а которая нет - "стоп-лосс". А дальше... 

А дальше ты начнешь искать ответы на многочислен- 
ные вопросы, которые можно объединить в три большие 
группы: 

* когда войти в рынок (открыть ордер); 

* когда выйти из рынка (зафиксировать прибыль); 

. и, наконец, самый главный вопрос - как преодолеть себя. 

Причем "преодолеть себя" - это не какая-нибудь там сфи- 
лососфская муть на тему экзистенциальной сущности бы- 
тия, а вопрос самый что ни на есть первый и главный, как 
для начинающих трейдеров, так и для продвинутых CoV 
нансовых волшебников. Посуди сам: при открытии ордера 
курс может уйти только в двух направлениях от текущей 
цены - либо вверх, либо вниз. То есть вероятность проиг- 
рыша-выигрыша, грубо говоря, 50/50. А проигрывают це- 
лых 90%! Почему так? Азарт и волнения всему виной! Ес- 
ли не возьмешь в руки бамбуковую палку и не станешь 
время от времени воспитывать битьем собственные ша- 
ловливые ручки, которые делают не то, что надо - npogy- 
ешь весь свой депозит. Это главное, что ты должен усво- 
ить, научившись кликать по кнопкам и открывать ордера. 

Далее нужно слегка поднатаскаться теоретически и форма- 
лизовать свою торговую стратегию (то есть при каких услови- 
ях ты будешь открывать ордера). Настоятельно рекомендую 
прочитать труды нашего соотечественника Виктора Бариш- 
польца по адресу www-finlist.com/beginners.php. Очень понятно и 
доходчиво расписаны основы. За основу собственной торго- 
вой стратегии можно взять его "плавающие каналы". 

Крайне желательно ознакомиться с основами волнового 
анализа. Это позволит расписать возможные варианты 
развития событий и заранее продумать собственные 
действия в зависимости от варианта, по которому пошло 
реальное развитие многочисленных ситуаций. 

Для того чтобы находить признаки, свидетельствующие 
в пользу того или иного варианта развития событий, су- 
ществует наука "технический анализ". Это целая геомет- 
рия, начиная от проведения горизонтальных линий в мес- 
тах наибольшего скопления цен и заканчивая индикато- 
рами (от простых скользящих средних до комплексных 
"облаков Ишимоку"). 

В конце концов, когда (и если!) у тебя все начнет полу- 
чаться, встанет новая проблема - управление капиталом. 
Как распорядиться большой суммой денег, чтобы они и 
"работали", и в случае неудач не таяли как воск на све- 
че... И здесь ты наверняка снова вернешься к вопросу, с 
которого все начиналось - психология. 

На этой оптимистичной ноте собираем в рюкзак умные 
книжки с сайта ForexZen.RU, обзаводимся бамбуковой пал- 
кой и с песней идем в дремучий лес - разгонять быков и 
медведей. Успешного трейдинга, и да отломится тебе 
крошка от всемирного межбанковского суперпирога ;). 
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Куртка - ветровка "ЕВ!" с логотипом 
"Хакер" черная, темно-синяя 


Футболка "Crack те" с логотипом 
"Хакер" темно-синяя, серая 
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Толстовка "WWW - Ме Want Women" Футболка "Думаю" с логотипом 
с логотипом "Хакер" темно-синяя "Хакер" белая 
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Кружка "Matrix" с логотипом "Хакер" 
черная 
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Футболка "Kill Bill Gates" с логот 
"Хакер" желтая, черная 
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Коврик для мыши "Опасно для жизни 
с логотипом журнала "Хакер" 
(черный) 


Зажигалка металлическая с 
гравировкой с логотипом журнала 
"Хакер" 
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Чтобы сделать заиди на наши сайты wit 


заказ. позвони по телефонам 


WWW.E-SHOP.RU WWW.XAKER.RU WWW.GAMEPOST.RU 


(095) 928-6089 (095) 928-0360 (095) 928-3574 
e-shop 


http://www.e-shop.ru 
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ТЕОРИЯ И ПРАКТИКА 


нтернет, как известно, 


хорошая почва для 


бизнеса. Можно зап- 


росто продавать и по- 


купать что-либо, сидя 
дома, и при этом даже не иметь сфи- 
зического офиса. Удобно как предп- 
ринимателю, так и его клиентам - 
один выставил свой товар на вирту- 
альной витрине, другому достаточ- 
но включить компьютер и, выйдя в 
инет, заказать с доставкой все что 
угодно, хоть пуговицу, хоть рояль. 
При этом любой товар можно найти 
дешевле, чем в обычном магазине, 
что объясняется главным образом 
отсутствием торговой площади, за 
аренду которой надо платить. По 
этим причинам в Сети существует 
множество интернет-магазинов, с 
разнообразным ассортиментом, ко- 
личество которых постоянно увели- 
чивается. Сегодня мы поговорим о 
том, как устроен интернет-магазин. 


НЕМНОГО ЭКОНОМИКИ 

ш Я не стану расписывать все тон- 
кости, опишу лишь простые и логич- 
но понятные стороны. Кроме того, я 
не эксперт по части экономики и ве- 
дения бизнеса, поэтому не берусь 
давать тебе какие-то конкретные со- 
веты. За подробной информацией, 
если ты собрался начинать это де- 
ло, очень рекомендую обратиться к 
специальным экономическим и ана- 
литическим изданиям. Даже и не 
начинай без какого-то минимума те- 
оретических знаний - это все равно 
что пытаться в одиночку управлять 
автомобилем человеку, который ни 
разу в жизни не сидел за рулем и 
не читал правил. 

Вначале надо определиться, что 
ты собираешься продавать через 
интернет, насколько это выгодно, 
какой на это спрос и сколько денег 
ты готов вложить. После этого опре- 
делись с формой ведения бизнеса и 
зарегистрируйся по всем правилам. 
Очень не рекомендую что-то там 
мудрить - с законом шутки плохи. 

Сразу хочу предупредить - не Ha- 
дейся на мгновенную большую при- 


быль. Во-первых, у нас все-таки не 
Америка, где интернет, причем с ши- 
роким каналом, есть практически в 
каждой лачуге, где есть электриче- 
ство. Большинство наших сограж- 
дан все еще по старинке покупают 
товары в обычных магазинах. Осо- 
бенно если учесть, что количество 
супермаркетов, мегамоллов, да и 
просто торговых точек на обычных 
рынках, скорее всего, превосходит 
количество компьютеров, подклю- 
ченных к интернету. И в них есть 
практически все (иначе обстоит де- 
ло в регионах - там есть далеко не 
все, но об этом немного поздней). 
Многим привычней и проще дойти 
go ближайшего магазина. Так что 
не думай, что у тебя сразу же поя- 
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Не нужно забывать о такой вещи, 
как устаревание и падение цен на 
товары. Особенно это касается вы- 
сокотехнологичных вещей, вроде 
компьютерных комплектующих или 
средств связи. Поэтому, особенно в 
первое время, когда покупателей 
будет очень мало, не рекомендую 
закупать каждую единицу товара в 
больших количествах - иначе проиг- 
раешь, если не успеют все раску- 
пить по назначенной цене. Нужно 
уметь провести маркетинговое ис- 
следование, изучить спрос на те то- 
вары, которые ты будешь прода- 
вать, и в соответствии с этим ре- 
шать, в каком количестве их стоит 
покупать. 


Даже и не начинай без какого-то минимума 
теоретических знаний - это все равно что 
пытаться в одиночку управлять автомоби- 
лем человеку, который ни разу в жизни не 

сидел за рулем и не читал правил. 


вится куча покупателей. И не забы- 
вай, что сколько-то времени должно 
пройти, прежде чем твой магазин 
станет хоть как-то посещаться. Во- 
вторых, чтобы быстро получить 
ощутимый доход, нужен большой 
ассортимент товаров на твоем вир- 
туальном прилавке, а на закупку 
этих товаров у оптовиков нужно 
весьма приличное количество де- 
Her, в зависимости от того, насколь- 
ко дорогим товаром ты собрался 
торговать. Поэтому, если у тебя не- 
достаточно денег, не получится поз- 
волить себе такой ассортимент, и, 
разумеется, навар с продаж будет 
очень небольшим. Конечно, можно 
договориться с некоторыми оптовы- 
ми поставщиками об оплате по фак- 
ту реализации товара, то есть сразу 
не платить за товар, а вот как про- 
дашь его, так и вернешь стоимость 
поставщику. Это хороший вариант, 
но его еще надо поискать. 


После этого подумай, как будут оп- 
лачиваться заказы, и как ты будешь 
доставлять товары. Существует нес- 
колько способов: оплата наличными 
курьеру при получении, оплата по 
безналичному расчету, оплата пла- 
тежными карточками, а также опла- 
та через всякие виртуальные пла- 
тежные системы, вроде WebMoney, 
Уапдех-деньги и прочие. Вот здесь 
надо вспомнить, что твой магазин 
могут посещать покупатели со всего 
мира. Конечно, вряд ли кто-то из 
Австралии или Америки будет зака- 
зывать у тебя что-то, если, конечно, 
ты не торгуешь чем-то эксклюзив- 
ным или уникальным. А вот покупа- 
тели из всех уголков нашей необъ- 
ятной Родины и стран бывшего 
СССР - обычное дело для любого 
интернет-магазина. И это объясня- 
ется тем, что в регионах некоторые 
товары сложно найти. Опять же, 
это, в первую очеребь, касается вы- 


ЭТО ПРОИСХОДИТ, КОГДА КЛИЕНТ ЗАПОЛНИЛ ФОРМУ 


О ДОСТАВКЕ И НАЖАЛ НА КНОПКУ "ОФОРМИТЬ" 


сокотехнологичных товаров. Это не 
Москва и не Питер, где на каждом 
углу (просто по дороге на работу) 
можно купить сотовый телефон, 
компьютерные программы и желез- 
ки - там может быть единственный 
магазин с небольшим выбором, а 
может не быть и такого. Так что 
будь готов к пересылке бандеролей 
и расчетам почтовыми переводами. 
Почтой пользоваться можно, но 
лучше все же воспользоваться 
службами доставки, вроде UPS или 
FedEx. Это дороже, но значительно 
больше шансов, что покупатель по- 
лучит свой товар в целости и сох- 
ранности. 

Не забудь про налоги, отчетность, 
применение кассовых машин, гаран- 
тийные обязательства (без гаран- 
тии мало кто захочет что-то поку- 
пать). Будь готов к ситуациям, когда 
клиент может отказаться от твоего 
товара в любой момент, даже когда 
курьер уже стоит перед покупате- 


твоими конкретными требованиями 
и фантазией. Ты можешь прикручи- 
вать к нему форумы, статьи, всячес- 
кие FAQ, новости - все, что касается 
предлагаемых товаров. 

Для работы магазина требуется 
веб-сервер с поддержкой того язы- 
ка, на котором написан его движок, 
обычно это РНР, Рег или ASP. A так- 
же база данных, как правило - 
MySal. 

Основные элементы любого мага- 
зина: каталог товаров с описанием 
и ценами - все это хранится в базе 
данных, корзина, в которой времен- 
но хранятся выбранные пользовате- 
лем товары, и форма для отправле- 
ния данных о том, куда и кому goc- 
тавить товар, которой, собственно, 
и заканчивается процесс шоппинга. 


со 


Если в магазине есть возможность 
оплаты по платежным картам, то в 
этой форме предусматривается вы- 
бор способа оплаты, и в зависимос- 
ти от выбранного способа - скрипт 
для обработки этих данных. Еще од- 
на немаловажная деталь - панель 
управления, с помощью которой ag- 
министраторы могут управлять ма- 
газином. Мы будем рассматривать 
устройство интернет-магазина на 
примере некоего абстрактного мага- 
зина, торгующего, скажем, компью- 
терными железками, хотя его можно 
заточить под любые товары. Это 
всего лишь пример, обладающий 
минимальной функциональностью, 
я специально не перегружаю его 
всякими наворотами и тонкостями - 
только самое основное, доработа- 
ешь его сам под свои конкретные 
требования. Я предполагаю, что ты 
знаком с веб-программированием и 
знаешь, как пишутся основные зап- 
росы к базе данных MySQL, поэтому 
не стану учить тебя писать интер- 
нет-приложения, использующие БД 
с нуля. Если ты не силен в этих тех- 
нологиях, рекомендую почитать ка- 
кие-нибудь хорошие книжки или 
сайты в инете по этой теме, прежде 
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Магазин портативной аппаратуры 
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лем. И это его право. Обо всем этом 
я еще раз настоятельно рекомен- 
дую прочитать в специализирован- 
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ных изданиях. А мы плавно перехо- 
дим к технической стороне вопроса 
организации интернет-магазина, 
собственно, основной теме нашей 
статьи. 


МОТОРЫ И ДОРОГИ 

С технической точки зрения, ин- 
тернет-магазин представляет собой 
динамичный веб-сайт с набором 
скриптов (движком), позволяющих 
производить поиск, выбор и заказ 
товаров, а также базу данных, со- 
держащую информацию о товарах 
и, по желанию, отчетность по вы- 
полненным заказам. Набор всяких 
примочек ограничивается только 
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Известный магазин компьютерных игр, игровых приставок и аксессуаров 


(ТИ ЗАРАБОТОК | мУТИМ ИНТЕРНЕТ-МАГАЗИН 


ТАК ПРОИСХОДИТ ВЫБОР ТОВАРОВ ИЗ БАЗЫ ДАННЫХ 


чем продолжать читать статью. В 
конце я, конечно же, приведу ссыл- 
ки на некоторые сайты, которые те- 
бе пригодятся. 


БАЗА ДАННЫХ 

Прежде чем приступать к напи- 
санию движка, надо разработать и 
создать базу данных, в которой бу- 
дут храниться сведения о товарах. У 
меня в примере база содержит три 
таблицы, касающиеся товаров и ка- 
тегорий, и одну для хранения ин- 
формации о сделанных заказах. 
Первая таблица - категории. В ней 
будет два поля. Одно содержит уни- 
кальный идентификатор категории, 
который записывается администра- 
тором при создании категории лати- 
нскими буквами и цифрами - по не- 
му скрипт будет выбирать нужную 
категорию. Второе поле содержит 
понятное описание категории - оно 
может выводиться, например, в ка- 
честве кнопки на главной странице 
магазина, и, нажав на него, можно 
будет просматривать подкатегории 
или товары. Допустим, имеется ка- 
тегория "комплектующие", иденти- 
фикатором можно записать, напри- 
мер, "compl". Вторая таблица - nog- 
категории. В ней три поля: уникаль- 
ный идентификатор подкатегории, 
так же как и в первом случае; во 
второе записывается идентисфика- 
тор категории, к которой она отно- 
CUTCA - TOT же самый который занес- 
ся в первую таблицу; и, наконец, 
описание подкатегории. Например, 
мы в категории "комплектующие" 
("compl") создали подкатегорию 
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PhpMyAdmin - интерфейс для работы с БД MySq!/ через 
‘браузер 
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PHP Expert Editor - удобная программа для написания 
скриптов на РНР 


"системные платы", а ее идентифи- 
катор будет, например, "mother- 
board". И последняя, самая боль- 
шая таблица, которая содержит 
описания товаров. Поля в ней зави- 
сят только от того, что за товары 
будут продаваться, какие коммента- 
рии и описания к ним нужны, нужна 
ли картинка и т.д. В нашем примере 
она выглядит так: первое поле - 
уникальный идентификатор товара, 
который можно либо задавать само- 
му, как в предыдущих случаях, либо 
поручить это дело автоматике, что- 
бы каждому товару автоматически 
присваивался уникальный номер; 
во второе записывается идентисфи- 
катор категории, чтобы определить, 
к какой категории относится товар; 
в третье, соответственно, записыва- 
ется идентификатор подкатегории. 
Четвертое поле содержит наимено- 
вание товара; в пятое можно запи- 
сать разработчика товара со ссыл- 
кой на его сайт; в шестом хранится 
подробное описание товара; в седь- 
мом - цена; в восьмое можно запи- 
сать количество данного товара. 

Если тебе нужно хранить в БД 
изображение товара, для этого сле- 
дует добавить еще несколько полей 
к этой таблице. Первое - размер 


файла с изображением (INT), вто- 
poe - имя файла (VARCHAR), третье 
- двоичные данные (это поле BLOB 
или LONGBLOB), четвертое - тип 
MIME (VARCHAR, если грузится кар- 
тинка, то в него запишется 
image/jpeg), и последнее - время об- 
новления (TIMESTAMP). 

По поводу хранения картинок не- 
посредственно в базе данных gO 
сих пор ведется много споров. Счи- 
тается, что, якобы, обращение к 
файлам, хранящимся в БД, происхо- 
дит намного медленней, чем если 
они просто хранятся на диске, а в 
базе указывается только ссылка на 
этот файл. Вопрос спорный, но мне 
удобней сохранять в базу - телодви- 
жений меньше. Ты можешь вместо 
этого добавить лишь одно поле, в 
котором будут сохраняться ссылки 
на файлы, и хранить эти картинки 
на диске, если такой вариант тебе 
нравится больше. 

Еще одна таблица, в нее будем за- 
носить данные о заказах. В ней не- 
обходимо предусмотреть следую- 
щие поля: первое - уникальный 
идентификатор, например число, 
присваиваемое автоматически; еще 
несколько полей для записи имени 
клиента, его контактной информа- 


ции, адреса доставки, комментариев 
и любых аругих данных, которые ты 
считаешь нужным хранить. Поле 
для сохранения даты и времени за- 
каза и, наконец, поле (или поля), со- 
держащее данные о заказанных то- 
варах. 

Это основные таблицы базы мага- 
зина. Может, понадобится хранить 
еще что-то, например, новости или 
статьи - некоторые хранят их в фай- 
лах на диске, не пользуясь базой 
данных. 


КЛИЕНТСКАЯ ЧАСТЬ 

Что должен увидеть пользова- 
тель, когда зайдет в магазин? Ну, 
разумеется, полный список катего- 
рий товаров с возможностью прос- 
мотра подкатегорий и товаров, а 
также их заказа. Иметь возмож- 
ность искать по базе данных необ- 
ходимые товары по любым словам. 
Он должен видеть корзину и ее сос- 
тояние, иметь возможность добав- 
лять в нее товары, редактировать и 
удалять в любой момент ее содер- 
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жимое. Неплохо, когда на основной 
странице видно, сколько товаров 
уже в корзине и их общая стои- 
MOCTb. А также возможность прямо 
оттуда перейти в нее для указанных 
выше действий или сразу завер- 
шить процесс покупки. И, наконец, 
по окончании шоппинга, самое ос- 
новное - форма для заполнения 
данных о доставке: имени, адреса, 
если надо, данных платежной кар- 
точки. Эти данные, вместе с инфор- 
мацией о заказанных товарах, 
должны занестись в определенную 
таблицу в базе данных и, для удоб- 
ства и оперативности, отсылаться 
на почтовый адрес менеджера (как 


ТАК ПРОСМАТРИВАЕТСЯ СОСТОЯНИЕ КОРЗИНЫ 
(КОРЗИНА В ДАННОМ ПРИМЕРЕ СДЕЛАНА НА ОСНОВЕ 


СЕССИЙ) 


вариант: еще и $т5-уведомление). 
По окончании шоппинга страница 
должна возвращаться в исходное 
состояние: титульная страница, пус- 
тая корзина и довольный покупа- 
тель :). 

Я не стану много рассуждать - 
просто посмотри примеры листин- 
гов. Они прокомментированы, и ес- 
ли ты знаком с РНР, то сам во всем 
разберешься. 


АДМИНСКАЯ ЧАСТЬ 

Для себя следует разработать 
удобную панель управления и обес- 
печить ее недоступность для посто- 
ронних. В панели должны быть сле- 
дующие возможности: возможность 
добавления категорий и их редакти- 
рования; в категории - возможность 
создания подкатегорий и их редак- 
тирования; в подкатегориях добав- 
ление товаров с полным описанием 
и, при необходимости, возмож- 
ностью загрузки изображений; пре- 
дусмотреть возможность редакти- 
рования описания товаров, количе- 
ства, цены и прочих данных или 
полного удаления товара; возмож- 
ность удаления подкатегории вмес- 
те со всеми товарами в ней или ка- 
тегории со всеми входящими в нее 
подкатегориями и товарами. Если 
предусматриваются другие функции 
магазина - управлять ими можно бу- 
дет через эту же панель. Например, 
просмотр данных о сделанных зака- 
зах и удаление этих записей. Я не 
буду приводить пример кода для 
этой части, так как там основные 
действия сводятся к простым запро- 
сам, таким как Insert, update, delete 
и select. Ничего оригинального. 
Главное только сверстать эту стра- 


ничку поудобней. 


РАЗЛИЧНЫЕ ДЕЙСТВИЯ С КОРЗИНОЙ, 
КОТОРЫЕ ЗАПИСЫВАЮТСЯ В РАЗНЫХ 
ФАЙЛАХ, МОГУТ ПРОИЗВОДИТЬСЯ 
ТАКИМ ОБРАЗОМ 


Скрыпников Сергей aka Slam (sergey@soobcha.org 


СВОЙ СРЕДИ СВОИХ 


XS: Расскажи в двух 


словах о своем проек- 


те, варуг кто-то не зна- 


ет, что это такое :). 


ПП; Сегодня 
hostobzor.ru - это независимый неком- 
мерческий авторский проект. Пол- 
ностью посвящен одному вопросу - 
выбору хостинг-провайдера. Но здесь, 
несмотря на название, вы не найдете 
авторских обзоров хостинг-провайде- 
ров в общепринятом Buge, т.е. в виде 
статьи, построенной по схеме "у про- 
вайдера такого-то хорошо то-то, а 
плохо то-то". Сделано это по следую- 
щим соображениям: 

©. Хостинговые компании в конку- 
рентной борьбе за клиента постоянно 
повышают качество и увеличивают 
перечень предоставляемых услуг. Как 
только обзор опубликован - он уже 
содержит устаревшую информацию, 
уже через час провайдер может кар- 
динально изменить и перечень, и ка- 
чество услуг. 

©. За любым обзором стоит живой 
человек - его автор. Ни уровень его 
компетентности, ни мотивы, побудив- 
шие его написать обзор, читателю за- 
частую не известны. К сожалению, по- 
давляющее большинство подобных 
обзоров рождаются в сугубо реклам- 
ных целях. 

@. Огромное количество обзоров 
различного качества вы без труда 
сможете найти на просторах рунета и 
без hostobzor.ru. Делать еще один, как 
две капли воды похожий на осталь- 
ные, не вижу смысла. Вместо обзоров 
проект предлагает исходную инфор- 
мацию, необходимую при принятии 
решения. Используя эти данные, по- 
сетитель ресурса сам сможет соста- 
вить собственный обзор и, что самое 
главное, сделать осознанный выбор с 
учетом только своих собственных тре 
бований и предпочтений без чьего- 
либо давления, скрытого под поняти- 
ем "обмен опытом". 

Такой подход позволил завоевать 
доверие в первую очередь самих хос- 
тинг-провайдеров и привлечь их к ра- 
боте в проекте, создать своеобраз- 
ный Клуб, который постепенно из 


ИНТЕРВЬЮ С ФАУНДЕРОМ ХОСТОБЗОР.РУ 


виртуальной перешел в реальную 
жизнь. 2 мая 2004 года в Санкт-Пе- 
тербурге мы провели уже 4-ю ежегод- 
ную встречу хостинг-провайдеров, на 
которую собрались почти 70 npoqec- 
сионалов хостингового рынка от поч- 
ти 30 ведущих российских компаний. 


XS: Какие вопросы там обсужда- 
лись? Возможно, были приняты судь- 
боносные решения? 

ПП; Конференции хостинг-провайде- 
ров под эгидой проекта проходят в 
срормате клубных встреч. Без лишне- 
го официоза. Единственная преследу- 
емая цель - живое общение. В них 
участвуют не столько определенные 
хостинговые компании, сколько про- 
сфрессионалы рынка хостинга. Поэтому 
среди участников и руководители 


высшего звена, и системные админи- 
страторы, и даже юристы и PR-MeHegG- 
жеры хостинговых компаний. Понят- 
но, что в таком формате не принято 
делать какие-либо официальные за- 
явления, принимать решения, обяза- 
тельные для всеобщего выполнения. 
Упор делается на обмен опытом, вы- 
яснение позиций по общим аля всех 
вопросам. В этот раз такими вопроса- 
ми были: проблемы использования 
блок-листов и черных списков почто- 
выми операторами (докладчики - гене- 
ральный директор московской компа- 
нии "e-Style ISP" Степутенков Алексей 
Александрович и руководитель отде- 
ла интернет-технологий санкт-петер- 
бургской компании "INFOBOX" Анна 
Зябрева); презентация новой панели 
управления веб-сервером (докладчи- 


Сегодня Nostobzor.ru - это независимый 
некоммерческий авторский проект. 
Полностью посвящен одному вопросу - 
выбору хостинг-провайсера. 


Надеюсь, среди ваших читателей нет 
наивных дилетантов, слепо верящих 
в анонимность в интернете. 


ки - менеджер по маркетингу московс- 
кого представительства бельгийской 
компании ISPsystem Holding Lux., раз- 
работавшей панель, Иван Сергеевич 
Карпухин и руководитель проекта 
ISPsystem.com Чекушкин Игорь AHa- 
тольевич). Не менее важным был воп- 
рос целесообразности придания Клу- 
бу юридического статуса или созда- 
ния организации ассоциативного ти- 
па, объединяющей хостинг-провайде- 
ров для решения общих задач. Ини- 
циировал вопрос Дмитрий Андреевич 
Канаев, руководитель отдела хостин- 
га компании "Ру-центр" (более извест- 
ного как AHO "РосНИИРОС"). 

К большому сожалению, не состоя- 
лось запланированное выступление 
начальника Отдела "К" ГУВД РФ по 
Санкт-Петербургу и Ленинградской 
области Китаева Константина Конс- 
тантиновича. Борьба с киберпреступ- 
ностью в интернете отнимает даже 
выходные дни :). 


XS: А как пришла мысль сделать та- 
кой проект? 

ПП; Все началось в 2000 году с 
удовлетворения собственных потреб- 
ностей. В то время хостинг как отдель- 
ное направление бизнеса выбрали 
уже многие интернет-компании. Тогда 
же мне как директору информацион- 
ного центра стало понятно, что даль- 
нейшее содержание корпоративного 
проекта на собственном сервере, 
собственном канале просто экономи- 
чески невыгодно. Передав проект на 
хостинг специализированной компа- 
нии, корпорация за месяц экономила 
средства, которых достаточно было 


на двухлетний договор с хостинг-про- 
вайдером. Вот тут я и столкнулся с 
проблемой, что выбрать даже из не- 
большого на тот момент количества 
не так-то просто. Для этого нужно бы- 
ло с помощью поисковых систем ра- 
зыскать сайты провайдеров (без га- 
рантии, что кто-то более достойный не 
ускользнул от поискового робота), по- 
сетить каждый из них, выписать ре- 
сурсы и тарифы на них, сравнить, ос- 
тавить только несколько приемлемых. 
После этого собрать по каждому ос- 
тавленному в списке кандидату-про- 
вайдеру массу дополнительной ин- 
сфрормации: кто такие, где серверные 
площадки, насколько устойчиво рабо- 
тают и т.д. и т.п. 

Единственным ресурсом, который в 
то время мог немного облегчить 3aga- 
чу, был providerz.ru. Но, к сожалению, OH 
был ориентирован в основном на про- 
вайдеров доступа. Хостинговым ком- 
паниям было уделено совсем мало 
внимания. Остальные же многочис- 
ленные обзоры были весьма низкого 
качества. Достоверность информа- 
ции, представленной в них, была уста- 
ревшей и сомнительного качества, уж 
очень откровенно "торчали уши" хос- 
тера-заказчика из этих так называе- 
мых обзоров. 


XS: ОК. Давай теперь поговорим "по 
делу". Где ты посоветуешь покупать 
доменные имена для своих сайтов? 

If: Ecnu покупается не один домен, 
то, конечно, удобнее заключить дого- 
вор напрямую с регистратором. Ты по- 
лучишь полный контроль над домена- 
ми. Но процедура эта довольно мутор- 


ная, и если тебе необходимо домен- 
ное имя только для одного-двух про- 
ектов, то разумнее поручить эти хло- 
поты хостинг-провайдеру, у которого 
эти проекты будут размещены. Зачас- 
тую это и экономически выгоднее. Де- 
ло в том, что хостеры регистрируют 
домены оля своих клиентов у того же 
регистратора по партнерскому goro- 
вору, и для них цены устанавливают- 
ся значительно ниже официально 
объявленных регистратором GNA роз- 
ничных клиентов. Часто для привле- 
чения клиентов хостер вообще пресд- 
лагает им домены бесплатно. Един- 
ственное, за чем следует проследить 
в этом случае - кто будет указан в ка- 
честве администратора домена. Лиш- 
нее, наверное, говорить, что это дол- 
жен быть клиент, а не хостер. 


XS: Наверняка можно встретить ку- 
чу подводных камней при покупке 
хостинга (например, поддержка DNS 
для доменов обязательна, хотя в сто- 
имости ТП] это не оговаривается)? 

ПП: Если клиент хорошо знает свой 
проект и до подписания договора и 
его оплаты не поленится оговорить и 
зафиксировать в этом договоре с 
провайдером все, что ему необходи- 
мо, ни на какие подводные камни он в 
принципе наткнуться не сможет. Если 
же автор проекта вообще не Npegc- 
тавляет, как должен функциониро- 
вать его проект и что ему понадобит- 
ся, то лучше обратиться в дизайн-сту- 
дию, которая не только разработает 
ему проект, но и разместит его там, 
где он гарантированно будет работать 
с максимальной эффективностью. 


XS: Цизайн-студии - это хорошо, HO 
дорого :). А что бы ты посоветовал 
для хостинга, например, интернет-ма- 
газина? Не прошу каких-то конкрет- 
ных предложений, чтобы не было по- 
дозрений в рекламе. 

ПП: Необходимо учитывать требова- 
ния программного обеспечения, с по- 
мощью которого предполагается pea- 
лизация магазина. Оно может быть и 
самописным, и купленным у третьих 
лиц. Имеет смысл остановить свой вы- 
бор на хостере, который предлагает 
хостинг с предустановленным магази- 
ном. Таких сегодня немало. В этом 
случае вероятность того, что ПО и 
сервис хостинга максимально согла- 
сованны, намного выше. В остальном 
же, магазин такой же проект, как и 
любой другой. 


XS: Как насчет интернет-аукциона? 

ПП; В данном случае следует учиты- 
вать, что, в случае возникновения 
проблем с хостингом, с аукционом 
проблем будет намного больше, чем с 
интернет-магазином. Если при прос- 
тое магазина имеют место в основном 
потери, связанные с упущенной выго- 
дой, потерей постоянных клиентов и 
средств, потраченных на раскрутку, то 
в случае аукциона (особенно залого- у 


вого) владельца ждут штрафные 
санкции и прочие судебные разбира- 
тельства, связанные с невыполнени- 
ем взятых обязательств, срыв торго- 
вой сессии в самом ее разгаре. Навер- 
ное, поэтому любой сколько-нибудь 
серьезный аукцион не пользуется 
шаред-хостингом. А в целом, и в слу- 
чае с аукционом, и в случае с магази- 
ном надо просто хорошо понимать, 
какие требования выдвигаются к про- 
екту, и уже только на этом основании 
сформировать требования к хостингу. 
Нельзя подходить к выбору хостинга 
по схеме: надо найти лучший. Не бы- 
вает просто лучшего, в отрыве от про- 
екта. Он может быть лучшим только 
для конкретного проекта. Именно NO3- 
тому так смешно читать перебранку 
двух веб-мастеров, пытающихся дока- 
зать, чей провайдер лучше. Или обзо- 
ры на тему "Какой хостинг самый-са- 
мый лучший?". Единственный пра- 
вильный ответ на этот вопрос может 
быть выражен только в форме встреч- 
ного вопроса: "Лучший для чего?" 


XS: Есть какие-нибудь советы по по- 
воду того, как можно сэкономить? 

ПП; Как это ни парадоксально зву- 
чит, но сэкономить на хостинге можно 
только в том случае, если не поку- 
паться на предложения дешевого 
хостинга. Бизнес хостинг ничем не от- 
личается от любого другого. В нем ра- 
ботает незыблемое правило треуголь- 
ника, знакомое нам со школьной 
скамьи: сумма углов всегда равна 180 
градусам. В нашем случае треуголь- 
ник составлен тремя жестко связан- 
ными параметрами: стоимость услуги, 
количество ресурсов и качество обс- 
луживания. Надо отдавать себе отчет 
в том, что при жесткой фиксации лю- 
бого из них в качестве приоритета, из- 
менение другого неизбежно повлечет 
за собой изменение третьего. Так, 
например, забфиксировав для себя 
стоимость услуг на заданном уровне и 
пытаясь на эту сумму приобрести по- 
больше ресурсов, ты должен пони- 
мать, что качество обслуживания при 
этом будет снижаться с ростом коли- 
чества ресурсов. Если два разных 
провайдера предлагают одинаковое 
дисковое пространство, одинаковое 
количество трафика с примерно оди- 
наковым набором сервисов, то ясно, 
что цену в два раза ниже предлагает 
тот, кто использует дешевые и нена- 
дежные каналы, держит в штате низ- 
кооплачиваемый, а следовательно, 
неквалисфицированный персонал. Вся 
его экономия скажется на качестве 
обслуживания. Поэтому я бы посове- 
товал экономить за счет более тща- 
тельного и рационального расчета не- 
обходимых ресурсов, а не за счет по- 
иска самого дешевого тарифного пла- 
на с максимумом ресурсов. 


XS: Хорошо. Я определился с хос- 
тингом, как можно проверить его ка- 
чество? 


СВОЙ СРЕДИ СВОИХ 
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BONDOC. Трудный, преж- 


ПП: Трудный 
де всего, потому, что каждый веб-мас- 
тер вкладывает в понятие качества 
разный смысл. Ну не то, чтобы уж сов- 
сем разный, но на первое место все 
ставят разные параметры. Для кого- 


то качество - это, прежде всего, ско- 
рость загрузки сайта на машине посе- 
тителя, аля другого на первом месте - 
безотказность, т.е. максимальный 
uptime, и он готов поступиться ради 
этого скоростью загрузки. Третий же 
никогда не назовет хостинг качест- 
венным, если он не получает ответ от 
службы поддержки в течение пяти 
минут. Естественно, что каждый пара- 
метр тестировать надо по разным ме- 
тодикам, с использованием различ- 
ных инструментов, и проводиться это 
тестирование должно с учетом требо- 
ваний, выдвигаемых каждым конкрет- 
ным веб-мастером для каждого конк- 
ретного проекта. Описание каждого 
случая займет не один день (да и не 
один журнал - прим. Slam'a). В общем 
случае можно просто попросить ком- 
панию предъявить сертификат 
1509001. Но при этом необходимо 
иметь в виду два момента. Во-первых, 
сертификат подтверждает не сам 
сракт высокого качества услуг (техни- 
ческие параметры при выдаче серти- 
сфриката никто не проверяет), а только 
наличие у компании системы управ- 
ления качеством. Само по себе при- 
менение компанией системы управле- 
ния качеством, по мнению разработ- 
чиков стандарта, должно исключать 
возможность возникновения ситуа- 
ций, которые негативно скажутся на 
качестве услуги. А вот применяет 
хостер эту систему или уже нет, по 
каким-то специфическим аля России 
причинам, лежит полностью Ha со- 
вести хостера. Во-вторых, разработка 
и внедрение системы управления ка- 
чеством и сама сертификация стоят 
немалых денег. Хостеры - это бизнес- 
мены, умеющие считать свои деньги. 
Если они вложили эти деньги, то уга- 
дай, за чей счет они их вернут? Лю- 
бителям купить побольше и поде- 
шевле не стоит даже беспокоиться. В 


то же время, соседний провайдер мог 
такие же деньги вложить в модерни- 
зацию оборудования, расширение ка- 
налов, повышение квалификации 
персонала. Можно ли в таком случае 
говорить, что качество услуг не сер- 
тифицированного провайдера заве- 
домо хуже? Мысль, конечно, кра- 
мольная, но она сегодня в нашей 
стране еще имеет место быть. 


XS: Немного оффтопик :). Пытался 
ли кто-то посягнуть на твое детище, 
т.е. взломать его? 

ПП: А какой в этом смысл? На сайте 
нет ничего ценного :). Просто самоут- 
вердиться? Но для защиты сайта не 
применяются никакие спец. техноло- 
гии, чтобы этим поступком можно бы- 
ло хвастаться перед себе подобными. 
Таких сайтов миллионы. Пополнить 
свою коллекцию? Слишком высока 
цена. Очень глупо из-за этого тут же 
попасть в поле зрения Отдела "К" 
(учитывая его отношение к проекту) и 
испортить всю свою последующую 
жизнь. Надеюсь, среди ваших читате- 
лей нет наивных дилетантов, слепо 
верящих в анонимность в интернете 
(вот так вот, девочки и мальчики - 
прим. Slam'a). 


XS: Спасибо за ценные советы, ну и 
напоследок несколько пожеланий. 

ПП; Журналу хочу пожелать 
процветания. Надеюсь, не за горами 
то время, когда любой, 
интересующийся вопросами 
информационной безопасности, 
будет начинать свой день с чтения 
вашего журнала. Подобные издания - 
единственное средство, с помощью 
которого можно спасти множество 
юных дарований от серьезных 
ошибок. Ошибку в коде исправить 
легко, в жизни же их лучше просто не 
делать. Если вам удастся научить эти 
дарования ни к чему не приступать, 
пока сами себе не ответят на вопрос: 
"Для чего я это делаю, и что за этими 
действиями последует?" - 
всенародное признание журналу 


гарантировано. 
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ДОМАШНЕЕ LUAPEBAPEHBE 


SkyWriter (sky@linkin-park.ru) 


ПОМАШНЕЕ 


ЕНАРЕВАРЕНЬЕ — 


ЗАРАБАТЫВАЕМ НА КОДИНГЕ 


риветствую, амиго! 


Представляю, сколько 


новых алчных идей NO- 


Хорошим 
источником 
заработка 
может 


стать ис- 
полнение 
частных за- 
казов на 
программи- 
рование. 
Такие час- 
тенько 
проскакива- 
ют в фору- 
мах. Плюс 
таких Npeg- 
ложений в 
том, что 
клиент 
обычно пла- 
тит в 
электронной 
валюте, а 
использова- 
ние трасто- 
вых серви- 
сов позво- 
ляет избе- 
жать «ки- 
дал». 


родил в твоей голове 

этот номер: аукционы, 
биржи, обменники... отовсюду можно 
настричь целую кучу бабла. Я и сам 
пытался всем этим заниматься мало- 
помалу, но порносайт закрыли, на 
бирже прогорег... 

В общем, стало понятно, что все это 
не мое. 

Еще в детском саду я сидел за тер- 
миналом и программил на Qbasic’e, в 
школе мечтал написать собственную 
ось. С самого раннего детства я зани- 
мался честным программингом, и все 
эти торгашеские замашки «купи, 
продай в 2 раза дороже, на эти 2% и 
живи» - пусть это будет уделом юж- 
ных гостей столицы ;-). 

Я же попытаюсь научить тебя про- 
давать свой ум и время - вот это 
действительно неисчерпаемые ре- 
сурсы (особенно первое, так ведь? 
:)). Впрочем, хватит ходить вокруг да 
около - предлагаю тебе заняться на- 
писанием самопального софта, но на 
этот раз не просто с большой тоски, 
а в целях заработать еще на одну 
Феррари :). 


ВЫБИРАЕМ МАРКУ БУДУЩЕГО 
АВТО... 

ш Мне видятся два способа зарабо- 
тать кодингом: 

©. Написание собственного шаро- 
BapHoro (aka shareware) сосрта в оди- 
ночку, а потом попытки внушить по- 
купателю, что жить без этого софта 
ну никак нельзя. 

©. Работа на дядю. 

У обоих методов есть свои преиму- 
щества и недостатки. 

Первый хорош тем, что никто не на- 
вязывает тебе никаких грабфиков ра- 
боты, к тому же ты сам выступаешь в 
роли менеджера, координатора про- 
екта и пр., в том числе сам занима- 
ешься выбором приоритетных нап- 
равлений развития своего детища. 
Но т.к. ты все делаешь сам, то и про- 
давать сосфтверк тебе придется тоже 


_И это все может быть твои! 


самому, а это, как показывает прак- 
тика, не всегда удается. 

Второй способ неудобен тем, что у 
тебя есть начальник, зато бабло ты 
будешь получать стабильно, особо 
не загружаясь не связанными с прог- 
раммированием вопросами. 

Я постараюсь раскрыть особеннос- 
ти работы по обеим схемам. 


ШЬЕМ ШАРОВАРЫ 

ш Итак, ты решил написать свое 
собственное маленькое программис- 
тское чудо. Естественно, ты пока ни- 
кому не известный Билли Гейтс, си- 
дящий дома и ковыряющийся в 
C:\WINDOWS\ со скуки, и у тебя нет 
никаких конкретных заказов от круп- 
ных корпораций. 

А раз нет заказов, то первым делом 
тебе необходимо нагенерить идею, 
которую ты будешь реализовывать в 
своей сосфтине. В идеале, ты должен 
сделать то, что до тебя никто не де- 
лал - именно тогда у тебя не будет 
существенной конкуренции в твоей 
нише, и ты сможешь получить макси- 
мальную прибыль. 

Хорошим примером может послу- 
жить софтина MIRC (www.mirc.com, 
помнишь), написанная дядькой по 


имени Khaled Mardam-Bey. В свое 
время он написал качественную 
собфтину, которая была (ga, впро- 
чем, и остается) едва ли не един- 
ственной на рынке 1ЮС-клиентов 
nog Windows (пожалуй, только 
pIRCh с ним конкурировал go 1998 
года, пока не разорился). 

Завершая монолог на тему идеи 
твоего будущего творения, добав- 
лю, что не стоит браться за огром- 
ные проекты. Дело в том, что прода- 
вать можно только более-менее за- 
конченное ПО, а большой проект в 
одиночку ты просто не сможешь GO- 
делать. 

Теперь, реализовав все свои чер- 
ные мысли в коде, тебе необходимо 
раскрутить свой продукт и начать 
его продавать. Чтобы не просто про- 
дать его одному человеку, а потом 
видеть свою прогу на всех варезят- 
никах, тебе нужно придумать хоть 
какую-то защиту от незаконного ко- 
пирования. Не мне тебя учить, что, в 
общем-то, нет такой защиты, которая 
бы защищала, но хотя бы от вален- 
ков предохраняться надо. 

После того как ты окончательно от- 
ладил и защитил версию 1.0, тебе 
нужно ее зарегистрировать, защи- 


Бешеный Билл 


тить свои авторские права (06 этом 
читай в ХС за апрель 2004), дабы 
злые конкуренты не утащили у тебя 
код и/или идею. 

Что ж, самое время приступить к 
наживлению юзерам твоего сосрта 
огнем и мечом. Для этого регистри- 
руем сайт (что-то вроде 

вполне сойдет в плане скром- 
ности :)), размещаем там всю необ- 
ходимую информацию о своем про- 


дукте, опционально выкладываем 
ЕХЕЦЩ, Bce, 

Что еще? Ах да, нужно придумать 
относительно честный способ отье- 
ма денег у буржуинов. Понятное де- 
ло, платежные системы тут не пой- 
дут, мало кто согласится на такой ге- 
моррой (особенно если предлагать 
WebMoney). 

Ho, аллилуйя! Как и в случае с пор- 
никами, буржуины тоже все придума- 
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ли за нас: существуют организации, 
которые смогут за определенную 
плату чарджить кредитки твоих буду- 
щих клиентов, обслуживать получе- 
ние ими ключей регистрации твоей 
программулины, а тебе эти организа- 
ции будут высылать чек :) или делать 
банковский перевод. 

В заключение этой части статьи 
скажу, что не стоит быть слишком уж 
жадным ;-). Тот Ke Khaled Mardam- 
Веу, хотя и требует безжалостно 15 
Убитых Енотов за свое чудо, но, как 
он без стыда и испуга заявляет на 
сайте, бабло перечисляет в различ- 
ные фонды помощи бездомным де- 
TAM, бедным носорогам Африки и т.п. 
Задумайся и встань на путь истин- 
ный, сын (90чь :)) мой (моя)! 


ПОТВОРСТВУЕМ МИРОВОМУ 
ИМПЕРИАЛИЗМУ 

Не встал на путь истинный? Ну и 
ладно... Тогда рекламная пауза :). 

Ты знаешь английский язык, тебе 
нравится писать, ты разбираешься в 
компьютерах или ты просто эксперт 
в других областях, у тебя, наконец, 
есть доступ к инету? Вот и все что 
нужно, чтобы начать зарабатывать 
деньги, консультируя капиталистов, 
сидя дома с цигаркой или бутылоч- 
кой пивка. 

Как насчет $10, $20, $50 и больше 
за правильный ответ и иногда следу- 
ющий за ним контракт на разработку 
ПО или исследование? 

Надеюсь, идею ты уловил, осталось 
разобраться с не таким уж большим 
количеством сайтов, пытающихся эту 
идею воплотить в жизнь. 

С недавнего времени стало воз- 
можным продавать советы и время 
экспертов в Сети. Если у тебя есть 
нужные знания, то уже не надо ва- 
лить в страны развитого капитализ- 
ма, чтобы стричь нормальное лавэ, 
или устраиваться в офефшорную 
компанию. Достаточно зарегистри- 
роваться на нескольких (или хоть 
на всех, если у тебя времени нава- 
лом) сайтах и начать отвечать на 
вопросы. Преимущество такой рабо- 
ты в том, что ты сам определяешь, 
сколько и как ты будешь работать, 
можно даже заниматься этим в ра- 
бочее время, главное, чтобы босс 
не видел ;-). 

Недостатки тоже есть. Во-первых, 
это язык, не все еще достаточно 
свободно изъясняются или хотя бы 
кое-как пишут/читают по-английски, 
во-вторых, не все эксперты смогут 
без труда находить жирненькие 
вопросики. 

Основная масса вопросов на тему 
программинга, конечно же, Java и со- 
путствующие технологии, ASP, РНР, 
Web Servers, Application Servers, 
eCommerce и т.д. Некоторые проекты 
требуют личного выезда на место, 
хотя если с языком и визой траблов 
нет, то... И не забывай, что ты бу- 
дешь не один такой ушлый, желаю- 


(31 ЗАРАБОТОК ДОМАШНЕЕ ШАРЕВАРЕНЬЕ 


щих заработать на тех же вопросах 
всегда хоть отбавляй. Особенно за- 
мучили всех индийцы, их легко уз- 
нать по никам, всякие Ваххабиты, Па- 
хамты и т.п. 

Хотя при наличии соответствую- 
щих знаний, сертификатов 
Microsoft, Novell, Cisco, Sun и пр. 
барбитуры не так уж сложно зара- 
батывать $15-30 в час. Сумма будет 
сильно зависеть от специализации: 
сначала лавэ получают программис- 
ты, группы программистов, все ос- 
тальные - как выйдет ;-). 

В качестве примера приведу случай 
знакомого программиста-студента. 
Специализируется он на том, где пла- 
TAT: C++, Delphi. Теперь изучает Жа- 
бу (aka Java). Недавно он выиграл 
конкурс на 1500-долларовый проект: 
нужно было разработать инсталля- 
ционную оболочку, чтобы она уста- 
новила файлы с CD Ha HDD. Срок по- 
рядка 10 дней. Задача, в общем-то, 
простая, он с ней благополучно спра- 
вился. С переводом денег возникли 
проблемы, т.к. чеки обналичивать 
долго и трудно, спас перевод 
\Ме$егпУпюоп'ом. 

Позволю себе дать тебе несколько 
советов. 

Во-первых, если ты решил-таки за- 
няться каким-либо проектом, и он те- 
бя устраивает, то не стоит просто по- 
давать заявку и тихо ждать, пока те- 
бя варуг выберут, нужно зубами вце- 
питься в заказчика, написать в заяв- 
ке, почему именно ты являешься са- 
мым мазовым кандидатом. Пока ты 
еще новичок, не стесняйся скиды- 
вать цену - ты потеряешь в деньгах, 
зато повысишь свой рейтинг (напри- 
мер, вышеописанный проект стоил 
$1500, знакомый предложил $890, 
получил $800, мало? А, по-моему, 
неплохо за 3-4 дня работы!), обяза- 
тельно указывай нормальный, реаль- 
но выглядящий e-mail, He какой-ни- 
будь pupkin@hotmail.com или 
leha@mail.ru, указывай домашние и 
рабочие телефоны, сертификаты, ко- 
торые ты потом и кровью вырвал на 
курсах МСЪЕ и т.п., меб-страницу с 
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описанием твоих огромных заслуг. 
Короче, поставь себя на место заказ- 
чика и подумай, что на него произве- 
дет впечатление. 

Во-вторых, перед тем как браться 
за крупный проект, заработай себе 
рейтинг, отвечая на вопросы, это 
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конкретно поможет, когда заказчик 
будет выбирать из 10-15 кандидатов. 

В-третьих, обдуманно выбирай за- 
казчиков, чтобы тебя не кинули 
(бабло, как показывает практика, 
платится, к сожалению, в nocneg- 
нюю очередь). 

В-четвертых, обдуманно выбирай 
сайт, где ты будешь "пастись", что- 
бы там платили реальными деньга- 
ми, а не какими-нибудь условными 
нигде не обналичиваемыми элект- 
ронными тугриками. Обязательно 
должно быть несколько вариантов 
перечисления денег, кроме высылки 
чека. Например, прямой перевод на 
банковский счет или кредитование 
на карточку. Очень желательно, 
чтобы был обширный контингент за- 
казчиков, ведь какая без них рабо- 
та, правильно? 


ЗАКУПОРИВАЕМ ШАРЕВАРЕНЬЕ 
И ЭШЕЛОНАМИ НА ЗАПАД 

Ну, теперь у тебя есть основные 
навыки работы в $Паге\м/аге'инге. По- 
читай рассказ одного из авторов ша- 


ровары, воодушевись и дерзай! 
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СВОЯ ЭЛЕКТРОННАЯ ОНЛАЙНОВАЯ БИБЛИОТЕКА 


Каролик Андрей (andrusha@sl.ru) 


XS: Kak начинал? Что 


собой представляла са- 


мая первая задумка? 


Как ты представлял се- 


бе судьбу портала, ког- 
да только создавал его? Все в оди- 
ночку или была команда изначально? 

А.К; Идея создания проекта, кото- 
рый впоследствии получил название 
Litportal.ru, появилась, наверное, года 
два назад. Я уже тогда понял, что бу- 
дущее за высокотехнологичным и ди- 
намичным проектом. Именно тогда я 
столкнулся с проблемами на сайте 
Онлайн Библиотека (www.bestlibrary.ru), 
который я создал в конце 1998 года. 
28 ноября 2003 года этому сайту ис- 
полнилось 5 лет, ия запустил 
Litportal.ru. Изначально база делалась 
nog www.bestlibrary.ru, однако в ходе 
разработки стало ясно, что, по сути, 
создан совершенно новый проект. 
При этом www.bestlibrary.ru доступен и 
сейчас, только не обновляется (я им 
больше не занимаюсь). 

Litportal.ru создали всего два челове- 
ка. Программную часть взял на себя 
мой давний аруг Саша Круглов. Кон- 
цепцией и переносом базы с desili- 
огагуги занимался я. Мы так впряг- 
лись в эту разработку, что по ходу 
дела создали и дизайн. Основы взя- 
ты со старого сайта, тем не менее 
"черновик" дизайна оказался нас- 
только хорош, что мы не стали прив- 
лекать профессиональных дизайне- 
ров. Да и графика особо не нужна в 
нашем проекте. 


XS: Почему именно книжки, а не пре- 
зервативы, к примеру? Были другие 
проекты или этот был единственным? 
Есть ли другие проекты в планах? 

A.K: Hy, презерватив через Сеть не 
надуешь и не используешь :). А вот 
текст книги хорош хотя бы GNA озна- 
комления и дальнейшей покупки пе- 
чатного издания - примерно полови- 
на посетителей портала так и посту- 
пает (судя по ответам в анкете чита- 
теля). Естественно, есть категория 
людей, которые читают с экрана U3- 
за невозможности купить книгу, биб- 
лиотека для этих целей и существует. 


СВОЯ ЭЛЕКТРОННАЯ = 
ОНЛАЙНОВАЯ БИБЛИОТЕКА 


Проект единственный. Я считаю, что 
нужно делать хорошо что-то одно, а 
не разбрасываться. Других проектов 
пока не планируем. Будем развивать 
Litportal.ru, например, недавно запусти- 
ли онлайн версию Сонника. 


XS: Проект самоокупается, приносит 
прибыль, или все на голом энтузиаз- 
ме? Сколько человек работают над 
проектом? 

А.К; Hag проектом трудятся два че- 
ловека, и недавно к нам присоеди- 
нился профессиональный редактор. 
Как и у Мошкова, проект убыточен. 
Нет цели заработать денег в том ви- 
де, как это сейчас позиционируется. 
Мы делаем не из-за денег, а ради 
собственного интереса, и пытаемся 
хоть как-то помочь культурному раз- 
витию россиян и русскоязычных 
пользователей интернета. Если, к 
примеру, не будет библиотеки Макси- 
ма Мошкова или нашего портала, 
удар по российской культуре будет 
очень серьезным. Не все деньгами 
измеряется. Хотя сейчас у многих на- 
ших граждан на этой почве крышу 
свернуло. 

Не нужно забывать о том, что Рос- 
сия - одна из самых читающих стран 
мира. В условиях рынка трудно сде- 
лать правильный выбор. Обложки 
книг все красивые, анонсы забойные 
и часто не по теме. Поэтому чита- 
тель (как потребитель) имеет полное 
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право знать то, что покупает. Если 
читатель имеет доступ в интернет с 
работы или из дома, ему гораздо 
проще ознакомиться со своей Oygy- 
щей покупкой. Многие авторы это 
понимают, самые популярные в том 
числе. Не нужно думать, что всем 
известного автора знает все населе- 
ние нашей страны. Это не так. Если 
даже и знают, то не значит, что чи- 
тали. Тиражи у книг ограничены. Ес- 
ли в крупных городах с новинками 
издательств проблем нет, то в глу- 
бинке эта проблема стоит очень ост- 
ро. Гут интернет может помочь. 
Можно почитать полностью или час- 
тично текст в онлайне и заказать 
книгу в популярном интернет-мага- 
зине. Я сам так часто поступаю, хотя 
и живу в Москве. 


XS: Почему не сделаешь платный 
\Р-раздел, аналогично кт.ги? 

A.K: A противник платного доступа к 
подобному контенту. Это тупиковый 
путь. Есть схемы работы, которые не 
потребуют платного доступа и дадут 
возможность платить авторам. Mp3 
еще можно продавать, это хоть как- 
то понятно. Хотя я убежден, что ав- 
тор получает конкретную рекламу, 
публикуя произведение в Сети. Лич- 
но я не прочел ни одного текста бо- 
лее 50 Кб. Невозможно, глаза уста- 
ют. Нет "трогательной" связи чело- 
век-книга. Книгам тысячи лет, а элект- 
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ронные версии появились сравни- 
тельно недавно. 

Я уж молчу о том, что электронные 
версии никак не защищены. Любой 
человек может зарегистрироваться и 
осчастливить всех своих друзей, вы- 
ложив честно скачанные (или куп- 
ленные) тексты на любой бесплатный 
хостинг. Трогательно и наивно упо- 
вать на защиту контента простым ло- 
гином/паролем. Этот вопрос должен 
решаться на уровне сосртверных ги- 
гантов. Коммерческий контент дол- 
жен быть защищен для каждого 
пользователя уникально. Нужно со- 
ответствующее программное обеспе- 
чение, унификация форматов и мно- 
гое другое. Это будет со временем, но 
до литературы дело дойдет в самую 
последнюю очередь. 

Считаю абсолютной глупостью про- 
дажу контента в том виде, как это 
происходит Ha Vip.km.ru. Каждый по- 
своему с ума сходит. Мы по-своему, 
КМ Онлайн как-то по-другому. И ви- 
нить тут никого не надо. Одни подхо- 
дят с точки зрения бизнеса в надеж- 
де что-то заработать или, по крайней 
мере, вернуть вложенные средства. 
Мы же отстаиваем свою позицию, 
опираясь на мнение десятков тысяч 
пользователей рунета. 

Сперва, наверное, будут стараться 
максимально защитить медийную 
продукцию. Да и денег у медийных 
магнатов на порядок выше, как и объ- 
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ем продаж. Сейчас мы рассуждаем об 
mp3, через год-аругой народ будет 
качать фильмы пачками и без разбо- 
ра. Винчестеры становятся все боль- 
ше и больше, запись на обычный CD- 
В - уже прошлый век. Трафик стано- 
вится все дешевле, а скорости досту- 
па увеличиваются. Стоимость трафи- 
ка стремится к нулю, во многих стра- 
нах он уже бесплатен. А абонентская 
плата составляет всего несколько де- 
сятков долларов в месяц. 


XS: Когда создавал проект, плани- 
ровал стричь купоны на баннерной 
рекламе? Как выбирал баннерные се- 
ти? Были ли проблемы? 

А.К; Нет, не планировал. Все бан- 
нерные сети у меня общего назначе- 
НИЯ. 


XS: Расскажи подробнее о процессе 
наполнения сайта: поиск литературы, 
сканирование, обработка, верстка и 
прочее. Что наиболее трудоемкое? 
Можно ли как-то оптимизировать 
весь процесс? 

А.К; Много текстов присылают посе- 
тители. То есть люди просто сканят 
любимую книжку любимого автора и 
посылают нам. А сканирование - 
очень объемная тема. Думаю, сам 
процесс сканирования не будет инте- 
ресен читателю, так как это довольно 
сложный, нудный и многогранный 
труд. Я сканирую те книги, которые 


мне нравятся и которые я или мои 
знакомые читают. 

Лучше рассказать, зачем это дела- 
ется и для чего. Никто же не спраши- 
вает коллекционера букашек, зачем 
он это делает и какие у него мотивы. 
Есть народец, который и более экзо- 
тичные вещи собирает и пыль с них 
сдувает ежедневно. Сканировать 
можно по-разному. Чистая выверка 
не нужна для некоммерческого ис- 
пользования. Поэтому в день можно 
отсканить и выложить несколько 
книжек. Главное иметь быстрый ска- 
нер. Наша цель - ознакомить, а не 
стать конкурентом печатному изда- 
нию. Наша цель - способствовать по- 
пулярности автора и увеличению 
продаж его книг в печатном виде. Те 
авторы, которые давно в интернете, 
это понимают. 

Естественно, все делать надо по go- 
говоренности с автором. Сейчас все 
крупные электронные библиотеки 
пойдут этим путем. Все-таки к нам с 
Максимом Мошковым и еще несколь- 
ким крупным сайтам ходят 90% инте- 
ресующихся данным вопросом. Всех 
никогда не уговоришь, но есть на- 
дежса, что на нашем примере так 
поступят многие. И мы всячески бу- 
дем им помогать. 


XS: А почему бы не посадить пры- 
щавых студентов, а самому загорать 
на Кипре? Или твой контроль посто- 
янно необходим? 

А.К; Чтобы на Кипре загорать, надо 
с проекта много денег зарабатывать. 
Если студенты захотят бесплатно по- 
работать, пускай, конечно, садятся. 
Платить им не из чего. Тут голый эн- 
тузиазм. Огромное число людей ска- 
нируют тексты и посылают их элект- 
ронным библиотекам. Посылают текс- 
ты и авторы. Делать поток нужно в 
том случае, когда на этом зарабаты- 
ваются деньги. Поточный метод рез- 
ко ухудшит качество. С моей стороны 
даже не контроль, я сам занимаюсь 
наполнением базы. Сам решаю, что 
нужно выложить в Сеть, а что нет. 
Выбор огромен. 


XS: А кто твои конкуренты? По 
идее, все несложно, и подобный 
сайт может сделать любой, почему 
же другие терпят фиаско? Что необ- 
ходимо, чтобы сделать с нуля подоб- 
ный проект? 

А.К; Да нет тут конкурентов. Всем 
известный Максим Мошков мне не 
конкурент. Собственно, он и сам об 
этом неоднократно в своих интервью 
говорил. Мы параллельно делаем og- 
но дело. Мы же не бизнесом занима- 
емся. Да и не терпит никто сфиаско. 
Если, конечно, не надоест со време- 
нем. Я говорю про тех, кто сам скани- 
рует и выкладывает на своем сайте 
тексты. Те, кто используют наш труд 
или просто тупо загоняют на сервер 
CD - другое дело, естественно, рано 
или позано их сайты умирают. Да и 
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мало кто ходит к ним. Грубо говоря, 
все это одна большая помойка. Бес- 
системная куча файлов, никакого от- 
ношения к библиотеке не имеет. 


XS: He пробовал продавать книжки 
через свой портал? Может, стоит 
сделать интернет-магазин и поднять 
бабок? 

А.К; Пробовал и продаю через парт- 
нерские программы. Вырученные 
деньги трачу на покупку книжек или 
поддержку сайта. В России сейчас во- 
обще с этим делом трудно. Мало лю- 
дей имеют кредитки, а уж электрон- 
ными деньгами оперируют еще мень- 
ше. Однако в глубинке в книжных ма- 
газинах ситуация еще хуже. Так что 
единственный выход - покупка в ин- 
тернет-магазине и по почте ждать по- 
сылку. Оплатить можно и через банк, 
не проблема. 


XS: Твои наработки применимы 
только к аналогичным книжным про- 
ектам? Почему не плодишь проекты, 
сажая туда умных человечков? 

А.К; На движке Шропа|.ги можно 
строить, по сути, любые сайты, даже 
mp3. В ближайших планах запустить 
рефератный проект. Как раз недавно 
закончил переговоры по поводу кон- 
тента. Вообще, движок "рога!.ги вы- 
шел очень удачным. С небольшими 
переработками его можно использо- 
вать как базу для любой публичной 
библиотеки. Однако заниматься чем- 
то подобным в наши планы не вхо- 
дит, своих забот хватает. А поддерж- 
ка подобного проекта - вещь доволь- 
но трудозатратная. 


XS: Бывают ли стычки с авторами 
произведений? По сути, ты даешь 
бесплатный доступ к книжкам, кото- 
рые стоят денег в магазинах. Заклю- 
чаешь ли какие-либо соглашения с 
издательствами? Другими словами, 
твой портал представляет интерес 
для издательств и авторов книг? 

А.К; Бывают, конечно. По просьбе 
автора книжки снимаются незамедли- 
тельно. Вообще, меня раз 10-15 кто-то 
просил что-то снять. Собственно, так 
делают все уважающие себя интер- 
нет-библиотекари. Естественно, есть 
договоренности с некоторыми авто- 
рами. Сейчас мы активно начали ра- 
боту в этом направлении. Скандал с 
кт.ги показателен. Время электронных 
библиотек в том виде, как мы их при- 
выкли видеть, закончилось. Наступа- 
ет новая эра. И совершенно не обяза- 
тельно при этом, что контент будет 
платным. Будет бесплатным, но по go- 
говоренности. Я противник продажи 
файлов в Сети. От этого страдают и 
авторы, и читатели. Сам бизнес убы- 
точен в том виде, в каком он сейчас 
представлен на том же мр.кт.ги. Таким 
и останется. 

Представляет ли наш портал или 
библиотека Максима Мошкова инте- 
рес для издателей? Их спросить на- 
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go. Вообще, если почитать статьи 
знающих людей, убеждаешься в том, 
что публикация книги в интернете не 
снижает продаж, а даже их увеличи- 
вает. Занятная статья была на Компь- 


юленте от 30 марта 2004 года: 
http://net.compulenta.ru/2004/3/30/46013. 

"Файлообменные сети не оказыва- 
ют практически никакого негативно- 
го влияния на уровень продаж ле- 
гальных компакт-дисков. Именно к 
такому выводу пришли американс- 
кие исследователи, изучившие ста- 
тистику распространения 680 аль- 
бомов в течение четырех месяцев 
второй половины 2002 года. В част- 
ности, по результатам исследования 
выяснилось, что пиринговые служ- 
бы могут навредить продажам лишь 
тех композиций, которыми и без того 
мало кто интересуется. А для альбо- 
мов, расходящихся тиражами свыше 
600 тысяч копий, РёР-сервисы, нап- 
ротив, служат своеобразным катали- 
затором, способствующим дальней- 
шему повышению спроса". 

"Следует заметить, что в период с 
2000 по 2002 годы уровень продаж 
музыкальных компакт-дисков сокра- 
тился примерно на 139 миллионов 
штук, и лишь два миллиона альбо- 
мов из этой массы не были проданы 
по вине Р2Р-сетей, утверждают ис- 
следователи". 

Забавно, не правда ли? И это раз- 
говор идет о медийной продукции, 
которую можно закатать Ha CD или 
DVD и наслаждаться творчеством 
любимой группы или смотреть 
фильм с любимым актером где угод- 
но и как угодно. Все на самом деле 
go безобразия просто. Рынок npeg- 
лагает гораздо больше, чем спосо- 
бен "скушать" потребитель. Потре- 
битель тоже не дурак и хочет знать, 
что скрывается под красивой короб- 
кой и активной рекламой. Я как-то 
раз посмотрел ролик одного фильма 
по ТВ и так проникся, что прямо пос- 
какал за видеокассетой. Меня ждало 
полное разочарование. Даже кассе- 
ту, по-моему, выкинул. Вообще, та- 
кие вещи надо возвращать и требо- 
вать обратно деньги. Поэтому сове- 
тую сохранять чеки :). 
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XS: Насколько сложен движок сай- 
та? Какие интересные наработки за- 
ложены в твой портал? 

А.К; Движок сложный. Так сказать, 
не на коленке сделан. Сайт динамичес- 
кий, рассчитан на высокую нагрузку и 
многосерверную платсрорму. Мы ero 
постоянно совершенствуем. До ума go- 
ведем, наверное, к концу этого года. 
Появилось очень много нового. Появи- 
лись источники, то есть выходные дан- 
ные у книги - помимо стандартного 
ФИО автора и названия произведения, 
теперь у нас есть вид обложки, назва- 
ние издательства, год издания, код 
ISBN и т.п. Перед тем как скачать сфайл 
или начать его читать, посетитель по- 
Лучает дополнительную информацию. 
Времени на забивку всех данных ухо- 
QUT МНОГО, НО ЭТО ТОГО СТОИТ. 

Еще стоит отметить мощный модуль 
статистики. Считается абсолютно все. 
У нас есть данные по анкетам читате- 
лей, и поэтому легко можно опреде- 
лить аудиторию любого автора, рост 
или падение популярности, делать 
перекрестные сверки между несколь- 
кими произведениями одного автора. 
Некоторым авторам мы уже сделали 
доступ к подобной статистике. Все 
происходит в реальном времени. В 
идеале каждый автор, произведение 
которого есть на нашем сайте, полу- 
чит свой логин/пароль в личный ка- 
бинет. Этим мы сейчас и занимаемся. 

А вообще, несложно проверить, как 
читают книги в онлайне (глубину пере- 
хода по страницам). Как правило, 
среднего размера книга содержит 15- 
20 страниц, согласно нашей структуре. 
Каждая такая страница примерно рав- 
на 30 страницам обычной книги. Хо- 
чется еще добавить, именно мы пер- 
выми запустили регистрацию читате- 
лей (как в приличной библиотеке). За- 
регистрированные пользователи по- 
Лучают много преимуществ. Например, 
возможность доступа на наши фору- 
мы, возможность смены дизайна сай- 
та, возможность настроить страницу 
чтения, возможность управления рас- 
сылкой. Мы продолжаем разработки, и 
многое становится доступным только 
зарегистрированным пользователям. 


Если мне, например, завтра взбре- 
дет в голову закрыть доступ на за- 
качку текстов для незарегистриро- 
ванных пользователей, сделано это 
будет в течение нескольких минут. 
Можно также делать ограничения 
по скачкам. Например, в сутки неза- 
регистрированный пользователь 
сможет скачать 5 текстов и/или про- 
читать всего 5 страниц в онлайне. 


XS: He было ли взломов портала? 
Как ты обеспечиваешь его неприс- 
тупность и круглосуточную работос- 
пособность? 

А.К; Взломов пока не было. Монито- 
ринг у нас постоянный. Если начнется 
что-то нехорошее, мы об этом сразу 
узнаем. Однако смысла ломать наш 
сайт я не вижу. Тем не менее, против 
лома нет приема. Ко всему нужно от- 
носиться филососрски :). 


XS: Где хостишь свой портал? Тре- 
бования постоянно растут? Портал 
ведь растет, посетителей все боль- 
ше... Скоро обгонишь по мощности 
сервер Пентагона? :) 

А.К; Хостим на M9 (девятке) в стой- 
ке провайдера Синхролайн (WwiWW.s!.ru). 
Пока мощностей хватает, а до Пента- 
гона еще далеко, разные задачи. Мы 
люди мирные, нам пока и одного сер- 
вера хватает :). 


XS: Сколько у тебя посетителей в 
день? К тому же я знаю, что у тебя 
есть анкетирование. Раскрой секрет, 
кого больше: мужчин или женщин? 
Какой возраст? И прочую любопыт- 
ную статистику про посетителей. 

А.К; Сейчас посещают портал где- 
то 15000-20000 посетителей по Oyg- 
ням и 10000 по выходным. При этом 
по будням просматривается где-то 
250000 страниц. Это огромная наг- 
рузка. Женщин и мужчин примерно 
одинаково. Если быть точным, то 
52% мужчин и 48% женщин. Выс- 
шее образование, например, имеют 
63% посетителей, незаконченное 
высшее - 19,6%. Без образования 
всего 1,5%. Видимо, еще не успели :). 
Дети тоже посещают. Средний воз- 
раст читателя - около 33 лет. Все эти 
данные из наших анкет читателей. 
Сейчас анкеты заполнили более 
24000 человек. Что еще надо? Се- 
мейное положение? Легко. Женатых 
и замужних - 50,9% :). 


XS: Раскручиваешь свой ресурс, 
или он сам продвигается за счет са- 
рафанного радио? 

A.K: A сам кое-что в рекламном gene 
смыслю, и за 5 месяцев, прошедших 
с момента запуска проекта, посещае- 
мость его даже больше, чем у старо- 
го сайта, которому 5 лет. Собственно, 
аудитория плавно перетекла с одного 


места на другое. При этом никакой ак- 
тивной рекламы на Dest!/drary.ry не бы- 
ло. Только информация и ссылки. Ни- 
каких редиректов. 


XS: Как отбираешь книги? Где их 
покупаешь? 

А.К; Книги покупаю везде, но npeg- 
почитаю интернет-магазин 07оп.ги. Я в 
нем с 1998 года покупаю. Вообще, в 
больших книжных магазинах уже Te- 
ряюсь. За монитором проще выбрать, 
посмотреть анонсы. Можно даже за- 
лезть в какую-нибудь электронную 
библиотеку, определиться или озна- 
комиться с будущей покупкой. Очень 
удобно, рекомендую. 


XS: Есть ли мечты на ближайшее 
будущее, которые ты планируешь 
воплотить в реальность? 

А.К; Смотрю на все оптимистично :). 


XS: Что посоветуешь тем, кто хочет 
открыть собственный портал, чтобы в 
дальнейшем ковать на нем деньги? 
Сколько потребуется сил, времени и 
денег на начальном этапе? Как раск- 
рутиться? 

А.К: Для раскрутки нужны годы са- 
моотверженного труда или много де- 
нег на рекламу. Хорошие и нужные 
проекты всегда найдут со временем 
свою нишу и популярность. А вооб- 
ще, это тяжелый труд. Тем не менее, 
хорошие проекты постоянно появля- 
ются, кто-то выживает и развивается 
дальше. Нужно на все смотреть с оп- 
тимизмом. Так сказать, терпение и 
труд все перетрут. И не надо заранее 


делить шкуру неубитого медведя. 
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INTRO 


m Итак, как зарабо- 


тать деньги на порно- 


бизнесе? Для этого 


есть несколько вари- 


антов: 
©. Можно сниматься в порнухе. За- 


меть, в порноиндустрии порноактрис 
навалом, а вот с актерами напряг - 
так что у тебя есть неплохой шанс 
стать звездой. Вот что значит, когда 
работа приносит удовольствие. 

©. Можно снимать порно - быть 
продюсером, режиссером, сценарис- 
том, оператором, звукооператором 
или просто фотографом. Увлека- 
тельно, но хлопотно. 

©. Создать свой порноресурс в Ce- 
ТИ. 

Есть еще несколько способов зара- 
ботка на порно, но все они, равно как 
и первые два варианта, не имеют, к 
сожалению, никакого отношения к 
теме нашего журнала, так что оста- 
новимся на последнем варианте (ко- 
торый, однако, тоже офортопик по 
отношению к тематике журнала :) - 
прим. pedg.). 

Порноресурсы в инете существуют 
в нескольких вариантах. Самые расп- 
ространенные - это обычные сайты, 
где хранятся мегатонны фото или ви- 
geo. Также существуют всевозмож- 
ные порнопоисковики, топы, банне- 
рообменные сети, счетчики, TGP, AVS 
и многое-многое аругое. К тому же 
есть всякие экзотические развлече- 


ния для толстосумов, вроде платного 
видеочата на раздевание. 

Для создания большинства из этих 
ресурсов требуется определенный 
опыт работы в этой сфере и значи- 
тельные капиталовложения, а также 
некоторая известность и раскручен- 
ность. Так что мы остановимся на 
создании некрупного сайта, содер- 
жащего небольшое количество гале- 
рей. Более общую информацию о 
виртуальном порнобизнесе можно 
почерпнуть из статьи в Х #09.02(45) 
"Как становятся порнобаронами" 
(она также доступна на сайте, 
www.xakep.ru/magazine/xa/045/044/1.htm). 


ПЕРВЫЕ ШАГИ 

ш Итак, твоя бабушка решилась ge- 
лать свой порноресурс. Перво-напер- 
во ей необходимо набрать должное 
количество контента. Для начала 
вполне хватит и фоток. Все картинки 
должны быть разобраны по темати- 
ческим категориям, желательно, что- 
бы каждая категория состояла из 
нескольких связанных серий карти- 
нок. Все фотки должны быть прилич- 
ного качества, по возможности при- 
мерно одинакового размера, без эмб- 
лем других сайтов, и еще хорошо, 
чтобы они не валялись на каждом 
втором сайте в Сети. Также нужно 
сделать уменьшенные копии для 
предпросмотра. 

Понятно, что поначалу весь кон- 
тент будет стыренным с других пор- 
носайтов. Тут возникает первый об- 
лом: большинство крупных порно- 
сайтов добавляют к своим картинкам 
так называемые watermarks (водя- 
ные знаки). О том, как при помощи 
стеганографии вставлять шифро- 
ванный текст в картинку, Х уже пи- 
сал. Самое неприятное, что опреде- 
лить наличие такой ерунды практи- 
чески невозможно. Так что если из- 
начальный владелец порнокартинок 
попросит удалить его материал с 
сайта, лучше не спорить, вежливо 
извиниться и быстренько все поте- 
реть, пока хостер не прикрыл бабуш- 
кину страничку. Ведь если дело 
Bgpyr дойдет go суда (хотя такое 


ПРАКТИЧЕСКИЙ КУРС НАЧИНАЮЩЕГО ПОРНОБАРОНА 


крайне маловероятно), то аргументы 
у них будут неоспоримыми. Еще нем- 
ного контента можно получить бесп- 
латно при регистрации у спонсора 
или купить у соответствующих расп- 
ространителей. 

Как ни странно, но дороже всего 
стоит порнуха для фанатов педосри- 
лии, некросфилии, зоофилии, со сце- 
нами откровенного насилия и т.д. Но 
в большинстве стран распростране- 
ние подобных материалов запреще- 
но законом и строго карается. Хоро- 
шо, если только прикроют страничку, 
а могут и попробовать привлечь к 
уголовной ответственности - педо- 
фрилов сейчас никто не любит. К то- 
му же я сомневаюсь, что постоянная 
работа с подобными материалами 
благоприятно скажется на психике 
adult-mMactepa. 


ГРАМОТНЫЙ ДИЗИГН 

ш В принципе, все требования, ко- 
торые относятся к созданию обычно- 
го сайта, подходят и для порнушного. 
Опыт создания и раскрутки сайта бу- 
дет здесь очень кстати. 

Самая важная часть порника - его 
главная страница. Как говорится, по 
обложке встречают. Замечу, что по 
статистике, из нескольких сотен за- 
шедших на сайт посетителей только 
один зарегистрируется. Задача веб- 
мастера в том, чтобы этих сотен и 
единиц было как можно больше. По- 
этому к созданию заглавной страни- 
цы стоит подойти с особым внимани- 
ем и аккуратностью, а с дизайном са- 
мого сайта можно, в принципе, особо 
не заморачиваться. Но одним краси- 
вым дизигном клиента не завлечь. 
Неплохо бы разметить на главной 
странице ссылки на несколько бесп- 
латных галерей с самыми аппетитны- 
ми девушками. Под картинками по- 
местить подпись, вроде "если хо- 
чешь увидеть эту герлу во всех по- 
зах - регистрируйся". Также можно 
оформить картинки в форме тура, 
когда по очереди показывается сфрот- 
ка за фоткой, а в самый интересный 
момент выскакивает страничка с 
предложением регистрации. Если все 


сделать правильно - у юзера появит- 
ся инстинктивное желание отвалить 
свои кровные, лишь бы увидеть про- 
должение. Можно поместить на заг- 
лавной странице огромный список 
того, что присутствует на сайте, обе- 
щать обновление по нескольку раз в 
день (я видел обещание: новая гале- 
рея каждые 5 минут), эксклюзивный 
контент и прочие прелести. И совер- 
шенно не обязательно, чтобы все 
обещания соответствовали действи- 
тельности. Если наивный любитель 
порнушки купит аккаунт, то свои 
деньги он вряд ли снова увидит. Но, 
конечно, после такого жесткого об- 
лома на такой сайт он больше ни но- 
гой. Tak что нужно решить, что важ- 
нее: постоянные клиенты или OGHO- 
разовые лохи. Первый вариант обес- 
печит регулярную прибыль, но для 
этого придется постоянно приклады- 
вать немалые усилия, чтобы поддер- 
живать у клиента интерес к ресурсу. 
Обычно подписка на доступ к сайтам 
оформляется на месяц и стоит не ме- 
нее $20, но иногда выдается триаль- 
ный (ограниченный) доступ на нес- 
колько дней за пару баксов или во- 
обще бесплатно, но только после то- 
го как юзер введет данные своей 
кредитки, чтобы удостовериться, что 
она у него есть. 

Также не нужно забывать сделать 
в начале особую warning страницу - 
такая обязана присутствовать на 
всех порноресурсах. На ней должны 
быть предупреждения, что данный 
ресурс содержит порнографические 
материалы и запрещен для посеще- 
ния несовершеннолетними, лицами, 
страдающими заболеваниями психи- 
ки, а редакция сайта не несет ника- 


СЛОВАРЬ 


кой ответственности за последую- 
щие действия зашедшего. А уже на 
этой странице можно разместить 
большую и заметную ссылку на глав- 
ную страницу. 

Чуть не забыл самое главное - весь 
сайт придется делать на английском 
языке, ведь подавляющее большин- 
ство платежеспособных потребите- 
лей из США. Но если нет проблем с 
немецким, итальянским, французс- 
ким, испанским и японским языками, 
то это только добавит шансов заи- 
меть дополнительных подписчиков. 
К сожалению, пока среди русских 
любителей сетевой порнографии 
тех, кто готов заплатить за подписку, 
слишком мало. Халява - как много в 
этом звуке... 

Что еще очень важно, никогда не 
следует делать директории с имена- 
ми gallery 1, gallery 2... gallery п. ПЛуч- 
ше для каждой задавать свое, уни- 
кальное имя, чтобы нельзя было по 
одной случайно найденной ссылке 
выкачать все содержимое сайта. 


ГДЕ НАМ СТОИТ САЙТ 
ПРИСТРОИТЬ 

ш Когда будет собрано достаточное 
количество контента и сооружен ди- 
зигн, пора приниматься за выбор 
хостера. Стоит сразу забыть о при- 
вычном бесплатном хостинге, у боль- 
шинства из них порево вырезают 
сразу и без предупреждений. Кстати, 
подойдет даже не любой платный 
хостинг, так как на многих из них 
запрещают размещать порногра- 
фрию. Так что придется доплачивать 
за специальный адулт хостинг, вот 
один из них: www.al4a.com/webhosting.html. 
Но если совсем нет денег на плат- 


Порой понять, на каком языке говорят люди, работающее в инете с 
порно, очень сложно. Чтобы тебе было проще, расшифрую пару 


слов... 


Ш Адулт, порево, ххх, adul - синонимы порносайтов, сайтов для 


взрослых 
Ш Дрочер, серфер - любой посетитель сайта 

Ш Ниша - порнокатегория (например, азиатки, групповуха, школь- 
НИЦЫ И Т.0.) 
Ш Сайнап, сайн, Sign-up - подписка 
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ный, не стоит отчаиваться. К приме- 
ру, некоторые спонсоры или AVS (0 
них подробнее ниже) согласятся вы- 
делить место под сайт, если соблю- 
дать ряд условий, например, рекла- 
мировать на сайте только данного 
спонсора или пользоваться услугами 
данной AVS, не регистрироваться в 
ТСР и T.g. Такого спонсора найти 
больше шансов, если изначально 
будет качественный контент. Яркий 
пример - бесплатный хостинг от AVS 
системы CyberAge: www.cybersexnetwork- 
freehosting.com. 

Кстати, не стоит забывать pery- 
лярно бэкапить свой сайт. У порно- 
хостеров есть одна неприятная OCO- 
бенность - закрываться вместе с 
твоим сайтом в самый неподходя- 
щий момент. 

Как известно, порно существует и 
в WAP'e. Кажется, что создать 
\\МАР-сайт неизмеримо проще обыч- 
ного. Это так, но вот организовать 
оплату подписки через вап неизме- 
римо сложнее. Также вполне воз- 
можно, что вап окажется просто пе- 
реходным периодом, пока большин- 
ство мобильников не смогут прос- 
матривать полноценный инет, так 
что полностью ориентироваться на 
wap не стоит. 

Еще один весьма выгодный порно- 
бизнес - продажа готовых сайтов 
разной степени раскрученности (сум- 
ма сделки может доходить до нес- 
кольких миллионов долларов). 


ПЕРВЫЕ ДЕНЬГИ 

ш Деньги со своего порносайта 
можно получать либо за оформле- 
ние подписки на него через AVS, ли- 
бо за клики по баннерам, ссылкам 
или выскакивание поп-апов на сайты 
спонсора. Хотя предпочтительнее 
эти два способа сочетать. 

При заходе cepqpepa на сайт очень 
важно определить, кто это: девятик- 
лассник Вася или состоятельный 
америкос с кредиткой. С первым де- 
ликатно распрощаться, а второго ра- 
зорить на подписку. Первое, что при- 
ходит на ум - организовать оплату 
через платежные системы. Но из это- 
го, скорее всего, ничего не получит- 
ся. Платежных систем, типа 
Webmoney и Япдех.Деньги, в инете в » 


последнее время развелось огром- 
ное количество, но у них есть свои 
недостатки, которые делают крайне 
неудобной или вообще невозможной 
работу с "заграницей", так что оста- 
ется только одно - обслуживать кре- 
дитки. 

Понятно, что самому проверить 
кредитку на валидность и снять с 
нее деньги крайне сложно. Облег- 
чить жизнь бедному адулт-мастеру 
призваны системы AVS (Age check 
Verification System). В обмен Ha неко- 
торый процент OT стоимости подпис- 
ки они берут на себя обязанности по 
проверке кредитки, генерации и вы- 
даче юзеру пароля, слежению за 
сроком действия пароля, выплате те- 
бе денег и т.д. Сейчас одна система 
AVS может одновременно обслужи- 
вать сотни тысяч порносайтов. При- 
мечательно, что, покупая подписку, 
серфер получает доступ сразу ко 
всем сайтам, которые обслуживают- 
ся в данной AVS. К тому же пароли 
бывают разные: бесплатные, обыч- 
ные, элитные и различаются по коли- 
честву доступных ресурсов. 

Деньги AVS выплачивает обычно 
один или ава раз в месяц - перево- 
дом через банк, если заработанные 
деньги превысят минимальную сум- 
му выплаты. У каждой AVS куча про- 
чих правил, с которыми придется оз- 
накомиться, если хочешь с ними ра- 
ботать. К тому же AVS обычно пла- 
тит за прочие достижения, типа 
привлечения новых сайтов и выдаю- 
щуюся посещаемость. 

Одна из лучших AVS - CyberAge 
(cyberage.com), она одновременно яв- 
ляется и спонсором (рекламодате- 
лем) и бесплатным хостером! 

Гораздо хуже в последнее время 
дела обстоят с баннерной рекламой: 
людей в инете, которые будут нажи- 
мать на кнопку с надписью "кликни и 
получишь $100" и при этом искренне 
верить в правдивость этого обеща- 
ния, становится все меньше. Плюс ко 
всему за последнее время стоимость 
рекламных площадей значительно 
упала. Есть даже мнения, что бан- 
нерная реклама вообще умирает. 
Также, по результатам опроса в ине- 
те, выяснилось, что люди скорее Go- 
веряют текстовым ссылкам, чем бан- 
нерам - следует принять это к сведе- 
нию. Кстати, чуть больше шансов 
обогатиться у тебя будет при исполь- 
зовании поп-апов, но это скорее от- 
носится к грязным приемам заработ- 
ка (хотя на порносайтах к этому час- 
то прибегают), и многие хостеры зап- 
рещают этим заниматься. Оплата 
производится либо за клик по банне- 
ру, либо за то, что юзер, пришедший 
с бабушкиного сайта, купит что-то 
или зарегистрируется у спонсора. За 
второе, конечно, можно получить го- 
раздо больше. 

Еще одной напастью для честного 
труженика могут оказаться кардеры. 
За каждый аккаунт, купленный по 
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TGP 


Ш http://worldsex.com/webmaster.htm 


Ш http://fast-porn.net/submit.htm! 


Ш http://thumbzilla.com/webmasters.htm 


скарженной кредитке, AVS будет 
штрасровать не менее чем на $10. Og- 
нако можно попробовать немного 
обогатиться, накупив у себя самого 
подписок по левым кредам. Об этом 
читай подробнее в Спеце про кар- 
динг #11.03(36) 
(www.xakep.ru/magazine/xs/036). Однако не 
стоит этим особо злоупотреблять, за 
это могут удалить из системы. Гораз- 
до выгоднее по максимуму закупить- 
ся, успеть снять деньги и скрыться. В 
конце концов, эта статья не про спо- 
собы заработка для кардера. 


РАСКРУТКА 

m Конкуренция в порнобизнесе 
просто огромна, и она все обостряет- 
ся. Это и неудивительно - ведь в пор- 
но замешаны огромные деньги. Если 
встать на пути у магната - раздавят и 
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даже не посмотрят. Раскрутиться в 
одиночку практически невозможно, 
так как про вновь созданный сайт, 
кроме самого автора и его близких 
друзей, просто никто не будет знать. 
Все равно, если хочешь зарабаты- 
вать деньги, придется регулярно об- 
мениваться баннерами, регистриро- 
ваться у спонсоров, подниматься во 
всяких топах и поисковых машинах. И 
у каждого из них свои строгие прави- 
ла, с которыми придется считаться, 
если не хочешь оказаться за бортом. 

Многие будут стараться обмануть. 
Особенно не стоит участвовать в 
спонсорских и партнерских програм- 
мах, которые требуют внесения стар- 
тового капитала. 

Итак, основная цель - завлечь мак- 
симальный поток посетителей (тра- 
фик) на свой сайт или на сайт спон- 
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сора. Трасдфиком можно обмениваться 
или даже торговать. Трафик бывает 
двух видов: качественный - когда 
многие из зашедших серферов реги- 
стрируются или покупают подписку, 
и, соответственно, некачественный. 
Иногда некачественный трафик мо- 
жет оказаться хуже никакого, если 
расходы на оплату трафика превысят 
доходы. Рассмотрим подробнее ос- 
новные источники трасрика. 

TGP (Thumbnail Gallery Post) - это 
сайты, содержащие множество ссы- 
лок на небольшие галереи порнокар- 
тинок. У них можно и самому помес- 
тить ссылку на свою бесплатную га- 
лерею вместе с небольшим описани- 
ем в обмен на установку их баннера 
в этой галерее. Одновременно можно 
зарегистрироваться сразу в несколь- 
ких ТСР, чтобы привлечь еще боль- 
ше посетителей. В принципе, они да- 
ют очень неплохой источник трафи- 
ка, однако один из недостатков ТСР 
СОСТОИТ В ТОМ, ЧТО ПО НИМ В OCHOBHOM 
бродят халявщики, которые совер- 
шенно не намерены раскошеливать- 
ся на подписку, а хотят посмотреть 
только бесплатные галереи. Поэтому 
ТГП - пример источника относитель- 
но некачественного трабрика, и мно- 
гие бесплатные хостеры запрещают 
своим клиентам регистрироваться в 
них. Если будет совсем тухло с посе- 
тителями, можно попытаться нес- 
колько раз зарегистрироваться в OG- 
ной ТГП с одной и той же галереей, 
но если это пропалят, то все твои 
ссылки, скорее всего, удалят на фиг. 
Кстати, хорошие ТГП следят за кон- 
тентом галерей, так что с лажовыми 
картинками могут и не принять. Спи- 
сок неплохих ТСР - на врезке. 

В инете существует множество по- 
исковых машин и топов, в том числе 
исключительно порнушных. Они 
обеспечивают приток весьма качест- 
венного трасфика, однако подняться 
в них на первые строчки не так прос- 
то, а числиться у них на последних 
местах не имеет никакого смысла - 
туда просто никто не заглядывает. С 


этой точки зрения поначалу лучше 
попробовать подняться в малоизве- 
стных топах, вероятность, что к тебе 
зайдут оттуда, неизмеримо выше. 
Кстати, если вырваться в поисковике 
или топе на высокое место, сразу 
польется нехилый поток посетите- 
лей, и сайт будет подниматься все 
выше и выше по списку. В принципе, 
можно зарегистрироваться сразу во 
всех поисковиках (от Альтависты go 
Яндекса) - лишним это не будет, бла- 
го есть системы для автоматической 
регистрации. Из порнопоисковиков 
стоит отдельно отметить Воое.сот, 
типа пародия на Google. Правда, гугл 
с ним судится, обвиняя в плагиате. 
Еще один очень неплохой поиск пор- 
но устроен, как ни странно, внутри 
altavista.com в разделе картинки, с под- 
категориями и гигантским количест- 
вом контента. А список лучших пор- 
HOTONOB - на врезке. 

Довольно качественный трафик 
можно получить при обмене банне- 
рами или ссылками с проверенными 
"дружественными" сайтами. Если 
юзеру придется по душе бабушкин 
сайт и он купит подписку, то с боль- 
шой вероятностью он будет искать 
похожие ресурсы, и такая ссылка 
придется очень кстати. Главное, что- 
бы она не была похожа на рекламу, к 
тому же имеет смысл поместить ее в 
платной зоне. Аналогично будут при- 
ходить и с других сайтов. Хотя пона- 
чалу договориться с раскрученными 
порталами будет сложно, они не сог- 
ласятся меняться ссылками с неиз- 
вестными. И обязательно нужно про- 
верить, где приткнули ссылку, а то из 
добрых побуждений могут поставить 
чужую ссылку на самом видном мес- 
те, а твою задвинуть. Такой обмен 
называется трейдингом трабрика, для 
этого существуют специализирован- 
ные программы-скрипты CJ, про них 
читай ниже. Но эти ссылки лучше 
разместить вручную (обычно их не 
больше 10). 

На сайте в результате будет мно- 
жество всевозможных ссылок: одни 


должны направлять серфера на сайт 
спонсора, другие на регистрацию в 
AVS, третьи - посылать к партнерам, 
четвертые - на галереи и прочее. По- 
нятно, что в этом легко запутаться. 
Чтобы облегчить задачу веб-масте- 
ру, существуют скрипты CJ (Circle 
Jerk), которые управляют потоками 
исходящего трафика. То есть все 
ссылки замкнуты на скрипт, а он уже 
сам решает по заложенным в него 
правилам, куда посылать юзера. 
Правила могут быть довольно слож- 
ными, в зависимости от твоих требо- 
ваний. Вот пара таких скриптов: ultra 
plus и cjpro. О подробной конфигура- 
ции скрипта читай на сайте разра- 
ботчика. 

Имеет смысл завести у себя на сай- 
те счетчик, чтобы выяснить, откуда 
наблюдается основной приток тра- 
фрика. Если порник зарегистрирован 
там, откуда вообще не приходят по- 
сетители, лучше удалить их баннер, 
чтобы зря не занимал место. В прин- 
ципе, сгодится любой счетчик - лишь 
бы выдавал подробную статистику 
по посещениям. Можно начать ис 
Rambler's Top 100 
(http://top100.rambler.ru) unu c Hotlog 
(http://hotlog.ru). 


итого 

ш Вот, собственно, и все, что я хо- 
тел рассказать о заработке на порно. 
Как видишь, не все так просто, не 
стоит сразу ожидать, что будешь 
грести деньги лопатой и ездить на 
лимузине в обнимку с Jenn Jameson 
и Brian Banks. Первоначальный пери- 
од раскрутки самый сложный (BO3- 
можно, убыточный), во время него 
многие сайты закрываются, не про- 
работав даже нескольких месяцев. 
Но если проект смог раскрутиться, то 
остальное - дело техники. И не забы- 
вай про Статью 242 УК РФ "Неза- 
конное распространение порногра- 
фических материалов или предме- 
тов" - мы настоятельно не рекомен- 
дуем применять полученные знания 


на практике! 


Анализирующий (analyst1945@mail.ru) 
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КАК ДЕЛАЮТ ДЕНЬГИ НА СПАМЕ 


редставь, что ты полу- 


чил пакет с ветчиной не 


первой свежести. 


26 ноября 
2003 г. был 
арестован 
Чарльз Бу- 
хер. Он уг- 
рожал спа- 
мерам прис- 
лать пакет 
с сибирской 
язвой, пока- 
лечить, за- 
рубить то- 
пориком для 
льда; выс- 
ледить и 
кастриро- 
вать ос- 
тальных 
спамеров, 
если они не 
удалят его 
адрес из 
своих на- 
вязчивых 
рассылок. 
Источник: 
news.proext. 
com 


Три интер- 
нет-сайта, 
публикую- 
щие списки 
рассыльщи- 
ков спама, 
были вы- 


нуждены 
приостано- 
вить свою 
работу пос- 
ле сплани- 
рованной и 
произведен- 
ной атаки в 
Сети. 
Источник: 
securitylab.ru 
29 сентября 
2003 


Представил? Как ощу- 

щения? Думаю, что не 
очень. То же самое чувствует тот, кому 
ежедневно приходится выгребать из 
своих электронных (и не только) почто- 
вых ящиков горы информационного 
мусора, называемого иначе спамом. 
Тысячи людей неплохо зарабатывают, 
забрасывая чужие почтовые ящики не 
самой нужной информацией. Основ- 
ные аспекты столь необычного спосо- 
ба заработка на хлеб с черной икрой 
мы рассмотрим в этой статье. 


ПОЯВЛЕНИЕ ТЕРМИНА "СПАМ" 

ш Существует несколько теорий 
происхождения термина "спам" как 
обозначения почтового хлама. Наибо- 
лее вероятная рассказывает о паро- 
дии британской комик-группы Monty 
Python Flying Circus, в которой хор ви- 
кингов, воспевая хвалу мясным KOH- 
сервам "Spam" (SPices hAM - перче- 
ная ветчина), препятствует посетите- 
NAM ресторана делать заказы. Суще- 
ствует еще несколько синонимов сло- 
ва спам: unsolicited commercial E-mail 
(непрошеная рекламная электронная 
почта), junk E-mail (мусорный E-mail). Я 
остановлюсь на более привычном для 
тебя слове - просто "спам". 


РАЗНОВИДНОСТИ СПАМА 

m Следуя незыблемому правилу 
"врага нужно знать в лицо", рассмот- 
рим основные виды спама. 

Весь спам условно делится на нес- 
колько групп: коммерческий, являю- 
щийся продуктом деятельности лич- 
ностей, ничем не гнушающихся ради 
легкой наживы; вирусный, генерируе- 
мый эпидемией очередного почтового 
червя, вроде LOVELETTER или 
MyDOOM; хулиганский, направленный 
на переполнение отдельно взятых 
почтовых ящиков; шуточный - так на- 
зываемые "письма счастья" или лож- 
ные предупреждения о бушующем 
вирусе; регулярные почтовые рассыл- 
ки, которые при определенных усло- 
виях можно отнести к спаму. 


Основной напастью для народонасе- 
ления являются все же нежелатель- 
ные коммерческие рассылки. Лично я 
сотни раз получал предложения запи- 
саться на курсы р АзЗГоВоРНОГО 
Л-И-Й-Сс-к-0-г-о (налицо явная попытка 
обойти спам-сфильтр), легко срубить 
SSS или посетить PORNO FREE. От 
этого не спасает трещащий по швам 
игнор-лист и цепочка спам-фильтров. 
Реклама находит везде: из почтового 
ящика торчат листовки Гербалайсра, 
на десять e-mail сообщений приходит- 
ся 5-6 рекламных, из факса лезет вся- 
кая дрянь, кто-то незнакомый стучит- 
ся в ICQ... Благодаря cnamy я не могу 
отсылать друзьям больше десяти ха- 
лявных SMS в день =(. 


ЭКОНОМИЧЕСКАЯ 
ЭФФЕКТИВНОСТЬ МАССОВЫХ 
РАССЫЛОК 

ш Возникает логичный вопрос: если 
я не воспринимаю столь навязчивую 
рекламу, то почему она продолжает 
досаждать мне? И не только мне... 
Ответ очевиден. Спам - один из са- 
мых эффективных способов рекла- 
мы. Если рекламные сообщения чи- 
тают около 10% (исследования ком- 
пании GVU www.cc/gatech.edu/guv), из 
них 10% откликнутся на предложе- 
ние, то при затратах в 1 цент имеем 
прибыль как минимум в 1 доллар. Ре- 
зультат налицо. 


ПОЛУЧАТЕЛИ РАССЫЛОК 
И ИХ СПИСКИ 

ш Для того чтобы отправить реклам- 
ное сообщение, спамеру необходимо 
знать цель - электронный (или почто- 
вый) адрес, номер ICQ или другие спо- 
собы связи с тобой. Список реальных 
данных, различными путями найден- 
ных и проверенных, называется спам- 
листом. Составление и продажа спам- 
листов - довольно выгодное дело, ко- 
торым занимается не одна тысяча че- 
ловек. На такой товар, как список ре- 
альных электронных адресов, всегда 
находятся покупатели. 

Спам-листы делятся на несколько 
категорий: 


По домену. Например, адреса в зоне 
ги. Зачем тратиться на рассылку за 
рубеж предложений товаров или ус- 
луг, воспользоваться которыми мож- 
но исключительно на территории дан- 
ной страны? 

По почтовому хосту (хост - это то, 
что стоит после символа @). Напри- 
мер, предложение работы от конкури- 
рующей компании. 

По пользователям определенных 
сервисов. Например, база е-тай поль- 
зователей платежной системы PayPal. 

По целевой аудитории. Довольно 
сложный в составлении вид. Напри- 
мер, база производителей сгущенного 
молока. 

По цифровому формату. Список мо- 
жет быть оформлен в виде текстово- 
го файла, базы данных или адресной 
книги почтовой программы. 

Деление на категории обусловлено 
целями спамера. Они могут быть раз- 
ными - от "безобидных" происков кон- 
курентов до рассылки троянов тем же 
пользователям WebMoney. 


СПОСОБЫ ПОЛУЧЕНИЯ 
СПАМ-ЛИСТА 

ш Самый дешевый и быстрый способ 
получить спам-лист - купить его на OG- 
ной из сетевых барахолок, найти KOTO- 
рые не составит труда. Цены на них 
варьируются от $1 go $20 за 1000000 
адресов (от $1 до $1000 - в зависимос- 
ти от содержимого спам-листа - прим. 
peg.). В основном это продажа "из 
третьих рук", и гарантировать тебе да- 
же 80% действующих адресов никто 
не возьмется. Если очень постара- 
ешься, то сможешь купить достаточ- 
но свежий список "от первого лица", 
т.е. от владельца сетевой рассылки, 
хостера бесплатной электронной поч- 
ты или других лиц, приближенных к 
первоисточнику. Правда, обойдется 
тебе это несколько дороже, и вероят- 
ность нарваться на мошенника выше, 
чем при обычных условиях. 

Есть несколько альтернативных спо- 
собов получить неплохой список ag- 
ресов. Один из них - это самостоя- 
тельное составление. Естественно, 
списки не создаются вручную. Для 


Доска с объявлениями о продаже почтовых баз 


этого уже давно существует несколь- 
ко способов, придумано и написано 
огромное количество вполне легаль- 
ного собфта. 

Основные залежи e-Mail адресов Ha- 
ходятся в местах активного общения 
обитателей Сети - форумах, досках 
объявлений, сайтах клубов по интере- 
сам. Там всегда можно пополнить спи- 
сок свежих адресов (естественно, ес- 
ли форум не пятилетней давности). 
Кроме того - эти места характеризует 
заинтересованность аудитории в дан- 
ной теме. Кому еще, как не участни- 
кам форума, посвященного струйным 
принтерам, предлагать "новую марку 
невероятно экономных картриджей"? 

Хотя в последнее время уловы из 
этих мест начали вызывать разочаро- 
вание. Общительные пользователи 
поумнели и стали маскировать адреса 
разными способами. Например, адрес 


ССЫЛКИ ПО ТЕМЕ 


user@mailhost.com превращается в 
user<coOaka>mailhost.com или 
user(at)mailnost.com. Администраторы 
сфрорумов в свою очередь применяют 
различные ухищрения для того, что- 
бы e-mail стал невидимым gna спаме- 
рского робота, используя клиентские 
скрипты или кодировку выводимых 
символов (например, сочетание сим- 
волов "&#64;" без кавычек в HTML 
документе заменяет символ "@"). Для 
получения списка пользователей оп- 
ределенного сервиса, например ICQ, 
следует воспользоваться специали- 
зированными программами. Для ICQ 
их можно найти на легендарных сай- 
тах www.icginfo.ru и www.asechka.ru. 
Альтернативным вариантом прямо- 
му сбору почтовых адресов является 
их генерация. Генерация производит- 
ся добавлением определенной комби- 
нации символов к имени заданного 


Ш www.spamtest.ru/ - организация по борьбе со спамом 
Ш www.antispam.ru/ - аналогично предыдущей 
Ш www.nospam.net.ru/index.php - еще одна антиспамерская орга- 


низация 


Ш www.ordb.org/about/ - база данных по открытым релеям 
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Спам-лист в текстовом формате 


почтового хоста. Например, 
user@mail.com, изе@тай.согт, 
user2@mail.com и т.д. Имена почтовых 
ящиков могут браться как по слова- 
рю, так и случайной комбинацией сим- 
волов. После окончания этой проце- 
дуры полученный список пропускает- 
ся через программу проверки элект- 
ронных почтовых адресов (называе- 
мых также e-mail чекерами или e-mail 
валидаторами). Полученный список, 
как ты уже понял, является рабочим 
спам-листом. 

Наибольший процент "живых" адре- 
сов даст организация рассылки на 
рекламируемом сайте. Если человек 
заполняет форму, а лучше - обшир- 
ную анкету, указывая свой e-mail, зна- 
чит, он точно знает, на что идет. В слу- 


Ш www.ordb.org/submit/ - проверка открытого релея 
Ш www.moensted.dk/spam/ - черный список спамеров. Следует сю- 
да заглянуть, если от тебя внезапно перестала отправляться почта 


Ш http://report80.narod.ru/send/spam_list/1_2.htm - здесь можно 
купить несколько спам-листов 

Ш www.spamlog.ru/ - организация, занимающаяся массовой рас- 
сылкой. Не постеснялись купить домен второго уровня 


Ш www.faxservice.ru/ru/index.php 
факсам 

Ш www.jmis.edu/cyber/cases/spam.html - судебные дела против 
спамеров 

Ш www.siteup.com/encoder.html - кодировщик e-mail адресов 

Ш http://comp.zp.ua/start/index.php - портал с возможностью отп- 
равки анонимных писем 


опять рассылка, но уже по 


чае если получателю надоест твоя из- » 


Один из способов маскировки почтового адреса 


Правитель- 
ство Италии 
приняло ре- 
шение о 
том, что 
спамера 
следует на- 
казывать 
более стро- 
го, чем это 
было ранее. 
Теперь спа- 
меру грозит 
штраф? go 
90 тыс. ев- 
ро или тю- 
ремное зак- 
лючение 
сроком go 3 
лет. 
Источник: 
news.bbc.co. 
uk 


AOL nony- 
чила 7 млн. 
долларов от 
СМ 


Productions, 
которая 
рекламиро- 
вала порно- 
сайт. 
Источник: 
news.proext. 
com 


лишне, по его мнению, активная рас- 
сылка, следует дать ему возможность 
отписаться от твоих услуг. Тогда ты 
наверняка будешь знать, что этот ag- 
рес не мертвый, и продолжишь свои 
"убеждения". 


ЧТО ЕЩЕ НЕОБХОДИМО 
ДЛЯ РАССЫЛКИ 

Перейдем непосредственно к са- 
мой рассылке. Использование свое- 
го почтового сервера или сервера 
провайдера не только нежелатель- 
но, но и чревато занесением в чер- 
ные списки спамеров и отключением 
от интернета как минимум и крупны- 
ми судебными исками, вплоть go ли- 
шения свободы, как максимум (впро- 
чем, статьи, предусматривающей 
уголовное наказание за спам, в РФ 
не существует - прим. peg.). Обычно 
спамеры используют в своих гнус- 
ных целях анонимные SMTP-cepBe- 
ры или почтовые серверы с откры- 
тым релеем (SMTP-cepBep, допуска- 
ющий пересылку электронной почты 
через себя на другие почтовые сер- 
веры). Что касается первых, то найти 
их сейчас довольно сложно, а если 
такие и имеются в наличии, то ин- 
формация о них доступна лишь уз- 
кому кругу избранных (т.е. профес- 
сиональным спамерам). Существова- 
ние открытого релея возможно по 
неграмотности или халатности адми- 
нистратора почтового сервера. Сле- 
дует заметить, что наличие такой 
бреши далеко не безопасно и для 
владельца SMTP-cepBepa: нетрудно 
представить, какой трафик будет 
прогнан через канал, если информа- 
ция о нем просочится в широкие 
массы сетевой общественности. 
Кроме того, этого вполне достаточ- 
но, чтобы быть занесенным в список 
спамеров. Докажи потом, что ты не 
верблюд. Как вариант следовало бы 
рассмотреть анонимные ремайлеры, 
однако они грешат непростительно 
низкой скоростью работы (письмо 
может задерживаться от одной до 
нескольких десятков минут) и огра- 
ничением на количество отправляе- 
мых писем с одного |Р-адреса в сут- 
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(ТИ ЗАРАБОТОК | ПОЧТОВОЕ МЯСО 


ПРОГРАММЫ ИЗ СПАМЕРСКОГО ОБИХОДА 


TTT ОИ 


ки. Так что если ты выбрал этот спо- 
соб, следует запастись списком ано- 
нимных прокси-серверов. 

Вторым необходимым условием яв- 
ляется широкий канал для доступа в 
Сеть. Широким он должен быть не 
только от тебя до провайдера (так 
называемая "последняя миля"), но и 
от провайдера до ближайшего круп- 
ного узла сети. Не стоит и помыш- 
лять о спаминге, имея модемное сое- 
динение или доступ к интернету че- 
рез небольшую домашнюю сеть. В 
первом случае тебя ждет постоян- 
ный обрыв соединения и весьма 
призрачная вероятность какого-либо 
дохода вообще, во втором случае ты 
получишь переподключение из до- 


мовой сети в сеть, состоящую только 
из собственного компьютера, и нес- 
колько ударов бейсбольной битой от 
админа (впрочем, может хватить и 
бейсбольной биты ;)). Неплохую ско- 
рость дает соединение по XDSL или 
Radio Ethernet, однако могут отпуг- 
нуть высокие цены на трасрик. Иде- 
альным решением было бы получе- 
ние высокоскоростного шелла, раз- 
решающего отправку почты или ус- 
тановку почтового демона. 

Рассылка производится не кликань- 
ем по кнопке "Отправить" в Outlook с 
частотой несколько килогерц (хотя 
кому как нравится :)), а специально 
написанным для этих целей програм- 
мным обеспечением. 


ЭТИ СТАТЬИ ЗАКОНОВ СПАМЕР МОЖЕТ ИСПОЛЬЗОВАТЬ 


ДЛЯ СВОЕЙ ЗАЩИТЫ 


ЭТИ СТАТЬИ ЗАКОНОВ МОГУТ БЫТЬ ИСПОЛЬЗОВАНЫ 
ПРОТИВ СПАМЕРА 


Ш Проект федерального закона "О правовом регулировании 
оказания Интернет-услуг" ст.37 п.1: "Систематическая умышленная 
отправка пользователем Интернет по адресам электронной почты 
данных, не запрошенных получателем и содержащих рекламу ... 
влечет за собой административный штраф в размере от трех до 
пяти минимальных размеров оплаты труда, а также возмещение 


убытков, которые возникли в результате такой передачи данных..." 4 
Провайдер и пользователи несут в результате действий спамера . - pt - 
материальные убытки, поэтому в соответствии со ст.1064 об общих Mamas ау» 
основаниях ответственности за причинение вреда они должны us wt - 
быть возмещены. ами яму # 
Ш Ст.13 ч.3 федерального закона "О рекламе": "При платном aaa pt 
справочном телефонном, компьютерном и ином обслуживании ны ye 
реклама может предоставляться только с согласия абонента. нс tal 


Стоимость такой рекламы не должна включаться в стоимость 
запрашиваемых абонентом справок". 


ОБХОД ПОЧТОВЫХ ФИЛЬТРОВ 

ш Чтобы все твои героические уси- 
лия не были варварски загублены на 
корню, следует применять несколько 
простых правил. 

Первое правило: не используй в ка- 
честве заголовков уже известные и 
тем более давно обнародованные в 
различных TOP'ax темы писем. "Сроч- 
но нужны деньги? Возьмите их у нас!", 
"Цена Ha Виагру снижена на 50%", 
"Живи без страха. Мужская, ЖЕНС- 
КАЯ, детская САМООБОРОНА", "Мемб- 
ранный плазмаферез, плазмофильт- 
ры", "Солярий-бронзарий-биоларчцум ~ 


нительные" моего ящика на WWW.Mail.ru 
=). Не стоит сваливать по нескольку 
писем сразу на один или несколько 
адресов на одном почтовом сервере. 
Это привлечет внимание не только 
спам-фильтров, но и детекторов атак. 


ДЛЯ ЗАНЯТЫХ 

ш Если ты человек занятой и не хо- 
чешь лично заниматься сбором ад- 
ресов, проверкой и последующей 
рассылкой с риском быть отключен- 
ным от Сети, можно воспользоваться 
услугой одной из многочисленных 
контор в Сети, специализирующих на 


Расценки на услуги массовой рассылки 


КАК НЕ СТАТЬ ЖЕРТВОЙ 
ОТВЕТНОГО СПАМА 

m Не очень-то весело было бы полу- 
чить в "благодарность" от проинфор- 
мированного адресата его своп-файл 
или дополнение к твоему Словарю 
Строительного диалекта Русского 
Языка. Для этого не стоит использо- 
вать в заголовке письма свой реаль- 
ный адрес. Пустое поле ЕКОМ тоже не- 
допустимо, т.к. такое письмо не прой- 
дет дальше ближайшего (по сетевым 
меркам, конечно) почтового сервера. 
Идеальный вариант - это указание 
фиктивного адреса в реально сущест- 


НОВОГОДНИЕ АКЦИИ!" (по сведению этом виде услуг. Стоимость рассылки вующем домене, например, домене ое 
"Тор 5 тем писем со спамом" портала на один миллион адресов колеблется рекламируемой организации. Тогда ene а. 
WWW.mail.ru). Также не следует исполь- oT 50 американских рублей 3a можно будет сослаться на "временные НЫ 
зовать в темах писем такие компроме- 50000 адресов go 500 за 1000000 технические причины". Для связи же большин- 
тирующие слова, как "БЕСПЛАТНО", адресов за письма размером go 10 следует указывать адрес меб-сайта У 
"ХАЛЯВА", "ПОРНО" и т.п. Список килобайт. А чего ты хотел? Рискуют или другую контактную информацию. одобрен фе- 
можно продолжать. Скрупулезность люди =). Оплата принимается любы- о Зкоорс- 


почтовых фильтров иногда может до- 
ходить go абсурда. Письмо с заголов- 


и и и = ~ у государ- 
ком "Гонорар" попало в раздел "Сом- Все аля удобства клиента =). вой рассылкой, ты нарушаешь сразу ственном 
несколько законов, договор с провай- уровне пра- 
дером и самое главное - человечес- sear Че 
кий покой. За это ты обязательно по- электронной 
несешь ответственность. Все вышеиз- Вы ета. 
ложенное разрешается использовать Источник: 
только в образовательных целях. inauka.ru 
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Сайт спамерской организации 
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ми способами, в TOM числе банковс- 
кими переводами и через WebMoney. 
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Сайт антиспамерского движения. Мне уже страшно =) 


АЗАРТНАЯ ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ИГРА 


Федор (fm) Галков (fallout@pisem.net) 


АЗАРТНАЯ 
экономи 


ИНВЕСТИЦИИ ОНЛАЙН 


ИНТРО 


m HYIP (High Yield 


Investment Programs) 


В последнее 
время стали 
появляться 
неплохие 
отечествен- 
ные HYIP. 
Они, кстати, 
принимают 
и Web 
Мопеу, 

и Andex. 
Деньги. 


можно, конечно, срав- 
нить и с депозитным 
(процентным) вкладом в банк. Но та- 
кое сравнение было бы слишком гру- 
бым. Банк, в отличие от HYIP, дает те- 
бе гарантии, что твой вклад останется 
в целости и сохранности, а ты полу- 
чишь все обещанные проценты с точ- 
ностью go копейки. В случае чего ты 
всегда оставляешь за собой право 
подать на банк в суд. Однако прибыль 
более 10% годовых (да и то в рублях) 
тебе вряд ли грозит. Да и с вкладом 
размером в 10 баксов, сомневаюсь, 
что тебя вообще пустят в банк. Итак, 
что же такое HYIP? 

HYIP - это фонды, которые предла- 
гают тебе (инвестору) сделать вклад 
под высокие проценты, значительно 
превышающие аналогичные процент- 
ные ставки в банке (иначе бы в них не 
было смысла вкладывать). Соответ- 
ственно, HYIP бывают онлайновые и 
офлайновые, вторые мы рассматри- 
вать не будем, так как они коренным 
образом отличаются от сетевых. Эти 
фонды получают прибыль OT торгов- 
ли на бирже, на рынке валют FOREX, 
от покупок и продаж акций, от учас- 
тия в различных тотализаторах и так 
далее. Для проведения подобных cge- 
лок им регулярного необходимы ог- 
ромные средства, поэтому они прив- 
лекают пользовательский капитал, 
возвращая его с процентами. Кстати, 
большинство таких компаний работа- 
ют в офофшорных зонах (свободных 
от налогов), чтобы не терять прибыль. 

Также все HYIP можно разделить на 
три класса по надежности. Первый 
класс самый надежный, но приносит 
не самый высокий 00х04. Эти фонды 
честно зарабатывают указанным спо- 
собом. Если все сделать правильно, 
то вероятность того, что ты с ними 
пролетишь, довольно мала. Второй 
класс (таких основная масса) - это не 
особо надежные программы с более 
высокими процентными ставками, 
чем у 1 класса. Чаще всего НУР 2 
класса являются обыкновенными си- 


Довольно известная на данный момент HYIP 


нансовыми пирамидами, но если в 
них вовремя пристроиться и вовремя 
забрать деньги, то можно сорвать 
неплохой куш. 2 класс - это самая 
обыкновенная рулетка. HYIP третьего 
класса - это мертвые или полностью 
мошеннические проекты, они деньги 
собирают, но ничего не возвращают, 
в рейтингах их сразу заносят в чер- 
НЫЙ СПИСОК. 


ПОЕХАЛИ 

ш Заработать на HYIP не сложнее, 
чем сделать ставку в рулетке. Тебе 
понадобится лишь выход в инет, да 
кошелек WebMoney и E-gold. На коше- 
лек E-gold тебе будут капать процен- 
ты от программы, с него же ты будешь 
инвестировать средства. Одним 
WebMoney Transfer обойтись вряд ли 
получится, т.к. про него за границей 
пока мало кто знает, аналогично обс- 
TOUT с Е-Со!а’ом на просторах нашей 
родины. Перевести деньги с кошелька 
WebMoney Ha E-Gold и обратно легко 
при помощи специальных сетевых об- 
менников, к примеру, 
www.roboxchange.com (за обмен берут 
0,02% от суммы перевода). Надеюсь, 
кошель WM ты уже завел, осталось 


завести такой же в системе E-Gold. За- 
ходи на сайт www.e-gold.com и регистри- 
руйся. Создание кошелька абсолютно 
бесплатно и занимает несколько ми- 
нут, поэтому быстро заполняй форму 
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Сразу две HYIP в одной 


и жди номера счета по мылу. Как 
только ты получил номер счета, все, 
кошелек готов. 

Между прочим, солидные HYIP поз- 
воляют своим инвесторам вклады- 
вать деньги банковскими переводами, 
а также при помощи кредитных карт 
или Western Union. 


MONEY, MONEY 

ш Итак, кошельки ты завел, опреде- 
лился с конкретной HYIP и закинул на 
кошелек E-Gold денежку, с которой го- 
тов расстаться (не бойся, ненадолго). 
Зайди на сайт HYIP и несколько раз 
внимательно прочитай все, что каса- 
ется выплаты денег, узнай минималь- 
ную сумму взноса, как часто и сколь- 
ко процентов тебе будет перепадать, 
есть ли комиссия при возврате депо- 
зита и прочие фирменные тонкости. 
HYIP в основном все заграничные, так 
что если что-то не понятно, лучше не 
ленись, а достань с полки словарь и 


аккуратно перевеци. Когда убедился, 
что никакого подвоха нет, и все усло- 
вия тебя устраивают, приступай к соз- 
данию нового аккаунта. У разных 
НУР регистрация может проходить 
совершенно по-разному. В некоторых 
системах для вступления, вместо он- 
лайновой регистрации, к примеру, He- 
обходимо написать письмо непосред- 
ственно создателю. После регистра- 
ции перечисляй заготовленную де- 
нежку на счет программы и жаи ука- 
занного срока выплаты процентов. 
Минимальная сумма вклада может 
быть любой - от $0,01 go $10000000 
и более, это зависит исключительно 
OT конкретной HYIP, но чаще всего 
для сетевых HYIP это 10 баксов. Од- 
нако если фирма предлагает тебе ин- 
вестировать весьма солидную сумму 
(более $1000), то стоит от нее ожи- 
дать взамен определенных гарантий 
целостности сбережений и индиви- 
дуального подхода, да и в онлайне 


Одна из крупнейших платежных систем 


РУССКИЕ РЕЙТИНГИ И СПИСКИ HYIP 


Ш http://www.aktivinvest.info/invest/invest.htm 


Ш http://www.payday.com.ru 
Ш http://web-money.pp.ru 
Ш http://hyip-investor.nm.ru 


оперировать такими суммами неже- 
лательно. 

Иногда HYIP требует от инвестора 
ежемесячного повышения внесенной 
суммы на определенный не очень 
большой процент. При этом сумма, 
выплачиваемая тебе по процентам, 
также будет соответственно увеличи- 
ваться. Это называется реинвестиция 
(гезрепа). Также счет почти всегда 
можно пополнить на любую сумму. 

Проценты обычно начисляются 
ежедневно, еженедельно или ежеме- 
сячно. В день ты будешь получать в 
среднем от 0,5% go 5%. Иногда на- 
числяемый процент напрямую зави- 
сит от успехов или неудач компании 
на торгах за день. В большинстве 
НУР твои деньги вернутся к тебе че- 
рез 1-3 месяца, после этого пойдет 
чистая прибыль. Отдельно стоит уточ- 
нить, когда переводятся деньги на 
твой счет: сразу же или хранятся go 
востребования на счете программы, и 
через сколько месяцев (или сразу) ты 
сможешь забрать первые деньги. В 
зависимости от типа вклада, иногда 
можно в любой момент забрать вне- 
сенную сумму (депозит), иногда пер- 
воначальный вклад не возвращается. 
При требовании депозита некоторые 
HYIP снимают при переводе опреде- 
ленную комиссию (90 30%). Плюс 
каждый вклад рассчитан на опреде- 
ленное время - от нескольких дней go 
"пожизненного" срока. 

Большинство HYIP плюс ко всему 
начисляют тебе еще и проценты от 
вкладов твоих рефералов (людей, ко- 
торые пришли в систему по твоему 
совету). Это примерно 5-10% от goxo- 
да каждого твоего реферала. Неуди- 
вительно, что почти все HYIP всячес- 
ки поощряют бонусами привлечение 
новых клиентов, это в их интересах. 
Нередко встречаются и огромные 
многоуровневые реферальные систе- 
мы (т.е. рефералы твоих рефералов и 
T.g.), иногда доходит и до 5 уровней. A 
что если стать рефералом у самого 
себя? Почему бы и нет, лишние про- 
центы не помешают, только надо гра- 
мотно пользоваться прокси и для 
каждого аккаунта своим кошельком е- 
gold. Однако есть HYIP, которые сами 
советуют стать тебе у самого себя ре- 
фералом. Кстати, в некоторые круп- 
ные НУР можно вступить, только ес- 
ли ты являешься рефералом кого-ни- 
будь уже зарегистрированного. 

Формально говоря, гарантировать 
тебе регулярную высокую прибыль 
НУР не может в принципе. Способ, 
которым они зарабатывают деньги, 
связан с постоянным риском, и вечно 
оставаться на высоте крайне сложно, 
тем более что все зависит от конкрет- 
ных людей, будь даже они професси- 
оналы высокого уровня. Утверждения 
о выплате процентов грамотнее было 
бы сформулировать так: "За аналогич- 
ный период предыдущего года мы 
смогли обеспечить нашим вкладбчи- 


кам прибыль в размере 40%". К тому » 


Существу- 
ют HYIP, 
построен- 
ные на 
спортивных 
тотализато- 
рах. Т.е. ты 
вкладыва- 
ешь в лю- 
дей, кото- 
рые делают 
ставки. 


Существует 
множество 
подвидов 
HYIP, прак- 
тически для 
любой от- 
расли биз- 
неса. Выбор 
огромен. 


АЗАРТНАЯ ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ИГРА 


же, содержать необходимый резерв 
средств на случай провала большин- 
ство онлайновых программ считают 
нецелесообразным, ведь в случае 
банкротства всегда можно закрыться. 
Если же программа имеет представи- 
тельства в риаллайсре, гарантирует 
сохранность средств резервом в зо- 
лоте и представляет персонального 
менеджера, то это уже не привычный 
HYIP, а полноценный солидный инвес- 
тиционный бонд. 


ТЕХНИКА БЕЗОПАСНОСТИ 

ш Сколько лет прошло со времени 
появления и закрытия МММ, а народ 
до сих пор мало чему научился. А 
придумать что-то лучше, чем НУР, 
для получения легких денег непрос- 
то. Ведь программа изначально пре- 
дупреждает пользователя о BO3- 
можном риске. Создатель, допустим, 
с чистой совестью просто зажимает 
все деньги, а что поделаешь, ведь 
вкладчиков-то он предупредил. Бо- 
лее изощренный и прибыльный спо- 
соб мошенничества - финансовая 
пирамида, такая схема после МММ 
стала общеизвестной. Кстати, все 
подобные мошенничества называ- 
ются "Scam". И если ты не хочешь 
оказаться обманутым вкладчиком 
без гроша в кармане, то несколько 
раз подумай, перед тем как вклады- 
вать куда бы то ни было деньги. На- 
деюсь, следующие советы предосте- 
регут тебя от потери сбережений и 
нервных клеток. 

@. Никогда не вкладывай слишком 
большую сумму, даже если go этого 
программа приносила тебе постоян- 
ный GOXOg по меньшим суммам. 
Стандартная схема: чел вкладывает, 
допустим, $10 и получает с них че- 
рез месяц $30. Уже с меньшей опас- 
кой он отдает 100 грина и, о чудо, за- 
рабатывает с них целых $300! Чел 
моментально забывает о том, что 
бесплатный сыр только в мышелов- 
ке, собирает все свои деньги и сло- 
мя голову мчится отдавать их созда- 
телю программы. Да еще по пути, по 
простоте душевной, рассказывает о 
мегазаработке всем свои друзьям. О 
том, что его банально кинули, он 90- 
гадается лишь через несколько ме- 
сяцев невыплат. Да еще и по ушам 
схлопочет от таких же, как он, обма- 
нутых друзей. 

Если ты решил инвестировать $100 
- лучше разделить это на пять прог- 
рамм, чем все угробить в одну. Веро- 
ятность остаться без денег при таком 
раскладе намного меньше. 

@. Не ленись. Внимательно изучи 
соглашение о предоставлении услуг 
конкретной HYIP, прочитай предос- 
тавляемую инструкцию. Перечитай 
все форумы и списки HYIP, везде, 
где упоминается данная программа. 
Смотри несколько рейтингов на 
врезке. Идеальный вариант, если 
НУР является онлайновой частью 
зарегистрированной в реале фирмы, 
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Сайт в дауне - повод вкладчику для беспокойства 


Желательно, чтобы HYIP точно указывала 
способ своего заработка, а не просто 
"высокодохосный бизнес". 


о чем, вместе с их координатами, CO- 
общается на сайте (но это редкость). 

Лучше начни с минимальной суммы 
вклада, ее всегда можно увеличить, 
или в крайности открыть по необхо- 
димости еще один вклад. Если у тебя 
стали возникать подозрения в этой 
программе, например, стал часто 
глючить их сайт, появились перебои 
в выплате процентов, то лучше сра- 
зу снимать депозит и вкладывать в 
другие программы, благо их навалом. 
Еще желательно, чтобы НУР точно 
указывала способ своего заработка, 
ане просто "высокодоходный биз- 
нес". И еще одним плюсом может 
оказаться наличие онлайновой кон- 
сультации и своевременные ответы 
на твои вопросы. 

@. Не гонись за огромными процен- 
тами. Как ни странно, чем меньше 
процент, тем ниже риск, а значит, вы- 
ше надежность. У некоторых HYIP 
надежность может приближаться к 
банковской, другие же ничем не бу- 
дут отличаться от игрового автомата. 
Если обещают 500% в месяц, то те- 
бя хотят элементарно развести. Вот 


одно из таких обещаний, которое я 
встречал в инете: вкладываешь $125 
- получаешь $14279 (смешно, да и 
только). Не позволяйте себя обманы- 
вать (с) Московский Метрополитен. 

Более или менее надежная проце- 
нтная ставка - не более 2% в день, 
но в общей сложности не превыша- 
ющая 100-150% прибыли. Сам nogy- 
май, кому надо возвращать тебе 
взнос, допустим, в трехкратном раз- 
мере, если можно оставить прибыль 
себе. 

О. Старая, не значит надежная. 
Программы HYIP обычно долго не 
живут (в пределах года). Если ты на- 
шел такую, которой больше двух лет, 
то радуйся - ты увидел динозавра. 
Бывают, кончено, исключения из 
правил, но это редкость. 

Самое время вкладывать в прог- 
рамму, когда ей от 2 недель до 2 ме- 
сяцев, но она уже успела себя поло- 
жительно зарекомендовать в раз- 
личных рейтингах. Кстати, во многих 
хороших рейтингах указывается 
предполагаемый срок жизни каждой 
программы, который вычисляется на 
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основе множества факторов. Если 
HYIP и пережила свой deadline, то 
вкладывать в нее все равно крайне 
рискованно. А свой уже вложенный 
депозит лучше по возможности сни- 
мать незадолго до указанного срока. 


$САМ 

ш Жаль, нет Остапа Бендера в наше 
время - в инете он нашел бы огром- 
ное поле для действий, хотя его под- 
ражателей находится немало. Если 
постараться, TO на авантюре созда- 
ния левой HYIP можно очень неплохо 
заработать. Конечно, все равно, пипл 
в инете понемногу умнеет, и чтобы 
развести массы, придется постарать- 
ся. Для начала надо сделать грамот- 
ный сайт: перекопай кучу сайтов 
фондов и сделай нечто среднее, HO 
не стоит полностью их копировать. 
Потом надо будет сделать форму для 
регистрации вместе с созданием ак- 
каунта. Также не стоит давать явно 
несбыточных обещаний, им уже дав- 
но перестали верить. Лучше позици- 
онировать свой фонд как ежемесяч- 
ный. После того как юзер переведет 
тебе деньги, на его аккаунте, для его 
успокоения, будут ежедневно добав- 
ляться проценты (но снять их он, яко- 
бы, сможет только через месяц). 
Очень убедительно будет создать 
свой рейтинговый сайт, в котором, ес- 
тественно, твой проект будет на пер- 
вом месте. Можно создать, плюс ко 
всему, левый форум, в котором само- 
му от нескольких лиц расхваливать 
этот проект. Понятно, что чем больше 
усилий ты преложишь к созданию и 
раскрутке сайта, тем больший доход 
ты сможешь получить. 


КАК ЗАРАБОТАТЬ 
СОЗДАТЕЛЮ HYIP 
ш Сразу хочу предупредить о мину- 

сах работы создателя HYIP. Во-пер- 
вых, это огромная ответственность. 
Если ты, допустим, из-за неудачной 
сделки слил большую часть денег, 
то откуда их будешь возвращать, 
должен думать заранее. Конечно, 


если инвестиции получены с твоей 
программы HYIP в инете, это полбе- 
ды, в крайности можно и прикрыть 
программу, обманув честных вклад- 
чиков. Но если ты под это дело взял 
кредит в банке, то о плачевных пос- 
ледствиях можешь догадаться сам. 
Во-вторых, для подобной работы на- 
до быть настоящим проси в своем 
деле - высшее экономическое обра- 
зование и солидный опыт работы 
будут очень кстати. 

Но хватит о грустном, перейдем к 
созданию и заработку на программе 
НУР. Чтобы открыть программу, ни- 
чего особенного не надо. Достаточно, 
чтобы был кошелек E-gold и хорошая 
страничка в инете. Но над созданием 
сайта придется попотеть. Помимо 
привлекательного дизайна, необхо- 
димо будет подключить к ней, как ми- 
нимум, базу данных для организации 
для каждого пользователя персо- 
нального аккаунта. Поначалу можно 
будет рассылать проценты инвесто- 
рам вручную, но когда программа 
немного разрастется, придется этот 
процесс автоматизировать. Да и как 
любой проект, твою HYIP придется 


сначала раскрутить и зарекоменоадо- 
вать в рейтингах. 

А заработать создателю HYIP эле- 
ментарно, достаточно обладать лишь 
одним навыком: делать из много ge- 
нег очень много денег. Только не на- 
gO меня спрашивать, как этот навык 
приобрести. Это все равно что расска- 
зать в одной статье, как открыть свой 
банк и стать заодно президентом 
США. Если ты никогда не играл на 
сфрондовой бирже, не зарабатывал Ha 
перепадах курсов валюты, то начи- 
нать это с денег, собранных на HYIP - 
имхо, неудачное решение. Если ты хо- 
чешь стать просри, то придется посвя- 
тить этому все свободное время. Пе- 
речитай в инете литературу по этой 
теме, проштудируй этот номер журна- 
ла, поселись на сайте млл\м.гос.ги, подпи- 
шись на какую-нибудь ежедневную 
экономическую газету, побеседуй с 
людьми из этой отрасли, посмотри со 
стороны, как все это делается, начни с 
минимальных сумм. И только тогда, 
когда ты будешь уверен, что в 9 слу- 
чаях из 10 принимаешь правильные 
решения, что готов с уверенностью 
предсказать курс доллара на следую- 
щую неделю и можешь с легкостью 
спрогнозировать котировки акций 
крупнейших компаний на ближайший 
уикенда, пожалуй, ты готов к созданию 
полноценной НУР. 


GAME OVER 

m Надеюсь, после прочтения статьи 
СПИСОК ИСТОЧНИКОВ ТВОИХ GOXOGOB В 
инете пополнился еще одним пунк- 
том. Несмотря на то, что это, по сути, 
азартная игра, если соблюдать ее 
правила и рассуждать логически, то 
шансов в ней выиграть будет намного 
больше. А этот выигрыш может мно- 
гократно приумножить сумму на тво- 
ем WebMoney кошельке. Я специаль- 
но не указал ни одного конкретного 
фонда HYIP, чтобы меня, в случае че- 
го, не закидали тухлыми яйцами. 
Смотри рейтинги программ и сам вы- 
бирай, какая тебе по душе. Удачи! 


Еще одна русскоязычная программа. На этот раз с Украины 


Бытует 
мнение, что 
инвесторы 
одни из са- 
мых бога- 
тых людей 
на земле. 


СУМАСШЕДШИЙ БИЗНЕС 


Валерий Денежкин 
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ЭКЗОТИЧЕСКИЕ СПОСОБЫ ЗАРАБОТКА В ИНТЕРНЕТЕ 


MLM 


m Multi-level market- 


ша или многоуровне- 


вый маркетинг, а по 


сути - распродажа 
программ или некоторой информа- 
ции по схеме дерева. Желающий за- 
работать покупает либо за "живые" 
деньги, либо за некий денежный эк- 
вивалент (смотря откуда расплачи- 
ваться) особую программу, которая, 
кстати, может ничего полезного и не 
делать, здесь важно лишь то, что 
программа "отчитывается " перед 
своим распространителем о ее ис- 
пользовании. При этом наш "Делец" 
автоматически становится самым 
нижним звеном в MLM. Теперь его 
задача - привлечение других людей, 
но уже "под себя", теперь он уже 
ОДИН ИЗ распространителей. Его 
выручка: некоторое вознаграждение 
от работы его "собственной" прог- 
раммы, плюс выручка от распростра- 
нения и минус те деньги, которые 
нужно отправлять наверх по пира- 
миде. Этот уровень - самый тяже- 
лый, потому что нужно все органи- 
зовывать самому. После набора 
"под себя" людей уже можно облег- 
ченно вздохнуть: теперь НАРОД ge- 
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Вью-бары разных сфирм, в общем-то, 
прекрасно уживаются аруг с другом и могут 
запускаться одновременно. 


лает все ЗА ТЕБЯ. Вот, пожалуй, и 
вся теория. Про MLM. 

Такая пирамида, как правило, пол- 
ностью или по большей части авто- 
матизирована. Можно переходить с 
уровня на уровень (при определен- 
ных условиях и за доплату); как пра- 
вило, есть автоматический поиск ре- 
сфералов при помощи спама, KOTO- 
рый кидается на всех, кто оказался 
поблизости. 

Можно раскручивать свой сайт, 
рекламируя всю прибыльность ра- 
боты в MLM под твоим крылом, go- 
бавляя его название в разные 
ТОР?`ы, тогда народ о вожделенном 
сайте будет чаще думать "а это еще 
что такое?", и, понятно, вероятность, 
что кто-нибудь зайдет, будет замет- 
но повышаться. 

Наличие счета в какой-либо пла- 
тежной системе - строго обязатель- 
но, иначе ты не будешь получать ос- 
новную прибыль от участников, и 
тогда на фиг оно тебе надо? 

(Широкая система поощрения ак- 
тивности в виде разных выплат (это 
чтобы рефералы не разбежались) 
тоже частенько наличествует. 


СЕРФИНГ 

m Tak назвали путешествие по ин- 
тернету со страницы на страницу. 
Есть фирмы, которые платят за та- 
кой серфинг. Например: Spedia, Cash 
Fiesta, Russian Surf Dollar, Web 
ClickDough - вот некоторые из них. 
Оплата: в час или за 1000 показов - 
около $0,6. Реферал-система - ме- 
TOG повышения ставки за количест- 
во просмотров. 

Основные требования таких фирм 
заключаются в следующем: тебе не- 
обходимо зарегистрироваться в этой 
фирме и установить на своем компь- 
ютере специальную программу 


(вью-бар), с помощью которой тебе 
будет начисляться оплата. Затем, за- 
пустив эту программу, ты должен ак- 
тивно, прямо-таки до дыр использо- 
вать браузер и как можно чаще пе- 
реходить на новую страницу. 

В последнее время наметилась 
тенденция - не мучить юзера необ- 
ходимостью запускать браузер. 
Ведь большинство людей включают 
комп не аля того, чтобы все время 
болтаться по интернету. Кто-то рабо- 
тает с документами, кто-то пишет 
программы, кто-то просто играет в 
игры. В это же время можно (а для 
нас - нужно) "ненавязчиво" демон- 
стрировать рекламу. Большинство 
фирм-спонсоров так и делают. Они 
платят как раз за просмотр реклам- 
ных объявлений. Требуется только 
подключение к интернету, а чем ты 
занимаешься на своем компутере, 
не имеет значения. (Конечно, если у 
твоего инета скорость такая, будто 
на ручнике едет, то этот способ за- 
работка тебя задолбает ;-)). Частень- 
ко даже не требуется кликать по 
баннерам. 

Вью-бары разных фирм, в общем- 
то, прекрасно уживаются друг с gpy- 
гом и могут запускаться одновре- 
менно. А уж сколько ты их себе Ha- 
запускаешь, определяется только 
размерами твоего экрана и ско- 
ростью твоего же канала. Мне из- 
вестен случай запуска сразу пяти 
вью-баров одновременно. Правода, 
места на экране остается маловато, 
но это дело привычки (в тесноте, да 
не в обиде, как говорится), зато оп- 
лата в сумме составляет 2,5 доллара 
в час, при "8-часовом рабочем дне" 
уже выходит около 400 Убитых Ено- 
тов в месяц (ну чем не вечный дви- 
гатель?)!!! Размечтался - это край- 
ний случай, но запустить два вью- 


бара разных фирм: один сверху, 
другой снизу, и уже вполне реально 
получить 160 у.е. в месяц. 


ЧТЕНИЕ ЭЛЕКТРОННОЙ ПОЧТЫ 

ш Если тебя все еще не гнет читать 
килограммами всякий спам, то этот 
способ заработка gna тебя! Нахо- 
дишь все тех же спонсоров, но ле- 
зешь уже в ссылки на тему писем. 
После регистрации ты начинаешь 
получать письма от разных фирм с 
коммерческими предложениями, 
суть которых тебя, конечно, не вол- 
нует. В каждом письме приведена 
спасительная ссылка на сайт рекла- 
модателя. Все, что от тебя требуется, 
это кликнуть по ней, да быстрее. В 
этот момент на твой счет перечисля- 
ется определенная сумма, и если у 
тебя тормозной инет, то ты можешь 
закрыть глаза и представить, как 
разбогател (хоть и на $0,00001). 
Сумма, конечно, никакая, но и хло- 
пот немного. Соображаем, что заре- 
гистрироваться лучше во всех фир- 
мах сразу. Больше будешь получать 
писем - больше денег. Два слова 
про "все фирмы сразу": перед этим 
в Сети полазь и посмотри, какие из 
них проверены (те фирмы действи- 
тельно платят), а какие - не пойми 
что... Не поленись, составь список 
из их названий в каком-нибудь HOT- 
паде. А ссылки на те фирмы, дея- 
тельность которых вызывает хоть 
немного сомнений в процессе лаза- 
ния по Сети, удаляй из списка (спам 
бери только "нужный"). Твои усилия 
будут вознаграждены - оплата за 
письмо - go $0,5 (чувствуешь разни- 
цу?!). Однако и это не все, тебе ну- 
жен собственный счет, но об этом 
ниже. Пока лишь скажу, что ты мо- 
жешь воспользоваться теперь уже 
своими деньгами только тогда, когда 
на твоем счете наберется минималь- 
ная сумма, назначаемая рекламосда- 
телем. Минимальная сумма чека, как 
правило, несколько десятков бак- 
сов, Так что это дело тоже надо 
уметь довести до конца. 

Способы заработка: 

©. Регистрации, как правило, ge- 
лятся на два и более типов: а-ля 
"скороспелый заработок" (там плата 
go 20 центов за одну регистрацию), 
а-ля "элитные регистрации" и что 
там еще придумалось. Работая в ка- 
тегории а-ля "скороспелый зарабо- 
ток" менее часа, вполне реально за- 
работать около $1 - уж что есть, TO 
есть... Деньги зачисляются в тече- 
ние какого-либо срока, обычно 24- 
48 часов, так что не ломись сразу 
"отдайте мои деньги!". 

Доступ сразу к элитным регистра- 
циям изначально у тебя будет, есте- 
ственно, закрыт (иначе что же это за 
элита?), а чтобы его получить, нуж- 
но поиметь сколько-то подтвержден- 
ных на текущей неделе (месяце, го- 
ду, страшно продолжать...) регистра- 
ций из категории "скороспелый за- 


работок". Получив же доступ к элит- 
ным регистрациям, ты сможешь за- 
рабатывать около 50 центов за одну 
регистрацию (а не за полчаса рабо- 
ты). Это самая прибыльная катего- 
рия, но тебе придется подождать 
(смахивает на кидалово, а иногда, 
бывает, и не смахивает...). Выплаты 
здесь, как правило, осуществляются 
через несколько дней (судя по циф- 
ре можно сказать "месяцев") после 
окончания текущего периода, KOTO- 
рый опять назначается. 

О. Существует также возможность 
заработка на посещении сайтов. 
Для этого надо выбирать ссылку 
"Посещения" или что-нибудь вроде 
этого. За визит на сайт рекламодате- 
ля ты получишь 1 цент. Ссылки для 
посещений доступны только раз в 
сутки (а то знаю я, о чем ты тут же 
подумал, и об этом же знают сами 
рекламодатели). Я тут говорю "за- 
лезь туда, сюда, а сюда не лазь", но 
подумай, на чем ты лазишь, потому 
что такой сервис корректно работа- 
ет, как правило, только в IE 5.0 и вы- 
ше (малозаметная, но существенная 
деталь, между прочим). Заработан- 
ные деньги сразу же начисляются 
на твой внутренний счет и отобра- 
жаются в статистике. 

©. Кликовая - ты получаешь день- 
ги за клики. Деньги, как и в преды- 
дущей категории, начисляются сра- 
зу же, но понемногу, по $0,0001 за 
раз. 

©. Лотерея. Любой юзер спонсорс- 
кой системы может принять участие 
в автоматической лотерее, если она 
есть, конечно же. Для этого надо 
приобрести билет, стоимость которо- 
го в среднем составляет 50,05. Bu- 
лет покупается за "внутренние", т.е. 
деньги, находящиеся на твоем счету 
в какой-либо системе (например, 
DoXoD). Розыгрыш происходит пери- 
одически, результаты его публику- 
ются на главной странице этой сис- 
темы или в указанном месте. Выиг- 
рывают, как правило, скажем, 10 би- 
летов, владельцы которых получа- 
ют, допустим: за 1 место - 20% от об- 
щей стоимости купленных билетов, 
за 2 -10%, 3a 3 и 4 места - 5%, и так 
далее. 

Все пункты условий так или иначе 
являются основными аля всех спон- 
сорских систем. 

Но что это мы все про безоблач- 
ное и светлое? Ведь есть и другие 
способы, о которых нельзя не упо- 
мянуть. 


ТИРАЖИРОВАНИЕ 

ш Один старый известный способ 
поднажиться - копирование и расп- 
родажа дисков в инете. Здесь ниче- 
го особо нового, в принципе, нет, по- 
купаем качалку (программу для ко- 
пирования MP3, фильмов, левого 
софта и т.п.), регистрируем ее у сво- 
его продавца, попутно можно поку- 
пать и адреса, откуда можно скачи- у 
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вать "будущую продукцию" - и мож- 
но реализовывать тиражированную 
продукцию. Оплата, как правило, за 
растиражированные единицы. Попа- 
хивает пиратством, причем сильно. 
И при случае, если накроют право- 
охранительные органы (A сказал 
"ПРИ СЛУЧАЕ"!), понятно, кто будет 
виноват (тот, кто плохо прятался ;- 
))... А тех, кто продал адреса и мно- 
жительные программы, естественно, 
могут не найти (даже если ты на них 
сам пальцем покажешь), это уж кто 
как заметет следы (здесь имеются в 
виду разные регистрации на другом 
полушарии Земли, в каких-нибудь 
странах вроде Непала, но не в Аме- 
рике, потому, что наши уже научи- 
лись с ними сотрудничать). Так что 
лучше так не делать - добрый тебе 
совет, в Сети и так есть на чем под- 
нять денег. 

И вообще, почему в нашей стране 
так медленно развивается Т-индуст- 
рия, и это при том, что наши прог- 
раммеры "самые-самые"? Ты ска- 
жешь, типа, "слабая экономика в 
стране в целом", и будешь прав, но 
отчасти, потому что одна из основ- 
ных причин - пиратство, именно оно 
является причиной и плохой эконо- 
мической обстановки в сфере BbICO- 
ких технологий, и того, что у тебя 
винда виснет, как уши спаниеля. Ha- 
род, покупая пиратскую продукцию, 
скорее всего, не подозревает, что 
нарушает закон (купля диска в зас- 
котченном целлосане не в счет), 
вернее, ему нет дела до этого, так 
как есть несколько нюансов. Во-пер- 
вых, по законам РФ, использование 
пиратской копии на одном компе не 
в "хозяйственной деятельности" (ты 
не будешь зарабатывать на этом 
деньги), вроде бы, не наказуемо, то 
есть можно сказать, даже законно. 
Хотя, по совести, ты все равно нару- 
шаешь закон - в силу его сравни- 
тельного несовершенства. Ведь мы 
с тобой знаем, что пиратский диск - 
это отсутствие возможности обнов- 
ления разработчиком, это в 8 случа- 
ях из 10 совсем лажовое качество 
записи, это, хотя и частичное, но из- 
менение содержимого, которое не 
всегда корректно работает. С другой 
стороны, конечному юзеру по бара- 
бану, чьи у него глюки (от разработ- 
чика или от Френсиса Дрейка), хва- 
тает того, что они уже есть. Напри- 
мер, распространено мнение о том, 
что винда часто зависает и глючит - 
это заблуждение построено на опы- 
те использования сперва всяких там 
бета-версий, купленных по запарке 
(якобы какая-то там прога не идет), а 
потом и вовсе пиратских копий (ти- 
па, видал(а) я эту лицензию...). И еще. 
Часто люди называют себя фанами 
какой-либо игры, и это при том, что 
играют они, как правило, с пиратско- 
го диска. Скорее всего, они не осоз- 
нают того, что разработчики их лю- 
бимой игры ни фига не получили с 


СУМАСШЕДШИЙ БИЗНЕС 


этого (или им просто по фиг, а по- 
том: караул, пираты). И уж тем бо- 
лее, что разработчик понес ущерб. А 
ведь только в силах самих пользо- 
вателей остановить пиратство. Ан 
нет, кишка тонка... "Все воруют, а ты 
не воруй! Не воруй, a то посодют!" 


существующей системы, здесь тоже 
все просто. 

Сперва регистрируйся как партнер 
этой системы, затем помести код об- 
менного пункта системы-партнера 
или ссылку на ее обменник у себя на 
сайте. Частенько код обменника не- 


Все палево начинается в ценах: товар в та- 
ких лавочках стоит раз в 5 дешевле своей 
себестоимости и это при том, что нулевый... 


КИДАЛОВО 

ш Следующий способ откровенно 
криминальный - это простое Hagy- 
вательство. Да-да, на ум приходит 
старая фраза "по интернету нельзя 
только изнасиловать", а уж надуть 
- проще простого. Суть метода: соз- 
даем Internet-BuTpuHy, на которой 
размещаем какой-нибудь трудно- 
доставляемый по почте товар, вро- 
де ноутбуков или автомобилей, ко- 
торого, ежу понятно, никогда не бы- 
ло в наличии. Там же размещаем 
атрибуты кошелька. Выглядит как 
обычный Internet-mMara3uH, "покупай 
- не хочу". Все палево начинается в 
ценах: товар в таких лавочках стоит 
раз в 5 дешевле своей себестои- 
мости и это при том, что нулевый... 
По-моему, нормальный человек та- 
кую подставу должен спинным моз- 
гом чувствовать. Однако и в Сети 
есть халявщики, вот они-то и ло- 
вятся. Или, скажем, предлагается 
сделать хоть и небольшую, но пре- 
доплату. 

Конечно, мошенники могут быть 
совсем уж циничными и цены поста- 
вить как у всех, но тогда особого ин- 
тереса лево оформленный интернет- 
магазин, да еще и с предоплатой, 
представлять, конечно, не будет. 

Есть еще один способ - сбацать 
трояна, чтобы он тырил аля тебя все 
подряд: раззм/ога”ы ,login'bl и прочие 
секретные атрибуты, но это - баналь- 
но и уже не экзотично, а уж про за- 
конность - вообще молчу. 

Ладно, не стоит так много о груст- 
НОМ... 


ЭЛЕКТРОННЫЕ ОБМЕННИКИ 

m Следующий способ заработка 
более легален - это создание интер- 
нет-обменников. 

Суть идеи такова: в мире полным- 
полно разного рода валют, в том 
числе и электронных. И эти валюты 
действуют каждая на своих "терри- 
ториях" - это может быть как геогра- 
фическое понятие, так и экономи- 
ческое - в виде платежной системы, 
которая, опять же, где-либо распро- 
странена. В остальном - все как в ре- 
альном мире: курсы валют, экономи- 
ческие привязки и т.д. Такую конто- 
ру можно создать самому, а можно 
стать партнером какой-нибудь уже 


замысловатый. Проблема лишь в 
том, что у тебя должен быть внуши- 
тельный баланс на счетах платеж- 
ных систем, который ты собираешь- 
ся разменивать. 

И, вложив достаточное количество 
денег, получай процент от прибыли 
при обмене. 

Вознаграждение будешь получать 
в какой-либо распространенной 
платежной системе по желанию: 
webmoney (WMZ, WMR, WME) или, 
скажем, в e-gold. 

Как уже было сказано, существу- 
ют довольно известные системы-об- 
менники. Для справки несколько 
наиболее известных: 

ROBOXchange.com - Робот, меняющий 
в реальном времени электронные 
деньги Яндекс.Деньги, WebMoney, 
e-gold, GoldMoney и даже Pecunix. 
Возможна мгновенная покупка вир- 
туальных карт, обеспеченных элект- 
ронными деньгами. 

Allmoney - автоматический обмен- 
ный пункт по работе с электронны- 
ми деньгами и те же привычные Е- 
gold, WebMoney, Яндекс.Деньги, Ин- 
тернет.Деньги. Как обычно для ине- 
та - мгновенные покупка и обмен 
между всеми электронными деньга- 
ми. Есть даже офисы (которые, кста- 
ти, уже настоящие, ну, в смысле, 
они уже у нас в мире, это тебе не 
какая-нибудь Мах'ятина... ;)) для 
работы с бумажными наличными аж 
В Запорожье, а сам представитель - 
в Киеве. Во как! 

Из практических соображений (это 
на случай, если ты уже грезишь 
всем этим). Самый большой недос- 
таток этого способа заработка - 
нужно иметь просто громадный 
стартовый капитал, который должен 
быть распределен по разным видам 
валют, потому что, исходя из закона 
сохранения всего на свете, невоз- 
можно купить 1 кило золота в E- 
GOLD за 1 руб. Кстати, о платежных 
системах, рассмотрим и их тоже. Вот 
основные: 

E-GOLD - это американская систе- 
ма электронных денег. Основной ва- 
лютой этой системы являются цен- 
ные металлы: золото, платина, се- 
ребро... Причем эта валюта физи- 
чески обеспечена соответствующим 
металлом. Система интернациональ- 


на, т.е. работает со всеми валютами мира, доступ в нее 
(систему) может получить любой человек. Твои деньги 
В этой системе хранятся в виде определенного количе- 
ства единиц веса соответствующего выбранного тобой 
драгметалла. Ты сам можешь, если тебе не нравится 30- 
лото, продать его и купить платину или серебро, ну, на 
худой конец, палладий... Ты можешь исчислять свое бо- 
гатство как в граммах золота, так и в долларах или в 
любой валюте, например, в марокканских овечках 
(лишь бы они 1) были; 2) были интегрированы в миро- 
вую экономику). Ну, аесли ты такой крутой, хранишь 
свои у.е. в металле, то это вовсе не значит, что твой ку- 
сок отпилили и положили в отдельную ячейку. Все отпи- 
ливания виртуальны - мы же в инете. И уж совсем мало- 
вероятно, что, если ты накопишь на слиток в 1 кг, тебе 
его натурально пришлют по почте (однако, как ни стран- 
но, в E-gold именно так и делают - прим. peg.) И, тем не 
менее, работа с системой очень проста. Не нужно скачи- 
вать никаких программ-кошельков, как в WebMoney 
Classic. Все операции с твоим счетом проводятся прямо 
на сайте e-gold. Ты регистрируешься и получаешь свой 
номер счета и пароль (от этой простоты, по всей види- 
мости, и высокий процент сфрода - прим. ред.) Номер 
счета можешь сообщать кому угодно, тебе даже нужно 
это делать, если ты хочешь получить деньги на свой 
счет. А вот пароль хранишь в тайне даже от своей лю- 
бимой кошки. Эта система приобретает все большую по- 
пулярность в мире, и уже огромное количество сайтов 
используют эту систему для расчетов. 

В основе проекта Яндекс.Деньги лежит платежная сис- 
тема PayCash, высоко оцененная ведущими мировыми 
специалистами в области финансовой криптограбрии. 
Она также поддерживается и крупными российскими 
проектами электронной коммерции. PayCash представ- 
ляет собой электронную реализацию идеи "электрон- 
ных денег". Как и реальными деньгами, электронными 
можно расплачиваться в Сети за предоставляемые то- 
вары или услуги. Так же, как и бумажные, электронные 
наличные не несут никакой информации об их владель- 
це - платежи здесь приватны (в той степени, в которой 
могут быть приватны меченые деньги :)). 

WebMoney Transfer - это тоже электронная система и 
тоже платежей, но здесь в качестве денег все желаю- 
щие могут обмениваться универсальными учетными 
единицами: титульными знаками WebMoney (WM) - это 
такая их фишка. Система, естественно, открыта для CBO- 
бодного использования всеми желающими и стражду- 
щими в любой точке земного шара. И, между прочим, 
одна из самых популярных систем в рунете. Потому что 
главное ее достоинство - быстрота и надежность расче- 
тов, возможность оплатить покупки через инет, а также 
быстро растущая по всему постсоветскому простран- 
ству сеть обменных пунктов. 

Система Webmoney Transfer имеет гибкую универсаль- 
ную структуру и предоставляет любому возможность 
осуществлять в Сети безопасные наличные расчеты в 
реальном времени. Регистрация и управление средства- 
ми осуществляются с помощью клиентской программы 
WM KEEPER. 

С помощью этой проги ты можешь осуществлять мгно- 
венные расчеты в B WM с другими клиентами системы, оп- 
лачивать товары и услуги в Сети, конвертировать свои 
WM в свои активы с переводом на свои же банковские 
счета, а также обсуждать с партнерами условия какой- 
нибудь сделки по встроенной защищенной системе об- 
мена сообщениями. 


ВМЕСТО ЗАКЛЮЧЕНИЯ 

ш Ну, теперь ты знаком с основными способами зара- 
ботка в Сети, не требующими каких-либо специальных 
знаний. Так что дерзай, скачивай \\М-кипер, вью-бары, 
мегатонны спама и мечтай о Гавайях :). BE 
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А! Я ХОЧУ ПОЛУЧАТЬ 
= БЕСПЛАТНЫЙ КАТАЛОГ РС ИГР 


ИНДЕКС ГОРОД 


УЛИЦА ДОМ КОРПУС КВАРТИРА 


ФИО 


ОТПРАВЬТЕ КУПОН ПО АДРЕСУ: 101000, МОСКВА, ГЛАВПОЧТАМТ, А/Я 652, E-SHOP 


КУПИ ПОДЕШЕВЛЕ, ПРОДАЙ ПОДОРОЖЕ! 


Скрыпников 'Slam' Сергей (sergey@soobcha.org), Dzen (http://www.hi-end.net) 
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КУПИ NOREWEB) Е 
ПРОДАЙ ПОДОРО 


ЗАРАБОТАЙ НА АУКЦИОНЕ 


фициально, аукцион 


(лат. "AUCTIO" - увели- 


чение) - продажа това- 


ров и услуг на публич- 


ных конкурентных тор- 
гах, в процессе которых устанавли- 
вается их конечная цена. Думаю, ты 
знал это и раньше. Но сейчас мы бу- 
дем говорить об интернет-аукционах 
(также ты можешь встретить назва- 
ния онлайн-аукцион, сетевой аукци- 
он или виртуальный аукцион, что по 
сути одно и то же), которые ничем 
принципиально не отличаются от ре- 
альных. 


ТИПЫ АУКЦИОНОВ 

m Аукционы бывают разных видов, 
вот основные: 

Английский или стандартный аук- 
цион - продавец назначает началь- 
ную цену своего товара и оповещает 
об этом всех потенциальных покупа- 
телей. Используется так называемый 
открытый формат предложений, то 
есть все покупатели знают о том, кто 
из них какие предложения сделал. 
После того как названа начальная 
цена, покупатели начинают вести 
борьбу за товар, назначая цену вы- 
ше предыдущей (обычно оговарива- 
ется минимум, на который можно по- 
вышать, в процентах от предыдущей 
предложенной цены или в условных 
единицах, т.е. ты уже не сможешь 
при покупке автомобиля, например, 
повышать каждый раз цену Ha 10 
рублей :)). Побеждает тот, кто на мо- 
мент окончания аукциона преложил 
наивысшую цену. 

Голланаский аукцион - практически 
полная противоположность предыду- 
щему. Используется также открытый 
формат предложений, но продавец 
первоначально назначает очень боль- 
шую цену, которую постепенно снижа- 
ет, пока один из потенциальных поку- 
пателей не согласится ее принять. 

Двойной аукцион - предложения 
одновременно поступают и от про- 
давца, и от покупателя, т.е. устанав- 
ливается равновесная цена. Чаще 
всего такой аукцион используется на 
электронной бирже. 


Аукцион одновременного предло- 
жения. Здесь уже используется зак- 
рытый формат предложений. Все по- 
тенциальные покупатели одновре- 
менно назначают цены, не зная о 
предложении своих конкурентов по 
покупке. Побеждает тот, кто предло- 
жил максимальную цену на товар. 

Аукцион закрытых предложений. 
Покупатели или продавец делают 
свои (закрытые от чужих глаз) пред- 
ложения в течение некоторого време- 
ни. Покупатель забирает товар по це- 
не, которая предшествует максималь- 
ной. Например, Коля, Вася и Петя ре- 
шили купить у девочки Мани ее пол- 
зунки двадцатилетней давности. Коля 
предложил 5 баксов, Вася 10, а Петя 
20. В итоге с ползунками окажется 
Петя, но заплатит он за них $10. 


КАК РАБОТАЕТ ПРОСТЕЙШИЙ 
ИНТЕРНЕТ-АУКЦИОН 

ш Первое, естественно - это выстав- 
ление продавцом своего товара на 
продажу. Список товаров обычно ор- 
ганизован на сервере в виде упоря- 
доченного каталога. Продавец ука- 
зывает начальную и желаемую цену, 
а потом вместе с организатором ука- 
зывают срок проведения аукциона. 


Кстати, обычно продавец отваливает 
денежку организатору за право про- 
дать свой товар на его аукционе. По- 
купатели предлагают свою цену по 
одной из вышеописанных схем. 
Обычно в случае достижения желае- 
мой продавцом цены торги заканчи- 
ваются как успешные, и товар счита- 
ется проданным. По истечении пери- 
ода проведения аукциона торги по 
данному товару заканчиваются, и 
при отсутствии ставок товар считает- 
ся непроданным. Для того чтобы 
участвовать в торгах, тебе необходи- 
мо зарегистрироваться, при этом те- 
бя попросят заполнить стандартную 
форму, куда могут входить ФИО, ад- 
ресные данные, реквизиты твоей 
пластиковой карточки и т.п. 

Если ты побеждаешь в аукционе, то 
тебе в лучше случае вышлют уве- 
домление на мыло или позвонят по 
телефону, в худшем - ты сам должен 
зайти на сайт и посмотреть результа- 
ты (думаю, что это делается органи- 
заторами аукционов для увеличения 
посещаемости своих сайтов). При 
этом у тебя спросят, как ты можешь 
забрать товар и оплатить его. Прода- 
вец тоже уведомляется одним из 
способов о том, что его лот кем-то 


Коля предложил 5 баксов, Вася 10, 
а Петя 20. В итоге с ползунками 
окажется Петя, 
но заплатит он за них $10 


Потенциал успеха (шан- 


сы на коммерческий ус- 
пех замысла) 


Основные виды интернет-бизнеса (на основе данных ресурса www.homeworkers. org) 
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НУРЕ 


Ш Нуре - такой вид рекламы, когда данные о товаре специально 
приукрашивают, дают понять пользователю, что без этого товара 
он не сможет прожить остаток жизни и если его не купит, то будет 
очень жалеть. Другими словами - превращение из мухи в слона. 
Основной целью hype является глубокое воздействие на эмоцио- 
нальную сферу и воображение потенциального покупателя. Пре- 
обладание эмоций над разумом помогает продать товар с первого 
раза. Конечно, иногда впоследствии клиент понимает, что ему всу- 
нули ненужную безделушку в 5 раз дороже ее рыночной стоимос- 
ти, но уже слишком поздно что-то менять. 

Если ты столкнулся с фантастическим предложением, и у тебя при 
этом возникла мысль "Это звучит слишком хорошо, чтобы быть 
правдой!", то знай, что это именно тот случай, когда следует goBe- 
рять самому себе, а не Пуре-рекламе. 


куплен, и предоставляются данные, 
как он может связаться с тобой (я 
тут подразумеваю, что ты в роли по- 
купателя). 

При участии в интернет-аукционе 
(в отличие от реального) обе сторо- 
ны в какой-то степени рискуют (нап- 
ример, можно оплатить несуществу- 
ющий товар). Для снижения риска 
рекомендуется применять различ- 
ные проверки своего оппонента. Og- 
на из схем может быть следующей. 
При заключении сделки продавец и 
покупатель должны выставить друг 


другу оценки и написать коммента- 
рии, возникшие у них в процессе ра- 
боты gpyr с другом. Таким образом, 
следующий покупатель уже может 
судить о добропорядочности чела, у 
которого он покупает. Хотя и это с 
легкостью обходится. Например, я 
продаю несуществующий товар, и 
чтобы поднять свой рейтинг, я с 
друзьями просто совершаю сфиктив- 
ные сделки, после которых они мне 
ставят максимальные оценки и пи- 
шут отличные комментарии :). 


уже в продаже 
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подстава! 


Подстава месяца! 
Ты можешь посылать 
любые SMS 


с чужого адреса. 


FOLDER SPLOIT: 
МОДНЫЙ ДЕСТРУКТИВ 


ПЛАСТИКОВЫЙ РАЙ 


На наших дисках 
ты всегда 
найдешь тонну 
самого свежего 
софта, демки, 
музыку 
а также 2 
видеоурска! 
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КУПИ ПОДЕШЕВЛЕ, ПРОДАЙ ПОДОРОЖЕ! 


ВЫБИРАЕМ РОССИЙСКИЙ 
АУКЦИОН 


АУКЦИОН C99 

Продать или купить можно все - от 
автомобиля до стоячих носков Npage- 
душки Ленина. Это бесплатный аукци- 
он. Используется английская схема 
проведения аукциона (что это такое - 
читай выше). Есть возможность отк- 
рыть свой сайт для проведения аукци- 
OHOB. Это из плюсов, а из минусов - 
последняя новость на этом сайте 
опубликована больше двух лет назад, 
предложения в каждой категории peg- 
ко переваливают за отметку в 20 шт. 

Итог: умирающий аукцион, но поп- 
робовать стоит. 


АУКЦИОН МОЛОТОК 

Такое же разнообразие в сфере 
купли-продажи товаров. Есть рейтин- 
гии отзывы по каждому покупателю 
и продавцу (хотя выше я уже гово- 
рил о том, как это можно обойти). Это 
самый посещаемый и раскрученный 
интернет-аукцион, после него идет 
большой пробел, и лишь потом неко- 
торые конкурирующие фирмы. По 
данным за 2002 год сумма торгов 
составила 26 миллионов долларов, 
243 миллиона рублей и 6 тысяч евро. 
Сейчас такие данные обнаружить не 
удалось, но, думаю, оборот вырос 
очень прилично (даже судя по уве- 
личению количества пользователей 
интернета). 


SS SS EE ES _—S -_— 


Аукцион OHO 


Итог: лучший, Ha мой взгляд, аукци- 
он. Если решил что-то продать или 
купить - обязательно сходи на 
www.molotok.ru. 


АУКЦИОН "АУКЦИОН" 
Используются две схемы проведе- 
ния аукционов - английская и голлан- 
дская. Ведутся рейтинги продавцов. 

Продать и купить можно все. Есть 


возможность стать \1Р-продавцом, 
после этого ты получишь некоторые 
преимущества, например, сможешь 
иметь собственную витрину, включа- 
ющую просфайл твоей срирмы, табли- 
цу текущих торгов, архив прошедших 
торгов, программу запланированных 
торгов и т.п. Подробнее можешь про- 
читать здесь: 
www.auction.ru/v2/vip/helpVIP1.asp. 


EBAY - КАК МНОГО В ЭТОМ 3BYKE 
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Начало регистрации 


Ш Аукцион EBAY.com - круп- 


нейший мировой аукцион, с его 
помощью можно реально обо- 
гатиться, совершая удачные 
сделки. Но перед началом ско- 
лачивания капитала придется 
удачно зарегиться. Идем сна- 


чала по ссылке 
http://cgi4.ebay.com/aw- 
cgi/eBaylSAPI.dil?RegisterShow 
. Далее меняем страну (Change 
country) Ha Russian Federation 
(или где ты оккупировался Ha 
данный момент). 

Ш Далее один нюанс, при реги- 
страции необходимо указывать 
свой платный почтовый ящик 
либо открыть мыло на малоиз- 
вестном почтовом сервере, т.к. 
если региться с известных 
бесплатных серверов (hot- 


mail.com, yahoo.com, тай.ги и 
T.g.), то тебя могут попросить 
ввести данные твоей кредитки. 
Конечно, если она у тебя уже 
есть, то это не проблема. За- 
полняй все поля, не оставляя 
пустых мест. Postal code - это 
индекс. Дважды введи пароль. 
Secret question - выбирай лю- 
бой, только запомни свой ответ. 
В конце страницы укажи, когда 
ты появился на этой прекрас- 
ной планете. Естественно, все 
должно быть заполнено лати- 
нскими буквами. Далее дави 
"Continue". 

Если все заполнил правильно, 
то перейдешь на вторую стра- 
ницу регистрации: Адгее То 
Terms, а если занят "USER ID", 
то выбирай другой и жми 
"Create another eBay User ID". 


Ш После этого ты должен уви- 
деть примерно следующую 
страницу, где потребуется пос- » 
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По состоянию на 4 мая, было отк- 
рыто 1389 аукционов, общая сумма 
лотов: 5893689 и 26475 рублей. 

Итог: посмотри, может, понравится. 


АУКЦИОН ОНО 


Возможна продажа по фиксирован- 


ной цене. Основной упор делается 
на продажу старых монет и осталь- 
ного антиквариата. Так что, если за- 
валялась монетка 17** года выпуска, 
можешь быть практически уверен, 
что килобакс у тебя в кармане. 


Итог: идеально подходит для кол- 
лекционеров и нумизматов. 
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` вы ФИЛЬМ HA DVD ПРИЛОЖЕНИИ: 
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БИЛЛА! 
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а Захопустную шкопу захватывают 
пришельцы! Они уже подчинили себе 
всех учителей и большинство учеников. 
Кто сможет остановить эпиоемию? 
Смотрите! Полтора часа жути н веселья 


Total DVD - 
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KaMgbin номер 
с фильмом Ha DVD 


ХОСТИНГ НАШЕГО ВРЕМЕНИ 


Павел Чернобров (Pavel@ATLEX.Ru), руководитель отдела хостинга компании ATLEX.Ru 


i, я =. 


apriepenie ВРЕМЕНИ ь 
программы | . 


Еще один способ заработка i = 


KAK CTATb XOCTEPOM 


Хостинг нашего 
времени 
Как стать хостером 


a 


Реселлинг хостинга 
Как перепродать конкурента 


рактически все компании имеют свой сайт в интернете либо давно 
i подумывают о его необходимости, визитка без адреса - уже не престижно. Ho 
создать сайт мало, его необходимо где-то разместить. Отсюда и востребованность 
хостинга, на котором можно неплохо заработать. Если подойти к делу с умом. 


а последние пару лет хостинг 
в России перестал быть Ma- 
леньким ребенком и стал под- 
ростком. Он пришел в массы и 
теперь доступен очень мно- 

[VM - сайт вместе с регистрацией домена „ру 

и начальным тарифным планом стоит всего- 

то около 65 долларов в год (!). Вместе с 

быстрым ростом количества сайтов значи- 

тельно дешевле стало оборудование, дата- 
центры - более доступны, появились станда- 
ртные программные решения биллинга, 
контрольные панели и другое ПО для хос- 
тинг-провайдеров. Раньше каждый провай- 
дер вынужден был разрабатывать програм- 
мный и аппаратный комплекс сам для себя, 

и позволить себе это могли только крупные 

игроки рынка. Поэтому хостинг был дорогим 

и непопулярным удовольствием. 


| 


Павел Чернобров, руководитель отдела 
хостинга компании ATLEX.Ru 
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тера, его выход на рынок. И тем не менее, 
пока еще на продаже хостинга возможно 
заработать начинающим с минимальными 
инвестициями. 

ПОКА НЕ ПРЕДЕЛ, 


МОЖНО ЗАРАБОТАТЬ КОМАНДА 


hhh 


m С общей интернетизацией и экономи- 
ческим ростом страны потребность в он- 
лайн ресурсах растет стремительно. Обще- 
известно, что если к интернету подключа- 


m Прежде всего тебе необходимо создать 
профессиональную команду, которой ты 
будешь доверять и которая сможет заста- 
вить хостинг работать как часы. Настоящих 


ibnae 
i | 
вина 
| 
еее 


ются больше 10% населения, то в Сеть при- 
ходит бизнес. Компании зарабатывают на 
интернет-аудитории и, соответственно, 


швейцарских часов, конечно, немного, но 
все зависит от тебя. В первую очередь ну- 
жен системный администратор (обычно 


уно 


вкладывают деньги в интернет-ресурсы. 
Поддержка и хостинг сайтов стали отдель- 
ным направлением для многих компаний, 
хотя еще лет пять назад хостинг в основ- 
ном был лишь отдельной услугой у провай- 
деров интернет-доступа. Такой стремитель- 
ный рост будет продолжаться еще несколь- 
ко лет, до тех пор, пока рынок не наберет 
определенной массы и не наступит насыще- 
ние. Далее прирост будет минимальным, не 
будет же каждый пользователь иметь 15 
сайтов про любимых кошек и хомячков :). 
Конкуренция среди хостеров предельно 
обострится за уже существующих клиен- 
тов, и провайдеры будут расти не вширь, а 
вглубь, то есть предлагать новые сервисы 
и делать упор на качество сервиса. Уже 
сейчас можно говорить о том, что хостинг- 
рынок фактически поделен между провай- 
дерами, и большинство серьезных хосте- 
ров имеют свою четкую клиентскую ауди- 
торию и постоянные источники привлече- 
ния новых клиентов. Поэтому чем крупнее 
и серьезнее становятся провайдеры, тем 
сложнее и дороже организация нового хос- 


зарплата от $800 в месяц), желательно, 
чтобы это был твой хороший знакомый. Не- 
обходимо, чтобы он хорошо разбирался в 
Упх-подобных системах (ведь большин- 
ство хостинг-серверов работают под этими 
операционками), четко представлял себе 
работу сетевых протоколов и стандартов. В 
его задачи также будет входить дальней- 
ший мониторинг загрузки системы и вопро- 
сы безопасности, апдейты, перекомпиля- 
ции, установка и тестирование на совмес- 
тимость нового ПО и его версий. Именно от 
этого человека будет зависеть стабиль- 
ность и безглючность работы сервера. 


ОБОРУДОВАНИЕ 

м Второй фактор, не менее важный, чем 
первый, это выбор надежного оборудова- 
ния, на котором ты будешь работать. Попы- 
таешься сэкономить и купить попате 
бренд, собранный на коленке из малоизве- 
стных комплектующих, твой хостинг тоже 
будет попате. Только в рекламе все рабо- 
тает без сбоев, при пиковых нагрузках обо- 
рудование может не справляться. Особен- 


РУНЕТ В ЦИФРАХ 


но внимательно нужно подходить к 
трем вещам: выбор винчестеров (так 
как это механика и летит намного ча- 
ще, чем электроника), правильно по- 
добранная система вентиляции кор- 
пуса и процессоров (чтобы избе- 
жать перегрева, глюков и серьезных 
сбоев, связанных с этим). Оборудо- 
вание, которое ты приобретаешь, 
должно быть совместимо с тем прог- 
раммным комплексом, который ты 
собираешься использовать. Все 
глюки и сбои обычно проявляются, 
не когда ты только начинаешь рабо- 
тать, а уже под нагрузкой, поэтому 
изменить что-либо на ходу будет 
очень сложно, ведь в спину дышат 
десятки клиентов, которым нужен 
аптайм и стабильность. 

Цена брендовых серверов для це- 
лей хостинга (на базе двойных про- 
цессоров, SCSI дисков и 4 Гб памя- 
ти, корпус 19" для размещения в 
стойке с форм-фактором 1 юнит) 
обычно около $3000. На таком сер- 
вере можно разместить порядка 
400 среднестатистических сайтов 
(именно сребних, так как этот пока- 
затель может варьироваться очень 
сильно в зависимости от нагрузки и 
посещаемости ресурсов). Крайне 
рекомендую предоставлять хостинг 
на собственном оборудовании, так 
как тогда ты сможешь полностью 
отвечать за его качество. 

Дальше определяешься, где ста- 
вить оборудование. Убедись, что да- 
тацентр, с которым ты собираешься 
работать, имеет хорошие каналы, ре- 
зервные сетевые маршруты, беспе- 
ребойное питание и хорошую тех- 


поддержку. Конечно, все громко за- 
являют об этом, но далеко не все 
имеют. Размещение сервера в стой- 
ке датацентра обойдется примерно в 
$30-40 за юнит в месяц и $25-40 за 
порт 100 Мбит. Дальше платить при- 
дется за трасрик. Цена зависит OT 
скорости подключения - 10 или 100 
Мбит. В западных странах, например 


в США, можно арендовать сервер 
или поставить свое оборудование и 
получить уже включенный трафик 
(обычно от 500 Гб в месяц, трафик 
считается суммарный и не делится 
на входящий-исходящий). 


РЕГИСТРАЦИЯ 

Для того чтобы быть настоящим 
хостером, который может работать с 
организациями и иметь официаль- 
ный статус, тебе необходимо юриди- 
ческое лицо. Без него ты будешь са- 
мопровозглашенным хостером-выс- 
кочкой, соответственно, клиенты к 
тебе не пойдут, ведь ты ничего не 
можешь им гарантировать. А если 
ты будешь активно пытаться рабо- 
тать дальше, то тебя могут сдать 
компетентным органам коллеги по 
цеху, так как мало того, что ты - кон- 
курент, так еще и обещаешь по низ- 
кой цене заведомо некачественный 
товар (а качественным без гарантий 
он быть по определению не может). 
Поэтому портить себе нервы и биз- 
нес не стоит - зарегистрируйся. На 
это потребуется еще около 500 дол- 
ларов. Конечно, спать спокойно пос- 
ле это ты не станешь, впереди самая 
главная головная боль - аптайм. 


ОФИС 
Чтобы начать работу, тебе нужен 

обрис. Конечно, можно сначала рабо- 
тать дома, но эффективность взаимо- 
действия между сотрудниками по ась- 
ке или электронной почте в разы 
меньше той, что хочется. Дети, отсут- 
ствие в доме картошки, необходи- 
мость идти в магазин или еще какие- 
нибудь домашние проблемы будут Me- 
шать сосредоточиться, быстро искать 
решение возникающих проблем и 
двигаться вперед к новым клиентам. 

Интересная и чисто российская 
особенность - в отличие от амери- 
канцев, которые сокращают свои из- 
держки и готовы работать в самом 
далеком пригороде в более деше- 
вом помещении, наши клиенты в ос- 
новном оценивают компанию по кра- 
соте и престижности ее офиса в 
центре. Не понимая при этом, что от 
суммы его аренды могут зависеть 
цены на услуги хостинга, а хороший 
офис - еще не гарантия качества. 

Половина клиентов из твоего горо- 
да точно захочет прийти к тебе в 
офис. Поэтому если хочешь их денег 
и "спасибо" в следующий раз, будь 
готов вкладывать от $800 в месяц 
за место рядом с центром и прово- 
дить дни и ночи на работе. Или при- 
дется сидеть в "подвале"... рейтин- 
гов. Не забудь про хорошие комму- 
никации - телефон и выделенный 
канал интернета. 


БУХГАЛТЕР 

Почти все готово к потоку клиен- 
тов, осталось только найти того, кто 
будет считать толпы. Нужен бухгал- у 


Многие кли- 
енты судят 
о престиж- 
ности ком- 
пании по 
офису, поэ- 
тому имеет 
смысл поис- 
кать хоро- 
шее поме- 
щение поб- 
лиже к 
центру го- 
рода. 


Уход клиен- 
тов чаще 
всего свя- 
зан с проб- 
лемами хос- 
тинга или 
плохой тех- 
поддержкой. 
Нет хоро- 
шей Texnog- 
держки - не 
будет хос- 
тинга. 


Четко c@o- 
кусируй 
свое пред- 
ложение 
хостинга 
для опреде- 
ленной ау- 
дитории, 
тогда кли- 
енты сами 
тебя най- 


дут. 


тер - он будет заключать договоры, 
рассылать корреспонденцию, состав- 
лять налоговые отчеты, принимать и 
отправлять платежки. С этим ты вряд 
ли справишься самостоятельно, так 
как тебе лучше быть специалистом в 
области компьютеров. Можно прив- 
лечь бухгалтера на непостоянную 
работу, хотя лучше его посадить в 
обрисе, так как работы планируется 
много, и функции секретаря пока то- 
же можно поручить этому человеку. 
Тебе придется попотеть над развити- 
ем бизнеса и общением с клиентами 
по техническим вопросам, так как ты 
будешь обеспечивать самый глав- 
ный сфронт работ. 


ТЕХПОДДЕРЖКА 
Техподдержка - это лицо компа- 

нии, с нее начинается знакомство и 
общение клиента с тобой, будущим 
лидером индустрии :). Из-за Texnog- 
держки чаще всего общение и за- 
канчивается. Поэтому карман силь- 
но не оттопыривай, пиши на грамот- 
ном русском языке, знание английс- 
кого тоже не помешает с некоторы- 
ми клиентами и программами/одоку- 
ментацией, читай вопросы клиента 
внимательно и отвечай на все конк- 
ретно. Ну, и наконец, не игнорируй 
своих, пусть даже самых надоедли- 
вых, клиентов. Из-за них к тебе мо- 
гут не придти пугливые и очень ти- 
хие, райски молчаливые клиенты, 
обчитавшиеся всяких нелестных от- 
зывов на просторах интернета. 

Самые распространенные нарека- 
ния в адрес техподдержки: долгое 
молчание, ответы, не решающие 
проблему полностью (проще говоря, 
некомпетентность). Практика пока- 
зывает, что клиенты обычно вполне 
довольны, если проблема, с которой 
они обратились, будет решена в те- 
чение GHA (потребуется на это один 
ответ или несколько уточняющих 
вопросов, не имеет значения, глав- 
ное - старайся уложиться в сутки). 
Конечно, речь идет не о вопросах 
экстренной важности (недоступен 
сервер, "легла" маршрутизация и 
т.п.), которые требуют как можно бо- 
лее быстрого решения и ответа. Та- 
кие проблемы у тебя должны слу- 
чаться как можно реже или не слу- 
чаться вообще (но идеального ап- 
тайма тоже не бывает), так как они 
сильнее всего бьют по репутации. 
Помнить замеченные даунтаймы те- 
бе будут как минимум год. 


КРУГЛОСУТОЧНО? 

Техподдержка бывает дежурная 
(ответы на стандартные вопросы и 
набор заранее отрепетированных 
действий, базовые настройки она не 
изменяет) и квалифицированная (ge- 
лает клиента счастливым по полной 
программе). Большинство клиентов с 
пониманием относятся к тому, что их 
вопрос ночью будет отложен и ре- 
шен днем (опять же, если все работа- 
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ет и речь идет не о срочном вопросе). 


Именно в рабочее время будет абсо- 
лютное большинство контактов (при- 
мерно 80-90%), и лишь остальные в 
выходные, ночью (с 1 часа до 9 утра) 
и в праздники. Поэтому многие хосте- 
ры не имеют реальной ночной тех- 
поддержки (хотя и могут заявлять об 
этом) или держат дежурную техпод- 
держку, которая может поднять по 
тревоге специалистов. Иногда отсут- 
ствие ночной техподдержки совер- 
шенно не мешает обеспечивать каче- 
ственный хостинг, если хостер ориен- 
тирован на корпоративных клиентов 
(которые работают днем) и имеет в 
штате профессионалов, способных 


настроить оборудование, чтобы оно 
работало надежно, ведь главный 
враг - человеческий фактор. 

Если все работает, то техподдержи- 
вать вряд ли потребуется после того, 
как клиент освоится. Поэтому OGHa из 
главных функций круглосуточной тех- 
поддержки (в крупных компаниях вы- 
деляется уже в отдельный отдел) - мо- 
ниторинг работы хостинга/любого дру- 
гого оборудования, чтобы не допустить 
проблем, по которым люди будут "об- 
рывать" электронную почту и телефо- 
ны. Проблему надо начинать решать, 
когда она еще только может случиться 
- бой выигрывается еще до начала бит- 
вы. А биться ты будешь за клиентов. 


РАЗМЕЩАТЬ В США ИЛИ В РОССИИ? 


ПОКУПАТЬ ИЛИ АРЕНДОВАТЬ? рудничает с прессой и оффлайн спе- 


циализированными журналами, кто- 
то занимает ведущие позиции в рей- 
тингах благодаря партнерским прог- 
раммам, кто-то специально покупает 
посетителей (таких обычно успешно 
блэк-листят администрации рейтин- 
гов), кто-то привлекает клиентов по 
партнерским программам, кто-то да- 
ет рекламу в специализированных 
тематических рассылках на проек- 
тах, посвященных хостингу. Хлебные 
места уже, как правило, разобраны, 
и крупными компаниями заключены 
постоянные контракты, поэтому при 
всех равных условиях и правильном 
маркетинге возможностей у уже су- 
ществующих хостеров намного 
больше, и самые значимые клиенты 
пойдут именно к ним. 


ЗАПАС ПРОЧНОСТИ 

Тебе придется начать с привле- 
чения мелких сайтов, затем создать 
свою постоянную клиентскую базу, 
которая начнет разрастаться от зна- 
комых (по отзывам). По мере роста 
ты сможешь осилить более крупные 
проекты, которые требуют выделен- 
ных серверов или специальных ре- 
шений. Однако на этом этапе очень 
часто новые хостеры спотыкаются и 
портят свою репутацию. Прежде чем 
браться за индивидуальные проек- 
ты, нужно четко выстроить стандарт- 
ную схему работы своего виртуаль- 
ного хостинга, чтобы все работало 
без сбоев и нареканий. Чтобы воп- 
росы к техподдержке сводились к 
информационным (как настроить ту 
или иную функцию, где посмотреть 
статистику, открыть почтовый ящик 
и т.п.), а не проблемным (не работает 
база данных, почта не отправляет- 


ПРИВЛЕЧЕНИЕ КЛИЕНТОВ 

Когда все готово, оборудование 
настроено, можно запускать хос- 
тинг в коммерческую эксплуатацию 
и привлекать клиентов. Прежде 
всего нужно определиться с цено- 
вой категорией хостинга. Она зави- 
CUT от уровня специалистов и слож- 
ности проектов, которые ты 
действительно сможешь реализо- 
вать. Распространенная ошибка на- 
чинающих хостеров и дизайн-сту- 
gun: "Мы готовы к созданию и под- 
держке проектов любого уровня 
сложности". Надо четко понимать, 
что клиенты не готовы доверить те- 
бе сложный проект, потому что оче- 
видно, что невозможно все и сразу. 
А мелких клиентов, согласно иссле- 
дованиям, такие глобальные заяв- 
ления только отпугивают. Поэтому 
выбери свою нишу и сфокусируйся 
только на ней, максимально под- 
робно описав, что ты готов предло- 
жить, какими средствами это реали- 
зуешь, какая поддержка и опции 
включены. Это даст намного боль- 
ший эффект. 


ся). Даже если ты успешно реша- 
ешь проблемные вопросы, для даль- 


Если человек находит на твоем нейшего движения вперед и расши- 
сайте ответы сразу на 80% своих рения, для поддержки сложных ин- 
основных вопросов, то он с большой —дивидуальных ресурсов нужно обя- 
вероятностью остановится именно зательно добиться того, чтобы твоя 
на твоей компании. Продумай эти основная бизнес-модель работала 
вопросы и дай на них подробные от- без проблем. 
веты. Большинство провайдеров Для надежности нужно иметь ре- 
уже имеют определенные источники зерв по оборудованию и людям, ведь 
привлечения клиентов - кто-то сот- ты растешь. Расчеты просты. Пусть » 


Демпинг - 
провальный 
путь к ус- 
пеху. "Пи- 
рамида"" 
(постоян- 
ный приток 
новых кли- 
ентов) раз- 
валится 
сразу или 
спустя ка- 
кое-то вре- 
мя - ты 
сразу поте- 
ряешь все. 


Привлекая 
новых кли- 
ентов, не 
забывай, 
что старые 
могут от 
тебя уйти, 
став в ре- 
зультате 
"прекрас- 
ной" анти- 
рекламой. 


ты затратишь 500 долларов еще на 
одного работника (допустим, сейчас у 
тебя их всего трое: ты, системный ад- 
министратор и бухгалтер), зато все 
твои клиенты будут получать ответы 
намного быстрее, соответственно, ты 
получишь положительное мнение и 
отзывы. Допустим, на один сервер ты 
посадил 400 клиентов, значит, эти 
400 администраторов будут доволь- 
ны и станут твоими потенциальными 
рекламоносителями - и все это полу- 
чается за $1,2 в месяц на человека. К 
тебе начнут приходить клиенты по OT- 
зывам знакомых (а это самые ценные 
клиенты и показатель твоей работы), 
которые принесут тебе прибыли 
больше, чем вложенные $500. 


ЧТОБЫ УДЕРЖАТЬСЯ 
НА ПЛАВУ 

m По статистике, один довольный 
клиент приводит как минимум еще 
одного. Поэтому главный принцип 
твоего развития - сохранение теку- 
щих клиентов так же важно, как и 
привлечение новых. Не экономь на 
качестве, лучше получай меньше 
прибыли и спи спокойно с доволь- 
ной улыбкой успешного человека :). 
Ведь если клиент уходит от тебя, то 
он становится твоей антирекламой. 
Поэтому лучше сохранить одного те- 
кущего клиента, чем гоняться за 
тремя новыми. На практике это выг- 
лядит просто - если от тебя уходит 
одна четверть от общей массы при- 
ходящих, то это значит, что ты долго 
не продержишься. И в первую оче- 
редь причинами ухода обычно ста- 
новятся проблемы с работой хостин- 
га и долгие ответы техподдержки. 

Все эти данные тебе потребуются, 
когда ты будешь составлять бизнес- 
план и планировать текущие расхо- 
ды и развитие. Ведь ни для кого не 
секрет, что большинство хостеров 
закрываются в течение первого го- 
да, так как имеют неправильно спла- 
нированную бизнес-модель. Боль- 
шинство хостеров, окрыленные пер- 
вым успехом и клиентами, действи- 
тельно делают быстрый старт, и их 
бюджет работает по принципу "пи- 
рамиды". Как только заканчивается 
бурный прирост клиентской базы, 
наступает провал и неспособность 
хостера обеспечить оплату всех сво- 
их расходов, не говоря уже о полу- 
чении прибыли. Деньги за хостинг 
ты получаешь от клиента, например, 
за год вперед, тратишь их сразу, а 
потом еще год надо работать... 

В зависимости от твоих инвестиций 
в рекламу, стоимость привлечения 
каждого нового клиента (а это обыч- 
но oT 1 go 20 долларов) и темпы роста 
клиентской базы будут различными. 
Конечно, ты можешь привлекать 90- 
полнительные средства, договарива- 
ясь о поддержке с более крупными 
компаниями или богатыми друзьями. 
Однако тогда необходимо учитывать 
в планах условия, которые ты должен 
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будешь выполнить, чтобы отработать 
кредит. Банки и крупные компании в 
России обычно в новые хостинг-ком- 
пании не инвестируют. Провайдеры, 
кто хотел, уже имеют свои хостинг- 
проекты. Инвесторам же хостинг не 
приносит таких больших прибылей, 
как многие другие рынки, включая 
некоторые П-направления. 


ЗАТРАТЫ 

m Основные вопросы, связанные с 
затратной частью, приведены выше, 
и окончательный финансовый раск- 
лад можно представить следующим 
образом. Расчет очень приблизи- 
тельный, исходя из простых проектов 
и не сильно требовательной аудито- 
рии, с которой ты, скорее всего, вы- 
нужден будешь начать свой бизнес: 


ш системный администратор (от 
$800 в месяц) 

ш бухгалтер (от $400 в месяц) 

ш покупка сервера ($3000, разо- 
вый платеж) 

ш установка сервера в датацентре 
($100 в месяц) 

ш аренда осиса (от $800 в месяц) 

ш организация юрлица ($400, ра- 
зовый платеж) 
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ш налоги (в зависимости от выб- 
ранной схемы налогообложения, при 
упрощенной схеме по единому нало- 
гу - 5% от поступивших платежей и 
14% на зарплату, еще 13% платит 
сотрудник с зарплаты; либо схема 
доходы минус расходы - налог 15%, 
зарплата по той же схеме) 


Итого: $3400 разовый платеж и от 
$2100 в месяц. 


Также в ближайшей перспективе 
тебе потребуются: человек в техпод- 
держку - $400 в месяц, программист, 
который будет решать вопросы по 
организации работы проекта (бил- 
линг, система тикетов, веб-формы, 
решения и помощь клиентам) - от 
$400 в месяц. Эти две должности 
можно совмещать на первых порах, 
потом не получится. И ошибочно ду- 
мать, что услуги программиста могут 
быть разовыми - с ростом компании 
уже в ближайшей перспективе он 
тебе будет нужен постоянно. Такая 
команда сможет поддерживать go 4 
серверов с виртуальным хостингом, 
если ты правильно построишь стра- 
тегию развития и текущие проблемы 
не будут отвлекать. 


ПРИБЫЛЬ 

m Теперь о самом приятном - о твоей прибыли. Cpeg- 
нестатистический простой сайт занимает около 50 мега- 
байт, и подавляющее большинство сайтов, которые ты 
поначалу будешь поддерживать, уложатся в 100 мега- 
байт места. Допустим, ты будешь продавать такой хос- 
тинг-план за 4 доллара в месяц. Дешевле нет смысла, 
потому что одна из распространенных ошибок новичков 
- попытка выхода на рынок демпингом цен. Эти попытки 
похоронили уже десятки хостеров (читай форумы, будь 
умнее). Работай на качество - и рынку от этого будет 
лучше (а через пару лет к качественному развитию при- 
дут все провайдеры, так как бурный рост клиентской ба- 
зы закончится), и тебя уважать будут. 

Сделав нехитрые подсчеты, обнаружим, что в среднем 
сервер с четырьмя сотнями сайтов, которые ты сможешь 
на нем поддерживать, будет приносить тебе порядка 
$2000 в месяц ($4 на 400 сайтов, плюс часть клиентов 
будет на более высоких тарифах). Соответственно оче- 
видно, что твоя прибыль начнется никак не раньше вто- 
рого сервера, а то и с третьего, ведь нужно еще учесть 
текущие расходы (телефоны, интернет, банковское обс- 
луживание и т.д.). 

В настоящий момент хостинг не является деятель- 
ностью, которая подлежит обязательному лицензирова- 
нию в Минсвязи в соответствии с российским 3aKOHOGa- 
тельством. Если ты предоставляешь услуги на собствен- 
ном оборудовании, то техническая площадка должна 
иметь сертификацию в Госсвязьнадзоре (это обязан- 
ность датацентра). 


ТИШЕ ЕДЕШЬ - ДАЛЬШЕ БУДЕШЬ 

m Начав работу, правильно построй схему привлечения 
новых клиентов, поддержки и учета текущих. Ведь толь- 
ко так ты сможешь развиваться, а не решать текущие 
проблемы. Поэтому важно сразу просчитать временные 
затраты, так как именно это очень часто стопорит разви- 
вающиеся компании, когда они захлебываются в теку- 
щем потоке. 

Для биллинга и учета клиентов можно использовать уже 
готовые программные решения, предназначенные именно 
для провайдеров хостинга. Стоят они около 20-30 gonna- 
ров в месяц, либо 200-500 долларов разовый платех. По- 
читать о них подробнее и выбрать надежное ПО, отвечаю- 
щее твоим запросам, можно на любом специализирован- 
ном форуме, оттуда ты позаимствуешь много идей. 

Залог твоего успеха - надежные партнеры и твои 
ир${геат-провайдеры (то есть более крупные компании, 
которые предоставляют тебе связь). Хостинг не является 
отраслью сверхприбылей, поэтому работать тебе придет- 
ся кропотливо и очень много - интернет может тебя быст- 
ро прославить и так же достойно похоронить :). Поэтому 
будь в меру консервативным и максимально надежным. 


До встречи в датацентрах! 
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КАК ПЕРЕПРОДАТЬ КОНКУРЕНТА 


М ассовая перепродажа хостинга в России появилась два года назад. Рынок стал динамично развиваться, 
оборудование и каналы связи стали более доступными. Возникла необходимость в мелких компаниях, так как 


крупные провайдеры недостаточно гибко и оперативно реагируют на изменения рынка. 


аряду с вновь органи- 


зовывающимися спе 


циализированными 


хостинг-провайдерами 


Основная 
причина по- 
пулярности 
реселлеров 
= доступ- 
ность гото- 
вых бил- 
линговых 
систем и 
удобных 
контроль- 
ных пане- 
лей. Управ- 
лять хос- 
тингом лег- 
ко! 


Продвигать 
хостинг под 
брендом 
провайдера 
или раскру- 
чивать 
собственное 


название - 
выбор ре- 
селлера. 
Хотя неко- 
торые про- 
ваидеры 
настаивают 
на исполь- 
зовании 
своего 
бренда. 


стали появляться ре- 
селлеры. Другая, не менее важная, 
причина их появления - появившиеся 
программные комплексы (биллинги, 
контрольные панели), которые позво- 
лили организовать работу с реселле- 
рами по схеме провайдер-реселлер- 
конечный пользователь. Реселлеры 
получили возможность работать как 
от своего имени (тогда провайдер ре- 
селлера соблюдает анонимность), так 
и как официальные дилеры провай- 
дера, продавая услуги под брендом 
провайдера. 


ВАРИАНТЫ ВЗАИМОДЕЙСТВИЯ 
С ПРОВАИДЕРОМ 

m В первом случае провайдер обес- 
печивает реселлера только техничес- 
кими ресурсами, в пределах которых 
он может продавать хостинг своим 
клиентам. При этом реселлер имеет 
свои нс-серверы вида п$1.гезей!егао- 
main.com и ns2.resellerdomain.com, ча- 
ще всего с выделенными |Р-адресами, 
которые оформлены на канального 
провайдера (например, на Ростеле- 
ком). Хостнейм сервера провайдер 
обычно делает нейтральным, так что- 
бы по нему тоже нельзя было вычис- 
лить, кто предоставляет сервис ресел- 
леру. Таким образом, известно толь- 
ко, В каком датацентре стоит сервер, 
что обычно реселлер сам пишету се- 
бя на сайте. И тем не менее, в боль- 
шинстве случаев поиск и немного тех- 
нических знаний помогут найти про- 
вайдер-первоисточник. Те въедливые 
клиенты, которые это сделают, к тебе 
как к реселлеру не пойдут, а вот для 
большинства мелких и средних сай- 
тов такой анонимности вполне хвата- 
ет, чтобы считать реселлера самосто- 
ятельным. 

И еще один важный момент - рань- 
ше быть реселлером в глазах боль- 
шинства клиентов означало, что ты - 
неполноценный провайдер. Так как 
собственного оборудования и спе- 
циалистов нет, а значит, скорость 


реакции на проблемы, время суще- 
ствования фирмы, стабильность, га- 
рантии качества меньше или вооб- 
ще отсутствуют. Со временем многие 
реселлеры заработали положитель- 
ную репутацию и заслужили дове- 
рие, явление реселлерства стало об- 
щепонятным и признанным общест- 
вом. Аналогично было с салонами 
сотовой связи - раньше люди npeg- 
почитали по многим вопросам ез- 
дить напрямую в офис оператора. 
Поэтому теперь все чаще реселлеры 
сами заявляют, кто их провайдер. 
Так как люди пришли к пониманию 
того, что реселлеры не могут быть 
крупными компаниями (людям по- 
нятно, что можно ожидать), и хотят 
видеть, кто стоит за их спиной. 


КАЧЕСТВО НА ПЕРВОМ МЕСТЕ 

м Зато, например, могут обеспечить 
более оперативную и качественную 
техподдержку. И те, кто пытается пря- 
тать кота в мешке и раздувать из Ce- 
бя слона, наоборот, в глазах клиентов 
получают негативную оценку. Эта тен- 
денция радует, так как означает, что 
рынок становится более качествен- 
ным, открытым, сегментированным и 
определенным - клиенты начинают 
понимать, что все и сразу за 3 долла- 
ра в месяц не бывает (как обещали 
многие прогоревшие хостеры рань- 
ше). И услуги начинают четко подраз- 
деляться на классы, иметь свою ауди- 
торию и, соответственно, ценовую ни- 
шу. Словом, великий принцип амери- 
канского капитализма “You get what 
you have paid for” в действии. 

Хостеры перестают много обещать 
(так как все чаще клиенты этого не 
прощают) и начинают гарантиро- 
вать. Появляются SLA (Service Level 
Agreement - соглашение об onpege- 
ленных гарантиях и качестве серви- 
са), развитие идет вглубь, то есть 
растет качество. Провайдеры сосре- 
дотачиваются на своем сегменте ус- 
луг и оттачивают схему своей рабо- 
ты и сервиса. По этому же принципу 
тебе придется выбирать себе про- 
вайдера, если захочешь заняться 
реселлерством сам. 


Важно, чтобы сервис был макси- 
мально четко и подробно описан. 
Обрати внимание на то, какое желе- 
зо, какое программное обеспечение 
используется, как осуществляется 
взаимодействие между клиентом и 
техподдержкой. Если у провайдера 
есть четко описанная схема gonon- 
нительных опций, и тебе могут отве- 
тить на вопросы по ним - значит, у 
провайдера есть хорошо выстроен- 
ная схема работы и роста таких ре- 
селлеров, как ты. У него есть опыт, 
который нужен тебе. Далеко не 
всегда стоит обращать внимание на 
рейтинги и разные обзоры, так как в 
большинстве случаев они субъек- 
тивны, и нет универсального топа 
даже, казалось бы, по объективным 
параметрам (цена, ресурсы, дата- 
центр ит.п.). 


ПОИСК И ВЫБОР ПРОВАЙДЕРА 
m Выбери важные параметры имен- 
но для себя и своей планируемой кли- 
ентской аудитории. И ищи провайдера 
по этим критериям: датацентр в США 

или России, контрольная панель, ва- 
рианты оплаты (к примеру, могут пре- 
доставлять сервис только по кредит- 
ным картам зарубежных банков и 
т.п.), каналы связи (должны быть мак- 
симально близкими и доступными для 
твоей аудитории), техподдержка 
(именно возможность решать пробле- 
мы компетентно, пусть даже дольше, 
чем у других). 


Провайдер должен быть в меру гиб- 
ким при решении нестандартных за- 
дач. Но при этом необходимо пони- 
мать, что у каждого есть обкатанная 
стандартная модель работы/тарис- 
ные планы с определенным набором 
сервисов и решений. Все твои (и тво- 
их клиентов) индивидуальные наст- 
ройки и пожелания точно не могут 
быть включены в стандартный пакет. 
Выбери основные, без которых рабо- 
тать не сможешь, и ищи их (возмож- 
но, они доступны как дополнительные 
услуги). Если провайдер будет кидать- 
ся делать всем специальные конори- 
гурации и настройки, ты будешь ехать 
не по накатанному асфальту, а по 
бездорожью и кочкам. Клиенты тер- 
петь такую езду долго не смогут. Поэ- 
тому найди баланс между стандарт- 
ным решением, ценой (не кидайся на 
самое дешевое) и надежностью. Ищи 
и смотри мелочи - на них сыплются 
большинство кандидатов. 

Дальше реселлеры могут идти дву- 
мя путями: 

ш хостинг является основной целью 
бизнеса и, начиная с реселлинга, ты 
потом будешь арендовать свой сер- 
вер, покупать собственное оборудо- 
вание и захочешь стать полноценным 
провайдером; 

ш хостинг является вторичным (не- 
которые дизайн-студии, админы и т.д.) 
- реселлеру нужно разместить суще- 
ствующие сайты, немного и стабильно 
зарабатывать на этом, развивать свой 
хостинг-бизнес он не будет. 

Мы рассматриваем первый путь, так 
как во втором случае, кроме выбора 
достойного провайдера, никаких те- 
лодвижений не нужно, эти реселлеры 
рынок не делают. 


КЛИЕНТСКАЯ БАЗА 

m Не стоит рассчитывать на стреми- 
тельный рост клиентской базы, даже 
если ты будешь делать все правиль- 
но. Начинающие реселлеры не имеют 
инвестиций (если имеют, то организо- 
вывают более крупные компании) и 
ориентированы чаще всего на прос- 
тые и средние сайты, соответственно, 
наименее доходные проекты. Поэтому 
возможностей для маневров и привле- 
чения новых клиентов будет крайне 
мало. Рассчитывать на форумы, доски 
объявлений, спам (боже упаси, сразу 


похоронят заживо) и т.п. не стоит - 
бесплатные средства уже не дают для 
начинающих того эсфоректа, какой был 
несколько лет назад. Поэтому onpege- 
лись, с кем ты будешь сотрудничать и 
откуда о тебе будут узнавать. По опы- 
ту, привлечение одного нового клиен- 
та стоит от 1 go 20 долларов. При cpeg- 
ней цене хостинга 60-100 долларов в 
год нетрудно посчитать, что это в 
среднем 10-30% от годовой цены, не 
считая всех остальных затрат. 

Как правило, реселлеры работают 
в одиночку или привлекают еще OG- 
ного, от силы двух человек, после 
чего уже приходится организовы- 
вать хостинг-компанию. Работают 
обычно на основной работе или go- 
ма, обеспечивая техподдержку кли- 
ентов и общение с ними по электрон- 
ной почте или с помощью мессенод- 
жеров (icg и т.п.). Средние темпы рос- 
та клиентской базы у начинающего 
реселлера (если все остальное ты 
делаешь правильно и работаешь хо- 
рошо) очень редко бывают больше 
300-400 сайтов в год, а в большин- 
стве значительно меньше. Хотя, ко- 
нечно, эти цифры сугубо индивиду- 
альны для каждого, зависят от ак- 
тивности, сервиса и связей, а не от 
усредненной статистики. Чем дальше 
развивается индустрия, тем труднее 
привлекать новых клиентов. 


ПЕРСПЕКТИВЫ 

м При определении своей ценовой 
политики проведи маркетинговое ис- 
следование рынка и сделай среднюю 
цену. Не демпингуй и не пытайся 
привлечь клиента ценой. Разница 
между 4 или 5 долларами в месяц по 
всем исследованиям уже давно не 
является решающей при выборе 
провайдера. Клиент верит открытос- 
ти, так же как и ты поверишь провай- 
деру, с которым у тебя будет опреде- 
ленный путь развития и перспекти- 
вы. Ищи провайдера с запасом, что- 
бы ты четко мог проследить весь 
путь роста от аренды хостинг-ячейки 
на сервере для реселлеров до арен- 
ды целого сервера и установки 
собственного оборудования в стойку 
датацентра. Если ты будешь по мере 
роста каждый этап проходить с раз- 
ными провайдерами (так как преды- 
дущий уже перестает удовлетво- 


рять), то клиенты такие переезды и 

связанные с этим трудности не оце- 
нят. Только на словах проблем и да- 
унтаймов не возникает. 

В настоящий момент рост числа ре- 
селлеров стал заметно ниже, чем 
год-два назад, так как сверхприбы- 
лей нет, а работать с большим коли- 
чеством конкурентов становится все 
сложнее и дороже. Доход среднего 
успешного реселлера с клиентской 
базой после года хорошей работы 
сравним с зарплатой программиста 
или другого специалиста - около 
1000 долларов. Зато явно наблюда- 
ется рост реселлеров, для которых 
хостинг не является основным биз- 
несом, а просто необходимость NOG- 
держивать несколько сайтов. 


ВЫГОДНЫЙ РЕСЕЛЛИНГ 

м Среди провайдеров также посто- 
янно возникают дискуссии, нужны 
или нет реселлеры - в некотором 
смысле растишь собственных конку- 
рентов и часто некачественных. На 
первый взгляд, конечно, провайдеру 
невыгодно реселлерство: средняя 
цена за 1 Гб места на сервере и 20 Гб 
трасрика составляет $30-40 в месяц. 
В пределах этих ресурсов реселлер 
сможет в среднем поддерживать 20 
сайтов. Если бы провайдер самостоя- 
тельно хостил эти сайты, то он бы 
при этих же условиях получил: 20 
сайтов * $4 в месяц = $80 в месяц. 
Явно больше той суммы, за которую 
покупает эти же ресурсы реселлер. С 
другой стороны, реселлеры как сани- 
тары леса - по большей части заби- 
рают к себе самых мелочных (KOTO- 
рые считают каждый цент и хотят все 
и сразу) и скандальных (так как ре- 
селлер может построить наиболее 
гибкий и индивидуальный подход) 
клиентов. А это многого стоит. 


Если тебе 


удалось 
набрать 
400 клиен- 
тов за год, 
твой проект 
более чем 
успешный. 
Но удер- 
жать клиен- 
тов в даль- 
нейшем - не 
менее важ- 
ная и слож- 
ная задача. 


Демпинг 
становится 


все менее 
эффектив- 
ным оружи- 
ем в конку- 
рентной 
борьбе. 
Разница 
между це- 
нами 4 и 5 
долларов 
чувствуется 
клиентами 
незначи- 
тельно. А 
недостаточ- 
ное качест- 
во предос- 
тавляемых 
услуг - кри- 
THYHO. 


Павел Чернобров (Pavel@ATLEX.Ru), руководитель отдела хостинга компании ATLEX.Ru 


ПАРТНЕРСКИЕ 
ПРОГРАММЫ 


уж ХОСТИНГ ПАРТНЕРСКИЕ ПРОГРАММЫ 


ЕЩЕ ОДИН СПОСОБ ЗАРАБОТКА 


П артнерские программы (Affiliate Programs) организуются с двумя целями: поднять посещаемость сайта и 
заработать денег. Очень часто второе является логическим продолжением первого. Организаторы - владельцы 


сайтов и интернет-магазинов. 


уть программ проста - 


привлечь как можно 


больше участников 


Регистрация 
практически 
во всех 
партнерских 
программах 
бесплатная, 
чем и прив- 
лекает но- 
вых партне- 
ров. 


С пирамида- 
ми лучше 
не связы- 
ваться, они 
живут толь- 
ко за счет 
притока но- 
вых клиен- 
тов. Как 
только при- 
тока нет, 
пирамида 
рушится. 


(посетителей и поку- 

пателей) на свой ре- 
сурс, обещая им разные вознаграж- 
дения, бонусы, специальные nogap- 
ки или еще бог знает что. Различа- 
ются способы реализации программ 
и их честность. По партнерским 
программам в большинстве случаев 
предлагают вознаграждение за то, 
что посетитель, пришедший имен- 
ной по твоей ссылке, сделает заказ 
на сайте организатора программы 
или еще какое-либо действие. В 
партнерскую программу пользова- 
тель вступает самостоятельно и за- 
полняет анкету с необходимой кон- 
тактной информацией. Дальше, в 
зависимости от проекта, регистра- 
ция происходит либо автоматически, 
либо необходимо дождаться NOGTBe- 
рждения модератора/администрато- 
ра. После этого тебе пришлют имен- 
ную ссылку (например, 
www.atlex.ru?diller=XAKER, где 
ХАКЕК - уникальное имя пользова- 
теля для каждого партнера) или ка- 
кой-либо промо-код, секретное сло- 
во, которое потом должен ввести в 
сфрорме заказа или регистрации при- 
шедший по твоей рекомендации 
клиент. 


СПЕЦИФИКА 

С развитием электронной ком- 
мерции растет количество сайтов с 
партнерскими программами. Чтобы 
успешно торговать, мало просто на- 
чать дело. Надо, чтобы тебя знали, а 
людям незнакомым как можно лучше 
рекомендовали. Нужна реклама. Ка- 
залось бы, все просто - интернет- 
проекту достаточно купить большое 
количество рекламных мест как на 
других сайтах, так и в других cpeg- 
ствах массовой информации. Со СМИ 
все относительно понятно - при всем 
желании, в рекламном блоке, поме- 
щенном, например, в компьютерном 
журнале, невозможно поместить ни- 
чего, кроме адреса и краткого описа- 
ния сайта-рекламодателя. 


В случае простой баннерной рекла- 
мы в интернете ситуация аналогична. 
Только gna того, чтобы попасть на 
сайт рекламодателя, пользователю 
не обязательно вводить его адрес 
вручную, достаточно просто щелк- 
нуть по баннеру. Однако довольно 
часто рекламные кампании бывают 
неэффективны, и тогда получается 
выгоднее бесплатно привлекать пос- 
редников (партнеров), использовать 
партнерские программы и платить за 
уже пришедших клиентов, которые 
оформили и оплатили заказ. Эф- 
фект от такой схемы стопроцентный, 
так как владелец ресурса выплачи- 


ПРИМЕР ПАРТНЕРСКОЙ ПРОГРАММЫ ИНТЕРНЕТ- 


МАГАЗИНА BOLERO.RU 


вает вознаграждение только за уже 
полученного клиента. 


ПИРАМИДЫ 

Часть партнерских программ рабо- 
тает по принципу "пирамид". То есть 
вся система держится, пока есть при- 
ток новых клиентов. Но заявленные 
проценты или суммы вознаграждений 
на самом деле не обеспечены деньга- 
ми. Такие программы в большинстве 
своем заявляют многоуровневую сис- 
тему вознаграждений. Например, 1 
уровень (по прямой ссылке партнера) 
- 20% от суммы заказа, 2 уровень 
(партнер зарегистрировался в прог- 
рамме, придя по ссылке 1 уровня) - 
10%, 3 уровень - 3%, 4 уровень - 2%, 
5 уровень - 1%. Максимальное коли- 
чество уровней обычно go 10. С прог- 
раммами больше двух уровней лучше 
не связываться, хотя это и азартно... 

Активные участники партнерских 

программ, которые серьезно занима- 
ются заработком на них, обычно CO3- 
дают свои сайты, где публикуют под- 
робные описания партнерских прог- 
рамм, пошаговые инструкции (как с 
ними работать), делятся опытом, вык- 
ладывают отсканированные банковс- 
кие чеки и дают мастер-классы. Таким 
образом они привлекают партнеров 
(их еще называют рефералами, от 
английского referrals) второго, третье- 
го уровня и обучают их работе. 


ВИДЫ ПАРТНЕРСКИХ 
ПРОГРАММ 

Наиболее распространенные виды 
партнерских программ: 


ш Выплата от суммы заказа (обычно 
515%). 

ш Выплата фиксированной суммы 
за посетителя, который оформил за- 
каз (обычно от 5 go $50). 

ш Оплата за уникальный клик по 
твоей ссылке или баннеру (обычно 
$0,001-0,20). Сумма обычно сфиксиро- 
ванная, может зависеть от аудитории 
и количества посетителей. 

ш Оплата за какое-либо действие, 
которое должен совершить посети- 
тель, придя по твоей ссылке. Напри- 
мер, подписаться на рассылку, зареги- 
стрироваться в системе или стать ее 
пользователем. 


ш Выплаты за продажи товара/услу- 
ги, которые ты осуществляешь у себя 
на сайте, организовав там интернет- 
магазин или каталог. Также возмож- 
ны офлайн продажи. 


ПРАВИЛА ИГРЫ 

Единственным обязательным ус- 
ловием обычно является наличие у 
партнера сайта, где он будет реклами- 
ровать и вставлять свою ссылку и 
описания. Тем не менее, партнерам не 
запрещается рекламировать ссылку в 
других источниках (рассылках, специ- 
ализированных форумах и т.д.). В аб- 
солютном большинстве случаев кате- 
горически запрещается (и это четко 
прописано в правилах) использовать 
"черные" методы: спам, накрутку, за- 
пуск ссылки в рор-чр окна и т.п. Поэ- 
тому перед участием в программе 
внимательно ознакомься с правилами 


и скопируй их себе. Так как бывает, 
что ты начинаешь работать, наруша- 
ешь не специально какой-нибудь не- 
существенный пункт, и это является 
потом поводом к тому, что твой акка- 
унт партнерской программы пол- 
ностью закрывают или пол- 
ностью/частично отказывают в вып- 
лате вознаграждения. Поэтому, преж- 
де чем работать с партнерской прог- 
раммой, вкладывать свои силы и вре- 
мя, узнай о ней как можно больше и 
почитай отзывы на специализирован- 
ных форумах. 

Организатор партнерской програм- 
мы устанавливает свои правила игры, 
поменять которые ты не сможешь. По- 
этому, определившись, насколько они 
тебе подходят, можешь согласовать с 
саппортом программы, все ли ты пра- 
вильно сделал, чтобы потом не было 
неожиданных претензий. Покажи им 
свой сайт или другие рекламные пло- 
щадки. 

С одной стороны, владельцу партне- 
рской программы выгодно, чтобы его 
рекламировали как можно больше 
партнеров. Но с другой, главный ми- 
нус партнерских программ - рекламо- 
датель не может ограничить недобро- 
совестную рекламу, которую часто ис- 
пользуют партнеры. Он может только 
закрыть аккаунт партнера или не зап- 
латить партнеру уже постфактум. 
Претензии за такую рекламу и недоб- 
росовестную работу возлагаются на 
организатора программы, хотя все по- 
нимают, что он не разрешал такие ме- 
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Прежде чем 
участвовать 
в партнерс- 
кой прог- 
рамме, вни- 
мательно 
ознакомься 
с правила- 
ми. Нет ни- 
чего хуже 
потерянных 
зря времени 
и сил. 


Предпочте- 
ние отдавай 
партнерс- 
ким прог- 
раммам с 
жестким 


модерирова- 
нием. Это 
показатель 
надежности 
и стабиль- 
ности. 


Заниматься 
накруткой 
не имеет 
смысла, так 
как ты рис- 
куешь по- 
терять все, 
что нако- 
пишь. При- 
чем тебя 
могут коры- 
стно зак- 
рыть не 
сразу, а в 
тот момент, 
когда тебе 
вздумается 
снять нак- 
рученные 
средства. 


Накручи- 
вать через 
специаль- 
ные онлайн 
клубы име- 
ет смысл, 
так как это 
реальные 
заходы и 
клики, но 
соотноше- 
ние эдфек- 
тив- 
ность/зат- 
раты - ми- 
зерное. Оно 
тебе нуж- 
но? 


ХОСТИНГ ПАРТНЕРСКИЕ ПРОГРАММЫ ) 


тоды работы. Рекламодателю нужно 
время и дополнительные телодвиже- 
ния, чтобы восстановить репутацию. 
Поэтому администрация программы 
обычно очень строго фильтрует 
участников и иногда вводит предва- 
рительный просмотр и утверждение 
ресурсов партнеров, которые допус- 
каются к регистрации в программе. То 
есть происходит предмодерирование. 
Это дает организатору возможность 
получить более качественных посети- 
телей, так как уровень рекламы парт- 
неров будет гарантированно выше 
среднего. Партнерам следует обра- 
тить внимание на такие программы - 
они более надежны и стабильны. 


НЕ ВСЕ ТАК ГЛАДКО 
Партнерские программы по npoga- 

же товаров обычно дают меньший 
процент вознаграждения (5-15%), чем 
по продаже услуг (обычно 15-25%, 
иногда go 50%). Однако по опыту у 
нас в стране, где пока еще нет циви- 
лизованного и превалирующего рын- 
ка услуг (как в западных странах), у 
пользователей больше доверия 
именно к партнерским программам 
российских компаний по продаже то- 
варов. Чаще всего в рунете наши ком- 
пании и интернет-магазины продают и 
рекламируют с помощью партнерских 
программ компьютерные товары, 
электронику, книги, аудио-видео-Ср- 
DVD, бытовую технику и программы. 

Чтобы конечные покупатели не ста- 
новились партнерами аля получения 
скидки на товар (или вознаграждения, 
что в итоге получается той же скид- 
кой), организаторы программ часто 
объявляют, что выплаты начинаются 
после скольких-то первых заказов, 
которые не вознаграждаются, или от 
определенной суммы. То есть день- 
ги/бонусы/очки накапливаются на 
электронном счету партнера сразу, 
начиная с первых заказов по его 
ссылке, но заказать выплату ты смо- 
жешь, к примеру, только по достиже- 
нии баланса в $50. Внимательно изу- 
чи тарифы на вывод средств из систе- 
мы (цена перевода может достигать 
$50). Не все владельцы партнерских 
программ готовы выводить средства в 
российский банк. Или могут в обяза- 
тельном порядке предложить тебе 
открыть счет и выпустить банковскую 
карту стоимостью $30, чтобы ты мог 
получать положенное тебе вознаг- 
раждение. На западе распространена 
система выплаты банковскими чека- 
ми, которые высылают по почте, на 
нем указаны твои имя и фамилия. По- 
лучить деньги по чеку можно в любом 
банке, но не все российские банки мо- 
гут обналичивать такие чеки. 


СКОЛЬКО МОЖНО РЕАЛЬНО 
ЗАРАБОТАТЬ 

Давай посчитаем. Предположим, 
ты организатор партнерской програм- 
мы. Допустим, в ней принимают учас- 
тие тысяча человек, разместивших 


баннеры/именные ссылки на своих 
сайтах. Каждый из участников обес- 
печивает пятьдесят показов банне- 
ров в день. Итого пятьдесят тысяч по- 
казов. СТК баннерной рекламы (соот- 
ношение показов к кликам) обычно 
соответствует одному-трем визитам с 
каждой тысячи показов, то есть на 
твой сайт заходят пятьдесят человек 
ежедневно от рекламы в партнерской 
программе. По статистике, в среднем с 
каждых десяти-двадцати целевых 
привлеченных посетителей делается 
один заказ. То есть на твоем сайте 
происходит дополнительно три-пять 
заказов в день. Конечно, это немного. 
Но для малого и среднего бизнеса мо- 
жет быть более чем полезным, хотя 
еще придется потрудиться, чтобы 
привлечь одну тысячу партнеров для 
участия в твоей программе. 

По нехитрым подсчетам, каждый 
партнер будет получать вознагражде- 
ние раз в 200-300 дней. Если твой то- 
вар стоит $100, то вознаграждение бу- 


дет 55-20. Возможно, некоторые парт- 
неры будут получать "счастливый би- 
летик" чаще, так как будут иметь спе- 
циализированные сайты по необходи- 
мой тематике и привлекать целевых 
посетителей. 

Для крупных интернет-проектов с 
партнерскими программами порядок 
цифр может быть совершенно другой, 
и это может быть на порядок выгосд- 
нее. Но вот кардинально выгоднее 
для партнера увеличение рекламы 
программы на своем сайте не будет. 
Так как ты вряд ли сможешь иметь 
больше одной тысячи уникальных, не 
накрученных посещений в день. То 
есть твоя прибыль будет в 20 раз 
больше, чем в приведенном примере, 
и вознаграждение будет положено 
раз в 10 дней, а это $20-80 в месяц. 
После порога в одну тысячу посетите- 
лей чаще всего становится выгоднее 
продавать целевую тематическую 
рекламу на своем сайте. Поэтому 
крупные сайты в основном живут за 


ПРИМЕР ПАРТНЕРСКОЙ ПРОГРАММЫ БАННЕРНОЙ СЕТИ RLE 


счет рекламы и участвуют в партнерских программах по 
большей части "заодно", чтобы место не пустовало. То 
есть бизнес, который может быть интересен твоим посети- 
телям, и ты можешь на этом заработать, не прикладывая 
дополнительных усилий. Например, у тебя новостной об- 
зор компьютерной техники. Ты пишешь (возможно, 
действительно беспристрастно) обзор и при гиперссылках 
на сайты интернет-магазинов фирм-производителей встав- 
ляешь свою партнерскую ссылку. Или просто упоминаешь 
на сайте об автомобилях про шины, которые можно купить 
в разных интернет-магазинах, давая на них ссылки. 


СПОСОБЫ НАКРУТКИ 

m Для увеличения количества показов можно приме- 
нять разные способы накрутки: программные или ручные. 
Программа, установленная на твоем компьютере (или 
компьютерах группы единомышленников), использует 
разные прокси-серверы по списку и эмулирует заход на 
твой сайт. Таким образом можно накрутить счетчики и 
эмулировать клики. Однако значительного прироста ты 
не таким образом не добьешься, так как тебя сразу зак- 
роют. Если будешь накручивать с разных бесплатных 
прокси-серверов (что легко отследить технически по по- 
лю referrer в ПЁр-запросе), твой аккаунт администраторы 
закроют чуть позже :). Или, что будет GNA них еще выгос- 
нее, продолжат использовать твои заходы для повыше- 
ния рейтинга своего сайта, а тебе потом ничего не выпла- 
тят. Поэтому не теряй зря времени. Не стоит работать на 
тех, кто накрутку не отслеживает (значит, программа не- 
серьезная). А с теми, кто отслеживает, ты просто потеря- 
ешь время. Тем более что использование накруток все 
равно не даст заказов, за которые и платят большинство 
программ. 

Ручные накрутки - это в большинстве своем специаль- 
ные онлайн клубы или сервисы, куда ты вступаешь, и 
каждый день по списку заходишь на сайты других участ- 
ников и совершаешь там определенные действия. Обыч- 
но за это не закрывают, так как это реальные посещения, 
но времени они отнимают много. Трафик или время твое- 
го интернет-подключения приходится оплачивать тебе. 


АЛЬТЕРНАТИВНЫЕ РЕШЕНИЯ 

м Партнерские программы также бывают бартерными. 
Например, такой способ практикуют баннерные сети - за 
привлечение новых участников ты можешь на льготных 
условиях разместить свой баннер или получить большее 
количество показов. Некоторые программы для повыше- 
ния своей привлекательности предлагают какой-нибудь 
небольшой бонус уже за саму регистрацию нового парт- 
нера (например, бесплатно добавляют на твой счет 50 ты- 
сяч показов). 

При оформлении своего сайта партнеры, в соответствии 
с разными программами, могут/должны использовать ли- 
бо свои оригинальные описания/баннеры, либо стандарт- 
ные шаблоны сайтов, которые можно скачать у организа- 
торов программы и у которых можно изменять дизайн и 
подставлять свой логотип. На таких шаблонах использу- 
ется единый функциональный движок (каталог, форма 
заказа, хелп-центр и T.g.). Таким образом, можно растира- 
жировать по сути один сайт/проект с разным дизайном и 
максимально все унифицировать. Разница будет лишь в 
том, на сайт какого партнера первым наткнется посети- 
тель. Но с другой стороны, если пользователь теряет ин- 
терес к компании-организатору (плохой сервис, неудоб- 
ная оплата и т.п.), то с сайтов-двойников от партнеров 
клиент уже ничего не приобретет, так как партнер не смо- 
жет ему предложить что-либо индивидуальное (техподде- 
ржку, свой тарисфный план, бонус). 

В большинстве программ, в которых партнеры самостоя- 
тельно могут определять условия продажи товаров или 
предоставления услуг, есть обязательное правило, что 
предложения партнера не могут быть за счет скидок или 
вознаграждений дешевле/выгоднее оригинальных Npegno- 
жений на сайте организаторов программы. 
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В ПОГОНЕ ЗА 
ПРИБЫЛЬЮ 


ПРОДАЖА РЕКЛАМЫ НА САЙТЕ 


В се больше появляется новых ресурсов с изначальной целью - заработать 
на рекламе. Но реально неплохо зарабатывают единицы. Заработать 
можно как на существующем сайте, так и на создаваемом с нуля. В обоих 


случаях потребуется время и опыт. 


ЕСЛИ САЙТА ЕЩЕ НЕТ 
ш Если ставить перед собой 
задачу заработать на прода- 
же рекламы, а сайта еще нет, 
но есть сильное желание его 
создать, то можно идти двумя путями: 

©. Создать узкотематический сайт. Это по 
силам одному человеку. Лучше создать сайт 
по какой-нибудь денежной тематике: несрть, 
недвижимость, банки, инвестиции, страхова- 
ние ит.п. Если тебе удастся достичь посеща- 
емости хотя бы 500 человек в день, ты смо- 
жешь продавать сфиксированную рекламу. 
Задача на самом деле не из легких, так как 
надо наполнить сайт интересной информа- 
цией, внести какую-то изюминку, постоянно 
обновлять его. В идеале получится так назы- 
ваемый вертикальный портал, то есть сайт, 
на котором находится информация по какой- 
то узкой тематике. Заработать на таком сайте 
можно на продаже рекламы, размещении ка- 
ких-то тематических материалов. Можно ор- 
ганизовать подписку для посетителей сайта 
и продавать рекламу в рассылке. При созда- 
нии узкотематического сайта надо разби- 
раться в этой тематике или привлечь специа- 
листов в этой области. 

О. Другой путь - создать общетематичес- 
кий сайт, например, анекдоты, литература 
или рефераты. Этот сайт может быть инте- 
ресен широкому кругу людей, поэтому и ау- 
диторию можно собрать достаточно боль- 
шую. Но вместе с тем это будет не четко 
сфокусированная аудитория, поэтому и 
реклама будет гораздо дешевле. Обычно 
на таком сайте можно заработать на бан- 
нерных показах. Начать зарабатывать на 
таких сайтах можно, если аудитория боль- 
ше 3000 человек в день. 


СКОЛЬЗКИЕ МЕСТА 

m И в TOM, и в другом случае первоначаль- 
но посетитель обычно приходит с поиско- 
вой машины (к примеру, Яндекс, Рамблер). 
Поэтому, во-первых, надо грамотно проин- 
дексировать сайт, оптимизировав его под 
поисковики (отдельная наука), а во-вторых, 
удержать тех посетителей, которые добра- 
лись go сайта. Чтобы появилось желание 
вернуться на сайт еще раз. 

Любой вариант потребует довольно много 
времени. К тому же сейчас высока конкурен- 
ция, так как проектов создано уже много. На 
хорошую раскрутку сайта обычно требуется 


oT 6 go 12 месяцев. Практически все проекты 
сейчас делаются динамическими, с исполь- 
зованием баз данных, поэтому желательно 
при создании проекта сразу ориентировать- 
ся на подобные разработки. Наглядный при- 
мер - на создание и раскрутку сервера Поис- 
ковой Системы Коммерческой Недвижимости 
(WWW.pskn.ru) ушло около года. Выбранная Te- 
ма довольно специфичная, но многие, кто 
работает на рынке коммерческой недвижи- 
мости, уже знают этот проект. 

В последнее время наблюдается рост коли- 
чества покупок через интернет. Если 2-3 года 
назад люди в основном выходили в интернет, 
чтобы получить почту, почитать новости и по- 
сидеть в чате или аське, то сейчас многие при- 
выкли делать покупки непосредственно через 
интернет. Поэтому сегодня наиболее перспек- 
тивная ниша - создание различных интернет- 
магазинов и порталов, посвященных элект- 
ронной коммерции. И зарабатывать можно не 
только на рекламе, но и на продаже товаров. 


ЕСЛИ САЙТ УЖЕ ЕСТЬ 

m Для уже существующего ресурса наибо- 
лее выгодным и самым простым заработком 
на интернет-рекламе является размещение 
сфриксированного рекламного блока. Обычно 
такие блоки состоят из какого-то графичес- 
кого и текстового материала или сфлеш-зас- 
тавок. Размещение фиксированной рекламы 
наиболее выгодно аля ресурса и рекламода- 
теля, потому что отклик по такой рекламе 
максимален, соответственно, оплата тоже 
высокая. Также следует учитывать и психо- 
логический сфрактор - многие рекламодатели с 
недоверием относятся к баннерным сетям и к 
баннерам, которые "где-то показываются в 
интернете". А при фиксированном размеще- 
нии все понятно - вот рекламный блок, опла- 
ченный рекламодателем, висит на конкрет- 
ном месте. Высокая эффективность реклам- 
ных блоков обусловлена тем, что пользова- 
тели привыкли к баннерам, они примелька- 
лись, и зачастую на них просто не обращают 
внимания, а рекламный блок можно сделать 
нестандартного размера и вида. Баннерные 
показы обычно гораздо дешевле, что ком- 
пенсирует их меньшую эффективность. 


ПОЧЕМ РЕКЛАМА 

ш Чем больше проект, тем проще на нем 
продать рекламу и тем дороже (в пересчет 
на показы) она будет стоить. Небольшому 


сайту найти рекламодателя для раз- 
мещения фиксированной рекламы 
довольно сложно. Во-первых, сам 
сайт небольшой и генерирует мало 
показов, рекламодателю возиться с 
сотней-другой маленьких сайтов, оп- 
лачивая каждому по $5-10, как пра- 
вило, неинтересно. Проще заплатить 
один раз крупному сайту или баннер- 
ной сети. Поэтому максимум, что мо- 
жет сделать маленький сайт - всту- 
пить в баннерную сеть и продавать 
баннерные показы. Некоторые бан- 
нерные сети сами выкупают показы 
(или часть показов), цена выкупа за- 
висит от формата баннера и темати- 
ки сети. К примеру, стоимость выку- 
па баннера баннерной сетью форма- 


роченным, то есть посетитель делает 
заказы при повторных заходах на сайт 
через некоторое время. Для прямых и 
быстрых продаж - реклама в Яндексе, 
Бегуне, оптимизация под поисковые 
машины. Создание баннера или рек- 
ламного блока - отдельная наука, мож- 
но добиться высокой кликабельности, 
но не обеспечить нужный уровень 
продаж. Или, наоборот, баннер, по ко- 
торому кликают немного посетителей, 
дает высокий уровень продаж. По 
опыту нашего агентства MO- 
гу сказать, что рекорд эффективности 
был для одного рекламодателя - Ha 10 
кликов по рекламному блоку прихо- 
дился один заказ с сайта. 


Для дформирования бренда или узнаваемости 


ресурса больше NOGXOGAT баннерные 
рекламные кампании. 


та 468x60 может варьироваться в 
диапазоне $0,05-0,20 за 1000 пока- 
зов. Если самостоятельно искать 
рекламодателя, то можно продать 
немного дороже. 

В рунете существует несколько 
сотен баннерных сетей, от совсем 
маленьких (5000 показов в день) 
до сетей, охватывающих огромную 
аудиторию (10 и более миллионов 
показов в день). Наиболее популяр- 
ные форматы баннеров: 468х60, 
100x100, 120x60 пикселей. Сами бан- 
нерные сети условно можно разде- 
лить на 3 типа: эротические, обще- 
тематические, деловые или узко- 
направленные. В первую группу 
входят сайты с порно и эротической 
аудиторией, ко второй обычно отно- 
сятся сети, в которые входят разно- 
шерстные сайты (от анекдотов go 
деловых ресурсов), а в деловые се- 
ти входят только деловые ресурсы 
или ресурсы по одной тематике, 
например, недвижимость. 


РЕКЛАМОДАТЕЛЬ 

Для любого сайта, у которого 
уже появился рекламодатель, самое 
важное - удержать его и сделать 
постоянным. А это можно сделать 
только в том случае, если рекламо- 
датель останется доволен уже про- 
веденной рекламной кампанией. ГПоэ- 
тому сначала надо определить, что 
нужно рекламодателю. В первую 
очередь старайся добиться эфоек- 
тивной рекламной кампании. Как по- 
казывает опыт, самые хорошие рек- 
ламодатели - постоянные. 

Довольно сложно рекомендовать 
однозначно, что лучше: баннерная 
реклама или фиксированная. Все за- 
висит от задачи, которая ставится пе- 
ред рекламной кампанией. Для cpop- 
мирования бренда или узнаваемости 
ресурса больше подходят баннерные 
рекламные кампании. Причем эфорект 
от баннерной рекламы получается отс- 


РЕЗУЛЬТАТЫ РЕКЛАМНОЙ 
КАМПАНИИ 
Есть несколько критериев, по ко- 

торым можно отследить и оценить ре- 
зультаты рекламной кампании: 

ш количество переходов на сайт 
(кликов) 

ш количество показов 

ш количество звонков с сайта 

ш количество заказов, полученных 
в результате рекламной кампании 

Самый простой способ оценки рек- 
ламной кампании - подсчет кликов по 
баннерам или рекламным блокам, раз- 
мещенных рекламодателем. Но он, как 
правило, самый неэффективный. Ка- 
чество кликов может сильно отли- 
чаться в зависимости от места и со- 
держания рекламного баннера. Наи- 
более эффективный метод - оценка 
количества заказов или звонков с 
сайта. Единственная проблема, кото- 
рая возникает при такой оценке - в 
один промежуток времени можно про- 
водить только одну рекламную кампа- 
нию. Если параллельно идут несколь- 
ко рекламных кампаний, то сложно 
будет выделять, по какой именно из 
них пришел в офис или позвонил 
клиент. Для рекламы, нацеленной на 
продвижение бренда, подсчет прямых 
невозможен, оценка ведется по пока- 
зам и охваченной аудитории. 


МОЖНО ЛИ ПРОДАТЬ САЙТ? 
Раскрученный сайт сам по себе 
имеет цену. То есть теоретически пос- 
ле создания сайта его можно продать. 
На данный момент устойчивого рынка 

продажи/покупки сайтов в рунете не 
существует. Практически все сделки 
штучные, и в основном покупаются и 
продаются большие проекты. Со вре- 
менем будет сформирован рынок про- 
дажи проектов с аудиторией 300-3000 
человек в день, так как подобные про- 
екты будут востребованы. Порой про- 
ще купить существующий проект, чем 
делать новый сайт с нуля. 


уже в продаже! 


Скрыпников 'Slam' Сергей (sergey@soobcha.org) 


ИЩЕМ ПРИСТАНИЩЕ 


ИЩЕМ 
ПРИСТАНИЩЕ 


КАК И КАКОГО ХОСТЕРА ВЫБРАТЬ 


T 


ы решил создать свой сайт или домашнюю страничку? У тебя нет времени на изучение предложений различных 
хостинговых компаний? Ты не знаешь, что выбрать: халяву или платный хостинг? Тогда я иду к тебе :). 


НЕМНОГО 


ПРО БЕСПЛАТНЫЕ 


ХОСТИНГИ 


hut.ru 


m Долго останавли- 
ваться на обзоре бесп- 
латных хостингов (в дальнейшем БХ) 
я не буду, и на это есть некоторые 
причины. Единственное преимущест- 
во БХ - их бесплатность, на этом все и 
заканчивается. И начинаются ограни- 
чения на максимальный размер сфай- 
лов, на использование своих скрип- 
тов, на показ рекламы. Также учти, 
что у тебя уже не будет своего 
собственного доменного имени, и ес- 
ли хостер решит, что ты каким-то бо- 
ком нарушил его правила, то твой 
сайт запросто могут закрыть без объ- 
яснения причин, и ты потеряешь всю 
Ту аудиторию, которую копил, воз- 
можно, очень долгое время. Если на 
сайте БХ написано, что "Дисковое 
пространство - неограниченно", то это 
лишь значит, что тебе могут выделить 
больше места, чем остальным, и толь- 
ко с объяснением причины, а если ты 
попросишь себе гиг под свои люби- 
мые тр3, то, скорее всего, отпра- 
вишься в долгое и далекое путешест- 
вие :). 
Если у тебя лишь маленькая домаш- 
няя страничка или просто небольшой 
сайт, для себя, так сказать, то, BO3- 


можно, тебе и подойдет БХ. Взглянув 
на таблицу, ты примерно сможешь по- 
нять, что тебе подходит, а что нет. Но 
все равно, сначала сходи на сайт и по- 
читай - возможно, к выходу статьи 
уже что-то изменится. Да, "Итог" - это 
лишь мое субъективное мнение. Я ус- 
пел поработать со всеми этими хост- 
компаниями и по своим ощущениям 
выставил им такие оценки. 

Если же у тебя более серьезные 
требования к хостингу и требуется 
хоть какая-то стабильность и ответ- 
ственность хост-компании, то читай 
следующий абзац. 


ПЛАТНЫЕ ХОСТИНГИ 

ш Прежде всего стоит определиться, 
сколько зеленых рублей ты готов от- 
валивать за место под свой сайт. В 
принципе, это главный фактор при 
выборе хостинга, т.е. практически в 
90% случаев - чем дороже, тем луч- 
ше. Как только ты решил вопрос с 
деньгами, переходим к следующему 
пункту - трафик. Если у тебя просто 
домашняя страничка с одной фотог- 
расфией и кучей текста, то этот пара- 
метр для тебя не критичен, но вот ес- 
ли ты собрал фотогалерею из качест- 
венных снимков или решил написать 
свою программу, которая пользуется 
большой популярностью, то трасрик - 


Еоинственное преимущество BX - 
их бесплатность, на этом все 
и заканчивается. 


unlimited name.hut.ru 


wallst.ru 


unlimited смотри на сайте 


holm.ru 


boom.ru 


name.h1.ru 
name.boom.ru 


unlimited 


narod.ru 


name.narod.ru 


newmail.ru 
by.ru 


смотри на сайте 
unlimited name.by.ru 


chat.ru 


10 name.chat.ru 


km.ru 


unlimited name.km.ru 


это второе, на что нужно обращать 
внимание. Посчитать легко - допус- 
тим, твоя программа весит 500 Кб, 
тогда 1 Гб трафика наберется пример- 
но после 2000 загрузок проги. Но 
учитывай, что будут не только качать 
программу, но и заходить на твой 
сайт, и, например, если страничка со 
всей графикой занимает 100 Кб, то 1 
Гб наберется еще и после 10000 заг- 
рузок. А если взять в расчет, что 
пользователи будут просматривать 
не одну твою страницу с сайта, а 4-5 в 
среднем, то 2000-3000 человек наби- 
рают 1 Гб трабрика в месяц, а это 70- 
100 посетителей в день. Считай и ду- 
май, сколько тебе хватит. Хочу ска- 
зать лишь одно - постарайся брать с 
запасом, так как если превысишь ка- 
кой-то определенный лимит, то хостер 
может очень разозлиться или даже 
потребовать отдельно за это денеж- 
ку. Третье, на что ты должен обратить 
внимание - объем дискового простра- 
нства. Тут считать уже только тебе, 
мои телепатические способности се- 
годня отдыхают :). 

Идем дальше - скорость канала. Не 
стоит смотреть на те сведения, кото- 
рые написаны на сайте у компании. 
Самый простой способ - это попробо- 
вать загрузить сфайлы с их сервера 
или просто открыть страничку. При- 
чем делать это нужно не в 3 часа но- 
чи, когда сервер практически разгру- 
жен и, скорее всего, покажет тебе от- 
менный результат, а в интернет часы- 
пик, т.е. в 20.00-23.00. Да, ты можешь 
посмотреть и сказать: "А где же упо- 
минание про SSI, CGI, РНР?" и т.п., но я 
не думаю, что на этом стоит останав- 
ливать внимание, т.к. ты можешь пос- 
мотреть в выбранном тарифном пла- 
не, есть ли такая возможность (иног- 
да, конечно, бывает ограничение типа 
"не больше 5% процессорного време- 
ни", т.е. твои скрипты не должны заг- 
ружать сервер больше чем на 5%). 
Следующий пункт - бэкап (backup) ин- 
формации. Хороший хост-провайдер 
делает ежедневное сохранение твоей 
инфы, по крайней мере, так написано 
у крупных популярных компаний. Ес- 
ли ты не веришь рекламе, то можешь 
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Если в реквизитах будет что-нибусь типа 
"ООО" или вообще "а/я", то работать с та- 
ким хостером - только деньги на ветер! 


сам все проверить - заказываешь, 
например, тестовый хостинг, залива- 
ешь всю информацию и через неде- 
лю все удаляешь с сервера (перед 
этим сделав копию себе - на локаль- 
ный винчестер). Звонишь в XOCT-KOM- 
панию, рассказываешь о своей неос- 
торожности и слушаешь, что тебе ска- 
жет провайдер. Так ты сможешь про- 
верить - врала реклама или нет. Я уже 
упоминал про "тестовый хостинг" - это 
тоже один из критериев хорошей ком- 
пании, всегда советую его заказывать 
(время теста колеблется от недели до 
месяца, а то и двух), тем самым ты 
сможешь проверить - подходит тебе 
хостинг или нет. 

После того как ты примерно опреде- 
лился с тарифным планом, подумай - 
нужен тебе домен второго уровня 
(http://yourname.*) или нет (хотя сомнева- 
юсь, что кто-то ответит нет). Если ну- 
жен, то ищи хост-компанию, которая 
предлагает такой домен бесплатно, 
т.е. лишь за то, что ты у нее покупа- 
ешь хостинг. Только обязательно 
проверь, чтобы домен был оформлен 
на тебя, а не на хостера, иначе, если 
решишь поменять место дислокации, 
лишишься домена. 

Использование домена в качестве 
адреса сайта - это еще не все возмож- 
ности. Кроме этого, ты сможешь CO3- 
дать свой почтовый домен и получить 
желаемое постоянное имя. Лучше вы- 
бирать ту компанию, которая разре- 
шит тебе использовать все почтовые 
протоколы (SMTP, IMAP, POP3), co3ga- 
вать псевдонимы, разные почтовые 
ящики, настраивать фильтры и авто- 
ответчики, т.е. чем больше возмож- 
ностей, тем лучше. И смотри сразу 
вперед - если сейчас проверка всей 


почты антивирусом тебе не нужна, то 
во время очередной вирусной эпиде- 
мии ты очень пожалеешь, что не за- 
казал такую услугу. Ну а уж спам- 
фильтр становится стандартом ge- 
факто. 

Перед тем как перечислить деньги 
на счет хостера, настоятельно сове- 
тую прочитать мнения пользовате- 
лей. Но только не на самом сайте (Т.к. 
вряд ли компания будет публиковать 
отрицательный фидбэк), а на различ- 
ных форумах, возможно, даже у Gpy- 
гих хостеров (могу посоветовать 
www.hostobzor.ru). Также стоит обратить 
внимание на различные акции, прово- 
димые компанией, иногда это какое-то 
время бесплатного пользования услу- 
гами, иногда бесплатный домен и т.п., 
но не сильно на это ведись, ведь всем 
известно, что бесплатный сыр... И 
еще, чем на больший срок ты купишь 
хостинг, тем большую скидку тебе 
предоставят, так что, если ты все про- 
тестировал и тебе все понравилось, 
смело заказывай место на год, напри- 
мер, и получишь скидку в размере OT 
5 go 15%, в зависимости от того, у KO- 
го собираешься пожить. 

Если на сервере хостера стоит 
Windows - это называется Windows- 
хостинг, если что-нибудь типа Linux 
или Solaris - то Упх-хостинг. Если тебе 
не нужен \М/п-хостинг, то выбирай 
UNIX, т.к., во-первых, он практически 
всегда значительно дешевле, во-вто- 
рых, более распространен, а значит, 
сфрорумов и литературы по нему зна- 
чительно больше. 


КАК НЕ ЛОХАНУТЬСЯ 
m Если ты прочитал объявление хос- 
тера о том, что он предлагает "200 Гб 


трасфика всего 3a $10", то стоит, по 
крайне мере, насторожиться. Один гиг 
трасфика стоит от $0,2 go $1, так что 
посчитай сам. Второе, на что нужно 
обратить внимание - физический ag- 
рес хостера, телесрон, сфакс и т.п. Если 
в реквизитах будет что-нибудь типа 
"ООО" или вообще "а/я", то работать 
с таким хостером - только деньги на 
ветер! Третье - не торопись. Обычно 
"кидалы" живут не больше недели (в 
крайнем случае, месяца). Если компа- 
ния существует достаточно долгое 
время, то ей уже можно в какой-то 
степени доверять, но проверять все 
равно нужно, т.к. вернуть свои деньги 
будет очень трудно, а доказать свою 
правоту в суде вообще из области 
сфрантастики... 


Плата за регистрацию отсутствует 


300 МБ 


Объем сайта 


Увеличение дисковой 


квоты на 50 Мб 10 у.е./мес 


Трасрик в месяц неограниченный 


Домен 2-го уровня бесплатно 


Кол-во поддоменов 3- 


го уровня неограничено 


баннерные показы 12000 


кол-во e-Mail 


аккаунтов неограниченно 


Переадресация почты неограниченно 


Антивирусная 
проверка почты 


+ 
Автоматическая 
фильтрация СПАМа 


Сводный POP3 / 
|МАР4-ящик 


FTP-goctyn it 
SSH-goctyn а 


Запуск скриптов из 
cron 


Поддержка CGI 
Поддержка SSI 


Поддержка PHP4 


База данных MySQL 


Паролирование 
директорий 


Выдача корректной 
кодировки 


Доступ к 
необработанным + 
логам посещений 


Статистика по сайту: 
Webalizer, Analog 


CVS 
phpMyAdmin + 


Mnogosearch - поиск 


по сайту 2 у.е./мес. 


Оплата в любом 
городе 


Поддержка по 


телефону и е-тай 


При оплате go 6 
месяцев 


При оплате 6 месяцев 8.55 у.е. 


При оплате 1 года 8.1 у.е. 


При оплате 2 лет 
ии/и/.адауа.ги 


7.2 у.е. 


ИЩЕМ ПРИСТАНИЩЕ 


стоимость месячного 995 
обслуживания (у.е.) ; 
стоимость подключения бесплатно 
объЦм дискового 250 
пространства (Мб) 
трафик бесплатно 
поддержка DNS нет 
доменов на одной 5 
площадке 


псевдонимы (алиасы) без ограничений 


домены третьего уровня 


(поддомены) без ограничений 


РОРЗ - IMAP : SMTP 


без ограничений 


почтовые протоколы 


почтовые ящики 


переадресация почты | без ограничений 


почтовые псевдонимы без ограничений 


(алиасы) 
автоответчики без ограничений 
место под почту на 100 


нашем сервере (Мб) 


web-vHTepquenc gna 


чтения почты nel 
web-vHTepcpenc gna wee 
управления почтой 
антивирусная проверка Her 
почты 
gociyn ne FIP нет 


дополнительный доступ | Ту.е. в месяц; 0.5 


no FTP у.е. - регистрация 
SSH-goctyn нет 
использование , Е 
собственных CGI- a ve a sh 
скриптов 
поддержка PHP4 нет 
PhpMySQLAdmin нет 
поддержка SSI нет 
запуск скриптов по _ 
расписанию (cron) 
паролирование 
директорий нет 
поддержка WAP нет 
базы данных MySQL нет 


выделенный |P-agpec 5 у.е. в месяц 


ло 300 Мб), у меня сложилось свое 
мнение практически о каждом из них, 
его ты можешь принимать к сведе- 
нию, а можешь и не принимать. Ну 
что, приступим?! 


АСАУА 

m Было замечено (не скажу кем), что 
при превышении трафиком отметки в 
80 Гб/месяц хостер начинал ругаться 
- учти это. Из вкусного можно отме- 
тить управление планировщиком за- 
даний (cron) через веб-интерфейс, 
возможность создавать поддомены 3- 
го уровня в твоем домене (их количе- 
ство не ограниченно) и создавать д0- 
полнительных Ир-пользователей, 


Цена в месяц (при оплате 
ыы Ба 


Цена в месяц (при оплате 


имеющих ограниченный или полный 


доступ к сайту, разрешать или запре- 


щать анонимный ftp-gocTyn. 
Итог: 4 


MASTERHOST 


m Видишь Tpacouk - unlimited, однако 
все обстоит немного по-другому. OH 


действительно халявный, если: соот- 


ношение трафика входящего к исхо- 


дящему не превышает 1:4, суммарный 
объем зарубежного трасрика не пре- 


вышает суммарного объема российс- 
кого трасрика. 


Установка сервера 


Тариф $ в месяц, 
с учетом НДС и НПП 


Тарихр, $ при оплате вперед на 
6 мес-в / 12 мес-в 


Тариф, $ 
в месяц с учетом возможных 
скидок 


Подробнее >>> 


Регистрация одного домена .ги 


или др. Бесплатно 


При переходе на наш хостинг, 


бесплатно: 2 мес. 


Объем дискового пространства | 350 Мб 


Не 


Трафик в месяц учитывается 


помесячно) 8 y.e. 
Обслуживание в кредит - 
Оплата в любом городе + 

Круглосуточная 
тех.поддержка по + 
телефону и e-mail 
Установочная плата бесплатно 
Домен бесплатно + 
Трасрик неограниченный 
Дисковое пространство, Мб 350 
Дополнительное 
дисковое пространство 200 
под почту, Мб 
Сайтов на одном аккаунте 1 
Доменов на одном | 
аккаунте 
Баннерные показы 30000 


POP3/SMTP/IMAP4 e-mail 70 


Антивирусная проверка 


Персональный |IP-agpec : 


Возможность полного рестарта 
всех служб Вашего сервера = 
(REBOOT) 


+ 

Are 3 у.е./мес. 

Переадресация почты неограниченно 
\\Меб-интерфейс + 


для чтения почты 


Фильтрация спама т 
Панель управления Г. 


SSL-npotokon 5 у.е. в месяц 
обработка ошибок на der Ежедневный архив (back- р 
собственных страницах ир) вашей информации 
корректная работа с Нат FTP доступ + 
Ко sisal Дополнительный FTP Hy.e./ 
goctyn у.е./мес. 
статистика 
Webalizer & Analog 
ee Поддомены (домены 3 
Е 40 
доступ к 109-файлам нет уровня) 
Своя cgi-bin директория + 
ежедневный архив (back- er 
up) вашей информации Стандартные скрипты ats 
—— Perl oc 
masterhost.ru Скрипты С++ т 
Думаю, теории достаточно. Теперь База данных MySQL + 
перейдем непосредственно к обзору Поддержка РНРЗ/РНРА + 
компаний, предлагающих платный Запуск по crontab < 
Oa: Поддержка SSI ae 
ae 7 
ПРАКТИКА ВЫБОРА Е 
m Как ты понимаешь, журнал у нас Управление htaccess ы 
не резиновый и рассмотреть всех хос- Доступ к логам + 
теров я не смогу. Я выбрал лишь тех, Статистика Webalizer Я 
которые заслуживают хоть какого-то Паролирование й 


внимания. Помимо объективной ин- 
формации, которую предоставляет 
сам хостер (я постарался выбрать ТП 
объемом дискового пространства око- 


директорий 


Поддержка WAP 


www.majordomo.ru 


i сетвинии ши сиг 


aS Se = 5 
ee 


Каждый Гб сверх указанных COOTHO- 
шений оплачивается дополнительно 
по следующим ценам: стоимость исхо- 
дящего трабрика (от оборудования 
клиента) - 0,50 у.е. за 1 Гб, стоимость 
входящего трабфика (к оборудованию 
клиента) - 3,00 у.е. за 1 Гб. 

Думаю, остальное видишь в таблице. 

Итог: 4 с минусом 


MAJORDOMO 

m Из вкусностей - бесплатный домен, 200 (!) Мб nog почту, 
30000 баннерных показов. Из недостатков - "предложение по 
неограниченному трафику не распространяется на сайты сфай- 
ловых (графических, музыкальных, программных) архивов. В 
этих случаях условия хостинга оговариваются отдельно", ано- 
нимный FTP - 10 у.е. в месяц, что, согласись, немало! 

Итог: 4 


MTW 

m Плюсы: домен бесплатно, при заказе на год - скидка 20%, 
тридцатидневный Moneyback, большое количество скидок и бо- 
нусов, возможность предустановленного ПО интернет-магази- 
на, при переходе к ним от другого хостера - 2 месяца бесплатно, 
возможность выезда курьера (в пределах Москвы). 

Минусы: НЕ ЗАМЕЧЕНО! 

Итог: 5! 


VALUEHOST 

m Акция "Бесплатный домен go 15 мая" уже закончится к вы- 
ходу журнала, так что загляни к ним Ha сайт, возможно, уже 
есть что-то другое. В общем, хороший хостер с 
привлекательными тарифными планами. Если будешь 
заключать с ними договор, то укажи при регистрации промо- 
код 56445 и добро к тебе вернется :). Халявный трасфик - это 
25 Гб/мес. 


Итог: 4 


Место на диске (Мб) 300 МБ 
РОРЗ етай аккаунтов неограничено 


Домены на один Веб Сайт неограничено 


Бесплатная регистрация 1-ого домена 


(.ru/.com/.net/.org/.info/.biz) Да 


Парковка доменов (Указывают на основной домен) неограничено 


Хостинг мульти-доменов (Указывают на разные 
директории) 


Виртуальные под-сервера (например отдельный 
сервер: ваше-имя.ги) 


Неограниченный Ета! сфорвардинг 


Неограниченный траффик Да 
Поддержка Домена Бесплатно 


Множественные Интернет каналы go 1 ГБ/сек 


ЕТР доступ для загрузки страниц (Количество 
разных ЕТР логинов) 


SSH доступ 


Управление Cron Job из панели 


Ваша cgi-bin директория 


Управление DNS через Меб-интерфейс 


Ежедневный Back-Up 


Оборудование Intel ® Xeon™ Server Platform at 
2.1GHz и выше, 2GB ECC RAM и больше, RAID-5 
STORAGE, 24/7 замена частей 


24/7/365 NOC Мониторинг Сервиса 


24/7/365 Tex. Поддержка 1-ого уровня 
Да 
Да 
3 
Да 


(095) 131-0973 
(812) 320-87-85 
(800) 200-HOST 


Управление почтой через Веб-интерсфейс 


РНР 4.3.2, Рей 5 


MySQL базы данных (на выделенных ДБ-серверах) 


Доступ с мобильных WAP телефонов 
Поддержка SSI 


Паролирование директорий 


Настройка конфигурации Apache 1.3.x через веб- 
панель 


Создание SSL и HTTPS безопасных под-серверов в 
Панели 


valuehost.ru 


ase tna, 
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ПО КАТАЛОГАМ о 


www.gamepost; TU ett -. 


В ТЫ УЗНАЛ.” ^ 
UTO.4 НАС СЕГОДНЯ 


НОВОГО ? 


www.e-shop.ru 
_ РС Accessories 


° 

- 
% > 
ИИ 


Джойстик/ АСТ 
LABS Force RS 
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GPL USB Shifter 
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Джойстик/ АСТ 
LABS Force RS 
Clutch System ` ` 
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CH FlightStick Pro USB 


Клавиатура/ Microsoft 
Wireless Optical Desktop 
Pro, Keyboard—Mouse Combo 


Джойстик 
Freestyler Bike 
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Джойстик/ tH Flight 
Sim-Yoke USB 
Заказы по интернету — р ыы „в-гнай: sales@e-shop.ru 
Заказы` hg телефону можно сделать .. -`с 09.00 до 21.00 пн - пт 
ws, ie с о. a + by a seid BC 


i: 


` Очки/ ED 3D 
cs Wireless Glasses 


Педали/СН Pro 
Pedals USB 


Я ХОЧУ ПОЛУЧАТЬ БЕСПЛАТНЫЙ 
КАТАЛОГ РС АКСЕССУАРОВ ``. 
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ИНДЕКС 


УЛИЦА ы ДОМ КОРПУС КВАРТИРА 


ФИО ы 
ОТПРАВЬТЕ КУПОН ПО АДРЕСУ: 101000, МОСКВА, ГЛАВПОЧТАМТ, А/Я 652, Е-ЗНОР , 


¢ ’ 
$ ’ 


Здесь и Сейчас (http://www.hi-end.net) 


СТРОИМ ДОМ! 


ак вы лодку назовете, так она и поплывет" - эту строчку песенки из известного мультика можно вполне 
сделать девизом при создании своего сайта. Однако, помимо правильного подобранного имени, есть еще целая 


куча нюансов. Впрочем, обо всем по порядку... 


е секрет, что в послед- 


нее время развелось 


очень много продав- 


цов доменов. Доста- 
точно ввести в любом 
поисковике сразу, оповещающую о 
желании купить домен, как на юзера 
повалится масса привлекательных 
предложений и объявлений. Компа- 
нии, предоставляющие хостинг, часто 
предлагают и регистрацию домена со 
скидками или даже бесплатно. Одна- 
ко, на наш взгляд, лучше всего заре- 
гить будущий мегапортал напрямую, 
без всяких посредников, чтобы впос- 
ледствии не оказаться в пролете... 
Идем на сайт "Региональный Сете- 
вой Информационный Центр" (RU- 


Национальные зоны 


РАЗНОВИДНОСТИ ДОМЕНОВ 
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CENTER), предоставляющий услуги, 
связанные с распределением адрес- 
ного пространства в зонах RU, SU, 
МЕТ, COM, ORG, BIZ, INFO. Адрес, ec- 
ли кто еще не знает - WWwW.nic.ru. Есть 
еще один универсальный способ - 
заходи на alldomains.com, выбирай ин- 


Ш Все домены верхнего уровня делятся на общие (Generic Тор 
Level Domains - gTLDs) и национальные (Country code Top Level 
Domains - ccTLDs). К первым относятся: 

О. com, net, org, info, biz, name - домены общего использования 
(открыты для регистрации всем желающим); 

©. aero, coop, тизеит - специальные домены общего назначения 
(регистрация разрешена только лицам, связанным с соответствую- 


щим видом деятельности); 
@. int, edu, gov, mil - домены ограниченного использования (доступ- 
ны только соответствующим учреждениям). 

Существуют 243 национальных домена, каждый из них ассоцииро- 
ван с той или иной страной по двухбуквенному коду. 

Чтобы определить администратора национального домена, можно 


воспользоваться 


специальной 


базой данных = 


www.iana.org/cctid/cctid-whois.htm. 


тересующую зону и переходи по 
ссылке к регистратору. 


ДОГОВОР 

ш Прежде чем приступать к покупке 
домена, необходимо заключить goro- 
вор с регистрирующей компанией. В 
нашем конкретном примере - это RU- 
СЕМТЕК. Естественно, что прописать 
какую-нибудь левую личность не 
прокатит, т.к. система проверки учи- 
тывает даже паспортные данные. 

Для начала нужно заполнить анке- 
ту с подробной информацией о себе 
(www.nic.ru/dns/contract/anketa.html). В 
принципе, здесь нет ничего сложно- 
го, т.к. подробный образец не даст 
тебе запутаться. Единственное поже- 
лание - пиши правдивую иноуу, во 
избежание возможных недоразуме- 
ний. Кстати, пока договор еще не 
заключен, любые данные, указанные 
в анкете, могут быть изменены в раз- 
деле "Для клиентов". 

После того как ты заполнишь анке- 
ту и выберешь индивидуальный па- 
роль доступа, в случае успешной 
проверки твоих данных тебе на ящик 
придет номер, который станет номе- 
ром твоего договора с КУ-СЕМТЕК. 


КИБЕРСКВОТТЕРЫ 


Ш Каждый зарабатывает как может. Примером тому являются хит- 
рые юзеры инета, которые превратили покупку доменов в весьма 
прибыльный бизнес. Весь смысл которого сводится к тому, что ес- 
ли быстренько купить домен, созвучный известной торговой марке, 
то потом ее владельцу домен можно продать в несколько раз доро- 
же. Известны случаи, когда какой-нибудь смышленыш продавал 
домен в 20000 раз дороже номинала. Намек понятен? ;) 


= ниши. 


Вводим заветное имя... 


Его необходимо будет указывать при 
совершении любых операций (изме- 
нение контактных данных, регистра- 

ция доменов, заказ услуг и т.д.). 


ПРОВЕРКА И РЕГИСТРАЦИЯ 

m Молодец, первый этап успешно 
пройден! Теперь необходимо прове- 
рить, не занято ли имя аля твоего су- 
перпроекта. Для этого вводим завет- 
ное имя, выбираем зону и давим кно- 
парь "ОК". 

Если все действительно ОК, ты уви- 
дишь примерно следующую странич- 
ку, где, помимо регистрации, тебе 
еще предложат набор дополнитель- 
ных услуг, в зависимости от твоих 
потребностей и возможностей. 

Кстати, на момент написания статьи 
этот домен был свободен, так что по- 
торопись, принимай подарок :). Да- 
лее дави кнопку "Продолжить". Те- 
перь тебе предложат прописать или 
заказать ОМ$5-серверы для регистри- 
руемого домена. Если ты пока не ра- 
зобрался, что это такое, или собира- 
ешься прописать/купить их позже, 
то дави опять "Продолжить". Затем 
подтверди правильность заказа, и 
все, теперь только остается его оп- 
латить. Надеюсь, баблосы у тебя все- 


DNS 


таки имеются, иначе зачем запускать 
всю эту авантюру... :) 


ОПЛАТА 

m Итак, заявка на домен принята, 
остается только заплатить по выс- 
тавленному счету, и хотя в большин- 
стве случаев домен получает тот, кто 
первый прислал заявку, советуем те- 
бе не медлить с ее оплатой. Сделать 
это можно по следующей схеме: 

Наличными в кассу RU-CENTER; 

Наличными через Сбербанк; 

С помощью пластиковых карт в 
офисе RU-CENTER; 

Через интернет с помощью пласти- 
ковых карт Visa, ViSa-Internet, 
EuroCard/MasterCard; 

По безналичному расчету; 

Через платежную систему "Рапида"; 

В отделениях почтовой связи. 

В общем, выбери себе способ по 
душе. Еще не забудь, что регистра- 
цию домена, как правило, каждый 
год необходимо продлевать (.biz и 
info требуют продления каждые два 
года). Стоит это тех же денег, что и 
при регистрации, за исключением до- 
мена .ру - за него просят на пять бак- 


сов меньше. 


Суперсайт... ;) 


Ш DNS - Domain Name System (доменная система наименования). 
Создана она была в связи с тем, что IP-agpeca типа 126.201.200.220 
тяжело запоминать. Для удобства в соответствие этому IP-agpecy 


ставится URL. DNS - это распределенная база данных. DNS-o6cny- 
живание предлагается тысячами DNS-cepBepoB в интернете, каж- 
дый из которых ответственен за часть имени, называемую зоной. 
Когда делается запрос, например, какому-то серваку, DNS-cepBep 
переводит имя домена в |P-agpec. 


Проверяем правильность заказа 


КАК НЕ ЛОХАНУТЬСЯ... 

ш Чтобы не лохануться при покупке 
домена, поменьше болтай о нем, по 
крайней мере, пока он на тебя не за- 
реген. Помимо киберсквоттеров, го- 
няющихся за большой наживой, есть 
сетевые жулики, которые создают 
левые whois-cepBepbi, проверяющие 
доступность домена. Как только ты 
убеждаешься в незанятости адреса, 
они сразу же отправляют заявку на 
регистрацию, опережая тебя (если, 
конечно, им приглянулось твое кра- 
сивое имя). Так что лучше пользуйся 
РУ-центровским \м/По!$-сервисом. 

Если же ты решил зарегить домен 
через своего провайдера, то внима- 
тельно изучи договор - доменное 
имя второго уровня должно быть 
оформлено только на твое имя (при- 
чем именно второго уровня - дота!п.ги, 
а не третьего - www.domain.ru). 


АУКЦИОН ДОМЕНОВ 

ш Совсем недавно RU-CENTER за- 
пустил свой новый многообещаю- 
щий проект - Аукцион доменов 
(http://auction.nic.ru). Здесь можно про- 
дать удачное имя или, наоборот, ку- 
пить понравившееся, если не хвата- 
ет своей фантазии. Если ты не на- 
шел здесь подходящего имени, то 
можешь заглянуть на мо!оток.ги в раз- 


Киберсквот- 
теры - это 

жулики, за- 
рабатываю- 


дел доменные имена, авось там что- щие на пе- 
репродаже 
нибудь да обломится. удачных go- 
Вот, собственно и все, удачи тебе менных 
имен. 


при закладке фундамента... ;) 
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Лоты на Молотке 


ПРОДВИГАЙ И ВЛАСТВУИ! 


Ермолаев Евгений aka Saturn(saturn@linkin-park.ru), Dzen (http://www.ni-end.net) 


ПРОДВИГАЙ 


И ВЛАСТВУИЙ: 


МЕТОДЫ РАСКРУТКИ САЙТОВ 


авно ли ты обратился к 


теме меб-дизайна? 


Возможно, ты уже яв- 


ляешься владельцем 
www.gazeta.ru или 
Www.rbc.ru? Тогда вынужден разочаро- 
вать... К сожалению, ты не найдешь 
для себя дельных советов по поводу 
раскрутки собственного сайта. 

А может быть, ты еще только поду- 
мываешь создать свою домашнюю 
страничку и ищешь удобного момен- 
та, чтобы заняться изучением html (а 
если до этого еще нужно научиться 
"работать в среде Microsoft 
Windows", то подойдет как минимум 
отпуск!)? Опять же, ты немного не по 
адресу... Если ты все еще читаешь, 
тогда давай разберемся в теме Nog 
названием "раскрутка сайтов". 


А ЧТО, СОБСТВЕННО, 
РАСКРУЧИВАЕМ? 

ш Для начала важно понять одну 
простую вещь: сайт с точки зрения 
раскрутки (продвижения) мало чем 
отличается от, скажем, газировки. И, 
понятное дело, подчиняется некото- 
рым законам маркетинга. Но пос- 
кольку тема "Маркетинг и РК" не 
входит в компетенцию нашего жур- 
нала, просто приведем несколько со- 
ображений общего характера. 


ПРОЩЕ ПРОСТОГО... 
НО ИМЕЕТ ЛИ СМЫСЛ? 

m Проще всего сделать домашнюю 
страничку... Размещаем на главной 
(и, возможно, единственной) стра- 
ничке самую красивую свою фотог- 
рафию, описываем свои увлечения и 
интересы; можно добавить несколь- 
ко любимых ссылок GNA интерактив- 
ности. BCE!!! Теперь можно прила- 
гать любые усилия по продвижению 
своего детища и видеть во сне гиган- 
тские посещения, статьи о сайте в 
прессе, предложения о сотрудниче- 
стве и прочее. 

Если ты все еще думаешь, что раск- 
ручивать домашнюю страничку вы- 
годно - можешь проверить это Npeg- 
положение на своем опыте. Домаш- 
няя страничка является примером 


плохого товара. То есть даже если 
ты будешь показывать рекламный 
ролик про твою страничку по телеви- 
дению, вряд ли результаты будут 
адекватны вложениям. 

Таким образом, приходим к выводу: 
прежде чем приступать к продвиже- 
нию сайта в массы, нужно озаботить- 
ся вопросом: "А есть ли целевая ау- 
дитория у моего шедевра?" 


САЙТ ЕСТЬ. 
ПРИСТУПИМ К РАСКРУТКЕ? 

ш Казалось бы, раз уж сайт сделан 
и размещен в Сети, то народ должен 
заходить на него хотя бы в неболь- 
ших количествах. Ведь интернетом 
каждый день пользуются несколько 
десятков миллионов человек. Так по- 
чему бы каждому сайту не получать 
пару десятков человек в день? 
Здесь все дело в том, что о твоем 
сайте никто не знает... 

Поэтому пора заняться раскруткой 
своего творения - увеличением коли- 
чества посетителей. Сегодня мы рас- 
смотрим самые популярные способы 
продвижения сайта в массы: 


регистрация в поисковых системах 
баннерообменные сети и обмен ссылками 
упоминание сайта в меб-обозрении 
печатная реклама в газетах и журналах 
оповещение о появлении сайта в соот- 
ветствующей эхо-конференции 


Подробно рассмотрим первые два 
пункта (поскольку остальные не 
нуждаются в столь детальном описа- 
нии). Что касается печатной рекламы 
в газетах и журналах, здесь все по- 
нятно. Если это будет первая полоса 
КП - то сайт захлебнется от посеще- 
ний (еще если с тематикой подгада- 
ешь). А если "Забулдыжный вестник 
пенсионеров" - зря деньги потра- 


ногда с помощью популярного сайта можно заработать больше денег, чем с реального магазина. Надо только 
грамотно завоевать популярность у народа. Об этом и поговорим сегодня. 


тишь. С двумя другими примерно та 
же история. Поэтому перейдем к пер- 
вым двум (и основным). 


РЕГИСТРАЦИЯ В ПОИСКОВЫХ 
СИСТЕМАХ И КАТАЛОГАХ 

m Для начала определимся с Tep- 
минами, которые связаны с этим спо- 
собом. 

Очень упрощенно, поисковая сис- 
тема представляет собой огромную 
базу данных, которая хранит в себе 
полные тексты всех зарегистриро- 
ванных сайтов. Неотделимо от поня- 
тия "поисковая система" понятие 
"робот". Робот - это небольшая прог- 
рамма, которая ходит по ссылкам на 
сайте и индексирует все встречен- 
ные по пути странички. Для регист- 
рации нужно сообщить роботу адрес 
сайта. Поскольку поисковым систе- 
мам ежедневно приходят тысячи 
запросов, пройдет от недели до ме- 
сяца (зависит от системы), прежде 
чем сайт реально проиндексируется 
поисковым роботом. Кроме поиско- 
вых систем, существуют также интер- 
нет-каталоги. Это списки ресурсов, 
разделенных по категориям. Основ- 
ное отличие от поисковых систем в 
том, что все запросы просматривают- 
ся людьми, которые определяют цен- 
ность сайта, выбирают для него кате- 
горию в каталоге и корректируют 
предоставленное описание. 

Прежде чем приступать непосресд- 
ственно к регистрации сайта, нужно, 
по крайней мере, составить похо- 
жее на правду описание и соста- 
вить список ключевых слов. Начнем 
с ключевых слов. Правильно подоб- 
рать такие слова значит сильно по- 
высить популярность сайта, а также 
позицию в поисковых системах при 
запросах. Что же стоит писать? Для 
того чтобы найти ответ на этот воп- 


Робот - это небольшая программа, которая 
ходит по ссылкам на сайте и индексирует все 
встреченные по пути странички 
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Проникаем в каталог Яндекса 
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Поисковые машины в первую 
очересь смотрят видимое 
содержание страницы 


рос, нужно представить себя на 
месте человека, который ищет тему, 
обозначенную на твоем сайте. Что 
бы ты набрал в поисковой системе 
(в первую очередь)? Здесь умест- 
ным будет совет использовать как 
можно меньше общих слов. Нужно 
подобрать 20-30 ключевых слов. 
Для того чтобы проверить качество 
этих слов, можно набрать их в поис- 
ковых системах и посмотреть, что 
они покажут в ответ. 

Теперь описание. Оно должно быть 
одновременно кратким и емким. 
Должно быть сразу понятно, о чем 
ты хочешь сообщить бедному сетя- 
нину, который уже не первый час 
ищет нужную информацию. Кроме 
того, в поисковой системе информа- 
ция выводится маленькими порция- 
ми, и больше чем на несколько строк 
места нет. По поводу лишней инфор- 
мации... В описании не стоит указы- 
вать название сайта, лучше избегать 
фраз типа "Заходи, не пожалеешь!", 
"Здесь есть все, что тебе нужно" и 
прочей ерунды (если сайт не порног- 
рафический, конечно :)). Для удоб- 
ства можешь набрать в отдельном 
файле сведения о сайте и список по- 
исковых систем для регистрации. Это 


очень облегчит процесс регистрации. 


АНИМАЦИОННЫЕ БАННЕРЫ 


Для начала зарегистрируйся в сис- 
теме статистики SpyLog, рейтингах 
Rambler's ТОР 100, One.ru, Supertop. 
Можешь поставить индекс цитиро- 
вания от Яндекса. Узнаешь, как 
часто цитируется ссылка на твой 
сайт. В каталогах самому регистри- 
роваться - это большой гимор. Поэ- 
тому можно воспользоваться спе- 
циальными службами, которые этим 
и живут (Registratura.ru, 1ps.ru, 
Bravenet). А вот в поисковиках луч- 
ше регистрироваться вручную. Ав- 
томатика допускает слишком много 
ошибок. 

Вот на что обращают внимание по- 
исковые машины при индексации 
страницы: 

©. Поисковые машины в первую 
очередь смотрят видимое содержа- 
ние страницы, а только потом раз- 
личные мета-теги. 

©. Мета-теги - один из важнейших 
критериев, по которому машины на- 
ходят твой сайт. Не забывай об этом 
и сделай так, чтобы слова, указан- 
ные в мета-тегах, были и в тексте 
страницы. Также проверь, чтобы сло- 
ва в Tere keywords не встречались в 
Tere description, некоторые поиско- 
вые машины считают это спамом. 


©. Обрати внимание на заголовок. » 


Ш Прекрасный результат показывают анимационные баннеры, нап- 
ример, содержащие начало анекдота и полосу прокрутки или полу- 


обнаженную красотку с подписью "Поимей меня здесь и сейчас" :). 
Такие методы благотворно повлияют на посещаемость сайта, прав- 
да, если юзеры не найдут у тебя обещанной пышногрубдки, они мо- 
гут обильно нагадить у тебя в гостевухе... :) 


нашел 
не все 
секреты? 


ЧИТАЙ 
«ПУТЕВОДИТЕЛЬ»! 


ЖУРНАЛ 
ПРОХОЖДЕНИЙ 

И КОДОВ ДЛЯ 
КОМПЬЮТЕРНЫХ ИГР 


° 128 полос исчерпывающей информации об играх 


. Более 1500 чит-кодов 


* СО-диск с видеоуроками и базой кодов и прохождений 


* Двухсторонний постер с детальными картами 
уровней и тактическими схемами 


¢ Прикольная наклейка с кодами 
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©. Чем ближе к началу документа 
находятся ключевые слова, тем 
больше у тебя шансов быть заме- 
ченным. 

9. Выделяй заголовки в документе, 
используя тег <H1></H1>. Многие поис- 
ковые машины обращают на них 
внимание. 

О. При использовании картинок go- 
бавляй в поле ALT ключевые слова. 

@. Не помешает создать карту 
сайта. 


Давай теперь разберемся с мета-те- 
гами. Тем более что их можно встре- 
тить почти в каждой веб-странице. 


В большинстве случаев значение 
этого тега будет отображаться поис- 
ковиками. Длина описания не должна 
превышать 200 символов. 


Очень важный тег. Подумай, какие 
слова будет набирать серфер при по- 
иске информации, содержащейся на 
странице. Это как раз то, что здесь 
нужно писать. Только не надо писать 
здесь одних и тех же слов, поискови- 
ки этого не любят. Длина списка go 
800 символов. 

Если меняешь страницу довольно 
часто, используй следующий тег: 


Робот будет переиндексировать 
страницу каждые 10 дней. Периодич- 
ность можешь выбрать любую. 

Если страница изменяться не будет, 
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Контроль кэширования gna 
НТТРЛ.О. Страницы с этим тегом не 
будут кэшироваться браузерами. Не- 
заменим при выдаче результатов ра- 
боты скриптов. 


Этот тег отвечает за язык, использо- 
ванный на странице. В данном случае 
это русский и английский. 


Этот тег через 5 секунд загрузит 
страницу page.html в текущем окне 
браузера. 


Тег отвечает за аудиторию, на кото- 
рую направлен сайт. Например, Web 
Designers. 


Этот тег отвечает за управление по- 
исковыми роботами. Вот какие могут 
быть значения СОМТЕМТ: 

паех - индексировать эту страницу. 

follow - индексировать страницы, на 
которые есть ссылки с этой странице. 

all - эквивалентно двум предыдущим 
через запятую. 

noindex - не индексировать страни- 
цу, но идти по ссылкам. 

nofollow - индексировать, HO не идти 
по ссылкам. 

попе - эквивалентно двум предыду- 
щим через запятую. 

По умолчанию CONTENT="index, 
follow". 


ОБМЕН ССЫЛКАМИ И БАННЕРООБМЕННЫЕ СЕТИ 


ta ee 


Одна из баннерных сетей 


| Нарвы вены Бы | ibe Seed = 
Poe a ee ви 
le ge genes bees ттририния 


Помни одну простую вещь: ‘средствами 
раскрутки" можно довести сайт GO какого-то 
определенного количества посещений 


Описание авторских прав на доку- 
мент. Формат произвольный. 


Следующий этап в раскрутке сайта - 
обмен ссылками. Это отличный спо- 
соб привлечения посетителей. Чтобы 
начать обмен, тебе придется найти 
побольше ресурсов схожей с твоим 
сайтом тематики. У обмена ссылками 
есть несколько преимуществ по срав- 
нению с обменом баннерами: 

- В некоторых поисковых машинах 
количество внешних ссылок являет- 
ся показателем релевантности. 

- Если поставишь ссылки на 
родственные по тематике ресурсы, то 
твой сайт будет выглядеть достойнее 
в глазах потенциального посетителя. 

- Ты получаешь "качественный" 
трасфик на свой сайт, потому что по 
ссылке приходят заинтересованные в 
теме сайта люди. 

- На текстовую ссылку откликается 
больше народу, поскольку она часто 
сопровождается описанием (оно 
воспринимается как рекомендация 
владельца сайта). 


АЛЬТЕРНАТИВНЫЕ СПОСОБЫ 
РАСКРУТКИ 

ш В последнее время попасть на пер- 
вую страницу результатов поисковых 
систем стало крайне трудно. Появи- 
лось множество конкурентов. Поэтому 
В ход идут все возможные способы 
раскрутки. В том числе и нечестные. 
Так что если для тебя важен лишь ре 
зультат (высокий рейтинг твоей стра- 
ницы), можешь ими воспользоваться. 
Итак, вот некоторые из них. 


Обман поисковиков 
Это самый распространенный ме- 
тод нелегальной раскрутки сайта. 


Основан на том, что большинство 
поисковых систем читают текст со 
страницы, адрес которой был регист- 
рирован (об этом смотри выше). Так 
вот, в нижней части страницы напи- 
ши популярные в поисковиках сло- 
ва. Думаю, называть их не стоит - 
они общеизвестны. Ну а чтобы не 
омрачать содержание страницы и не 
вызывать лишних подозрений, напи- 
ши все это цветом, совпадающим с 
цветом фона. 

Метод прост, как апельсин, и go- 
вольно эффективен. Но есть одна 
проблема. Некоторые поисковики (в 
частности Google) уже не ведутся на 
такой обман. 


Обман на форумах 

Этот способ способствует времен- 
ной, но огромной популярности лю- 
бой страницы (даже домашней стра- 
ницы жителя Чукотки). Размещаем 
просьбу посетить наш сайт на раз- 
личных форумах, досках объявле- 
ний, конференциях. Чем больше по- 
добных мест ты засветишь подобной 
писаниной, тем больше будет попу- 
лярность у твоей страницы. Но если 
просто попросить зайти на домаш- 
нюю страничку Васи-огородника, то 
эффекта, понятное дело, не будет 
никакого. Поэтому смотрим тему ‹о- 
рума и пишем что-нибудь интерес- 
ное для его обитателей (например, 
на форуме компьютерного железа 
можно пообещать Pentium IV 3a 50 
баксов). Как видишь, все просто. 
Есть еще одна хитрость: для боль- 
шего эффекта начинать "бомбить" 
разные форумы стоит немного рань- 
ше, чем поисковые системы обнов- 
ляют свою статистику. Если все по- 
лучилось удачно, то уже через пару 


часов после обновления статистики 
ты наблюдаешь свою страничку в 
top 20. Все бы хорошо, но эта попу- 
лярность очень быстро исчезает. 
Поэтому расскажу еще об одной 
уловке. 


Использование баннеров не по 
назначению 

Ты, наверное, уже знаешь, что 
большинство баннерных систем счи- 
тают клики на своих баннерах. Боль- 
шинство, HO не все. Однако есть сис- 
темы, которые считают только пока- 
зы собственных баннеров на чужих 
страницах. Вот они нам и нужны. 
Пользоваться будем тем, что любые 
"баннерщики" выдают для размеще- 
ния их рекламы небольшой html-Kog 
своего баннера. Он состоит из двух 
частей: одна посылает человека по 
ссылке, а другая начисляет "очки" 
за показ на счет владельца сайта 
(то есть тебя). Ты уже понял, как 
пользоваться этой лазейкой? Пра- 
ВИЛЬНО... 

Отрезаем часть кода, где хранится 
картинка для баннера или ссылка. 
Оставшуюся часть можно вставить в 
углу кода странички. Каждой стра- 
нички! Стоит сказать, что такие до- 
верчивые системы надо еще поис- 
кать. Многие довольно тщательно 
отслеживают целостность кода и 
местонахождение баннера. Некото- 
рые предупреждают, что в случае 
изменения кода, аккаунт будет убит. 
Так что аккуратнее... 


итого 

m Ну вот, собственно, и все, что 
можно предложить для начала. Это- 
го вполне должно хватить, чтобы 
вывести сайт в среднюю категорию 
по посещаемости. Однако помни од- 
ну простую вещь: "средствами раск- 
рутки" можно довести сайт gO како- 
го-то определенного количества по- 
сещений. Дальнейший прирост по- 
сещений зависит только от самого 
сайта: степени его интересности, ди- 
зайна и прочего. Дерзай... 
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Чтобы всех подсчитать... 


Докучаев Дмитрий aka Forb (forb@real.xakep.ru) 
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ТОТАЛЬНЫЙ ПРОСЧЕТ 


СБОР СТАТИСТИКИ С ЭЛЕКТРОННОГО ПРОЕКТА 


ема «сбор статистики» 


весьма обширна. С об- 


ной стороны можно 


рассматривать методы 

подсчета входящего и 
исходящего трабрика, с другой - полу- 
чение информации по перемещению 
клиента по сайту. Чтобы убить двух 
зайцев сразу, рассмотрим оба направ- 
ления. 


АНАЛИЗИРУЕМ ЛОГИ 

ш Скорее всего, твой сайт будет 
вертеться на машине UNIX с Web- 
сервером Apache. Многие хостинги 
предоставляют клиенту доступ к 
файлу access.log. Это лог обраще- 
ний к сайту. Со временем его размер 
резко возрастает, и изучение этого 
журнала становится страшно утоми- 
тельным делом. Однако именно в 
этом файле ты можешь найти сете- 
вой адрес посетителя, версию его 
браузера, время посещения и дру- 
гую полезную информацию. С по- 
мощью специального сосфта стано- 
вится возможным предоставить ag- 
министратору сайта полноценную 
статистику по пользователям, хос- 
там, операционным системам и мно- 
гим другим критериям. В общем - то 
что доктор прописал. 

Чтобы поставить подобную прог- 
рамму на твой сервер, достаточно 
иметь права nobody, ЕТР-акцесс к 
твоему Web-kaTanory и доступ к 
ассе$$.109-файлу. Плюс к этому у Te- 
бя должны быть права на запуск 
перловых скриптов. Но думаю, если 
ты подобрал приличный коммерчес- 
кий хостинг, проблем не возникнет. 

На мой взгляд, самой лучшей прог- 
раммой для анализа access.log'a яв- 
ляется софтина Awstats. Во-первых, 
это довольно продвинутый перло- 
вый скрипт, запускающийся на лю- 
бых платформах. Во-вторых, тебе не 
нужно платить ни копейки за его ис- 
пользование. И наконец, за долгие 
годы программа доказала свою безг- 
лючною работу. Все эти прелести 
вынудили меня остановиться на 
этом скрипте подробнее. 


осле создания и успешной раскрутки интернет-проекта у любого человека возникает нездоровое любопытство. 

Хозяину, то есть тебе, становится интересно - кто, на каком основании, с какого хоста посетил сайт, и самое 
главное, сколько драгоценных байт он с собой унес. Эта инфа более чем доступна - главное вовремя подсуетиться и 
создать все необходимые условия для сбора. 
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Установленный Awstats с неверной опцией LogFile 


Awstats устанавливается очень 
просто. Для правильной работы goc- 
таточно настроить всего один conf- 
файл. Итак, сливай awstats по agpe- 
cy 
http://freshmeat.net/redir/awstats/17088/url_tgz 


ПЕРЕВОД БАЙТ 


/awstats-6.0.tgz. Затем распаковывай в 
отдельный каталог. Пока не спеши 
раскидывать все папки по отдель- 
ным м/м/м/-директориям. В архиве Te- 
бя интересует всего один конориг - 
awstats.model.conf. Открывай его лю- 


Ш Я писал про возможность перевода байт в кило, мега и 
гигабайты. Это довольно легко и реализуется всего несколькими 


строками перлового кода. Вот он: 


sub straf { 
Ssize = shift: 


if (length(Ssize) < 4) { Ssize=sprintf("%d b", Ssize); } 
elsif(length(Ssize) >= 4 and length(Ssize) <= 6) { Ssize=sprintf("%0.2f Kb", 


Ssize/1024): } 


elsif(length(Ssize) >= 7 and length(Ssize) <= 9) { Ssize=sprintf("%0.2f Mb", 


Ssize/1024/1024): } 


elsif(length(Ssize) >= 10) { Ssize=sprintf("%0.2f Gb", $size/1024/1024/1024); } 


return(Ssize): 
} 


Нетрудно догадаться, что эта процедура принимает «сырой» раз- 
мер, затем анализирует его длину. Если длина превышает 10 симво- 
лов - это гигабайты. Если колеблется от 7 go 9 - меги. Когда размер 
более 4, но менее 7 - килы. А в случае минимального размера - 
просто байты. Возвращенное значение и будет обработанным раз- 
мером информации. 


КОНСОЛЬНЫЕ СЧИТАЛКИ 
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Мутим статистику по протоколам 
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Короткий и понятный конфиг для Awstats 


бым подручным редактором и наст- 
раивай Awstats под себя. Перво-на- 
перво изменяй директиву LogFile. 
Именно эта опция указывает на мес- 
тоположение журнала access.log для 
твоего сайта. Если же у тебя нес- 
колько хостов, и все они ведут жур- 
налирование в один файл - настрой 
httpd.conf таким образом, чтобы лог 
для каждого хоста велся в отдель- 
ном документе. В противном случае 
ты получишь суммарную статистику 
сразу по двум \\еб-проектам. Что, я 
думаю, в твои планы не входит :). 
LogFile установлен на правильную 
позицию? Замечательно! Далее ты 
встретишь не менее важную дирек- 
тиву LogFormat. Обычно в Апачке 
логи ведутся в первом формате 
(Yhost %о{Пег %logname %Ите] 
%Ymethodurl %code %Бутеза %ге{ег- 
erquot %uaquot), поэтому оставляй 
дефолтовое значение. Второй cpop- 
мат пригоден gna IIS. Если ты извра- 
щенец и юзаешь виндовый хостинг - 
измени формат на двойку. Cnegyto- 
щие опции оставляй как есть: 
LogSeparator и DirData, как правило, 
не стоит менять. Если, конечно, ты 
не собираешься переносить скрипты 
системы в разные каталоги. А вот 
DirCgi и Ошсоп$ измени. К примеру, 


если ты положил свои скрипты в 
папку «/home/vasya/www/cgi-bin/», 
то значение директивы можно оста- 
вить в виде «/cgi-bin». 

Следующие две директивы назы- 
ваются SiteDomain и HostAliases. 
Первой присваивай имя твоего сер- 
вера, а второй все оставшиеся алиа- 
сы. Непонятно? К примеру, если у 
тебя есть сервер Www.inet-bill.com, а 
также домен WwWw.inet-sale.com, NOGBA- 
занный к WWW-CepBepy, то значение 
SiteDomain выставляй в виде 
“www.inet-bill.com"”, а HostAliases 
присваивай “inet-bill.com www.inet- 
sale.com inet-sale.com”. В случае ког- 
да у тебя в распоряжении 3 или 4 
домена, HostAliases будет иметь 
весьма расширенное значение. 

Последним штрихом будет измене 
ние языка системы. Да-да, Awstats 
поддерживает множество языков, в 
том числе и наш, Советский :). Самое 
главное, чтобы присутствовал сфайл 
«lang/awstats-ru.txt». Если все в по- 
рядке, смело меняй директиву Lang на 
«ги» и оставь в покое значение 
DirLang. Теперь система будет выво- 
дить всю статистику на русском языке. 

Закрывай конфиг и переименовы- 
вай его в “awstats.www.inet- 
bill.com.conf”. Если этого не сделать, 
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Удобная и исчерпывающая статистика на твоем сайте 


скрипт ругнется на отсутствие кон- 
фра и не запустится. Затем раскиды- 
вай все каталоги архива на их за- 
конные места. Думаю, с этим ты раз- 
берешься сам. В заключение устано- 
ви режим 755 на все исполняемые 
скрипты и удостоверься, что 
access.log доступен для чтения юзе- 
ру nobody (по дефолту он и записы- 
вать в него должен уметь). Теперь 
открывай для редактирования 
index.html, находящийся в WWW-KaTa- 
логе. В нем измени Location для pe- 
директа (к примеру, Ha CGI- 
bin/awstats.pl). Теперь попробуй об- 
ратиться к index.html, и если все в 
порядке, увидишь подробную ста- 
тистику о своем проекте ;). 

Некоторые данные могут показать- 
ся тебе конфиденциальными. В свя- 
зи с этим необходимо замутить 
НТТР-авторизацию, чтобы статисти- 
ку смотрели только доверенные ли- 
ца. Для этого создай 2 файла - .htac- 
cess и .htpasswd. В первый запиши 
следующие строки: 


alld-user 


В .Atpasswd достаточно написать 
строку вида “uSser:pass”, где pass луч- 
ше зашифровать любым *nix-anro- 
ритмом. Например, DES. В этом тебе 
поможет консольная команда htpass- 
wd, которая шифрует указанный па- 
роль и записывает его в указанный 
файл (в нашем случае в .htpasswd). 

Если ты все сделал правильно, то у 
тебя получилась весьма симпатич- 
ная система для статистики. Чтобы 
обновить данные, достаточно запус- » 


Под секурным замком 


тить awstats.pl повторно. Эта опера- 
ция доступна и через Web, поэтому 
даже если у тебя нет Shell-akkayHTa, 
ты запросто можешь намутить пол- 
ноценную статистику без особых 
проблем. 


ДОВЕРЬСЯ МОДУЛЮ 

Бывает так, что тебе совершен- 
но незачем знать информацию обо 
всех твоих клиентах, а достаточно 
иметь сведения о прокачанном тра- 
фике. Для этого также существуют 
свои программы. Первое, что прихо- 
дит в голову - установка модуля 
для Apache, который имеет гордое 
имя Mod_accounting. Последняя его 
версия 0.5, ее я и поставил в каче- 
стве теста на свой Web-npoektT. Надо 
сказать, что модуль требует уста- 
новки базы данных (либо 
PostgreSQL, либо MySQL). Я думаю, 
mySQL-6az3a у тебя имеется (если 
нет, бегом на :)). Mo- 
дуль может обрабатывать как еди- 
ничный хост, так и несколько вирту- 
алхостов, что еще раз доказывает 
его профпригодность. 

Сразу скажу, что для установки мо- 
дуля необходимо, чтобы ты имел ру- 
товые права. Это возможно в двух 
случаях: либо ты являешься хозяи- 
ном сервера (jail-cepBepbl не отбра- 
ковываю), либо сговариваешься с 
админом, и он предоставляет тебе 
рутовый пароль на некоторое время. 
Итак, у тебя имеется рут и желание 
поставить MOd_accounging для свое- 
го Web-cepBepa Apache. Замечатель- 
но! Беги на 


‚ выкачивай 
mod_accounting, распаковывай и 
приступай к установке. 

В установке нет ничего сложного, 
она состоит из двух частей. Первая 
часть - редактирование. Сначала ты 
должен подправить Makefile и уда- 
лить из него флаг -DNEED_POST- 
GRES (если юзаешь MySQL). Затем 
редактируй sql-6a3y schema.sql, в ко- 
торой измени все дефолтовые gaH- 
ные на собственные (а именно вирту- 
алхост). Теперь слегка поменяй 


httpd.conf. В нем необходимо вписать 


следующие важные данные: 
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Это дефолтовая информация. Обя- 
зательно измени значения всех ди- 
ректив, кроме первой. Думаю, понят- 
но, за что отвечает каждая опция, 
поэтому не буду на этом останавли- 
ваться. 

Итак, все файлы отредактированы. 
Теперь удели время установочной 


г 


BVELUES 


ng VALIMES 


части. Откомпилируй и заинсталь MO- 
дуль. Если все в порядке - ты не по- 
лучишь никаких ошибок. Теперь осу- 
ществи экспорт файла schema.sql в 
свою БД. Это просто: залогинься с 
помощью клиента Mysql, затем соз- 
дай базу ipaccounting и набирай ‘\q’. 
После этого набирай команду «mysal 
-uroot -ppasswd ipaccounting < 
schema.sq|», и вся структура таблицы 
запишется в базу. 

Теперь рестартни апач командой 
apachectl restart и зацепись телне- 
том на 80 порт. Шли запрос HEAD / 
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Все работает? Превосходно! 
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HTTP/1.0 и жми два раза Enter. Если 
в ответе сервера присутствует строка 
mod_accouting, значит, установка 
прошла успешно, и можно тестиро- 
вать работу модуля. Если строчки нет 
- еще раз перечитай статью и найди 
ошибку в своих действиях. По край- 
ней мере, у меня все заработало с 
первого раза. Следует сказать, что 
mod_accounting поддерживает нес- 
колько виртуалхостов одновременно. 
Все хосты следует аккуратно занести 
в файл schema.sql, который ты уже 
редактировал. 

Финальным штрихом будет сер- 
фринг своего хоста, чтобы проверить 
работоспособность модуля. Нагони 
несколько байт, скачай программы и 
затем выполни простую консольную 
команду: «mysql -uroot -ppasswd ipac- 
counting -e ‘select * from ipaccount- 
ing’». Если все хорошо, тебе вернется 
результат с заполненными полями. 
Причем в колонках bytesin/bytesout 
будут вполне правдивые значения. 


СЫРОЙ ПОДСЧЕТ 

ш Бывают случаи, когда необходи- 
мо считать трафик, который прохо- 
дит через все порты на сервере. За- 
чем? Причин может быть много: от- 
сылать статистику вышестоящему 
провайдеру, контролировать пропу- 
скную способность, ради любопыт- 
ства и т.д. и т.п. Для «сырого» подс- 
чета существует множество прог- 
рамм, которые ты можешь найти в 
инете. Практически весь сосрт бесп- 
латен и имеет туеву хучу возможнос- 
тей. Из таких программ я бы выделил 
собфтину argus. О ее установке и ис- 
пользовании мы писали в Хакере, 
04.03, стр. 68. 

Можно воспользоваться вторым 
хитрым способом подсчета трафика - 
сфайрвольным. Файрволов бывает 
много, но часто в *тх-системах они 
реализуются в виде ядерных моду- 
лей. В моем примере я буду расска- 
зывать про файрвол ipfw, потому как 
все чаще и чаще хостеры выбирают 
FreeBSD. 

Итак, к чему мы будем стремиться? 
Лично для тебя необходимо подсчи- 


лем, набирай «ipfw zero номер». Kak 
видишь, язык файрвола весьма 
прост и дружелюбен. 

Таким образом, ты можешь напи- 
сать простенький скриптик, который 
позволяет считать трасфик в реаль- 
ном времени. Приводить код сцена- 
рия не буду, это неинтересно. Я лишь 
натолкну тебя на мысль, и ты все на- 
пишешь сам. 

Сперва необходимо определить за- 
дачу. Во-первых, скрипт должен по- 
нимать стартовые опции. Если пос- 
ледняя равна '-7', происходит прину- 
дительная очистка контейнеров. Во- 
вторых, в сценарий может быть BHEG- 
рен перевод сырых байтов в ки- 
ло/мега и гигабайты. Это делается 
элементарнейшим образом (если ин- 
тересно, смотри врезку). И, наконец, 
основная цель сценария - парсинг 
информации от файрвола и предос- 
тавление юзеру читабельного ре- 
зультата. 

Когда скрипт будет готов, позаботь- 
ся о том, чтобы он выполнялся крон- 
табом каждые сутки и отправлял ин- 
формацию тебе по e-mail’y. После 
отправки сценарий должен запус- 
титься еще раз с параметром ‘-z'. При 
этом все значения контейнеров очис- 
тятся. Впрочем, кому как нравится - 
некоторые юзают сборщик статисти- 
ки раз в неделю или месяц. Сценарий 
для кронтаба может выглядеть сле- 
дующим образом: 


сс И ва М be 


тать весь трафик, проходящий через 
машину. Либо через определенные 
порты, например, 21 и 80. Либо толь- 
ко через 80 порт. Неважно. Все это 
можно легко выполнить через твой 
любимый сфайрвол. Единственное ус- 
ловие - ты должен иметь рутовые 
права на машине. Только рут может 
просматривать и модифицировать 
рулесы встроенного брандмауэра. 
Прежде чем что-то считать, расска- 
My, как добавлять/модисфить прави- 
ла файра. Потому как для некоторых 
«интернет-бизнесменов» настройка 
файрвола - темный лес. 

Чтобы добавить рулес на подсчет 
байтов через произвольный порт, 
достаточно набрать команду «ipfw 
add 1 count ip from any to те». В это 
правило будут записываться все BXO- 
дящие байтики. Чтобы таким же об- 
разом суммировать исходящий трабр, 
достаточно выполнить команду «ipfw 
add 2 count ip from me to any». При- 
чем номера могут быть произвольны- 
ми, а если охота считать байты по оп- 
ределенному интерфейсу, нужно 
приписывать в хвост команды фразу 
«ма имя_интерфейса». Чтобы явно 
определить порт, пишем вместо «ip» 
«tcp», а вместо «те» «те но- 
мер_порта». Если хочется посмотреть 
значения контейнеров для правил, 
юзай команду «ipfw Show номер». Хо- 
чешь обнулить контейнер? Нет проб- 


#!/bin/sh 

/usr/bin/trafstat.pl | mail -s ‘statistic’ 
root@localhost 

/usr/bin/trafstat.pl -z 


ПРОСЧИТАЛИСЬ? 

m На этом все. Надеюсь, мой обзор 
методов и сосфта для сбора статисти- 
ки помог тебе сориентироваться в 
этой сложной теме. Знай, что прог- 
раммисты всегда работают на тебя и 
стараются сделать привлекательную 
и бесплатную систему подсчета дан- 
ных. От себя лишь могу добавить, 
что рад помочь тебе, если ты по ка- 
кой-то причине не разобрался в этом 
материале. Поэтому всегда жду пози- 


тивных писем. 


[rootHstat гоое]Я ipfw list | grep count 


00001 count ip from any to me 
00002 count ip from ие to any 
00003 count tep from any to me 6667 
00004 count tep from me 6667 to any 


[roothstat root]# ves 

int 616.5 mbyoces 

пе: o.0 ghoytes 

ired-in: 2.3 mbytes 

1recad=Oout: 35.9 mhytes 

[rootstat root)# crontab -1 | grep stat|]grep -v \# 
59 23 * * * ¥Yroot/tratstat/sendstat 2/dev/null 2261 
58 23 * * * /root/trafstat/systat >/dev/null 2251 
[rootstat root)]# 


Полезный скрипт в работе 


Анализирующий (analyst1945@mail.ru) 
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ГРЯЗНЫЕ СПОСОБЫ РАСКРУТКИ САЙТА 


днажды у тебя родилась замечательная идея. Ты долго думал над ней и решился. Ты создал свой сайт! Каждый 
раз ты ощущал холодок в груди, набирая в строке браузера заветный адрес, и каждый раз испытывал 
разочарование при взгляде на цифры счетчика. Эта статья посвящена счетчикам посещении и их накрутке. 


bl когда-нибудь 3agy- 


мывался, зачем нужны 


рейтинги, всевозмож- 


ные топы и чарты? OT- 


Можно уве- 
личить рей- 
тинг сайта, 


вет банален и прост - 
для увеличения популярности. Попу- 
лярность ради популярности. Оче- 
редная "Мисс 200х" получает выгод- 
ные контракты, ее фотографиями 
пестрят обложки модных журналов, 
за ней ходят толпы поклонников. 
Участник TOPIOO получает дорогие 


времени: день, неделю, месяц и т.д. 
Посетителю каталога предлагается 
самый популярный ресурс Сети. 
Вполне предсказуемо, что большин- 
ство пользователей начнут именно 
с вершины списка. 


ТЕХНОЛОГИЯ 
РАБОТЫ СЧЕТЧИКОВ 

ш После регистрации в тематичес- 
ком каталоге ме-мастеру выдается 
код счетчика, после размещения ко- 


щийся, как правило, на удаленном 
сервере, предоставляющем бесплат- 
ный хостинг (шелл), реже - на компь- 
ютере клиента. 

Беглый просмотр результатов поис- 
ка программ-накрутчиков может 
ввести в заблуждение, что накрутка - 
удобное и простое занятие. Подавля- 
ющее большинство из них безна- 
дежно устарели на сроне все более 
изощренных методов подсчета ста- 
тистики популярных рейтинговых 


заюзав заказы на рекламное место, попадает = торого на странице начнется учет по- систем, и могут оказать если не роко- 
ий re в электронные и печатные каталоги, сещений. Вариант кода: вую, то довольно неприятную "услу- 
лосования. его описание публикуют ведущие из- гу". При обнаружении попытки искус- 
Подробнос- дания компьютерной прессы, что вы- <A href="http://supermegagigacounter.com/ ственного увеличения показателей 
а зывает дополнительный приток посе- — с910!п/сп{.с91?10=12345{=1'>Мб посещаемости следует мгновенное 
traq.ru/bug- тителей. За столь теплое место под height=63 alt="SuperMegaGiga Тор100" обнуление результатов статистики с 
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ary/www/ra борьба, порой не самыми честными 00/top100.gif" width=88 height=31 bor- нец списка либо полное исключение 
x-html методами. der=0></A> из него. Навсегда. 
. На данный момент из всего много- 

НЕ ВСЕ РЕЙТИНГИ Из представленного видно, что образия программ я решился бы вос- 

ОДИНАКОВО ИЗВЕСТНЫ счетчик зарегистрирован в системес = пользоваться только одной - TopGen. 
== m Чем известнее рейтинг, тем вы- id 12345, и при каждой загрузке стра- Это разработка нашего соотечествен- 
АЕ ше его авторитет и тем сильнее же- ницы счетчика его показатель увели- ника Григория Холина. 
рейтинга) лание оказаться на его вершине. чивается на единицу. Наверняка, Вот список основных возможностей 
НЫ Одними из самых популярных рей- первой твоей мыслью было измене- программы, взятый с ее официально- 


сайт просто 
был опущен 
(за накрутку 


тинговых систем учета посещаемос- 
ти на данный момент являются: 
Rambler's Тор 100, SpyLog, HotLog. 


ние приращения c 1, например, Ha 100 
или больше (в зависимости OT наг- 
лости ;)). Жаль, но придется тебя 


го сайта (www.topgen.net): 


©. Незаметная маскировка вашего 


= прим. авто- - 

ра) на пос- Все ресурсы рейтинга разбиты на огорчить. Если раньше такие спосо- |Р-адреса псевдоадресами. 

в В категории. В каждой категории рас- бы получались, то сейчас в подавля- ©. Накрутка через Прокси и через 
TO . 

Источник: положен список отслеживаемых ющем большинстве систем это не 5ОСК$-Прокси. 

полей сайтов в порядке уменьшения посе- пройдет. Каждая загрузка кода счет- ©. Имитация времени просмотра 
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чика дает только одного посетителя. 
Придется искать другие пути. 


НАКРУТКА СЧЕТЧИКОВ 

m Одним из основных способов 
продвижения к вершине рейтинга 
была и остается искусственная нак- 
рутка счетчиков посещений, ведь 
именно по показаниям счетчиков 
происходит ранжирование ссылок в 
каталоге. 

Для автоматической накрутки мож- 
но воспользоваться как собственны- 
ми разработками, так и готовыми ре- 
шениями. Программа-накрутчик - это 


страниц вашего сайта. 

©. Накрутка счетчиков и баннеров 
по их уникальным свойствам. 

9. Возможность накрутки счетчи- 
ков одновременно (с помощью по- 
TOKOB). 

О. Огромный список программных 
агентов (User Agents), имитирующих 
такое программное обеспечение, 
как Internet Explorer, Netscape, 
Opera и T.g. 

©. Обновление списков Прокси, 
SOCKS и gp. в ОнЛайн режиме. 

©. Подробное ведение статистики 
показов и кликов. 


@. Поддержка JAVA скриптов и ра- 
бота с кодами iframe. 

OO. Работа с файлами "Cookies" и 
перехватывание редиректов. 
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Просмотр списка прокси, используемых программой 
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Просмотр статистики 


Разумеется, что программа, OOnaga- 
ющая такими возможностями, бесп- 
латной быть не может. Кряки искать 
можешь не пытаться. Почему? Ответ 
найдешь в гостевой книге сайта. 


ПРАВИЛА НАКРУТКИ 

В процессе накрутки следует 
придерживаться простых, основан- 
ных на логических выводах и горь- 
ком опыте, правил. Эти правила ты 
должен знать до того, как решишь 
действовать: 


©. Правильная имитация дневной 
статистики. Весьма странно, если в 
ночные часы посещаемость возрас- 
тает на несколько порядков по срав- 
нению с дневной. 

©. Имитация недельной статисти- 
ки. "Посещаемость" в разные дни 
не должна резко отличаться. Cnegy- 
ет учитывать выходные и празднич- 
ные дни. 

©. Имитация переходов по сайту. 
Масса пользователей, покинувших 
сайт спустя секунду после загрузки 
корневой страницы, наводит на раз- 
мышления. Просмотр и перемещения 


ТЕРМИНЫ СИСТЕМ ИНТЕРНЕТ-СТАТИСТИКИ 
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Суточная посещаемость 


Ралтредюленые nocemaemocin по seem 


Недельная посещаемость 


по разделам следует моделировать 
таким образом, чтобы с точки зрения 
машины это выглядело как обычные 
действия пользователя. 

@. Сопоставляй контент с посещае- 
мостью. Страничка в стиле "Я и мой 
пес Бобик", имеющая несколько ты- 


Владельцы 
рейтинго- 

вых систем 
в свою оче- 


. редь могут 
сяч посетителеи в день, вызывает по- "накру- 
озрения. тить" тебя. 
ВоВ Подробнос- 
ти: 
СПОСОБЫ ЗАЩИТЫ OT Арн 
rag.ru\bug- 
НАКРУТКИ traq\www.bu 
oN ПЕ 
= ary\www\ma 
Проверка по IP=agpecy А 


Когда браузер или другая прог- tml 
рамма скачивает счетчик с серве- 
ра, где он хранится, сервер узнает 
его |Р-адрес и вносит его в статис- 
тику данного сайта. Если сайт бу- 
дет загружен через короткий про- 
межуток времени (например, прои- 
зойдет нажатие кнопки "Обно- 
вить"), счетчик не засчитает уни- 
кального посещения. Для накрутки 
счетчиков, проверяющих IP-agpe- 
са, следует использовать Прокси- 
Серверы. Рейтинговые системы пы- 
таются защититься от накрутки, ис- 
пользуя черные списки прокси, но 
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Тематический каталог от List.ru 


"В каком-то 


высшем 
смысле об- 
ман спонсо- 
ров прино- 
сит больше 
пользы, чем 
вреда. Чем 
больше об- 
манщиков, 
тем ниже 
эффектив- 
ность рек- 
ламы, а 
значит - 
меньше и 
самой рек- 
ламы!" 
К.Касперски 


"Ходят 
упорные 
слухи, что 
коммерсан- 
ты усилен- 
но давят на 
политиков, 
требуя зап- 
ретить 
"баннеро- 
резки", как 
вредонос- 
ные прог- 
раммы, при- 
носящие 
убыток вла- 
дельцам 
сайтов". 
К.Касперски 
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ты сам понимаешь, что это - беско- 
нечная гонка. 


Добавление Cookies 
Большинство счетчиков не ограничи- 
ваются добавлением в базу IP-agpeca 
и помещают на машину серфера соок- 
ies. Cookies - небольшой срайл, может 
хранить служебную информацию, нап- 
ример, о времени последнего посеще- 
ния сайта, учетной записи, имени 
пользователя. Разные браузеры хра- 
HAT Cookies в разном формате. При об- 
наружении cookies счетчик не произ- 
водит увеличение своего показателя. 
Существует множество программ для 
работы с этим типом сфайлов. Прием и 
удаление Cookies можно настроить 
практически в любом браузере. 


Запрос информации о браузере 

Сервер счетчика запрашивает у 
браузера посетителя информацию о 
версии браузера, (называемом так- 
же программным агентом), операци- 
онной системе, часовом поясе, реги- 
ональных настройках и пр. Возмо- 
жен анализ полученной информа- 
ции путем сопоставления данных. 
Например, сопоставляются регио- 
нальные настройки и |P-agpec, часо- 
вой пояс и текущее время, браузер 
и операционная система. Эта ин- 
формация может быть подделана. 
Например: программа для полного 
скачивания сайтов Teleport Pro мо- 
жет выдавать себя за Internet 
Explorer 5.0, 5.5, 6.0. 


Загрузка кода через IFRAME 

Довольно популярный способ. Код 
баннера или счетчика помещается в 
Tere iframe: 


<iframe src="http://ccbinka_Ha_KOG_C4eT- 
чика" width=88 height=31></iframe> 


В этом случае код баннера хранится 
именно в загружаемом Игате-коде, 
т.е. нельзя узнать, какой код надо 
накручивать раньше, чем загружен 
iframe. 


Использование скриптов Ha 
стороне клиента 
Рассмотрим пример на Уауа-скрипт: 


— 
| 
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Аудит SpyLOG 'a 


КРУТИМ ПО-ЧЕРНОМУ 


РЕСУРСЫ ПО ТЕМЕ 


Ш {ор1ОО.гатЫег.ги - без комментариев 

Ш www-.hotlog.ru - один из самых мощных серверов статистики в руне- 
те. Собирает и анализирует информацию о посещениях и посетителях 
Ш www-.spylog.ru - крупная рейтинговая система 

Ш www.traffic.ru/audit.html - подборка статистических данных о 


российском сегменте интернета 


Ш rumetrica.rambler.ru/ - масса статистической информации о рунете 
Ш www.master-x.com /- "Ресурс Nel для русских adult вебмасте- 
ров". Масса уникальных статей по продвижению сайтов 

Ш www.topgen.net - официальный сайт программы TopGen 


Ш www.neosap.ru - клуб кликеров 


Ш www.visiting.ru - услуги по раскрутке сайтов 


Программа аля полного скачивания сайтов 
Teleport Pro может выдавать себя 3a Internet 
Explorer 5.0, 5.5, 6.0. 


<SCRIPT> 

var rn=10000+Math.round(Math.ran- 
dom()*10000); 

document.write(<IMG SRC= 
"http://ad.ir.ru/bb.cgi?cmd=ad&pubid=20491 
&pg=2&vbn=3 
&num=l&w=468&h=60&nocache=' + rn + "" 
width=88 height=31 Alt="Top 100" border=0> 
</A>'); 

</SCRIPT> 


Из текста кода BUGHO, что при заг- 
рузке кода серверу передается слу- 
чайно сгенерированное число гп. 
Также скриптами может передавать- 
ся информация о просматривающем 
страницу компьютере: разрешение 
экрана, цветовая гамма, адрес стра- 
ницы, с которой пользователь при- 
шел на текущую страницу со счетчи- 
ком, адрес текущей страницы, на ко- 
торой расположен счетчик. Подделка 
результатов работы скрипта - задача 
вполне осуществимая, хотя простой 
ее не назовешь. 


АЛЬТЕРНАТИВНЫЕ МЕТОДЫ 
УВЕЛИЧЕНИЯ ПОСЕЩАЕМОСТИ 

m Раскрутка сайта легальными, т.е. 
честными способами - дело долгое, 
утомительное, и порой предполагает 
наличие незаурядных способностей и 
достаточного количества дензнаков. 
Поэтому многие владельцы сайтов 
прибегают если не к криминальным 
(как искусственное увеличение пока- 
зателя посещаемости), то к не совсем 
честным, но от того не менее эдффек- 
тивным, по сравнению с законными, 
способам продвижения. 

Одним из самых популярных мето- 
дов увеличения посещаемости явля- 
ется спам. Благодаря спаму миллио- 
ны посетителей регулярно выгребают 
из своих электронных почтовых ящи- 
ков мегабайты электронного хлама, 


содержащего предложения разбога- 
теть за один клик. Если письмо имеет 
НТМЕ-формат, то его просмотр равно- 
силен просмотру ммеб-страницы в бра- 
узере. Благодаря широко разверну- 
тым акциям по борьбе со спамом, 
снижается эффективность (HO не 
объем) данного вида рекламы. 

Альтернативой предыдущему мето- 
ду будет обращение к одному из су- 
ществующих "клик-клубов". Клик- 
клуб - организация, привлекающая 
"работников" из аудитории глобаль- 
ной Сети и выплачивающая опреде- 
ленное вознаграждение за каждое 
посещение и просмотр ресурса по оп- 
ределенным правилам, используя 
обычный браузер или специальную 
программу-агента. Клик-клуб являет- 
ся посредником между спонсорами 
(соискателями на места в рейтингах) 
и работниками - нецелевыми "посети- 
телями", и, как правило, имеет целую 
сеть рефералов. Пример клик-клуба - 
известная в свое время организация 
под названием "Spedia Net". 

Вот еще несколько неодобряемых 
общественностью способов увеличе- 
ния притока посетителей: 

Спамдексинг - размещение попу- 
лярных слов из поисковых запро- 
сов, которые далеко не всегда соот- 
ветствуют тематике сайта. Эти сло- 
ва выделяются крупным шрисфтом, 
повторяются по нескольку раз и за- 
частую имеют цвет, сливающийся с 
цветом фона, для того чтобы посе- 
титель не заметил этот трюк. Из-за 
совершенствования систем статис- 
тики посещений данный способ 
практически потерял свою эфофек- 
тивность. Серфер, обнаружив, что 
его надули, мгновенно покидает ре- 
сурс, и такое "посещение" не зас- 
читывается. Создатели поисковых 
машин тоже не дремлют, постоянно 
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совершенствуя свои детища. Те- 
перь поисковые системы не учиты- 
вают текст, если его цвет совпадает 
с фоном страницы, либо размер 
шрисота меньше того, который спо- 
собен рассмотреть человек с нор- 
мальным зрением. За спамдексинг 
сайт может быть исключен из поис- 


кового каталога (внимательнее чи- 
тай договор). 

Клокинг. Web-cepBep настраивается 
таким образом, что посетителям с оп- 
ределенного адреса (читай - поиско- 
вым роботам) выдаются иные виды 
страниц, отличные от тех, которые бу- 
дет видеть обычный пользователь. 


Дорвеи. Размещается множество 
страниц, обладающих большой реле- 
вантностью по определенным словам 
и фразам и содержащих единствен- 
ную ссылку или автоматическое пе- 
ренаправление на другой сайт. 

Повышение индекса цитирования. 
Заключается в размещении ссылки 
на максимальном количестве стра- 
ниц, форумов, досок объявлений и 
пр. Иногда с этой целью создаются 
весьма изощренные схемы, например 
миеб-кольца. 

Всплывающие окна. При откры- 
тии/закрытии страницы открываются 
несколько дополнительных окон, в 
каждом из которых расположен счет- 
чик. Этот метод взят на вооружение 
многими очень известными сайтами 
(не будем показывать пальцем) и яв- 
ляется непременным атрибутом лю- 
бого крякерского или порнограбри- 
ческого ресурса. Его эффективность 
вызывает большие сомнения по при- 
чине массового применения файрво- 
лов и рекламных сфильтров, в кото- 
рых всплывающие окна блокируются 
по умолчанию. К тому же большин- 
ство пользователей закрывают GO- 
полнительные окна задолго до их 
полной загрузки, а посещения засчи- 
тываются только тогда, когда все эле- 
менты счетчика загружены целиком. 

Нулевой фрейм. На сайте размеща- 
ются по нескольку фреймов, имею- 
щих очень малую ширину, в каждом 
из которых располагаются от одного 
до нескольких счетчиков. Не имеет 
смысла при накрутке баннеров, т.к. не 
приведет ни к одному переходу. 

Размещение счетчика на странице 
"404". Страница "404" предназначе- 
на исключительно для информирова- 
ния посетителя об отсутствии запра- 
шиваемого ресурса. Способ может 
быть полезен при изменении структу- 
ры сайта. 


WARNING 

Все описанное выше предназна- 
чено исключительно для образова- 
тельных целей и не является пропа- 
гандой накрутки счетчиков или иных 


Если ты 
пользуешь- 
ся услугами 
накрутчи- 
ков, не 
удивляйся, 
если об 
этом узнает 
весь рунет. 


способов искусственного повышения НВ, 
рейтинга сайтов. Автор не несет отве- ти: 
тственности за обнуление показате- ее 
: у planet.ru/ne 
лей статистики или исключения из ws/lenta/20 
рейтинговых систем, вызванные ис- Е 
пользованием данного материала. 
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СЕКРЕТЫ ФИРМЫ 


Dzen (http://www.hi-end.net) 


СЕКРЕТЫ 
ФИРМЫ 


КАК ПОДНЯТЬСЯ НА АУКЦИОНАХ 


очешь знать, как купить привлекательный товар у америкосов и прочих 
буржуинов, как перевести деньги, как доставить свой товар к себе на 


Родину, что необходимо знать о таможне и прочие секреты? Да? Тогда эта 
статья будет для тебя руководством к действию... 


ы уже, наверняка, заметил 
многие привлекательные ло- 
ты и, может быть, уже поуча- 
ствовал в торгах хотя бы ра- 
ди интереса, чтобы просто 

понять принцип. Чтобы излишне не мучить 

тебя, подведем итог, что можно делать с 

EBAY и ему подобными аукционами и он- 

лайн-магазинами: 


- Покупать по дешевке разные вещи 

- Покупать для перепродажи здесь 

- Покупать там и там же продавать 

- Продавать там товар из-за своего компа 


В общем, все, что пожелаешь... 


ДЕЛАЙТЕ СТАВКИ, ГОСПОДА! 

m Надеюсь, ты сам уже догадался, как ge- 
лать ставки, а о различных нюансах мы сей- 
час расскажем. По сути, аукционом управ- 
ляет автомат, в обязанности которого вхо- 
дит следить за ходом торгов и повышать 
ставки только на минимальную сумму, уста- 
новленную в зависимости от стоимости ло- 
та. Например: шаг составляет 1 бакс, кто-то 
поставил 3a лот 20 баксов, ты же дал 30 - в 
этом случае цена лота будет 21 доллар. Ес- 
ли же спустя какое-то время другой торго- 
вец сделает ставку в 25 грина, то ты все 
равно будешь лидировать, а цена лота под- 
нимется до 26 баксов. Если кто-либо даст 
AO долларов, то стоимость лота составит 31 
доллар, причем лидировать уже будет тот 
чел, который дал 40 долларов. Тебе же аук- 
ционовский робот отправит на твой ящик 
мессагу, что, мол, кто-то перебил твою став- 
ку. Некоторые лоты имеют опцию "Buy It 
Now", означающую, что лот будет закрыт 
досрочно, если кто-либо из покупателей 


согласен заплатить за лот сумму, указан- 
ную в этой опции. 

В описании каждого лота есть дата и вре- 
мя окончания аукциона. Тут есть одна хит- 
рость! Лучше делай ставки перед самым 
закрытием лота, чтобы не привлекать к не- 
му лишнего внимания и не создавать не- 
нужный ажиотаж. Иногда около текущей 
цены за лот стоит пометка "reserve not yet 
met", означающая, что стоимость лота не 
достигла суммы, за которую продавец готов 
продать выставленный товар. 

В итоге, если твоя ставка оказалась наи- 
большей на момент закрытия торгов, ты 
объявляешься победителем торгов, и аук- 
ционовский робот поприветствует тебя спе- 
циальным письмом. Дальше остается толь- 
ко заплатить продавцу за выигранный то- 
вар и продумать схему доставки. 


КАК ПЛАТИТЬ? 

ш Естественно, у тебя может возникнуть 
вопрос, как расплатиться за выигранный 
лот. На самом деле способов оплаты go- 
вольно много (включая такие, о которых ты 
ни разу не слышал), поэтому лучше зара- 
нее договориться с продавцом о способе 
оплаты, устраивающей вас обоих. Рассмот- 
рим самые популярные способы оплаты... 


Webmoney 

Да-да, ты не ослышался - через русскую 
платежную систему WebMoney Transfer 
можно оплачивать покупки Ha EBAY. Прав- 
да, напрямую аукцион не работает с этой 
системой, поэтому нужно воспользоваться 
услугами фирмы-посредника (о них мы рас- 
скажем чуть позже), которая за небольшой 
процент переведет деньги продавцу, при- 


чем как он пожелает. Тебе же остает- 
ся только рассчитаться с фирмой- 
посредником через систему 
WebMoney. Как работать с этой сис- 
темой, мы рассказали в статье про 
электронные баблосы. 


Western Union 

Один из самых простых и быстрых 
методов оплаты. Ее принимают почти 
все продавцы, хоть об этом и не 
всегда пишут. Но самый главный ми- 
нус этого способы - его дороговизна, 
хотя сам денежный перевод пройдет 
за 2-3 часа. Расценки на переводы 
можно узнать в ближайшем отделе- 
нии Western Union (почти как в рек- 
ламе :)). 


Кредитные карты 

Если у тебя уже есть кредитка, это 
еще ничего не значит, т.к. EBAY при- 
нимает только карты из ограничен- 
ного списка стран. 

Но и тут есть небольшой секрет. Ты 
можешь заплатить через сайт BidPay 
(www.bidpay.com). Дело в том, что там 
принимают все карты. Как только оп- 


латишь - продавцу пошлется денеж- 
ный чек. И уже тогда он вышлет то- 
вар. Так что кредитку иметь все-таки 
очень удобно, только не какую-ни- 
будь Visa Electron, а самую полно- 
ценную - Visa Classic или ee вирту- 
альный аналог "VISA-INTERNET", ко- 


Работают по всему миру... 


ТАРАБАРИМ ПО-НЕМЕЦКИ 


торая обойдется тебе гораздо ge- 
шевле. O ней также можно узнать 
подробнее из статьи про электрон- 
ные баблосы... 


ДОСТАВКА ТОВАРОВ 

ш Просто победить на аукционе - 
это еще не все. Нужно выбрать и оп- 
ределиться со способом доставки 
приобретенного товара. 

Учти, что все посылки проходят та- 
моженный контроль, оплата тамо- 
женных пошлин обычно не входит в 
стоимость пересылки, поэтому тебе, 
возможно, придется оплатить их при 
получении посылки в своем почто- 
вом отделении. Давай теперь пос- 
мотрим, какие способы доставки 
можно выбрать: 

EMS (USPS Global Express Май) - 
экспресс-доставка государственной 
почтой США. Доставка осуществля- 
ется по всему миру, срок доставки - 
10-14 дней. Все посылки, отправлен- 
ные ЕМ$-почтой, застрахованы на 
сумму 100 долларов США. Можно да- 
же проследить по интернету путь по- 
сылки go границ США. 

Airmail (USPS AirMail Parcel Post) - 
это один из самых распространен- 
ных способов авиа-доставки для 
недорогих товаров через госпочту 
США. Доставка осуществляется по 
всему миру. Посылка страхуется на 
стоимость вложения, стоимость 
страховки входит в стоимость пе- 
ресылки. Срок доставки - 15-30 
дней. Отправления не имеют инади- 
видуального номера, путь не прос- 
леживается. 

Surface (USPS Economy Surface 
Parcel Post) - наземная доставка [0- 
сударственной почтой США. Достав- 
ка осуществляется по всему миру. 
Посылка страхуется на стоимость 
вложения, стоимость страховки 
включается в стоимость пересылки. 
Срок доставки - 30-60 дней. Путь не 
прослеживается. 

Cargo Plus Russia - доставка в Рос- 
сию, включающая в себя стоимость 


Ш При игре на немецком EBAY.de иногда могут возникнуть слож- 
ности, что писать продавцу (особенно если ты изучал английский). 
Вот образец, который бургер с радостью примет: 


Hallo (имя фрица), 


ich (твое имя) habe ihren Artikel gewonnen! 

Eine Partnerfirma in Deutschland uebernimmt fuer mich die Zahlung. 
Bitte teilen Sie mir folgende Informationen mit: 

Gewicht mit Verpackung (Bec лота вместе с упаковкой) 
Versandkosten innerhalb Deutschland (стоимость пересылки по Гер- 


мании) 


Ihre Kontodaten (если оплата товара осуществляется банковским 


переводом) 


Falls sie Fragen haben, kontaktieren Sie bitte meine Partnerfirma : 
europe@westernbid.com, oder rufen Sie einfach an: 0179 466 86 10 


Mit freundlichen Gruessen 
(твой русский Иван) 


таможенных расходов и процедур. 
Нет специальных ограничений на ас- 
сортимент товаров для пересылки 
(кроме запрещенных). Минимальный 
вес 1 фунт, максимальный - 1000 
фунтов. Срок доставки - 25-40 дней. 

Если же ты что-то приобрел не в 
США, а на каком-нибудь европейс- 
ком аукционе или интернет-магазине, 
то, скорее всего, тебе предложат сле- 
дующие способы: 

Fracht 24 - доставка во все страны 
СНГ, включающая в себя стоимость 
таможенных расходов и процедур. 
Минимальный вес 6 кг, срок достав- 
КИ - ОТ4 go 7 недель, т.к. эта транспо- 
ртная компания перевозит посылки 
только после укомплектации, хотя 
возможно и быстрее. 

BaltikTrans - доставка в Россию, 
включающая в себя стоимость тамо- 
женных расходов и процедур. Нет 
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Море ноутбуков 


специальных ограничений на ассор- 
тимент товаров для пересылки (кро- 
ме запрещенных). Минимальный вес 
1 кг, максимальный - 50 кг. Срок goc- 
тавки - 10-14 дней. 


Даже через 


русскую 
Air Courier - доставка в Москву, платежную 
й систему 
включающая в себя стоимость тамо WebMoney 
женных расходов и процедур. Нет Transfer 
специальных ограничений Ha ассор- Ван 
латить по- 
тимент товаров аля пересылки (кро- купки на 
ме запрещенных). Минимальный вес загранич- 
1 кг, максимальный - 50 кг. Срок goc- > 


тавки - 5-6 дней. 

Deutsche Post - Государственная 
почта Германии. Доставка осущес- 
твляется по всему миру. Доставка 


осуществляется наземным транспор- При пере- 
том. Стоимость посылки составляет а НЫ 
25 давец дол- 
примерно 25 евро за посылку весом жен указать 
oT1g0 5 кг. Посылки застрахованы цену груза 
иеще луч- 
на сумму 50 евро плюс 6 евро за ше застра- 
каждый кг веса. ховать пе- 
ресылку. 


Luftpost - Государственная почта 
Германии. Те же услуги, что и 
Deutsche Post, но доставка осущес- 
твляется по воздуху. Стоимость по- 
сылки, например, в Москву составля- 
ет примерно 33 евро за посылку ве- 
COM ОТ] 00 5 КГ. 

Все эти способы можно лично обсу- 
дить с продавцом или прибегнуть к 
услугам специальных посредников, 
которые за небольшую плату возь- 
мут на себя весь гимор с доставкой. 
Впрочем, о посредниках чуть позже... у 


Обязатель- 
но сохрани 
письмо от 
продавца с 
поздравле- 
нием с по- 
купкой. 


Чтобы на- 
чать прода- 
вать, нужно 
ввести ин- 
фу о своей 
кредитке. 
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ТАМОЖНЯ 


ш Допустим, тебе удалось вовремя 
подсуетиться и очень удачно купить 
крутой ноутбук у разжиревшего аме- 
рикоса. Как сделать так, чтобы без 
проблем провезти его к себе в стра- 
ну и чтобы наши доблестные тамо- 
женники не оценили его в круглень- 
кую сумму, а следовательно, чтобы 
тебе не пришлось раскошелиться на 
слишком большой налог и пошлину? 
Для этого тебе нужно иметь справку- 
квитанцию или товарный чек, либо 
иной подтверждающий документ, где 
указана цена, за которую ты приоб- 
рел товар. Лучше заранее догово- 
рись с продавцом, чтобы он сделал 
справку-чек и заверил ее какой-ни- 
будь печатью (лучше через нотариу- 
са) и своими паспортными данными 
или адресом. Что касается чека, 
подтверждающего стоимость приоб- 
ретенного на аукционе компьютера, 
то при пересылке продавец должен 
указать цену груза и еще лучше 
застраховать пересылку. Такой раск- 
лад будет весьма убедительным для 
таможни, что позволит обойтись без 
лишних придирок и проволочек. Еще 
обязательно сохрани письмо от про- 
давца, с поздравлением с покупкой и 
ссылкой на соответствующие страни- 
цы на аукционе. Все это может при- 
годиться, если возникнет какая-ни- 
будь спорная ситуация. 


КАК ПРОДАВАТЬ? 

ш Чтобы начать продавать, не вы- 
ходя из дома и даже не отрываясь OT 
своего любимого компа, нужно зайти 
на тот же EBAY и ввести инофу о сво- 
ей кредитке, лучше, если это будет 
Visa. После этого ты получаешь еще 
один статус - Продавца, т.е. теперь 
сможешь продавать хоть носки свое- 
го прадедушки. Тут все зависит OT 
твоей фантазии и смекалки. Если у 
тебя возникают сложности с уста- 
новкой своих вещей на продажу, 
воспользуйся нашей инструкцией. 

Чтобы выставить лот на продажу, 
нажми "Sell" или иди по ссылке 
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ЗАГРАНИЧНАЯ ТАМОЖНЯ 


Ш Если ты получаешь товары, пересылаемые в международных 
почтовых отправлениях, общая стоимость которых в эквивалент- 
ном выражении не превышает 100 долларов США включительно, 
то они оформляются без уплаты таможенных пошлин и налогов. В 
случае получения физическим лицом товаров, пересылаемых в 


международных почтовых отправлениях, общая стоимость которых 
в эквивалентном выражении превышает 100 долларов США, в час- 
ти такого превышения применяется единая ставка таможенных 
пошлин и налогов в размере 30 процентов таможенной стоимости 
указанных товаров. 
(Выдержка из постановления "О перемещении товаров физичес- 
кими лицами через таможенную границу Российской Федерации") 


http://cgid.ebay.com/wsl/eBaylSAPI.dll?SellY ourlt 
ет. Введи свой логин и пароль, если 
необходимо. 

Далее в открывшемся окне "Sell 
Your Item: Choose Selling Format" 
выбирай опцию Auction, затем Ha- 
жимай "Continue". Выбирай требуе- 
мую категорию товара или жми на 
"Click here if you are having trouble 
viewing the category selector above". 
Лот обычно состоит из описания то- 
вара, изображения товара и инфор- 
мации о способах оплаты. Теперь 
переходи на страницу "Sell Your 
ltem: Describe Your Item" и пиши за- 
головок своего лота (Title). В 
"Description" вводи описание това- 
ра, пояснения, спецификации. Обя- 
зательно укажи цену за пересылку 
(как правило, ее оплачивает поку- 
патель). "Continue". 

Далее дави на ссылку "change your 
picture selection method", после чего 
попадешь на страницу "Sell Your Item: 
Provide Pictures & Item Details". Tam 
нужно заполнить следующие поля: 

Duration: на сколько дней ставишь 
not; 

Start Time: за 10 центов EBAY выс- 
тавит твой лот в назначенное время; 
Quantity (количество одинаковых 
вещей в лоте): 1 (для того чтобы выс- 

тавить более одной вещи, нужно 
иметь минимум двухнедельный стаж 
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на аукционе и более 30 положитель- 
НЫХ ОТЗЫВОВ); 

Starting price (начальная цена ло- 
та): впиши сам :); 

Reserve Price - минимальная цена, 
за которую ты готов продать свое 
барахло; 

Buy It Now - укажи цену для тех, кто 
хочет сразу купить, а не ждать окон- 
чания срока лота (стоимость опции - 
5 центов); 

Item location - нужно указать го- 
род/район, откуда торгуешь; 

Region - выбери "Бо Not List 
Regionally": 

Country: твое место дислокации; 

Picture: аукцион предоставляет 
возможность разместить одну фо- 
тографию бесплатно. Каждая после- 
дующая будет стоить 15 центов, OG- 
нако ничто не мешает тебе поста- 
вить ссылки на другие фотки (с gpy- 
гого сайта :)); 

Listing Designer - простенькая прог- 
раммка, которая за 10 центов офор- 
мит тебе лот; 

Gallery picture - опция, которая де- 
монстрирует изображение твоего то- 
вара прямо в результатах поиска; 

Listing upgrades - опция, выделяю- 
щая строку названия лота среби та- 
ких же строк в результатах поиска 
другим цветом; 

Gift Services - за 25 центов напро- 
тив названия твоего лота появится 
значок, обозначающий, что твой то- 
вар можно заказать в виде подарка 
кому-либо; 

Free page counter - можешь устано- 
вить счетчик посещений лота. 

Далее жми "Continue", и ты перей- 
дешь на следующий уровень "Sell 
Your Item: Enter Payment & Shipping". 
В разделе Seller-accepted payment 
methods выбери опции Money order 
or Cashiers check и Personal check 
или другие, в зависимости от своих 
требований. Затем вводи стоимость 
пересылки. Если затрудняешься, то 
лучше воспользуйся услугами пос- 
редников (например, Western Bid), о 
которых мы еще сообщим. 

После всех процедур ты должен 
попасть на страницу подтвержде- 
ния "Sell Your Item: Review & 
Submit Listing", где все проверишь 


ИГРЫ | 


ПО КАТАЛОГАМ о 


перед выставлением лота на аукцион. Жми "Submit 
Listing" - и все! Через некоторое время твой товар объ- 
явится на аукционе. 


ПОСРЕДНИКИ 


Преград.Нет 
Это служба доставки товаров (проживает по адресу 

), которые ты заказал на аукционах. На сай- 
те работает калькулятор, и ты сможешь быстро рассчи- 
тать, сколько денег потребуется, чтобы доставить товар 
определенного вида и весовой категории. При доставке в 
Россию ты можешь воспользоваться стандартным типом 
доставки, который составляет около 25-30 рабочих дней. 
Для крупногабаритных вещей (по весу более 10 кг) ты мо- 


жешь воспользоваться более экономичной долгой goc- 


тавкой, примерная длительность которой составляет 45- 


= 


50 рабочих дней. Да, при заказе больше чем Ha $30 goc- чт ЕР. ВЕРА —— 7 

тавка по Москве - бесплатная. За более подробной инфой : _ — — aan 

лучше сходи сам на их сайт, благо он довольно информа- pal вы ¥ : | > 

ТИВНЫЙ И ПОНЯТНЫЙ. |= eS ly ) , Cy 
a Ninja den Project ham Re Baldur's Gate: 


Racing 2 Dead Revolve Dark Alliance 2 


$359.99* $79.99* /69.99 $83,99 * $83.99*/75.99 
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teel Battalion Tenchu: retu RalliSport Tom Clancy's Splinter 
.. darkness Challenge 2 Cell: Pandora Tomorrow 


S7 5.097 o000 $79.99*/75.99 $79.99*775.99 


Western Bid 


Еще один аналогичный сервис. Помимо развитой служ- 
бы доставки и помощи при оплате на аукционах, он весь- 


ма пригодится юзерам, собирающимся не покупать, а про- <7 Е). 
давать свои товары за границу. Подробнее об этих услу- В] 4 


гах можно прочитать тут: . Наши 
рекомендации. А вообще, лучше пользоваться услугами 
сразу двух этих фирм, чтобы всегда быть в курсе, через | в. 
кого будет выгодней доставить или оплатить покупку. ЕЕ ЕЕ ТЕ ЕЕ 
Хэппи-эно, как говорится, и желаем тебе собрать удачный Defiance Auto Double Pack 
урожай Ha золотых электронных полях ;). 


* — цена на американскую версию игры (МТ$С) 


Заказы по интернету — круглосуточно! e-mail: зае@е-зПор.ги 
Заказы по телефону можно сделать с 09.00 до 21.00 пн - пт 
с 10.00 до 19.00 сб - вс 


= WWW.E-SHOP.RU WWW.GAMEPOST.RU 
‘ (095) 928-6089 (095) 928-0360 (095) 928-3574 


: 
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ОТПРАВЬТЕ КУПОН ПО АДРЕСУ: 101000, МОСКВА, ГЛАВПОЧТАМТ, А/Я 652, E-SHOP 


КИКа (kilka@linkin-park.ru) 


Е-ТОРГОВЛЯ 
Е-ОТЧЕТНОСТЬ 


Е- ТОРГОВЛЯ И Е-ОТЧЕТНОСТЬ 


1ASS + ИНТЕРНЕТ-МАГАЗИН 


верен, после прочтения этого номера ты вряд ли сможешь удержаться и не испытать себя на ниве электронного 

бизнеса. Возможно, тебя привлечет идея организовать свой собственный интернет-магазин. Знаю, тебе 
целеустремленности не занимать - сварганишь сайт, закупишь товары, наймешь бойких ребят-курьеров. И вот, вроде, 
все отлично, все вертится, крутится. Ты уже мечтаешь о Гаваиях. Но, чу! 


Маленький 
хакер день- 
ги сшибал. 
Диски пира- 
тские он 
продавал. 
Темная ка- 
мера, хо- 
лодно, лес. 
Длинные 
руки у 1С. 


То, что og- 
на запу- 
щенная на 
сервере ко- 
пия Предп- 
риятия мо- 
жет обслу- 
живать все- 
го около 5 
меб-клиен- 
тов, в рек- 
ламных 
листовках 
Web-pacwn- 
рения noga- 
ется как 
благо: 
"Пользова- 
тельские 
запросы мо- 
гут распре- 
деляться 
между нес- 
колькими 
экземпляра- 
ми системы 
"1С:Предп- 
риятие"", 
запущенны- 
ми на нес- 
кольких 
компьюте- 
рах в ло- 
кальной се- 
Th". 


то так рано (12 только 
=)) нервно стучится в 
дверь? Открываешь - 
и вошедший дядя в си- 
нем начинает что-то 
быстро говорить о незаконной 
предпринимательской деятельности 
и неуплате налогов, о суде и штра- 
фе. Я думаю, нас с тобой такое раз- 
витие событий не устраивает, ведь 
правда? Посему, раз уж ты решил 
заняться пусть и электронным, но 
бизнесом, следует озаботиться веде- 
нием бухгалтерии. Что для этого 
нужно? Счеты отметаем сразу =). 


РЕШЕНИЯ НА ОСНОВЕ 1C 

ш Думаю, что совершенно не погре- 
шу против истины, если скажу, что на 
сегодняшний день самой популярной 
в нашей стране системой для автома- 
тизации бухгалтерского, торгового и 
налогового учета является IC Предп- 
риятие 7./. На это есть несколько 
причин. Это и грамотно построенная 
маркетинговая политика, и относи- 
тельно хорошая система информаци- 
онно-технического сопровождения. 
Но главная, на мой взгляд, причина - 
принцип, на котором построена лю- 
бая из программ семейства IC Предп- 
риятие. Он гениален своей простотой. 
Дело в том, что и1С Бухгалтерия, и1С 
Торговля и склад, и1С Зарплата и 
кадры состоят из двух частей: "мотор- 
чика" и конфигурации. Моторчик 
представляет собой интерпретатор 
особого языка. Конфигурация же - 
программу на этом языке. Причем эта 
программа доступна для изменения 
любому пользователю. Если он обла- 
дает достаточной квалификацией, то 
может самостоятельно настроить сис- 
тему под себя. Также можно восполь- 
зоваться готовыми решениями, Npeg- 
лагаемыми как самой 1С, так и сторон- 
ними разработчиками. Среди велико- 
го множества таких решений есть и 
средства для взаимодействия 1С с 
Web. 


МЕВ-РАСШИРЕНИЕ 1С 
ш В основе большинства решений, 
связывающих 1С с глобальной 


rei ; aTEe = ETE 


Раз уж ты решил заняться пусть 
и электронным, но бизнесом, следует 
озаботиться ведением бухгалтерии 


сетью, будь то средства аля предос- 
тавления некоторым пользователям 
доступа к базе через web-Opay3ep 
или интернет-магазин, лежит так на- 
зываемое \\еб-расширение 1C. OHO 
основано Ha ASP страницах, в кото- 
рых используется язык "IC Предпри- 
ятия" (это реализовано при помощи 
1Совской примочки к IIS - 1C Scripting 
Engine). Web-pacLuuvpeHue - довольно 
гибкая система с целым рядом досто- 
инств. Главным из них, бесспорно, 
является легкость и довольно высо- 


кая скорость развертывания. С прог- 
раммированием ASP страниц спра- 
вится каждый, кто имеет опыт кон- 
фигурирования IC. Для помощи в 
этом в \\еб-расширении присутству- 
ет ряд конструкторов-шаблонов. Для 
самых ленивых существует уже гото- 
вый продукт - 1С:Аркадия "Интернет 
магазин". Это готовая конфигурация 
1С вкупе с уже разработанными web- 
страницами. Все на довольно высо- 
ком уровне. Покупательская корзи- 
на, описание товара с иллюстрацией. 


1С:ТоргЦентр/И/ЕВ-витрина для использования с типовой 100 
конфигурацией "Торговля и склад" 

1С:ТоргЦентр/И/ЕВ-витрина. Подписка на три месяца. 60 
1С;Предприятие 7.7. ИеБ-расширение версия 2.0 400 
"]С;Аркадия Интернет-Магазин. Конфигурация для Web- 600 


расширения "1С:Предприятия 7.7" + "ТС:Предприятие 7.7. 
И/еБ-расширение" 
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Возможен поиск нужной позиции, 
реализована работа со счетами пря- 
мо из браузера. Остается лишь изме- 
нить дизайн, и - в бой за клиента! 

Но, как известно, у каждой медали 
есть и обратная сторона. \\еб-расши- 
рение обойдется тебе в 480 долла- 
ров, оно же, но в комплекте с 1C:Ap- 
кадия "Интернет магазин" - 600. 


ЦЕНЫ ВПЕЧАТЛЯЮТ 
И это только начало. Необходи- 
мость "близкого расположения" (в 


1С ИНСТРУМЕНТАРИЙ 


= # 


пределах одной локальной сети) 
компьютера с базой 1С приводит к 
необходимости поддержки собствен- 
ного web-cepBepa. А это значит OT- 
дельный компьютер. Плата за IIS. On- 
лата довольно большого количества 
трафика. Привязанность к ПО 
Microsoft - тоже далеко не плюс. A 
есть еще и большой минус - необхо- 
димость то и дело приостанавливать 
работу магазина для выполнения 
различных действий Hag 1С: архиви- 
рования, обновления и т.п. » 


СТРАНА 
АН 


(gamelan 


www.gameland.ru 
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Для расши- 
рения воз- 
можностей 
Предприя- 
тия по свя- 
зи с внеш- 
ним миром, 
помимо 
компонент- 
dil"ex, мож- 
но исполь- 
зовать тех- 
нологию 
OLE, кото- 
pyro 1С nog- 
держивает в 
полный 
рост. 


Существу- 
ют модули 
к Apache, 
обеспечива- 
ющие поб- 
держку 
ASP.NET. 


E-TOPT OBJ 1H И Е-ОТЧЕТНОСТЬ 


MICROSOFT ИНСТРУМЕНТАРИЙ 


TORGCENTER.RU 

m 1С предлагает и другой способ 
сделать ассортимент твоей фирмы 
доступным через инет. Из разряда 
"дешево и сердито". Это - проект 
Тогосещег.ги. Делать ничего не нужно. 
Достаточно заплатить 100 долларов, 
и для тебя будет выделен сайт по ад- 
pecy xxx.torgcenter.ru. В рекламе 
громко заявлено: "работать с систе- 
мой сможет практически любой бух- 
галтер". Мой богатый опыт общения 
с бухгалтерами заставляет усомнить- 
ся в этом смелом заявлении, но все 
же работать с torgcenter.ru действи- 
тельно просто. Все операции над ма- 
газином можно проделать прямо из 
меню 1С Предприятия. На сайте про- 
екта (www.torgcenter.ru, да, ты угадал =)) 
предоставляется возможность опро- 
бовать всю систему до приобретения 
при помощи "тестового" магазина 
test.torgcenter.ru. 


Ш Если у тебя нет выделенки, то удобнее будет отлаживать все Ha 
локальной машине. Поэтому, кроме 1С, тебе потребуется IIS, .NET 
Framework (чтобы насладится ASP.NET) и какой-либо POP3 сервер. 


Я использовал IIS и POP3 сервер из Windows Server 2003, который, 
правда, не очень радует стабильностью работы, но легок в наст- 
ройке. Кроме того, приложения Ha ASP.NET, конечно же, удобнее 
разрабатывать и отлаживать в среде Visual Studio.NET. И, абсолют- 
но уверен, тебе никак не удастся обойтись без MSDN. 


Мой богатый опыт общения с бухгалтерами 
заставляет усомниться в этом смелом 
заявлении, но все же работать с 
torgcenter.ru действительно просто 


Надеюсь, что мой ларек заставит ЕВ] 
попотеть =). Может, они даже сделают 
контрольную закупку? 


ПРОЕКТ WMDSHOP - НАШ 
ОТВЕТ ЧЕМБЕРЛЕНУ 

ш Конечно, torgcenter не лишен не- 
достатков. Во-первых, обмен данны- 
ми с витриной не автоматизирован, и 
приходится каждый раз нажимать на 
кнопки ручками. Во-вторых, домен 
третьего уровня выглядит не очень 
солисно. Да и что бы ни утверждали 
разработчики, гибкость решения ос- 
тавляет желать лучшего. Поэтому 
попробуем построить нечто подоб- 
ное Тогосетщег.ги, но своими силами. То 
есть объединить абсолютно незави- 
симый интернет-магазин (который мы 
оформим сами, как захотим), работа- 
ющий где-то в Сети, и 1С. Эта непрос- 
тая задача все же имеет несколько 
методов решения. Один из самых 
элементарных - использовать для 
взаимодействия 1С и магазина элект- 
ронную почту. Попробуем сделать 
набросок такой системы. 


ТРУДЕН НАШ ПУТЬ 

ш Первым делом создадим интер- 
нет-магазин. Я сделал выбор в поль- 
зу ASP.NET и, следовательно, IIS. Og- 
нако ты можешь использовать JSP, 
JavaScript, РНР и, соответственно, 
Apache. Если нет желания навьючи- 
вать на свой комп все необходимое 
(весьма тяжеленькое) ПО, можешь 
заюзать бесплатный ASP.NET хос- 
тинг, услужливо предоставляемый 
компанией Microsoft по адресу 
http://europe.webmatrixhosting.net/russia/defaul 
t.aspx. Однако GNA эффективной OT- 
ладки в этом случае нужен быстрый 
инет. Я создал по адресу http://wmd- 
shop.russia.webmatrixhosting.net/ (специаль- 
но для поддержки мирового терро- 
ризма) Weapons Of Mass Destruction 
shop. Надеюсь, что мой ларек заста- 
вит FBI попотеть =). Может, они даже 
сделают контрольную закупку? К со- 
жалению, он похож скорее на этакую 


облезлую палатку с пивом, нежели 
на полноценную веб-витрину. Но для 
экспериментов сойдет. 

Теперь самое время создать внеш- 
ний отчет 1С, при помощи которого 
можно было бы загружать в наш ин- 
тернет-магазинчик прайс из справоч- 
ника "Номенклатура". Итак, поехали. 


Сформируем строку, содержащую 
список товаров: 


СпрНоменклатура = СоздатьОбъ- 
ект("Справочник.Номенклатура"); 

СпрНоменклатура.ВыбратьЭлементы(); 

Пока СпрНоменклатура.ПолучитьЭле- 
мент() = 1 Цикл // Получаем элементы из 
справочника 

Прайс = Прайс + "<ware name = "; 

Прайс = Прайс + Строка(Элемент.Полн- 
Наименование); 

Прайс = Прайс + " /маге>": 

КонецЦикла; 

Возврат Прайс; 


Как видишь, в письме использует- 
ся некое подобие XML. Это очевисд- 
ное решение серьезно облегчит ана- 
лиз пришедших приказаний. Тем бо- 
лее что по мере роста нашего мага- 
зина наверняка понадобятся новые 
команды. Логично будет обозначать 
их новыми тегами. При анализе при- 
шедших по почте данных, на стороне 
web магазина можно воспользовать- 
ся богатым арсеналом .МЕТ 
Framework для работы с XML. Напри- 
мер, классом XmlTextReader. 

Теперь нужно отправить создан- 
ную строку по почте. Отправить 
письмо из-под 1С, в общем-то, нес- 
ложно. Можно воспользоваться 
средствами, предоставляемыми стан- 
дартной библиотекой IC - V7Plus.dil: 


ЗагрузитьВнешнююКомпоненту(Катало- 
ГИБ() + "v7plus.dll"); // Подключаем внеш- 
нюю компоненту 

Почта = Co3sgaTbOObekt("Addln.V7 Mail"): 

Почта.Подключиться("МАР!"); 


Почта.ДобавитьАдрес("мит@$Пор@®тай.ги"); 
Почта.Послать(); 
Почта.Отключиться(); 


Однако этот способ далеко не самый лучший. 1С исполь- 
зует для отправки почты MAPI. Т.е. почта отсылается при 
помощи Outlook Express. Связка IC - Outlook работает не 
идеально. Кроме того, при отправлении каждого письма 
Windows навязчиво интересуется, нужно ли разрешать 
программе отправлять почту от твоего имени, что сильно 
раздражает. Поэтому, на мой взгляд, лучше воспользо- 
ваться внешней компонентой КОМ Май, которая работает 
с SMTP и РОРЗ серверами напрямую (ее, а также кучу 
других весьма полезных примочек к 1С можно скачать по 
адресу Ic.hippo.ru): 


ЗагрузитьВнешнююКомпоненту(КаталогИБ() + "ROM-Mail.dll"); 

Nouta=Co3gatbOObekr("Addin.AddinMail"): 

... // 3agaem значения полей .CeppepOtnpaBkn, „.ПортОтправки, 
Логин, „Пароль. 

Почта.Подключиться("Отправка"); 

Почта.АдресПолучателя = "wmdshop@mail.ru": // Тут, как ты 90- 
гадался, адрес твоей почты 

Почта.Тело = СформироватьПрайс(; 

Почта.Отправить() 

Почта.Отключиться(); 


Теперь осталось принять это сообщение. Очевидно, что 
этим регулярно (по таймеру) должна заниматься некая 
отдельная программа, запущенная на сервере. Однако в 
рамках нашего примера я решил поручить эту задачу 
ASP - процедуре Session_Start() файла Global.asax. Это 
процедура запускается каждый раз, когда на сайт захо- 
дит новый пользователь. А в принципе, построить на ее 
основе полноценное C# приложение нетрудно. Странно, 
но факт - в .МЕТ Framework нет поддержки POPS (есть 
только SMTP). Поэтому придется воспользоваться внеш- 
ней компонентой, которых существует множество. Я поп- 
робовал несколько, и самой удобной мне показалась Soft 
Artisans POP3 (скачиваем по адресу www.gotdotnet.com). 


В общем виде это выглядит так: 


void Session Start() { 

String[] mailTexts = GetMails(); // Получаем почту. Используем 
Soft Artisans POP3. 

... // Подключаемся к какой-то базе данных (например, SQL) 

foreach(String name in mailTexts) { 

... Г Анализируем письмо и добавляем товар в базу 

} 
} 


Вот, собственно, и все. Данные получены и записаны в 
базу. Естественно, это - незаконченная система. Поэтому 
намечу некоторые пути ее превращения в таковую. Во- 
первых, отправлять информацию в теле письма весьма 
неэффективно. Аттачмент же ужимается, что ощутимо 
экономит трафик. Также просто необходимо снабжать 
каждое сообщение некой подписью, которая помогла бы 
вести лог и сделала бы всю систему более безопасной. 
Следует также организовать и передачу информации от 
интернет-магзина к 1С. Это очень пригодится для nepega- 
чи выписанных счетов, например. Связь можно, опять 
же, держать через почту. 

Еще одна трудная задача, которую необходимо решить 
- быстродействие системы. Ведь перед отсылкой инфор- 
мации ее еще нужно найти в базе. Потом обработать, за- 
паковать и отослать. Затем проделать все это в обратном 
порядке. Так что простор для деятельности весьма ши- 
рок. Но главное не в этом. Главное в открывающихся 
перспективах: деньги, машины, Гавайи (и тюрьма в Гуан- 
танамо за пособничество терроризму - прим. редакцион- 
ного осведомителя FBI ;-)). 
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ЭЛЕКТРОННЫЕ ДЕНЫ И 


Скрыпников 'Slam' Сергей (sergey@soobcha.org) 


ЭЛЕКТРОННЫЕ 
ДЕНЬГИ 


ОБЗОР ПОПУЛЯРНЫХ СПОСОБОВ ОПЛАТЫ ЧЕРЕЗ ИНТЕРНЕТ 


С ейчас бизнес в интернете практически ничем не отличается от обыкновенного, земного бизнеса. Кто-то предлагает 
товары и зарабатывает деньги, кому-то нужны товары или услуги, и OH, соответственно, тратит свои кровно 
заработанные. Я хочу рассказать о популярных платежных системах и способах оплаты. Начнем... 


лектронные деньги 


почти как настоящие. 


Ты можешь их полу- 


чать, отдавать (или пе- 


редавать :)), платить за 
определенные услуги или товары и 
т.п. Явное преимущество электронных 
денег - это мгновенность платежей. 
Обычно не проходит и десяти минут, 
как ты можешь наблюдать энную сум- 
му у себя на счету, которую тебе пере- 
вел Петя за стоячие носки дедушки 
Ленина (кто читал статьи про аукцио- 
ны и хостинг, тот поймет) :). Ведь сог- 
ласись - это очень удобно. Ты срочно 
захотел себе хостинг - если бы ты пе- 
реводил деньги через банк, то пере- 
вод шел бы от 24 go 72 часов, и тебе 
пришлось бы заполнять всякие бу- 
мажки, да и кэш (здесь "cash" - налич- 
ные) нести в кармане не всегда безо- 
пасно. А тут нажал пару-тройку кнопо- 
чек - и готово. 

В общем, если ты ведешь активный 
образ жизни в интернете, тебе прихо- 
дится платить часто и небольшие сум- 
мы, ты хочешь по-настоящему жить в 
ХХ! веке, ты часто покупаешь (или 
предоставляешь) услуги в интернете 
или хотя бы планируешь это делать, 
то электронные деньги - твой выбор! 

Здесь есть одно "но": ты перегоня- 
ешь свой капитал в электронные 
деньги на свой страх и риск, и если 
кто-нибудь узнает твой пароль на 
кошелек и стырит у тебя все деньги, 
не стоит потом винить меня в том, 
что я советую TO, не знаю что ;:). 
Будь бдителен - довольно часто по- 
являются различные черви и троя- 
ны, которые предназначены для кра- 
жи твоих сокровенных электронных 
денег. Поэтому, получив очередное 
письмо с сообщением, что тебе надо 
обновить программу-кошелак, ска- 
чав патч с сайта Пети Попкина, игно- 
рируй его и отправляй в треш. Что- 
бы быть полностью уверенным - 
зайди на сайт платежной системы и 
проверь обновления. 


ИЕВМОМЕУ 
ш Ты думал, я начну обзор с чего- 
нибудь другого? Я считаю, что Ha 


данный момент вебмани - самая расп- 
ространенная у нас в стране элект- 
ронная платежная система, и обойти 
стороной я ее никак не мог. 

Сначала рассмотрим установку 
софта: заходи на www.webmoney.ru/keeper- 
clas.shtml и скачивай необходимое ПО, 
т.е. WM Keeper Classic. Запускай ска- 
чанный файл и, следуя инструкциям, 
устанавливай программу. Запускай ее 
и жми кнопарь "Регистрация". Теперь 
тебе необходимо будет указать путь к 
срайлу кошелька *.рмит (в котором бу- 
дут храниться все операции в систе- 
ме) и файлу ключа *.Кмит (который Te- 
бе понадобится для запуска web- 
money). Потом заполняй анкету (во- 
первых, рекомендую ввести свой пос- 
тоянный email, во-вторых, если плани- 
руешь хранить немаленькие суммы, 
то вводи все данные честно, а не от 
балды). Устанавливай пароль, запол- 
нив необходимые поля. Если ты все 
сделал по моей инструкции, то на твое 
мыло будет выслан код активации. 
После ввода кода активации в специ- 
альное поле ты становишься участни- 
ком системы мертопеу, поздравляю 
:). Итак, у тебя есть идентификатор 
(WMID, 12-значный) и кошельки: Е, К, 
7, 9.1 wme =Тевро, 1 wmr = 1 рублю, 1 
wmz = 1 баксу, 1 wmu = 1 гривне. Я не 
буду рассматривать такой сосрт, как 
WMCity, т.к. считаю, что это больше 
игрушка, чем программа для работы с 
деньгами. Если тебе интересно, мо- 
жешь скачать ее и посмотреть - 
http://download.webmoney.ru/wmcity.exe. Да, и 
еще, \\/ебМопеу Light - не требует ус- 
тановки какого-либо программного 
обеспечения, она выполняется непос- 
редственно у них на серваке, юзая 


Java-TexHonorun. Подробнее можешь 
прочитать непосредственно на сайте. 
Кроме основных услуг, ты можешь по- 
лучить еще и дополнительные, напри- 
мер: с помощью сервиса Раутег мож- 
но осуществлять платежи электрон- 
ными чеками за любые товары и услу- 
ги. Гы как юзер WM в течение нес- 
кольких секунд можешь создать чек 
на сайте Раутег.сот и передать его в 
качестве оплаты продавцу, даже если 
TOT не является пользователем WM. 
Электронный чек представляет собой 
уникальный код и номер, которые 
можно хранить на любом носителе ин- 
формации. Его можно передать про- 
давцу по мылу, факсу, телефону, 
можно распечатать на бумаге и пере 
дать прямо в руки (или зубы). Также 
тебя порадует сервис WM Trast. Суть 
сервиса заключается в том, что участ- 
ники сделки переводят на специаль- 
ный трастовый \\М-кошелек залого- 
вые суммы, которые возвращаются 
после завершения сделки. Это свое- 
образная страховка от кидал, она га- 
рантирует выполнение определенной 
сделки. Еще можно брать или давать 
деньги в кредит, подробнее можешь 
прочитать здесь: credit.webmoney.ru. 

Итог: твердая 5 (сейчас и в дальней- 
шем "Итог" - лишь моя субъективная 
оценка сервиса, прислушиваться к 
ней или нет - решать тебе). 


УАМОЕХ.ДЕНЬГИ 
ш Совместный проект Яндекса и 
wWww.paycash.ru. Точно так же нужно ус- 


тановить кошелек (http://yandex.ru/down- 
load/iWalletSetup_corrs.exe) и вбить нем- 
ного настроек. Конкретно о них я 
рассказывать не буду, т.к. практи- 
чески все аналогично мебтопеу. 

Остановлюсь только на одном: те- 
бе предложат в полях "Открыть счет 
в" и "В валюте" выбрать соответ- 
ственно Процессинговый Центр и 
валюту, с которыми ты будешь рабо- 
тать. Так вот - Процессинговый 
Центр (ЭкомБанк) и российские рубли 
для работы с реальными деньгами, 
а ДемоБанк и любая из валют - для 
тестирования системы в деморежи- 
ме. Работа с платежами несколько 
отличается от работы в webmoney - 
здесь у тебя есть как бы два счета: 
один в процессинговом центре, а 
второй - в кошельке. Ты платишь за 
услуги или товары теми деньгами, 
которые у тебя в кошельке; перевод 
средств со счета в кошелек и обрат- 
но происходит быстро, но за пере- 
вод из кошелька на счет снимают 
1%. Т.е. в кошелек имеет смысл пе- 
рекладывать столько денег, сколь- 
ко ты планируешь потратить. 

О том, где можно положить деньги 
на счет (или купить карточки) - читай 
на сайте, т.к. список там большой. 

В принципе, все возможности 
аналогичны вебмани, вот только 
работать ни с чем, кроме рублей, 
ЯД не может, что не позволяет 
этой платежной системе конкури- 
ровать с WM. 

Здесь защита от кидал немного 
другая: при совершении покупки при 
помощи Яндекс.Деньги вместе с 
электронными деньгами передается 
и договор купли-продажи между 
участниками сделки. Во время рас- 
четов этот договор автоматически 
подписывается электронными циф- 
ровыми подписями владельцев ко- 
шельков, передающих и принимаю- 
щих деньги согласно этому догово- 
ру. Таким образом, у тебя как у поку- 
пателя остается электронный доку- 
мент, подтверждающий товарные 
обязательства продавца, с его 
электронной подписью. 


А ТЫ ЗНАЛ, ЧТО... 


На сайте подробно написано, как 
ты можешь забрать свои деньги (т.е. 
просто перевести со своего элект- 
ронного счета на банковский счет), и 
сколько процентов комиссионных с 
тебя возьмут. 

Итог: 4. (WebMoney имеет все-таки 
большее распространение. Но если 
по каким-либо причинам WM тебе не 
подходит и ты планируешь работать 
только с рублями, то ЯД - для тебя.) 


E-GOLD 

m Официально - "E-Gold - это сис- 
тема электронных платежей, в кото- 
рой все счета пользователей на 
100% обеспечены соответствующим 
золотым запасом, хранящимся в не- 
зависимом хранилище, сертифици- 
рованном The London Bullion Market 
Association (LBMA)". Регистрация 
бесплатна. Никакого сосрта He требу- 
ется - все происходит через Web-ur- 
терфейс. 

Деньги на твоем счету хранятся в 
виде определенного количества выб- 
ранного ценного металла, чаще все- 
го золота. Но если тебе не нравится 
золото, можешь купить платину, се- 
ребро или палладий. Таким образом, 
получаем, что твой счет не привязан 
ни к какой национальной валюте, а 
это позволяет легче производить 
международные платежи! 

InExchange - обмен денег на ме- 
талл, т.е. пополнение счета. Пере- 
вести необходимую сумму можно с 
другого счета E-Gold, непосредствен- 
но через систему E-Gold банковским 
переводом (сумма не меньше $1000 
или 2000 DM, поддерживаются 8 ви- 
дов валют, но рубля нет), через об- 
менные пункты фирм посредников 
(возможно использование любых 
форм оплаты: кредитная карта, бан- 
ковский перевод, Western Union, 
WebMoney и gp.). 

OutExchange - обмен металла Ha 
деньги, т.е. снятие денег со счета. 
Возможностей тоже много, советую 
заглянуть на сайт, т.к. в журнале все- 
го не поместишь. 


Ш Direct deposit - это прямой перевод с одного счета на другой сог- 
ласно длительному договору. Обычно используется для перевода 
зарплаты непосредственно на счет сотрудника. Если тебе говорят: 
"We have direct deposit" или "Direct Deposit is required to avoid 
monthly fees", именно это и имеют в виду: ты должен/можешь NOG- 
писать договор, чтобы автоматически переводить свою зарплату на 


счет. 


Ш Wire Transfer - это необратимая система переводов. Wire 
Transfer no USA стоит $10-25, за пределы $30-70 вне зависимости 


от суммы. 


Ш EFT (Electronic funds transfer) - технология электронной коммерции, 
позволяющая переводить денежные средства с банковского счета 
одного лица или организации на банковский счет другого лица или 
организации (WEBMONEY, E-GOLD, ЯД и gp.). 


Ничего не напоминает? 


Итог: 4+. (Если ты любишь зараба- 
тывать деньги, кликая по баннерам 
или читая почту, то e-gold тебе в са- 
мый раз). 


VISA-INTERNET 

ш Принцип прост: банк открывает 
тебе полноценную VISA Classic, но 
сама карточка чаще всего не изго- 
тавливается и на руки тебе не выда- 
ется. Использовать ее можно только 
в Internet. За счет этого в итоге по- 
Лучается существенная экономия 
(на изготовлении и обслуживании). 
Обслуживание такой карты стоит по- 
рядка 10 баксов в год. VISA-Internet - 
это виртуальная карточка, которая 
имеет все атрибуты обычной карты 
VISA: номер, срок действия, данные 
пользователя, код безопасности или 
CVV и т.п. Если собрался открывать 
такую ВИЗУ, то делай это в "Приор- 
Банке", т.к. по моим данным здесь 
самое дешевое облуживание в год - 
ровно $6. Да и многие банки выдают 
такие карты только на 1 транзакцию, 
т.е. положил деньги на счет, купил, и 
твою карту удаляют из базы данных. 

Итог: если много покупаешь за гра- 
ницей (например, Ha ebay.com), то это 
очень хороший выбор. Ставлю 4, т.к. 
платить $10 в год не есть хорошо :). 


ОСТАЛЬНЫЕ СПОСОБЫ 
ОПЛАТЫ 

ш Обычные кредитные карты. У 
них возможности в интернете - поч- 
TU такие же, как у виртуальных (нап- 
ример, Visa Electron - только для ре- 
ana), но дополнительно ты можешь 
расплачиваться ими в магазине, 
снимать деньги в банкомате. 

Счет в банке. Легко завести, боль- 
шое время проведения платежей 
(по сравнению с электронными 
деньгами), ограниченные возмож- 
ности по оплате, например, физи- 
ческим лицам или за границу. 

Теперь, я думаю, ты имеешь неко- 
торое представление об электрон- 
ных деньгах. А чем пользоваться - 


выбирать тебе. 


ыы = ыы 


ИНТЕРНЕТ В ЗАКОНЕ 


Павел "Superpahom" Иванов (superpahom@mail.ru), Вадим Мурзагалин (vadias@sendmail.ru), Dzen (http://dzen.net) 


= 


ИНТЕРНЕТ В ЗАКОНЕ 


ПРАВОВАЯ ЗАЩИТА В РУНЕТЕ 


В от, к примеру, такая ситуевина: ты как истинный креатиффщик замутил очередной шедевр (написал прогу, 
смастерил базу данных, придумал невиданный дизайнерский прием, нарисовал крутую пикчу или текст прикольный 
породил = и все это собственными, заметь, руками) - и в один прекрасный день обнаружил свое творение под 
совершенно левой фамилией или вообще без таковой в руках злых злоумышленников. Налицо факт нарушения твоих 
авторских прав. Сегодня ты узнаешь, как обезопасить себя от такой засады. 


TO только малая часть 


того гимора, который 


может свалиться на 


твою За... э-3-э замеча- 


тельную голову ввиду 

незнания своих прав и способов их 
защиты. Знание юридических тонкос- 
тей поможет избежать проблем с ре- 
гистрацией авторских прав; с права- 
ми на доменные имена; с использо- 
ванием лицензионных продуктов или 
лицензированием собственных; с 
обеспечением безопасности сфинан- 
совых операций в интернете; с защи- 
той от спама, вирусов или хакерских 
атак; с грамотным составлением раз- 
личных договоров с заказчиками, ра- 
ботодателями, провайдерами и T.g. 
Как видишь, круг вопросов, которые 
можно решать, используя юридичес- 
кую казуистику, довольно широк. Ко- 
нечно, без помощи профессиональ- 
ного юриста в серьезных случаях, 
скорее всего, не обойтись, но если 
ты вовремя сольешь на свой мозго- 
вой винт пару метров юридической 
иноры - особого вреда не будет. 

Юрист - он как доктор. Его надо 
звать, если попахивает чем-то боль- 
шим и опасным, однако из-за прос- 
тых вещей с ним лучше не связы- 
ваться, иначе, в конце концов, он за- 
лечит go смерти. Лучше "оказать 
первую помощь" своими силами. 
Ведь твоя голова всегда в ответе за 
то, куда (и на сколько :)) сядет твой 
зад. 

Итак, добро пожаловать в право- 
вой ликбез! 


АВТОРСКОЕ ПРАВО: 
НАЛЕВО И НАПРАВО 

m Двторское право - это твое не- 
отъемлемое право на результаты 
твоей же интеллектуальной деятель- 
ности. Если верить Закону РФ "Об 
авторском праве и смежных правах", 
авторское право возникает с момен- 
та создания произведения, и какой- 
либо регистрации для "приобрете- 
ния" авторских прав не требуется, но 
рекомендуется. "На кой ляд нужна 
такая регистрация?" - спросишь ты. 
Ответ прост: она будет весомым аргу- 


ментом против черта, подрезавшего 
твою работу. Специально для этого 
существует замечательная организа- 
ция - РАО (но только не "ЕЭС" г-на 
Чубайса, а просто РАО, ака Российс- 
кое Авторское Общество), которая 
ведет работу по депонированию и 
регистрации произведений. Проводи- 
мая РАО регистрация имеет добро- 
вольный характер и осуществляется 
только по обращению самого автора, 
которому выдается специальное 
Свидетельство о депонировании и 
регистрации произведения в РАО. 
Кроме того, в архиве РАО сохраняет- 
ся копия произведения, что позволя- 
ет в случае возникновения любого 
спора обеспечить доказательства, 
достаточные для разрешения почти 
любого конорликта. С другой сторо- 
ны, на практике ничто не мешает ка- 
кому-нибудь грамотному перцу ском- 
муниздить у перца неграмотного не- 
зарегистрированную идею или гото- 
вое произведение и зарегить его на 
свое имя в этом же самом РАО :). 

Авторское право (по крайней мере, 
теоретически) открывает перед то- 
бой целый горизонт доселе неюзан- 
ного понта. 

Во-первых, это твои личные неиму- 
щественные права ("моральные пра- 
ва"), которые у тебя отобрать никак 
нельзя и которые позволяют тебе 
гордиться собственной гениаль- 
ностью и тыкать ею в рот мировой 
прогрессивной общественности. К 
ним относятся: право признаваться 
в качестве автора; право использо- 
вать или разрешать использование 
произведения под подлинным име- 


ЗАЩИТА ТЕКСТА 
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Книга-очерк, в которой прощупываются 
способы решения проблем с 
провайдерами, спамом, защитой 
персональных данных и авторских прав — 


нем автора, псевдонимом или ано- 
нимно; право предоставить публике 
возможность узнать о существова- 
нии произведения. Если автор соч- 
тет необходимым прекратить "хож- 
дение" произведения во внешнем 
по отношению к нему мире, он имеет 
право (с соблюдением установлен- 
ных законом условий) отозвать свое 
произведение, что равносильно пол- 
ному прекращению его существова- 
ния. А также право на защиту про- 
изведения, включая его название, 
от всякого рода надругательств в 
противоестественной форме, спо- 
собных нанести ущерб чести и дос- 


Ш Текстовая инфа, пожалуй, является самой уязвимой в инете. Og- 
нако способ защиты все-таки есть, поэтому чтобы узнать и дока- 
зать свое авторство, можно поменять некоторые символы. Для это- 


го можно, например, заменить некоторые русские буквы латински- 
ми. А если поднапрячься, то попробовать самому написать прогу, 
которая будет менять все нужные символы. Так что, в случае чего, 
у тебя будут весомые аргументы в свою пользу... 


ЗАЩИТА НТМЕ-КОДА 


тоинству автора, и прочие сомни- 
тельные удовольствия. 

Во-вторых, это небольшой вагон 
имущественных прав, позволяющий 
автору контролировать использова- 
ние произведения, дающий возмож- 
ность доводить произведение до ис- 
тосковавшейся по нему благородной 
публики, а также обеспечивающий 
автору средства на покупку хлеба, 
йода и чернил. Имущественные пра- 
ва позволяют делать все что угодно 
с твоим произведением в рамках 
дозволенного, и рамки эти ты опре- 
деляешь сам. Это означает, что прак- 
тически для любого использования 
твоего произведения (кроме немно- 
гочисленных исключений, существу- 
ющих в основном в "образователь- 
ных" и "информационных" целях) 
должно быть получено твое высо- 
чайшее согласие, а самое главное - 


на твой карман непременно должны 
падать немереные бабосы :). 


МЕВ-ДЕПОЗИТАРИЙ - 
НЕ ИНСТРУМЕНТАРИЙ 

Как же обстоит дело с авторски- 
ми правами в интернете? Известно, 
что всемирная сеть - явление отно- 
сительно новое, и железные щупаль- 
ца закона пока не успели обрести в 
этой информационной среде долж- 
ную силу. Поэтому бытует мнение, 
что в интернете, как в Советском Со- 
юзе - "все вокруг народное, все вок- 
руг мое". Естественно, это не так - 
взбодрить можно любого, кто посяг- 
нет на чужую интеллектуальную 
собственность. Другой вопрос, что на 
практике этим занимаются мало - на 
сегодняшний день доказать факт на- 
рушения авторских прав в интернете 
непросто. Истерическое биение рос- 


ФИНАНСОВЫЕ ОПЕРАЦИИ В ИНТЕРНЕТЕ 


сийской юридической мысли для go- 
казательства подобных фактов пред- 
лагало несколько способов: 

©. Представление сервака, на кото- 
ром хранится сайт, однако его экс- 
пертиза позволит лишь установить 
содержание сайта на текущий мо- 
мент и не докажет, что та же инфор- 
мация была на сайте и ранее, в мо- 
мент предполагаемого нарушения 
прав автора сайта. 

©. Использование данных [09-фай- 
лов сервера, где отмечаются опера- 
ции чтения и записи данных. Здесь 
проблема в том, что логи фиксируют 
только имя файла, размещенного на 
сайте, и не фиксят его содержания. 
Соответственно, беспределыщик (на 
юридической сене - ответчик) может 
заявить, что раньше под этим име- 
нем был файл с одним содержанием, 
а теперь - с другим. 

9. Использование так называемых 
\\Меб-депозитариев для фиксации ин- 
формации, расположенной на сайте, 
то есть независимых хранилищ ин- 
формации с сайтов. При этом в роли 
хранителей соответствующей ин- 
формации (депозитариев) должны 
были выступать негосударственные 
организации, заключившие договор 
с владельцем сайта. Однако этот ме- 
тод вызывает смутные сомнения, 
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поскольку удостоверение фактов 
осуществляет лицо, не уполномочен- 
ное на такие действия и, кроме того, 
получающее плату за такое удосто- 
верение по договору с владельцем 
сайта, то есть материально заинтере- 
сованное. 

@. Регистрация всех авторских эле- 
ментов сайта в РАО. Пожалуй, это 
наиболее эффективный способ, HO 
вместе с тем и труднореализуемый - 
ведь на каждый элемент придется 
получать отдельное свидетельство, 
башляя в казну кровные гроши. 

Все это позволяет говорить о необ- 
ходимости поиска других средств 
обеспечения доказательств для за- 
щиты прав автора сайта, в связи с 
чем возникает вопрос об информа- 
ционном ресурсе (сайте) и его сете- 
вом адресе как юридических, извини 
за выражение, категориях. 


САЙТ ДЛЯ ЮРИСТА - 
БАЗА ДАННЫХ ЧИСТО! 

В Федеральном законе "Об ин- 
сфрормации, информатизации и защи- 
те информации" под информацион- 
ным ресурсом (то бишь сайтом) пони- 
маются отдельные документы и мас- 
сивы документов в информационных 
системах (библиотеках, архивах, 
сфрондах, банках данных). Документом 
признается зафиксированная на ма- 
териальном носителе информация с 
реквизитами, позволяющими ее 
идентифицировать. 

Из-за того, что для информации, 
хранимой на информационных ре- 
сурсах, не установлен порядок ее до- 
кументирования, характеристики Go- 
кументов, размещаемых на сайте, MO- 
гут сильно различаться. 

Наиболее распространенным стан- 
дартом на документы, которыми про- 
исходит обмен в интернете, является 
стандарт гипертекста, поэтому сайт, 
как правило, состоит из документов, 
соответствующих этому стандарту, 
либо программных средств, преобра- 
зовывающих эти документы для со- 
ответствия данному стандарту. 

И тут возникает "чиста конкрет- 
ный" вопрос: а что такое сайт по 
юридическим понятиям? Является ли 
он разновидностью базы данных, 
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ИНТЕРНЕТ В ЗАКОНЕ 


АДМИНИСТРИРОВАНИЕ ДОМЕННЫХ ИМЕН 


программой gna ЭВМ или средством 
массовой информации? 

В Законе РФ "О правовой охране 
программ для электронных вычисли- 
тельных машин и баз данных" под 
"программой для ЭВМ" понимается 
"объективная форма представления 
совокупности данных и команд, пред- 
назначенных GNA функционирова- 
ния электронных вычислительных 
машин (ЭВМ) и других компьютерных 
устройств с целью получения опре- 
деленного результата", а под "базой 
данных" - "объективная форма 
представления и организации сово- 
купности данных, систематизирован- 
ных таким образом, чтобы эти дан- 
ные могли быть найдены и обработа- 
ны с помощью ЭВМ". Под характе- 
ристику СМИ попадают ресурсы для 
"периодического распространения 
массовой информации через систе- 
мы телетекста, видеотекста и иные 
телекоммуникационные сети", а так- 
же "созданные с помощью компью- 
теров и (или) хранящихся в их бан- 
ках и базах данных ... продукция ко- 
торых распространяется в виде пе- 
чатных сообщений, материалов, 
изображений". То есть при желании 
сайт можно рассматривать и как про- 
гу (движок сайта вполне подходит 
под это определение), и как базу 


данных (основа сайта - файл 
index.html - представляет собой 
структуру данных сайта и содержит 
все необходимые ссылки на его эле- 
менты), и даже как СМИ (в качестве 
информационного ресурса, распро- 
страняемого с помощью телекомму- 
никационных сетей). 

Почему это так важно? Да потому, 
что от правового статуса сайта будут 
зависеть и конкретные способы за- 
щиты авторских прав на него. Дабы 
окончательно не потеряться в деб- 
рях юридической казуистики, будем 
считать, что сайт - это база данных 
(просто прими этот факт на веру, Ok? 
:)). Поэтому для защиты прав автора 
сайта могут использоваться меха- 
низмы, предусмотренные для право- 
вой охраны баз данных, в частности 
их регистрация. Такую регистрацию 
осуществляло Российское агентство 
по правовой охране программ для 
ЭВМ, баз данных и топологии интег- 
ральных микросхем (РосАПО), функ- 
ции которого в настоящий момент 
переданы Минюсту. В соответствии с 
законодательством, заявка на реги- 
страцию базы данных должна содер- 
жать заявление на официальную ре- 
гистрацию, документы, подтверждаю- 
щие уплату регистрационного сбора, 
а также депонируемые материалы, в 


том числе реферат. В качестве депо- 
нируемых материалов для сайта 
можно представить схему, показыва- 
ющую разделы ресурса и взаимосвя- 
зи между ними, исходный код и рас- 
печатку визуальных отображений, 
возникающих на экране пользовате- 
ля при работе с сайтом. 

Эти материалы позволят подтвер- 
дить авторское право на структуру 
сайта, программные решения, зало- 
женные в информационную систему, 
исходный код и внешний вид ресур- 
са, а тебе - ходить с гордо поднятой 
головой и не быть терпилой. 


ДОМЕННЫЕ ИМЕНА - 
ЗАХВАТ ВО ВРЕМЯ СНА 

ш Другим остро стоящим правовым 
вопросом в рунете остается пробле- 
ма прав на доменные имена. Ты на- 
верняка слышал о громких судебных 
разбирательствах относительно то- 
го, чья попа толще в зоне .RU. В этом 
вопросе существуют две крайние по- 
зиции. Первая основана на старом 
добром принципе "кто успел - того и 
тапки" и состоит в том, что кто пер- 
вый зарегистрировал себе доменное 
имя, тот и является его бесспорным 
владельцем. Согласно второй точке 
зрения, над доменными именами 
имеют приоритет торговые марки. То 
есть владелец зарегистрированного 
бренда имеет права на соответству- 
ющий домен, даже если он уже за- 
нят. Причем домен могут отобрать за 
совпадение не только с торговой 
маркой, но и с географическим наз- 
ванием или именем какого-нибудь 
известного человека. На ум приходит 
недавний пример из Америкистана, 
где некий тинейджер с забавным 
именем Майк Рососрт зарегил себе 
скромный сайтик с названием типа 
www.mikeroughsoft.ru, а злые дядьки из 
юротдела г-на Гейтса отобрали у не- 
го столь шикарное имя в обмен на 
(не поверишь!) приставку Х-Вох и 
экскурсию по офису мягкотелых в 
одном флаконе. 

Следует помнить, что закон всегда 
на стороне владельца торговой мар- 
ки. За бугром юридические пробле- 
мы, связанные с доменными имена- 
ми, разрешаются намного легче, чем 
у нас. Тем не менее, сегодня практи- 
ка начинает постепенно меняться, 
открывая обладателям товарных 
знаков и фирменных наименований 


КОПИРАЙТЫ НА ГРАФИКУ 


доселе невиданные возможности по 
защите своих прав в Сети. Надо ска- 
зать, захват домена (а точнее, его ре- 
гистрация или перерегистрация) сам 
по себе не есть правонарушение. Та- 
ковым является неправомерное 
воспроизведение товарного знака 
(фирменного наименования) в GO- 
менном имени, что причиняет ущерб 
и моральные муки правообладателю. 
Есть две основные ситуации, когда 
захват может быть связан с наруше- 
нием исключительных прав: простой 
и обратный захват. 

Простой захват - когда доменное 
имя, зарегистрированное тем или 
иным лицом, совпадает до степени 
смешения с товарным знаком или 
фирменным наименованием, которые 
были зарегистрированы другим ли- 
цом. Правда, есть мнение, что пока ты 
не составляешь конкуренции право- 
обладателю, с тебя взятки гладбки. До- 
пустим, твоя фамилия Цидес (всякое 
бывает), и волею судеб ты оказался 
мэром какого-нибудь Сдохнисабака. 
Как современный мэр с продвинутой 
фамилией ты заказываешь сайт с GO- 
менным именем Www.mercides.ru. Вполне 
резонно, что у ребят из "Мерседеса" 
могут возникнуть вопросы. Но, пос- 
кольку ты не ведешь сходный с ними 
бизнес и не забираешь их клиентов, 
закон не даст тебя в обиду. По идее... 
В любом случае, помни, что это толь- 
ко точка зрения. 

Совсем gpyroe дело, если ты, рассла- 
бившись, решишь под шумок начать 
приторговывать благородными "мери- 
нами", используя для этих целей сайт. 
В таком случае, если тебя будут бить, 
знай - за дело и по закону. Это и есть 
классический простой захват. 

Обратный захват домена имеет мес- 
то в случаях, когда регистрация то- 
варного знака (фирменного наиме- 
нования) используется gna получе- 
ния прав на раскрученное и попу- 
лярное доменное имя. Если твой со- 
сед создал и раскрутил ресурс 
www.sosed.ru, но по недомыслию и ску- 
доумию не получил соответствую- 
щей бумажки в Российском агент- 
стве по патентам и товарным знакам, 
ты можешь сделать это за него. На 
свое имя. Бонусом за старания будет 
раскрученный ресурс и смертельная 
обида соседа. 

К сожалению, российское законода- 
тельство, включая новую редакцию 


Ш Наложение копирайтов на графику называют Watermark, по су- 
ти, это небольшая метка на картинке, сливающаяся с основным 
фоном. Для этого способа защиты расплодилось множество прог, 


но все это легко можно выполнить и в Photoshop'e. Для того чтобы 
придать watermark'y уникальный вид, можно нарисовать какую-ни- 
будь фигуру с текстом копирайта. На всю эту операцию уйдет не 
более 5-10 минут, а закопирайтенные картинки всегда сообщат о 
настоящем владельце. 
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"Закона о товарных знаках", вполне 
допускает ситуацию обратного захва- 
та домена и не содержит формаль- 
ных оснований для противодействия 
такому захвату. Теоретически, реги- 
страцию товарного знака в целях 
захвата домена можно рассматри- 
вать как злоупотребление правом. 
Однако предусмотрительный "зах- 
ватчик", скорее всего, заранее поза- 
ботится об обосновании своего пра- 
ва, и доказать его злонамеренность 
(В том числе намерение причинить 
вред владельцу домена) будет край- 
не затруднительно. И это несмотря 
на то, что ущерб, причиняемый вла- 
дельцам доменов, очевиден. 

В сложившейся ситуации повысить 
свои шансы на эффективную защи- 
ту администраторы доменов могут 
при помощи следующих мер. 

- Регистрация товарного знака, со- 
ответствующего доменному имени. 
Если предполагается работа не толь- 
ко в зоне RU, но и в международных 
доменах COM, BIZ, МЕТ и gp., то целе- 
сообразно зарегистрировать товар- 
ный знак не только в Российском 
агентстве по патентам и товарным 
знакам, но и в Международном ре- 
естре товарных знаков ВОИС. Воз- 
можно, имеет смысл зарегистриро- 
вать товарный знак одновременно с 
регистрацией доменного имени. Не 
следует также разглашать информа- 
цию о выбранном доменном имени 
до официального подтверждения 
регистрации домена. 
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ИНТЕРНЕТ В ЗАКОНЕ 


- Добросовестное использование 
доменного имени. Если уже в ходе 
работы проекта выясняется, что су- 
ществуют зарегистрированный то- 
варный знак или фирменное наиме- 
нование, совпадающие с доменным 
именем или сходные с ним, т.е. мо- 
жет иметь место ситуация обратного 
захвата, необходимо строго контро- 
лировать соответствие содержания 
сайта принципам добросовестности. 
Недопустимы упоминания зарегист- 
рированного товарного знака в мате- 
риалах сайта (во всяком случае, в 
коммерческих целях), использова- 
ние этого товарного знака в перечне 
ключевых слов на меб-страницах. 
Проект должен иметь свое собствен- 
ное назначение, не связанное с то- 
варным знаком и товарными группа- 
ми, в которых он зарегистрирован. 

- Контроль содержания докумен- 
тов по регистрации и администриро- 
ванию домена. Если регистрация go- 
менного имени осуществляется не 
непосредственно в РосНИИРОС, а 
через провайдера интернета или 
хостинг-провайдера, необходимо 
иметь в виду, что в РосНИИРОС ре- 
гистрируются домены только вида 
domain-name.ru (домен второго 
уровня), a не вида www.domain- 
пате.ги (домен третьего уровня). В 
договоре с провайдером должен 
быть обязательно указан домен вто- 
рого уровня, поскольку иное не га- 
рантирует его регистрации в РосНИ- 
ИРОС. Следует также проконтроли- 
ровать содержание заявки, направ- 
ляемой аля регистрации: в ней необ- 
ходимо указать будущего владель- 
ца доменного имени в качестве ад- 
министратора домена. 


ЗАЩИЩУ OT СПАМА. НА ПРА- 
ВАХ РЕКЛАМЫ 

ш Третьей масштабной проблемой, 
требующей активного правового ре- 
гулирования, является спам. Некото- 
рые считают это неизбежным и с за- 
видным спокойствием стирают кор- 
респонденцию от неизвестных отп- 
равителей, некоторые вопиют и роп- 
щут, выказывая свое неудоволь- 
ствие провайдеру или отправителю. 
Есть и такие, кто внимательно прочи- 
тывает каждое пришедшее сообще- 
ние и иногда извлекает из него 
пользу для себя. Эти в совершен- 
стве овладели разговорным английс- 
ким, увеличили свой член до необы- 
чайных размеров и дня не могут про- 
жить, не послав кого-нибудь через 
электронные рассылки. 

В связи с чем борются со спамом? 
Во-первых, в связи с тем, что поль- 
зователи электронной почты вынуж- 
дены оплачивать провайдерам вре- 
мя (трафик), потраченное на полу- 
чение спама. Во-вторых, в силу мас- 
сового характера почтовых рассы- 
лок последние затрудняют работу 
информационных систем и ресур- 
сов, создавая аля них в конечном 


счете бесполезную нагрузку. В- 
третьих, зачастую спам содержит 
информацию, которая вводит полу- 
чателей в заблуждение и служит 
для осуществления недобросовест- 
ных или незаконных целей. Хотя что 
я тебе рассказываю... 

С законами, регулирующими массо- 
вые почтовые рассылки, в России 
пока негусто - одни прожекты. Так, в 
проекте федерального закона "О ре- 
гулировании российского сегмента 
сети Интернет" в cT.10 владелец 
электронной почты наделяется пра- 
вом отказа от получения незапро- 
шенной информации, в силу реали- 
зации которого провайдер обязан 
бесплатно осуществлять блокировку 
сообщений отправителя почтовых 
рассылок. Хе-хе. 

Проект федерального закона "О 
правовом регулировании оказания 
Интернет-услуг" указывает на обя- 
занность отправителя при отправке 
рекламных сообщений указывать в 
теме сообщения строку "на правах 
рекламы" (сильный ход! :)), а п/ ст.37 
содержит следующее положение: 

"Систематическая умышленная 
отправка пользователем Интернет 
по адресам электронной почты дан- 
ных, не запрошенных получателем ... 
влечет административный штраф в 
размере от трех до пяти минималь- 
ных размеров оплаты труда, а также 
возмещение убытков, которые воз- 
никли в результате такой передачи 
данных..." 

В п.2 данной статьи устанавлива- 
ется несколько более значительная 
ответственность за повторное ag- 
министративное нарушение, а в 
ст.38 - солидарная ответственность 
провайдера за почтовые рассылки 
отправителя. 

Словом, закон предлагает бить спа- 
меров рублем, а если не поможет - 
долларом. Если не спамера, то про- 
вайдера - не фиг варежку разевать. 
А если и этому удастся отвертеться - 
ну что ж, ребята, ставьте антиспамо- 
вые плагины, расслабляйтесь и по- 
пытайтесь получить удовольствие. 
Может, хоть член увеличите :). 
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ГАО 


По e-commerce 


Заработок в интернете 
Обзор книг по электронной 


коммерции 


МЕВ 


Обзор сайтов e-commerce! 


о чае об с Зы РАНА 
ь La Км Е 


a овжекии и 


Что такое е-сот- 
merce? 


Электронная коммер- 
ция (e-commerce) - Ta- 
кая форма поставки 
продукции или услуг, 
при которой выбор и 
заказ товаров или ус- 
луг осуществляется че- 
рез компьютерные се- 
ти, а расчеты между по- 
купателем и поставщи- 
ком осуществляются с 
использованием элект- 
ронных документов или 
средств платежа. При 
этом в качестве покупа- 
телей товаров (или ус- 
луг) могут выступать 
как частные лица, так и 
организации. 


© Что такое рт-код? 


PIN-kog - обычно сек- 
ретное число длиной от 
4 go 8 цифр. PIN гене- 
рируется и проверяет- 
ся специальным обору- 
дованием. При генера- 
ции PIN обычно печата- 
ется в закрытом кон- 
верте, который затем 
передается тебе как 
владельцу карты. Отк- 
рытое значение Р!№-ко- 
да нигде не хранится и 
не передается ни по 
каким транспортным 
магистралям (процесс 
получения описывать 
не буду, т.к. для этого 
потребовалось бы 
слишком много места). 


© В чем разница 
между Visa и Visa 
electron? 


Как я уже писал, Visa 
electron - дешевый за- 
менитель обычной 
классической визы. 
Подразумевает стопро- 
центную авторизацию 
при проведении опера- 
ции. Авторизационный 
запрос всегда должен 
содержать данные с 1- 
й или 2-й дорожки маг- 
нитной полосы. Т.е. ав- 
торизация возможна 
только при помощи 
устройства, имеющего 
считыватель магнитной 
полосы. 


© Что такое ATM? 


ATM (Automatic teller- 
machine) - это банко- 
мат. 


© Содержится ли PIN 
на самой карточке? 


Нет, он там не содер- 
MUTCA. 


© Какими карточками 
можно расплачи- 
ваться через Internet? 


Visa, 
Eurocard/Mastercard, 
American Express, 
Dinners Club, Discover, 
Visalnternet. 


© Что такое Smarty? 


Smarty - устройство 
для считывания Smart- 
карт при помощи все- 
ми любимого 3,5" дис- 
KOBOga. 


© Будет ли работать 
за рубежом кар- 


точка, выданная Рос- 
сийским банком? 


За рубежом будут ра- 
ботать только те кар- 
точки, которые поддер- 
живаются междуна- 
родными платежными 
системами - Visa, 
Europay, Mastercard, 
American Express. On- 
ределить, международ- 
ная у тебя карточка 
или нет, можно через 
выдавший ее банк. 


Что такое РОЗ-тер- 
минал? 


РОЗ$-терминал (Point Of 
Sale) или торговый Tep- 
минал - устройство, ус- 
танавливаемое в поме- 
щении продавца, свя- 
занное с системой бан- 
ка линиями (телефон- 
ными, выделенными и 
т.п.) и предназначен- 
ное для авторизации, 
записи и пересылки 
данных о каждой опе- 
рации по системам 
электронной связи. 
РО$-терминалы npeg- 
назначены для обра- 
ботки транзакций при 
финансовых расчетах 
с использованием 
пластиковых карт с 
магнитной полосой и 
смарт-карт. 


Для этого набери в 
строке браузера адрес 
вида 
https://certsrv.web- 
money.ru/certview.asp? 


wmid=XXXXXXXXXXXX. 


Здесь XXXXXXXXXXXX 
- проверяемый WMID. 
На страницу загрузит- 
ся информация, кото- 
рая есть у системы на 
пользователя, которо- 
го ты хочешь прове- 
рить. Если у проверяе- 
мого нет аттестата, то 
ты увидишь информа- 
цию, которую пользо- 
ватель указал о себе в 
"Меню - Настройки - О 
себе" Keeper'a. Но уч- 
ти, что юзер мог ввести 
туда что угодно :). Сис- 
тема WebMoney изна- 
чально анонимна, если 
только ее участник сам 
не пожелает отказать- 
ся от этой анонимнос- 
ти. Если у юзера есть 
аттестат, то на этой же 
странице ты увидишь 
всю необходимую ин- 
фу. Здесь все данные, 
которые ты увидишь, 
должны быть GOCTO- 
верными. 


Нет, нельзя. Номера 
\/М-кошельков счита- 
ются условно-секрет- 
ной информацией. 


Да, можно. Для этого в 
Keeper'e во вкладке 
"Корреспонденты" 
сделай правый клик и 
выбери пункт "Найти". 
В появившемся окне 
вверху справа введи 
номер кошелька. 


Нет, но разработчики 
обещают. 


Да. Твоя пластиковая 
карта имеет свои бан- 
ковские реквизиты. 
Для вывода средств из 
WebMoney банковским 
переводом выбери 
"Передать WM - В 
банк". 


Все, конечно, зависит 
от тебя. Но примерно 
это выглядит так: ПО + 
дизайн магазина - от 
300 go 10000 енотов; 
база данных товаров, 
изображения, описа- 
ния - от 500 go 3000. 
Реклама - от О go 
10000. Хостинг - от 100 
go 3000. Аренда поме- 
щения - от О go 10000. 
А еще персонал, служ- 
ба доставки и постоян- 
ная реклама. Так что 
без определенного 
стартового капитала не 
обойтись :(. 


СКС расшифровывает- 
ся как Специальный 
Карточный Счет. СКС 
открывается на имя 
клиента при выпуске 
карты. Валютой СКС 
может быть рубль, 
доллар США или евро. 
Некоторые банки прак- 
тикуют "мультивалют- 
ные" карты, открывая 
несколько СКС в раз- 
ных валютах на одну 


карту. 


Не что, а кто :). 
Cardholder - владелец 
карты - физическое 
или юридическое лицо, 
которое открыло счет 
у эмитента кредитной 
или дебитной карты. 
Владелец карты имеет 
право инициировать по 
ней платежную тран- 
закцию. 


Налоги интернет-мага- 
зины должны платить, 
как обычные офлайно- 
вые магазины. Особен- 
ности налогообложе- 
ния могут быть связа- 
ны разве что с ситуа- 
цией, когда осущес- 
твляется торговля 
программным обеспе- 
чением, распространя- 
емым в электронном 
виде по интернету. Ес- 
ли идет продажа за 
границу, то, естествен- 
но, при такой схеме та- 
моженного оформле- 
ния не происходит, и, 
соответственно, не 
платятся таможенные 
пошлины, так как до 
сих пор во всем мире 
нет единого мнения о 
том, что такое ПО - то- 
вар или услуга. 


Банковская платежная 
карточка - пластиковое 
идентификационное 
средство, с помощью 
которого получателю 
карточки предоставля- 
ется возможность осу- 
ществлять операции 
оплаты товаров и ус- 
луг, а также получать 
наличные средства. 


АХР - Сокращенно 
Американ Экспресс 
(American Express), 
эмитент кредитных 
карт. 


Электронный магазин 
(e-shop) - это всегда 
интернет-магазин, т.е. 
специализированный 
web-canT, принадлежа- 
щий фирме-произво- 
дителю или торговой 
фирме и предназна- 
ченный для продвиже- 
ния товаров на рынок, 
увеличения объема 
продаж, привлечения 
новых покупателей. 
Электронный справоч- 
ник-каталог (e-procure- 
ment) - специализиро- 
ванный web-canT для 
проведения тендеров 
среди поставщиков. 
Как правило, он реали- 
зуется в виде катало- 
га-справочника, с по- 
мощью которого кли- 
ент может выбирать 
поставщиков товаров 
для дальнейших пере- 
говоров. 

Электронный аукцион 
(e-auction) - об этом я 
уже подробно писал в 
этом номере. 
Электронный торговый 
центр (e-mall) - web- 
сайт, включающий 
несколько электрон- 
ных магазинов и ката- 
логов, объединенных 
общим местом распо- 
ложения и совместно 
использующих ряд go- 
полнительных функ- 
ций, например, систему 
проведения защищен- 
ных платежных тран- 
закций. 


Аббревиатура ПВН 
расшифровывается 
как Пункт Выдачи На- 
личных. ПВНы обору- 
дованы специальными 
устройствами - терми- 
налами и располагают- 
ся в офисах банков, 
обменных пунктах. 


Транзакциями называ- 
ют все операции по- 
купки товаров и услуг 
или получения налич- 
ных денег. 


» 


Такая надпись означа- 
ет, что устройство ра- 
ботает 7 дней в неделю 
по 24 часа, иными сло- 
вами круглосуточно. 
Еще иногда можно уви- 
деть 365х24х7. Думаю, 
сам догадаешься, что 
это такое :). 


Отсутствие наличности 
в банкоматах - ситуа- 
ция крайне редкая. По 
крайней мере, в тече- 
ние длительного вре- 
мени. Бывает, что в 
банкомате нет купюр 
крупного достоинства, 
а ты захочешь снять 
крупную сумму. К при- 
меру, закончились ку- 
пюры достоинством 
500 р., но есть по 100 
р. и по 50 р. Ты пыта- 
ешься снять сумму 
6000 р. Банкомат не 
сможет выдать указан- 
ную сумму, так как в 
окошко выдачи поме- 
щается 40 купюр. Ито- 
го, возможная к выдба- 
че сумма составляет 
40x100=4000 р. Так 
что иногда пробуй 
снять необходимую 
сумму за 2-3 подхода. 


Cash Advance - выдача 
наличных. 


CPC (cost-per-click) - 
стоимость одного клика 
на рекламный баннер. 
Еще СРМ (cost-per-mil- 
lennium) - стоимость 
тысячи показов банне- 
ров. CTR (click-throe- 
ratio) - соотношение 
количества нажатий на 
баннер к общему коли- 
честву показов банне- 
ра. Обычно выражает- 
ся в процентах и явля- 
ется одним из главных 
способов измерения 
эффективности бан- 
нерной рекламы. 


FAQ ПО E-COMMERCE 


Virtual bank - виртуаль- 
ный банк - банк, рабо- 
тающий с клиентами 


исключительно через 
интернет, и в отличие 
от традиционных бан- 
ков не располагающий 
филиальной сетью. 


Merchant Account - 
специальный открыва- 
емый продавцом тран- 
зитный счет в банке, 
который позволяет 
принимать платежи по 
кредитным картам. Отк- 
рывая Merchant 
Account, банк соглаша- 
ется платить продавцу 
за правильно совер- 
шенные покупки в об- 
мен на снятие денег со 
счетов покупателей в 
банках-эмитентах. 


Рекламы телефонов 
насмотрелся? Май 
Order/Telephone Order 
- Почтовый 3aka3/Te- 
лефонный Заказ. 


Банк-эмитент - банк, 
выпустивший пласти- 
ковую карту. 


Банк-эквайер (acquirer) 
- банк, проводящий 
расчеты по пластико- 
вым картам. В банке- 
эквайере находится 
процессинговый сер- 
вер, связанный с зак- 
рытыми банковскими 
сетями Visa, 
MasterCard/EuroCard, 
UnionCard и т.д. С no- 
мощью этого сервера 
банк производит авто- 
ризацию карты и после 
этого проводит платеж. 


Биллинг - это система 
подсчета <чего-либо>. 
Например, это система 
подсчета трафика, ко- 
торый проходит через 
главный сервер с каж- 
goro компьютера в се- 
ти, определения мно- 
жества типов этого 
трафика: 1) входящий 
или исходящий; 2) ло- 
кальный (бесплатный) 
или Internet (платный) 
ит.п., а также состав- 
ления отчетов статис- 
ТИКИ. 

На основании работы 
биллинговой системы 
выставляются счета 
пользователям по 
окончании отчетного 
периода. 


Инвестиционный банк - 
это место, где ты или 
твоя компания можете 


хранить или накапли- 
вать средства (на рас- 
четном счету деньги 
обычно не хранят). В 
этом и заключается ос- 
новное отличие инвес- 
тиционного счета от 
расчетного: деньги кла- 
дутся на хранение, то 
есть по счету допуска- 
ется минимум операций 
в месяц (иногда вооб- 
ще не допускается). 
Инвестиционный счет - 
это не депозит с фик- 
сированными процен- 
тами. Распорядитель 
счета поручает банку 
инвестировать деньги в 
финансовые инстру- 
менты той или иной ка- 
тегории риска, и вся 
прибыль будет твоей. 
На инвестиционный 


счет, как правило, мож- 
но оформить кредит- 
ную карту. 


Автоматическая банко- 
вская система. 


QCSBS - QUICK CASH 
SECRET BANKING SYS- 
ТЕМ. Очередной лохот- 
рон. 


iKobo - это платежная 


система, позволяющая 
производить расчеты 
между ее участниками, 
используя банковские 
карточки. i-Kard - это 
пластиковая карточка, 
выпускаемая системой 
Коро, с помощью KOTO- 
рой участники системы 
могут получать деньги 
в любом банкомате ми- 
ра. Участником пла- 
тежной системы Кобо 
может стать любой че- 
ловек старше 18 лет, 
проживающий в любой 
стране мира :). 


Аббревиатура MLM 
расшифровывается 
как multilevel marketing 
- сетевой маркетинг. 
МЕМ - это не конкрет- 
ная фирма или спон- 
сор. MLM это просто 
аббревиатура, которая 
обозначает систему, 
т.е. механизм системы, 
построенной на много- 
уровневом сбыте ка- 
кой-либо продукции. 


Для начала нужно на- 
писать программу. Не 
простую программу, а 
ту, которая будет поль- 
зоваться спросом. По- 
том эту программу нуж- 
но продать. Как это 
сделать, хорошо напи- 
сано тут: www.homebusi- 
ness.ru/job/st35.htm. 


Существует основное 
обязательство, и оно 
должно быть реально 
исполнено. Предполо- 
жим, покупатель по go- 
говору купли-продажи 
должен заплатить ка- 
кие-то деньги. И вдруг 
продавец куда-то исче- 
зает, умирает или его 
лишают дееспособнос- 
ти. А если покупатель 
вовремя деньги не уп- 
латит, то возможно 
наступление штраф- 
ных санкций по goro- 
вору. Но уплатить по- 
купателю деньги неко- 
му. В таком случае по- 
купатель может прийти 
к нотариусу и попро- 
сить его принять де- 
нежную сумму в депо- 
зит. Когда нотариус 
принимает денежную 
сумму в депозит, то 
обязательство счита- 
ется исполненным. То 
есть покупатель день- 
ги заплатил, и для него 
никаких штрафных 
санкций не наступает. 


FOREX (Foreign 
Exchange Market) - rno- 
бальный валютный ры- 
нок по обмену опреде- 
ленной суммы валюты 
одной страны на валю- 
ту другой по согласо- 
ванному курсу на оп- 
ределенную дату. 
FOREX не имеет како- 
го-либо определенного 
места торговли. Это ог- 
ромная сеть соединен- 
ных между собой пос- 
редством телекоммуни- 
каций валютных диле- 
ров, сосредоточенных 
по всем ведущим миро- 
вым финансовым цент- 
рам и круглосуточно 
работающих как еди- 
ный механизм. Основ- 
ными участниками ва- 
лютного рынка явля- 
ются: коммерческие 
банки, валютные бир- 
жи, центральные бан- 
ки, фирмы, осущес- 
твляющие внешнетор- 
говые операции, ин- 
вестиционные фонды, 
брокерские компании, 
частные лица. 


Оффшор (от английс- 
кого offshore - вне бе- 
рега, вне границ) - 
термин, применяемый 
для мировых финан- 
совых центров, а так- 
же некоторых видов 
банковских операций. 
Оффшорная компа- 
ния - это компания, ко- 
торая не ведет хозяй- 
ственную деятель- 
ность в стране своей 
регистрации, а вла- 
дельцы этих компаний 
- нерезиденты этих 
стран. Как правило, в 
таких странах с льгот- 
ным или нулевым на- 
логообложением су- 
ществует только фик- 
сированный ежегод- 
ный сбор. Самыми 
распространенными 
видами оффшорной 
компании являются 
акционерные общест- 
ва и общества с огра- 
ниченной ответствен- 
HOCTbIO. 

Некоторые преимуще- 
ства оффшора: 

- Полная финансовая 
конфиденциальность 
- Защита средств 

- Снижение подоход- 
ного налога 

- Нет налога на насле- 
дство 

- Защита от инфляции 
- Ограничение право- 
вой ответственности 

- Отсутствие контроля 
обмена валюты 

- Данные владельцев 
и директоров не под- 
лежат огласке и оста- 
ются конфиденциаль- 
HbIMU 

- Доступность банко- 
вских услуг и инвести- 
ционного менеджмен- 
та мирового уровня 

- Легкий доступ к ос- 
новным рынкам Север- 
ной Америки и Европы 
- Нет международных 
торговых тарифов 

- Не надо платить го- 
довой налог 

- Нет ограничений 
объема экспорта/им- 
порта 


Коммерческий счет да- 
ет тебе или твоему 
предприятию возмож- 
ность принимать кре- 
дитные карты как Cpeg- 
ство платежа за това- 
ры и услуги компании. 
Это предоставляет тво- 
им клиентам чрезвы- 
чайно популярный ва- 
риант оплаты, помимо 
наличных и чеков. 
Клиенты более склон- 
ны приобретать доро- 
гостоящие товары, 
пользуясь способом 
платежа, который 
обеспечивает им гиб- 
кость возмещения. 


Коммерческие счета 
получают в некоторых 
банках и у других не- 
зависимых провайде- 
ров - таких, как 
Cardservice 
International. 


Для заказов по интер- 
нету, почте и телефону 
используется комп с 
доступом к инету. В 
розничной торговле 
применяется специаль- 
ный терминал или ска- 
Hep, предназначенный 
для считывания маг- 
нитной полосы на обо- 
роте кредитной карты 
клиента. Это может 
обеспечить выдачу 
клиенту бумажной кви- 
танции в момент покуп- 
ки. Может также ис- 


пользоваться имприн- 
тер, который принима- 
ет физическую копию 
кредитной карты кли- 
ента. 


Сама по себе пластико- 
вая карточка не явля- 
ется денежным Cpeg- | 
ством и потому декла- 
рированию при пере- 
сечении границы РФ 

не подлежит. 


CEC - это Certified Е- 
Commerce Consultant - 
сертифицированный 
консультант по е-ком- 
мерции - является за- 
регистрированным 
профессиональным 
званием, о чем вла- 
дельцу выдается сер- 
тификат, а его имя или 
название организации 
заносится в каталог 
сертифицированных 
консультантов. Серти- 
фикация CEC подтве- 
рждает соответствие 
стандартам. Сертифи- 
кация в области е-ком- 
мерции является мето- 
дом оценки уровня об- 
разования и профес- 
сиональных навыков в 
е-коммерции. 


CRM (Customer 
Relationship 
Management). Сегодня 
почти все корпорации, 
предлагающие свои 
услуги на Т-рынке, ис- 
пользуют этот термин 
для того, чтобы выра- 
ботать свою политику 
в отношении потреби- 
телей. Термин СКМ не- 
обходимо позициони- 
ровать как "стратегию 
бизнеса, ориентиро- 
ванную на максимали- 
зацию роли потребите- 
ля при непременном 
сохранении его прав". 
Еще можно отметить, 
что сутью CRM являет- 
ся персонификация 
каждого изделия (про- 
дукта) при приемлемом 
уровне затрат. 


ЗАРАБОТОК В ИНТЕРНЕТЕ 


Каролик Андрей (andrusha@real.xakep.ru) 


ЗАРАБОТОК 


В ИНТЕРНЕТЕ 


ОБЗОР КНИГ ПО ЭЛЕКТРОННОЙ КОММЕРЦИИ 


РЕКЛАМА ДЛЯ 
"ЧАЙНИКОВ" 


Гэри Дал 


Разумная цена: 60 рублей 


Книжка мелкая, но 

очень полезная, ес- 
ли тебе интересно, как 
разместить свою рекламу 
на телевидении, радио, в 
интернете или в печатной 
продукции (прессе). При- 
чем не просто разместить, 
а сначала сформулиро- 
вать свое рекламное сооб- 
щение и понять, как ты 
его собираешься позицио- 
нировать. Каждое направ- 
ление (радио, телевидение 
и печать) достаточно под- 
робно рассмотрены. До- 
полнительно ты узнаешь, 
как составлять проспекты 
и письма, преимущества 
внешней рекламы и мно- 
гое другое. Не менее вкус- 
ная вторая часть книги, в 


которой описаны механиз- 
мы планирования реклам- 
ной кампании и ее бюдже- 
та. В качестве бонуса ве- 
ликолепные десятки: де- 
сять секретов создания 
запоминающейся рекла- 
мы, десять причин для об- 
ращения в рекламное 
агентство и десять спосо- 
бов сокращения расходов 
на услуги прессы. 


ЭЛЕКТРОННЫЙ БИЗНЕС 


Актуальная книжка 

для тех, кто работает 
или собирается работать с 
электронным бизнесом. В 
книге рассмотрены модели 
электронного бизнеса 
(электронные аукционы, 
электронные биржи, пор- 
талы, электронная рекла- 
ма, электронная торговля), 
проблемы и их решение. 
Отдельно описаны пла- 
тежные системы электрон- 
ного бизнеса: электрон- 
ные платежные системы, 
микропроцессорные и 
пластиковые карты (в том 


числе РО$-терминалы). Ты 
узнаешь, как организо- 
вать оплату с использова- 
нием кредитной карты, на 
базе пластиковых карт, с 
предварительной автори- 
зацией и прочие альтерна- 
тивы. Для полноты карти- 
ны разобрана информаци- 
онная инфраструктура, 
стандарты и протоколы 
электронного бизнеса. 


КАК СОЗДАТЬ 
ЭЛЕКТРОННЫЙ МАГАЗИН 
В ИНТЕРНЕТ 


Орлов Л.В. 


Разумная цена: 180 рублей 


Нужен интернет-ма- 

газин? Нет проблем! 
В книге разобрано практи- 
чески все, что тебе пона- 
добится при создании ин- 
тернет-магазина: основ- 
ные понятия, преимущест- 
ва, готовые программные 
продукты, платежные сис- 
темы и безопасность рас- 
четов, стратегии сетевых 
продаж, использование 
базы данных, реализация 
каталога товаров, автори- 


зация посетителей и 
оформление заказа. От- 
дельно рассмотрены сис- 
темы оплаты (ASSIST, 
CyberPlat, ЭлИТ, 
WebMoney Exchange, 
Instant!, PayCash, ТЕЛЕ- 
БАНК, ГРАДО) и способы 
доставки товара. В качест- 
ве бонуса тонкости и хит- 
рости: советы разработчи- 
кам систем электронной 
коммерции, отражение в 
бухгалтерском учете рас- 
ходов и доходов на интер- 
нет, как подобрать про- 
вайдера платного хостин- 
га, оформление электрон- 
ного магазина. 


ДИЗАЙН И АРХИТЕКТУРА 
СОВРЕМЕННОГО 
МЕВ-САЙТА. ОПЫТ 
ПРОФЕССИОНАЛОВ 


Книга для разработ- 

чиков сайтов, веб- 
дизайнеров и маркетоло- 
гов, занимающихся интер- 
нет-проектами. Основа 


книги - стратегические 
идеи и практические сове- 
ты по созданию конкурен- 
тоспособных и легких в 
использовании веб-сай- 
тов. Книга написана нетех- 
ническим языком (легко 
читать) и содержит множе- 
ство иллюстрированных 
примеров наиболее удач- 
ных и провальных веб- 
сайтов, которые реально 
существуют на просторах 
инета. Готовой формулы 
по созданию сайта, конеч- 
но, не существует. Но в 
этой книге много интерес- 
ных идей, которые можно 
использовать для повы- 
шения эффективности 
создаваемого тобой сайта. 


ИНТЕРНЕТ КАК 
ИНСТРУМЕНТ ДЛЯ 
ФИНАНСОВЫХ 
ИНВЕСТИЦИЙ 


Хочешь пощупать 

электронные биржи, 
поиграть на фондовом 
рынке через интернет и 
инвестировать свои тугри- 
ки? Начни с этой книги. В 
ней изложены основные 
сведения об инвестициях, 
фондовом рынке и акциях. 
Приведены наглядные 
примеры развернутого 
анализа финансовых по- 
казателей и финансовой 
отчетности компаний с 
целью дальнейших инвес- 


тиций в эти компании. 
Описаны способы получе- 
ния подобной информации 
через интернет. Книга 
ценна множеством реаль- 
ных примеров, помогаю- 
щих понять принципы при- 
нятия инвестиционных ре- 
шений. В качестве бонуса 
- принципы валютных спе- 
куляций на рынке Forex. 


СОЗДАНИЕ WEB-CTPA- 
НИЦ СРЕДСТВАМИ CSS 


Шмитт К. 


Разумная цена: 135 рублей 


При разработке сов- 
ременных сайтов 
применяются каскадные 
стили (CSS). Если ты соб- 
рался делать свой сайт и 
не знаешь, что это такое, 
подобная книга тебе жиз- 
ненно необходима. CSS - 
современная технология, 
позволяющая восполнить 
недочеты классического 
НТМЕ. С ее помощью мож- 
но реализовать оформи- 
тельские эффекты, недос- 
тупные для чистого HTML. 
Книга удобна тем, что в 
ней нет обширных выдер- 
жек из официальных go- 
кументов W3C (многие 
книжки по CSS этим стра- 
дают). Содержание - прак- 
тический опыт автора. 
Блоки теоретического ма- 
териала иллюстрируются 
листингами готовых стра- 
ничек, что помогает быст- 
ро впитывать информа- 
цию. В приложении - куча 
практических фишек, ко- 


торые ты можешь исполь- 
зовать на своем сайте. 


СОЗДАНИЕ ИНТЕРАКТИВ- 
НОГО МЕВ-САЙТА: УЧЕБ- 
НЫЙ КУРС 


Д. Лещев 


Разумная цена: 165 рублей 


р Статика уходит в 
прошлое, скорости 
домашнего интернета поз- 
воляют без проблем смот- 
реть анимацию, хотя она и 
утяжеляет странички. Кни- 
га посвящена созданию 
интерактивных эффектов 
при помощи различных 
приложений. Упор делает- 
ся на две альтернативные 
технологии: JavaScript и 
Flash. С помощью советов, 
приведенных в книге, ты 
сможешь буквально "ожи- 
вить" страницы своего 
сайта. К примеру, подроб- 
но описано, как сделать 
фильм Ha Flash или инте- 
рактивную игру при помо- 
щи Kak Flash, так и 
JavaScript. В качестве бо- 
нуса удобные справочни- 
ки по HTML, Flash, 
JavaScript, ActionScript и 
Flash MX. 


FLASH MX. ACKYCCTBO 
СОЗДАНИЯ МЕВ-САЙТОВ 


Ты, наверное, уже 

знаком с технологи- 
ей Flash. Она сейчас ак- 
тивно используется при 
создании баннеров, заста- 
вок, анимированных меню 
и даже целых сайтов. Этот 


Ш Огромное спасибо букинистическому интернет-магазину "О$-Книга", ко- 
торый любезно предоставил нам все эти книжки живьем. При желании все 


эти книги ты можешь приобрести по разумным ценам у них на сайте - 
www.osbook.ru. 


Разумная цена: 330 рублей 


солидный кирпич пол- 
ностью посвящен разра- 
ботке вкусных вещей в 
Flash МХ. Главы построе- 
ны по принципу "от поста- 
новки реальной задачи, с 
которой ты можешь столк- 
нуться, до практической 
реализации". Тексты гото- 
вых сценариев занимают 
как минимум четверть 
всей книжки! Книга будет 
полезна и дизайнерам, и 
программистам, каждый 
найдет что-нибудь для се- 
бя. К книжке прилагается 
диск, на котором есть не- 
обходимые файлы и при- 
веденные листинги, чтобы 
не набирать их по второму 


разу. 


МЕВ: ДИЗАЙН 
И КОММЕРЦИЯ 


Книга для начинаю- 
щих и тех, кому ин- 
тересен HTML-pegaktop 


ЗАРАБОТОК В ИНТЕРНЕТЕ 


FrontPage. Хотя сегодня 
этот редактор уже далеко 
не самый популярный, не- 
которые по привычке про- 
должают творить свои 
простенькие странички 
именно в нем. Дополни- 
тельно в книге описаны 
графический редактор 
Image Composer и редак- 
тор анимированной графи- 
ки Gif Animator. Но книжка 
будет неинтересна тем, 
кто уже занимается веб- 
дизайном всерьез и давно. 


ИСКУССТВО 
МЕВ-ДИЗАЙНА. 
САМОУЧИТЕЛЬ 


Джефери Вин 


Разумная цена: 95 рублей 


Проблема многих 

сайтов - частичное 
или полное отсутствие нор- 
мального дизайна. Как ре- 
зультат, в интернете пло- 
дятся жуткие монстры. Ес- 
ли не хочешь создать оче- 
редную страшилку, прочти 
книгу. В ней основное вни- 
мание уделено принципам 
современного дизайна. Ав- 
тор предлагает учиться на 
чужих достижениях и 
ошибках, а не наступать на 
одни и те же грабли. В кни- 
ге рассмотрены универ- 
сальные принципы дизайна 
и их применение в разра- 
ботке веб-сайтов. Ты усво- 
ишь ряд незыблемых пра- 
вил веб-дизайна и нау- 
чишься чувствовать, когда 
этими правилами можно 
пренебречь. 


РАЗРАБОТКА 
МЕВ-ПРИЛОЖЕНИЙ 

НА PHP И POSTGRESQL. 
руководство 
РАЗРАБОТЧИКА 

И АДМИНИСТРАТОРА 


Гешвинде Эвальд 


Разумная цена: 225 рублей 


Совместное примене- 
ние популярного 
языка РНР и мощной и на- 
дежной системы управле- 
ния базами данных 
PostgreSQL позволяет 
создавать сайты с динами- 
ческим содержимым, что 
так актуально в последнее 
время. В книге рассмотре- 
ны реальные примеры: 
построение собственной 
почтовой системы, разра- 
ботка интернет-магазина, 
создание системы управ- 
ления контентом сайта, 
разработка системы ана- 
лиза стоимости акций. 
Кроме непосредственной 
разработки сайтов, уделе- 
но внимание вопросам ус- 
тановки, настройки и ад- 
министрирования самих 
PHP и PostgreSQL. В каче- 
стве бонуса - синтаксис 
языка РНР, использова- 
ние стандартного SQL, 6e- 
зопасность приложений, 
расширение PostgreSQL и 
многое другое. 


ТЕКСТ ДЛЯ WEB: 
ДОСТУПНОСТЬ 
И ПРИВЛЕКАТЕЛЬНОСТЬ 


Приходится писать 

тексты для интернет- 
ресурсов, справочные или 
маркетинговые материалы, 
ФАКи, пресс-релизы, но- 
вости, статьи или просто 
резюме? Тогда эта книга 
для тебя! В ней рассказа- 


Джонатан Прайс 


Разумная цена: 165 рублей 


но, как сделать любой 
текст более привлекатель- 
ным и доступным. Как 
привлечь и удержать вни- 
мание посетителей, как 
создать информативные 
ссылки, заголовки и меню, 
как продвигать, реклами- 
ровать и продавать, как 
организовать активное об- 
суждение и как стать про- 
фессиональным веб-писа- 
телем или веб-редактором. 
Все эти практические ре- 
комендации не взяты с по- 
толка, а основаны на ис- 
следованиях основных ас- 
пектов человека: внима- 
ние, отношение, восприя- 
тие, взаимодействие, чте- 
ние и практичность. 


ВЕБ-РЕДИЗАЙН: КНИГА 
КЕЛЛИ FOTO И ЭМИЛИ 
КОТЛЕР 


Келли Гото 


Разумная цена: 235 рублей 


Книга пригодится 
тем, кто собрался ре- 


ализовывать серьезный 
интернет-проект. Описан- 
ная последовательность 
действий универсальна, и 
ее легко приспособить под 
свои нужды: определение 
проекта, разработка 
структуры сайта, визуаль- 
ное оформление и тести- 
рование, разработка и 
контроль качества, запуск 
и сопровождение. Приво- 
дятся технические прие- 
мы, советы, контрольные 
таблицы, опросные листы - 
все это можно использо- 
вать сразу на практике. В 
книге приводятся приме- 
ры, наглядно иллюстриру- 
ющие воплощение в 
жизнь описанных прие- 
MOB. 


ИНТЕРНЕТ 
КАК ИНСТРУМЕНТ 
МАРКЕТИНГА 


Многие недооцени- 
вают возможности 
интернета. А ведь в уме- 
лых руках это мощный ре- 
сурс для проведения раз- 
личных маркетинговых ис- 
следований. Не зная это- 
го, многие живут как в 
глухом лесу. Эта книга для 
тех, кто хочет повысить 
эффективность своей 
коммерческой деятельнос- 
ти через интернет. В книге 
показано, как создать эф- 
фективный веб-сервер, 
предварительно оценив 
его целесообразность, це- 
левую аудиторию, бюджет 
и прочие составляющие, 
необходимые для осущес- 
твления коммерческого 
проекта. 


КАК НАЙТИ РАБОТУ 
С ПОМОЩЬЮ INTERNET 


Рудинштейн М.Ю. 


Разумная цена: 60 рублей 


О чем книга, понятно 

уже из названия - 
практические советы по 
поиску работы через ин- 
тернет. Разобраны наибо- 
лее актуальные вопросы 
по составлению резюме 
(внешний вид, составные 
части и их содержание, 
глаголы действия успеха) 
и прохождению собеседо- 
вания (подготовка, некото- 
рые типичные вопросы, 
внешний вид и поведе- 
ние). Отдельно описано, 
как взаимодействовать с 
виртуальными бюро по 
трудоустройству (московс- 
кие кадровые агентства, 
периодические издания и 
другие полезные источни- 
ки). В качестве бонуса - 
работа за рубежом (в ос- 
новном автор пишет о по- 
иске работы в США). 


КОНКУРЕНТНАЯ 
РАЗВЕДКА В INTERNET. 
СОВЕТЫ АНАЛИТИКА 


Специфичная книж- 
К} ка, посвященная 
вопросу изучения конку- 
рентов при помощи воз- 
можностей интернета. 
Приводится обзор наибо- 
лее полезных источников 
информации, поисковые 
системы и удаленные базы 
данных, доступные извне. 
Описываются простые и в 
то же время эффективные 
способы использования 
доступной информации. 
Для наглядности приведе- 
ны практические примеры 
подобных исследований: 


поиск данных о личности, 
поиск информации о фир- 
ме, поиск информации о 
политической или общест- 
венной организации, ана- 
литические справки о сос- 
тояние отрасли, контент- 
анализ текстов и многое 


другое. 


КАК СДЕЛАТЬ КАРЬЕРУ 
С ПОМОЩЬЮ ИНТЕРНЕТА 


\ 


Соломенчук В.Г. 
Разумная цена: 80 рублей 


Удобное справочное 
пособие при исполь- 


зовании интернета в каче- 
стве посредника между то- 
бой и работодателем. Кни- 
га стоит твоего внимания, 
если ты хочешь найти вы- 
сокооплачиваемую и прес- 
тижную работу. В ней под- 
робно рассмотрены все 
этапы трудоустройства 
(поиск вакансий, перепис- 
ка с работодателем, сос- 
тавление резюме, деловая 
встреча), приведены важ- 


ные статьи трудового за- 
конодательства, особое 
внимание уделено nogro- 
товке к собеседованию, 
тонкостям делового обще- 


ния. Описаны способы тес- 


тирования на вакантные 
должности. В качестве бо- 
нуса - информация по 
крупным кадровым агент- 
ствам в интернете. 


ВСЯ ХАЛЯВА ИНТЕРНЕТА 


Разумная цена: 60 рублей 


Понятие "халявы" - 
глубокое, емкое, ив 
России отношение к нему 
очень трепетное и серьез- 
ное :). Доступная халява 
интернета: бесплатный 
почтовый ящик (в том чис- 
ле с POP3), бесплатный 
хостинг (зарубежный и 
российский), бесплатная 
реклама (баннерообмен- 
ные сети), бесплатные ин- 
тернет-магазины, бесплат- 
ный софт, бесплатные ло- 
тереи и игровые порталы - 
все это есть в этой книге. 
В довесок описана попу- 
лярная программа Al 
Roboform, позволяющая 
автоматизировать похож- 
дения по просторам интер- 
нета (заполнение регист- 


раскрутки. Описаны осно- 
вы HTML, популярные ре- 
дакторы веб-страниц 
(Adobe ImageReady, Corel 
Xara, Macromedia 
Fireworks, Macromedia 
Dreamweaver, 
Metacreation Headline 
Studio, HomeSite u 
Microsoft FrontPage 
Express), CGI, PHP, MySQL 
и простейшие примеры их 
использования (гостевая 
книга, графический счет- 
чик). Более продвинутым 
веб-дизайнерам будет ин- 
тересна вторая часть кни- 
ги, посвященная раскрут- 
ке: привлечение посетите- 
лей, эффективная работа 
с партнерскими програм- 
мами, баннерная реклама, 
как получить более 
20000 посетителей в день 
на своем сайте. В качестве 
бонуса - заработок при по- 
мощи своего сайта, тон- 


кости и секреты. 


рационных форм, которые 
так бесят во всех бесплат- 
ных услугах, автоматичес- 
кий ввод паролей и других 
данных для авторизации). 


КАК СОЗДАТЬ 
И РАСКРУТИТЬ МЕВ-САЙТ . 
В ИНТЕРНЕТ | 


Книжка интересна 

простым языком и 
полнотой описания: от 
создания сайта до его 


100 WEB 


Dzen (http://www.hi-end.net) 


ОБЗОР САЙТОВ E-COMMERCE! 


| | 


Очень интересный 

сайт с грамотным 
призывом: "Успеха доби- 
вается тот, кто к нему 
стремится!" Здесь можно 
найти хорошую подборку 
статей о том, как зараба- 
тывать деньги, не выходя 
из дома. Имеется масса 
рекомендаций по раскрут- 
ке сайтов, просто любо- 
пытные бизнес-идеи и 
прочие полезности. Сайт 
оставил очень приятное 
впечатление, может быть, 
потому, что его админ и 
хозяин - женщина }). 


WWW.IZCITY.COM/EBAY 


Полезный ресурс 

для тех, кого заинте- 
ресовала огромная миро- 
вая барахолка - еВау, на 
которой можно что угодно 
купить или продать. Что 
касается сайта, то здесь 
ты узнаешь, как на ней за- 


региться, как с ней рабо- 
тать, и даже прочитаешь 
интересные истории, свя- 
занные с еВау. Например, 
такую: "Затем мое внима- 
ние привлек интернет-аук- 
цион ЕБау. Прочитав пра- 
Buna работы Pregrad.Nel с 
аукционами и припоминая 
знакомые мне английские 
слова, я ринулся в бой. 
Один из лотов представ- 
лял собой распорку опор 
стоек передней подвески 
на мою Subaru Impreza, 
которую я давно имел же- 
лание приобрести. В пунк- 
те «Buy it now» (т.е. ку- 
пить сейчас по указанной 
цене) значилась просто 
смешная цена в $18. Стоит 
ли говорить о том, что сто- 
имость, объявленная 
Pregrad.Net, была явно ниже 
120-140 долларов, кото- 
рые просят за это отечест- 
венные передовики торго- 
вого фронта! Особо хочет- 
ся отметить то, что всевоз- 
можные прибамбасы для 
мужских игрушек (авто, 
РС, КПК ит.д.) в обилии 
можно приобрести на 
ebay.com по разумным це- 
нам. Главное - выбрать, 
что хочется, и правильно 
оценить продавца, вернее, 
количество его положи- 
тельных фидбеков, что 
практически гарантирует 
честность и оперативность 
действий продавца! ЕБау - 
это непочатый край для 
тех, кто хочет выделиться 
и быть яркой индивиду- 
альностью, т.к. там можно 
найти вещи, которых пока 
нет или не будет в Рос- 
сии". Еще понравился раз- 
дел "FAQ", где можно най- 
ти ответы на свои самые 
животрепещущие вопро- 
сы. Ебанята всех стран, 
объединяйтесь! :) 


MOLOTOK.RU 


— = 


Русский ответ Ебею. 
Хотя здесь все не 
так масштабно и не такой 
огромный ассортимент, но 
ставшую ненужной вещь 
можно быстро продать 
или, наоборот, закупиться 
приглянувшимся товаром. 
Многие даже заколачива- 
ют неплохой бизнес на 
этом аукционе. Рекомен- 
дую заглянуть на досуге. 


WIN.SUBSCRIBE.RU 


Наверняка, ты уже 
слышал о многочис- 
ленных службах рассылки 
бесплатных электронных 
писем. Так вот, SuDScribe.Ru 
продолжает выгодно отли- 
чаться на фоне всех ос- 
тальных, распространяя 
более 90 миллионов пи- 
сем по всему миру. Поми- 
мо того, что можно просто 
подписаться на интересу- 
ющую рассылку (напри- 


мер, по бизнесу), можно 
воспользоваться реклам- 
НЫМиИ Возможностями 
Subscribe.ru, обеспечив себе 
большую аудиторию чита- 
телей и потенциальных 
клиентов. Имеются воз- 
можности фокусировки 
рассылки для более эф- 
фективной рекламы. 


WWW.COPYRIGHT.RU 
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Еще один весьма по- 

лезный ресурс, спе- 
циализирующийся на воп- 
росах защиты авторских 
прав. Здесь имеется самая 
полная подборка законо- 
дательства по этому воп- 
росу. Еще тут можно рас- 
сказать обо всех пробле- 
мах, связанных с исполь- 
зованием твоей интеллек- 
туальной собственности, и 
получить квалифициро- 
ванную юридическую по- 
мощь. Возьми на заметку, 
может, когда-нибудь при- 
годится, если мелкософт 
дорогу перейдет, напри- 
мер :). 


HOSTOBZOR.RU 


Тебя интересует, Ka- 

кой хостинг выбрать 
для своего мега-проекта? 
Тогда тебе прямая дорога 
на этот ресурс! Лучше, 
чем сам автор проекта, об 
этом сайте не скажешь: 
"Здесь вы не найдете ав- 


торских обзоров хостинг- 
провайдеров в общепри- 
нятом виде, т.е. в виде 
статьи, построенной по 
схеме: "у провайдера та- 
кого-то хорошо то-то, пло- 
хо то-то". Сделано это по 
следующим соображени- 
ям: хостинговые фирмы в 
конкурентной борьбе за 
клиента постоянно повы- 
шают качество и увеличи- 
вают перечень предостав- 
ляемых услуг. В любом об- 
зоре будет отражена уста- 
ревшая информация, не 
соответствующая текуще- 
му положению дел. За лю- 
бым обзором стоит живой 
человек - его автор. Ни 
уровень его компетентнос- 
ти, ни мотивы, побудившие 
его написать обзор, чита- 
телю зачастую не извест- 
ны. Огромное количество 
обзоров различного каче- 
ства вы без труда сможете 
найти на просторах 
RuNet'a и без этого сайта. 
Вместо обзоров я предла- 
гаю информацию, необхо- 
димую при принятии ре- 
шения. Используя эти 
данные, вы сами сможете 
быстро составить 
собственный обзор и, что 
самое главное, сделать 
осознанный выбор с уче- 
том только ваших 
собственных требований и 
предпочтений". Пол- 
ностью согласен с авто- 
ром, лучше сам заходи сю- 
да на досуге, и во всем 
убедишься лично. 


MAJORDOMO.RU 


А BOT конкретный 

пример привлека- 
тельного хостинга с хоро- 
шими отзывами и божес- 
кими ценами. К твоим ус- 
лугам будут мощные 
двухпроцессорные серве- 


ры на 622 Мбит канале, 
отдельный сервер под ба- 
зы данных, ежедневный 
back-up, web-mail и т.д. 
Еще приглянулась промо- 
акция - "три месяца хос- 
тинга по тарифному плану 
"master" стоят 24 у.е. 
плюс бесплатная регист- 
рация домена в зоне .ги в 
подарок". Велком, может, 
и ты соблазнишься каким- 
нибудь выгодным предло- 
жением ;). 


WWW.SUBMIT.RU 


Еще одна полезняш- 
ка - служба SUBNII.RU, 
созданная для оказания 
помощи при размещении 
информации о твоем сайте 
на крупнейших российс- 
ких и зарубежных поиско- 
вых машинах. Зайдя сюда, 
ты легко сможешь заре- 
гиться на российских по- 
исковиках в лице: RAM- 
BLER, APORT, Andex, 
Russia оп the Net. И забу- 
горных: Altavista, Excite, 
Go, Google, Hotbot, 
Infoseek, Lycos, 
Northernlight, 
Whatyouseek, Favar, 
Fastsearch, Infomak. Hy, ты 
понял, в общем }). 


WWW.RLE.RU 


Рекламная сеть RLE 
Banner Network no- 
может тебе эффективно 


раскрутить твой ресурс. 
Причем не предлагая при- 
обрести дорогостоящую 
рекламу на наиболее по- 
пулярных ресурсах (для 
этого много фантазии не 
требуется), а организуя 
обмен рекламой с другими 
веб-сайтами в рамках бан- 
нерных сетей. В пользу 
этой сети говорят следую- 
щие факты: 

Более чем шестилетний 
опыт работы на рынке ин- 
тернет-рекламы; 

Суточный баннерный 
трафик - go 45 миллионов 
показов; 

Широкий охват русскоя- 
зычной аудитории интер- 
нета; 

Использование популяр- 
ных баннерных стандартов 
468х60, 120х240, 
100x100, 120х60; 

Быстрая загрузка банне- 
ров с географически расп- 
ределенных зеркал; 

Гибкий расчет процента 
комиссии в зависимости от 
рекламной активности 
участника и CTR на его 
сайте; 

Возможность перевода 
накопленных показов 
между участниками без 
дополнительной комиссии; 

Подробная статистика в 
режиме реального времени; 

Тщательный контроль 
содержания сайтов-участ- 
ников и добавляемых в об- 
мен баннеров. 

В сеть RLE входят более 
25000 сайтов различной 
тематики и размера, что 
обеспечивает самый ши- 
рокий охват русскоязыч- 
ной аудитории в российс- 
ком интернете и фокуси- 
рованную рекламную кам- 
панию. Рекомендуем! 


WWW.CLICKEXCHANGE.RU 


ClickExchange - это 

система продвиже- 
ния интернет-ресурсов, 
основанная на обмене 
текстовыми ссылками. 
Система позиционирует 
себя как сервис обмена 
СПсК'ами для сайтов внут- 
ри той или иной категории. 


Особенно может быть по- 
лезна тем интернет-ресур- 
сам, которым важен, преж- 
де всего, зачет по пока- 
зам. Ссылки этой сети, 
описывающие входящие в 
нее сайты, имеют высокую 
привлекательность и кли- 
кабельность, что обеспе- 
чивает большой CTR. Кро- 
ме того, эта система обла- 
дает кольцами ротации, 
т.е. на сайтах с хакерской 
тематикой вряд ли можно 
будет увидеть ссылки, 
предлагающие купить 
очередной шедевр Билла 
Гейтса в красивой коро- 
бочке :). 


WWW.TLE.RU 


TLE - текстовая 6aH- 
») нерная сеть, nocneg- 
няя в нашем обзоре. Сеть 
подверглась крупным из- 
менениям, теперь она раз- 
делена на три подсети: 
Elite, Classic и Show. В 
Elite принимают участие 
только серьезные, выпол- 
ненные на высоком про- 
фессиональном уровне 
ресурсы. Сайты, не дотяги- 
вающие до критериев 
Elite, будут приняты в под- 
сеть Classic, в которой go- 
пускается участие развле- 
кательных порталов, каче- 
ственно и интересно соз- 
данных персональных 
страниц. Подсеть Show 
предназначена исключи- 
тельно для сайтов развле- 
кательной тематики. Пор- 
нушка, правда, не gonyc- 
кается, так что многие об- 
ломаются. Что касается 
новых возможностей, то 
вот они: 

Размер баннера до 245 
символов; 

Регулирование размера 
выделяемого рекламного 
места; 

Настройка внешнего ви- 
да баннеров на сайте с по- 
мощью стилей; 

Льготные условия учас- 
тия для небольших сайтов; » 
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Уменьшение комиссии в 
режиме накопления показов; 

В 7 раз больше рекламы 
внутри одного баннера; 

Регистрационный бонус 
go 50000 показов кажодо- 
му участнику. 

Также теперь стало воз- 
можным вставлять банне- 
ры на страницу не только 
табличным блоком, но и 
обыкновенной текстовой 
ссылкой. Думаю, тебе все- 
го этого добра хватит на- 
долго. 


Симпатичный ката- 
») лог ресурсов nog ge- 
визом "Уже все найдено!" 
Действительно, найдено, 
если не все, то очень мно- 
гое. Удобная навигация и 
интересные сайты в ката- 
логе оставляют самые 
приятные впечатления об 
этом Сыщике. 


WWW.AFFILIATE.RU 


На этом сайте соб- 

ран замечательный 
каталог партнерских прог- 
рамм, которые вполне мо- 
гут увеличить толщину 
твоего кошелька. Каталог 
собирался в течение двух 
лет и постоянно обновля- 
ется, принося хороший go- 
ход юзерам, выбравшим 
ту или иную партнерскую 
программу. Вот пример та- 
кой программы из рубрики 
"Интим": "Сайт для насто- 
ящих мужчин В19-Реп!5.ги 
позволяет зарабатывать 
реальные деньги за счет 
привлечения на этот сайт 
новых клиентов. Это пер- 
вая adult-nporpamMa gna 
русскоязычного трафика. 
Работу партнерской прог- 
раммы обеспечивает миро- 


вой лидер on-line плате- 
Men компания Internet 
Billing Company, Ltd. 
(Wwww.ibill.com). Компания 
отслеживает всю статис- 
тику и производит все 
выплаты. Все выплаты 
производятся чеками или 
переводами на счет. Вып- 
латы производятся Зи 22 
числа каждого месяца. Че- 
ки быстро доходят в лю- 
бую точку мира (в т.ч. и в 
Россию). Схема работы 
партнерской программы 
проста. Вы направляете на 
этот сайт посетителя (обя- 
зательно указывая в 
ссылке свой идентифика- 
тор участника). Партнерс- 
кая система автоматичес- 
ки отслеживает этого по- 
сетителя, и если он стано- 
вится членом сайта Биг- 
Пенис.Ру (вносит деньги), 
то на твой аккаунт автома- 
тически перечисляются 
40% от регистрационного 
взноса (его текущий раз- 
мер на странице регистра- 
ции). Затем компания 1ВШ 
высылает 2 раза в месяц 
накопившуюся сумму". 
Без комментариев! ;) 


WWW.ASSIST.RU 
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Теперь твоему вни- 

манию представляет- 
ся система, проводящая 
авторизацию и процессинг 
платежей, совершаемых 
при помощи кредитных 
карт. Допустим, ты заму- 
тил интернет-магазин и бо- 
ишься, что тебя могут хак- 
нуть или кинуть на деньги 
какие-нибудь кулхацкеры. 
Тогда тебе проще всего 
подключиться к этой кон- 
торе, предлагающей сле- 
дующие услуги: 

Прием платежей по кре- 
дитным картам популяр- 
ных во всем мире систем 
(VISA, 
EuroCard/MasterCard, 
Diners Club, STB, 
STB/Maestro PayCash); 

Прием платежей no 
электронной наличности 
систем рунета (WebMoney, 
Яндекс.Деньги, Кара, e- 
port, Kredit Pilot) в рамках 


единого пользовательско- 
го интерфейса; 

Расширенный монито- 
ринг транзакций по кре- 
дитным картам. 

Все, что тебе остается, 
это заключить договор и 
выбрать необходимый на- 
бор электронных платеж- 
ных средств. А дальше де- 
нежки гарантированно 
поплывут только в твой 
кошель, а не хакера Васи 
из соседнего дома. 


CONV.RBC.RU 


Этот сайтец придет 
на помощь, когда те- 
бе понадобится подсчи- 
тать, сколько будут стоить 
одни денежные единицы 
по отношению к другим. 
Фактически - это точный 
онлайновый конвертер ва- 
лют. Тем, кто торгует на 
Ебэе или на бирже, будет 
весьма полезен. Hy, ая 
открыл тут для себя, что 
за 100 украинских гривен 
просят 542 рубля. Я бы не 
дал... и на сало не обменял 
бы :). 


WWW.TEMPLATEMON- 
STER.COM 


Если ты задумал 

скреативить ориги- 
нальный сайт, но фанта- 
зию уже давно пропил, то 
рекомендую заглянуть на 
этот буржуйский ресурс. 
Здесь ты найдешь туеву 


хучу готовых шаблонов 
для своего будущего ше- 
девра. За некоторые про- 
сят денег, некоторые отда- 
ют бесплатно. Помимо веб- 
скелетов, имеются флеш- 
ролики для заставок, лого- 
типы и прочие вкусности. 
Заходи сюда, хватит пере- 
дирать все у своих сооте- 
чественников ;). 


WWW.TRANSLATE.RU 


Тебе непонятно, что 
р} от тебя хочет какой- 
нибудь буржуин? Или ты 
сам не знаешь, что ему на- 
писать? Тогда восполь- 
зуйся этим онлайн-пере- 
водчиком от компании 
ПРОМТ, предлагающей 
следующие бесплатные 
сервисы: переводчик текс- 
тов, веб-страниц, элект- 
ронной почты, WAP-nepe- 
водчик. Думаю, останешь- 
ся доволен результатом. 
Если нет, то тебе прямая 
дорога в Центр Америка- 
нского Английского! :) 


WWW.PHPBB.COM 
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Итак, сайт сделан, 

хостинг подобран, 
все работает, но ты 
чувствуешь, что чего-то 
не хватает? Возможно, 
живого общения с родны- 
ми посетителями? Тогда 
можешь замутить отсюда 
бесплатный скрипт совре- 
менного форума. Твоя об- 
щина будет довольна! 
Удачи, и да прибудет с то- 
бой сила, брат! 


Теория звука 

Стандарты 

Сжатие и алгоритмы 
Проги-секвенсеры 

SoundForge - как есть 

Звуковые карты 

Микрофоны 

Цифровые музыкальные носители 
Акустические системы 
Звукоизоляция и запись звука 
Комп как центр медиавселенной 
Звуковой кодинг: WinAPI, DirectSound и т.п. 


Стандарты, плагины, Cubase, 
книги про звук и еще море 
полезной информации! 


Делаем комп идеальным по скорости и удобству. Настройка BIOS, 
железа, тюнинг системы. Разгон всего. Кастомизация программ. 
Восстановление и ремонт полетевших девайсов. 


Так ли уж неприступен *nix, как его малюют? Уязвимости во всех 
популярных сервисах, ядрах и дистрибутивах. Типичные атаки. 
Руткиты. Юникс с точки зрения хакера. Чпих-вирусы и черви. 
Защита. 


Что такое переполнение буфера, уязвимости и атаки, принципы 
написания шеллкодов, переносимые шеллкоды, тулзы, работа с 
памятью, переполнение структур и классов, ошибки в протоколах, 
SEH, повышение прав, методы защиты. 


Насколько дырявые винды на самом деле? Уязвимости в софте от 
MS и других производителей, эксплойты. Бэкдоры, трояны, вирусы 
и черви. Защита для юзера и админа. 


0od ®@ TT ОП UA K 


104 NONAME 


d()c (doc@nnm.ru) 


НАПОМИНАЛКА V0.93.6 


WWW.KTK.RU/%7ELEXAB/UTILS/DAYS_ARC.ZIP 


Отличная программка, давно такую искал! Напоми- 

нает о различных событиях: запланированные де- 
ла, дни рождения, интересные события, праздники (всяко- 
разные), земледельческий календарь... В комплект утили- 
ты входит редактор событий, позволяющий добавлять, 
удалять, редактировать события, устанавливать различ- 
ные опции запуска для отдельных событий. Возможность 
запуска событий каждый месяц, в определенные дни ме- 
сяца или недели, каждую неделю в определенный день, 
каждый день, запуск события в течение заданного интер- 
вала дней, через каждые ХХ дней, в определенный день 
года, каждый последний день месяца и т.п. Для отдельных 
событий есть такие опции, как удаление после выполне- 
ния или на следующий день после выполнения, не пре- 
дупреждать заранее или в определенном году, игнориро- 
вать событие, запуск приложения при выполнении собы- 
тия, напоминание о прошедшем событии, предупреждение 
в пятницу о событиях, которые будут на выходных, обра- 
ботка досрочно выполненных событий, ведение протокола 
выполненных событий, ежемесячное напоминание о собы- 
тии (удобно использовать для новорожденных :)) и т.п. 
Возможность установки опций для группы событий. И мно- 
гое-многое другое. 
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SITESPINNER V2.02B 


HTTP://DOWNLOAD.VIRTUALMECHANICS.COM/ 
DOWNLOAD/SITESPINNERV2.EXE 


Обновился классный редактор HTML для новичков. 
Позволяет все делать наглядно (100% WYSIWYG)! 
То есть знаний HTML практически не треба! Захотел 
вставить картинку - просто перетащил ее на поле 
редактора, выставил нужный размер (просто мышкой 
растянул/сжал) и зафиксировали в необходимом месте, 
нажав на замочек. Текст, таблицы, фреймы - как два 
пальца об асфальт :). Все, что ты делаешь, сразу 
отображается в редакторе. Конечно, SiteSpinner не 
сможет за тебя сделать CSS или какие-нибудь сложно 
вложенные таблицы, но для создания простого сайта - 
самое оно! Никаких заморочек. 
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IT НЕЗАМЕТНЫЙ ПРЕПОДАВАТЕЛЬ V1.3 


») Очень хорошая программка для изучающих анг- 
лийский. Из аналогов так просто лучшая! Прога по- 
казывает маленькое окошко, в котором время от времени 
появляются иностранные слова, термины или выражения 
(с переводом или толкованием). Все выбирается случай- 
ным образом из указанного словаря. Обращать внимание 
на это окно и заучивать - не требуется. Глаза сами выбе- 
рут свободную секунду, чтобы остановиться на нем... Для 
более эффективного использования рекомендуется сос- 
тавлять индивидуальные небольшие словари на опреде- 
ленные темы. Настройки - только то, что нужно - ни доба- 
вить, ни отнять :). Есть возможность показывать ‹фонети- 
ческую транскрипцию; встроен редактор словарей; воз- 
можность выбирать разные шрисфты для термина, тран- 


|= -—: + СЫ 


Comme (Bm meee) Fcc | ieee | er | чения, BOS" 
MOMHOCTb 


подключения 
любых звуко- 
вых файлов 
для произно- 
шения слов. 
Маленькая и 
бесплатная 
программка. 
Не просит инс- 
талляции. Ре- 
комендую! 


REMIND-ME V3.7 


Совершенно случайно наткнулся, скачал, попробо- 

вал - супер! Напоминалка-органайзер в одном ‹фла- 
коне! Позволяет назначать задачи (дела, события, дни 
рождения, праздники) на определенный день и время. 
Причем добавление происходит проще простого - в 2 кли- 
ка - выбрал день и приписал задачу. При наступлении со- 
бытия Remind-Me может: выдать сообщение при загрузке 
компа, выдать сообщение в определенное время, проиг- 
рать звуковой сфайл, запустить выбранное приложение и 
даже отправить мыл (например, поздравление с днюхой)! 
Настройки чисто декоративные (единственное, не забудь 
поменять кодировку Ha сугИЙс), но настроить вид "под се- 
бя" тоже важно! При загрузке прога плюхается в трей и 
показывает текущий день, ничем тебя не беспокоя. Для 
palm LUMKOB и счастливых пользователей Outlook есть 
синхронизация событий. 


NT PASSWORDER \1.10 


Небольшая программка для "типа восстановления" 

потерянных паролей в WinNT/2k/XP/2003. Пароли 
восстанавливаются путем перебора заданных пользовате- 
лем символов. Предоставляется возможность выбора ско- 
рости перебора, а также сохранения результатов. Для 
восстановления паролей не требуются привилегии адми- 
нистратора, то есть пароль может быть восстановлен в 
любой учетной записи пользователя. 


SPEEDFAN V4.11 


Маленькая бесплатная программка для монито- 

ринга вольтажа, температур (проц, хард, мать), 
слежения за скоростью вращения кулеров и опроса 
S.M.A.R.T. жестких дисков. После установки SpeedFan 
протестирует твою систему и подберет соответствую- 
щую конфигурацию опрашиваемых датчиков. В даль- 
нейшем ты можешь сам задать необходимые параметры 
(что опрашивать, что показывать и т.д.), выставить по- 
роговые значения, настроить частоту проца и прочее. 
Если программа не поддерживает твою маму - отсылай 
запрос (прямо из проги) - все будет! 
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106 МОМАМЕ 


WEBCODER V1.6.0.0 


HTTP://ZAHAROV.WEBS.COM.UA/FILES/W(1.6.0.0).EXE 


Отличный редактор для создания меб-страничек! 

Создание и редактирование страничек для сайта 
теперь значительно упростились - выкинь Dreamweaver! 
WebCoder держит html (shtml), xml, css, js, vos, php, perl. 
При создании страницы ты сразу увидишь результаты. 
Можно создавать (редактировать готовые заготовки) шаб- 
лоны страниц, что значительно ускоряет работу. Все наи- 
более используемые теги выведены на экран - добавле- 
ние нового тега происходит в 1 клик. Есть подсветка син- 
таксиса, нумерация строк, быстрая вставка HTML-Teros, 
поддержка Drag&amp;Drop... Поддерживает хоткеи (стоит 
привыкнуть, и потом как на автомате). Может интегриро- 
ваться с IE. В проге есть "пипетка" для быстрого распозна- 
вания цветов (RGB). Имеет мультиязычный интерфейс (в 
том числе и русский), множество функций и настроек. При 
всей своей навороченности WebCoder весит всего 711 Кб 
(!) ине просит денег! 
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ACTIVITY AND AUTHENTICATION 
ANALYZER V1.63 


WWW.GEOCITIES.COM/AAANALYZER/AAANALYZER-SOFOTEX.ZIP 


Когда-то программа была всего лишь сканером, ко- 

торый при весе около 700 кило искал следы в сис- 
темном реестре, лог-файлы и всякие "бэкапы", анализиро- 
вал эту информацию и удалял по желанию юзера. Сейчас 
программу сильно доработали, снабдив ее в дополнение 
всяческими твикинговыми трюками. Список твиков впечат- 
ляет: Display, Network, Passwords, Printers, опции Internet 
Explorer и опции системы - все можно отредактировать 
или удалить. Можно дезактивировать контекстные меню, 
меню доступа к инету и локальной сети, спрятать иконки 
на десктопе, входящие стартового меню системы. И, что 


—= Характерно, Activity 


NIKFILETREE V1.8 
HTTP://NIKOLA.NM.RU/PROGRAMS/SETUP_NIKFILETREE.EXE 


Строит дерево каталогов и сохраняет его в тексто- 
вом или НТМЕ-файле. Есть фильтр на файлы по 
нескольким маскам сразу и возможность не выводить пус- 
тые папки, что позволяет использовать программу для по- 
иска файлов и распечатки результатов поиска. Можно ог- 
раничить уровень вложенности. Показ только папок, па- 
NOK и файлов, только файлов. Держит Dos и Windows ко- 
дировки. Для плоского списка и НТМЕ-страницы настраи- 
ваемый вывод размеров файлов, времени создания и мо- 
дификации, атрибутов. Сортировка по названию, размеру, 
времени создания или модифрикации. Много других наст- 
роек. Интеграция в проводник. Интерфейс на русском 
языке. Не требует инсталляции, бесплатна. 
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STREAMBOX RIPPER \2.009 


WWW.SOUNDCODER.COM/DOWNLOAD/STREAMBOX_RIPPER.ZIP 


После закачки уроков английского в RealAudio 

встал вопрос - чем перегнать все это безобразие в 
MP3? На помощь был призван товарищ Гугль :). 
Streambox Ripper v2.009 это маленький комбайн, конвер- 
тирующий все что ни попадя! Легко перегонит WAV, RA, 
RM, CDA, MP3 в MP3, WMA или М/АУ-форматы. Есть nog- 
держка MP3 tags и CDDB (может напрямую забирать инфу 
о СО-диске в инете). В наличии встроенный проигрыватель 
и эквалайзер. Само собой, можно выставить качество ко- 
нечного материала (битрейт, моно/стерео, нормализатор). 
Ну и самое приятное - скорость обработки файлов! 11 ча- 
сов RealAudio программа 


перегнала в MP3 за 4 ми- 
ры нуты! Это просто празд- 
т. дань РОКИ ИТ — ник какой-то! Причем, на- 
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но - закинул все свои RA, 
выбрал формат перекоди- 
ровки, и через несколько 
минут получаешь готовые 
МРЗ`шки. Советую ска- 
чать всем без исключения 
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оперировать пациента. 


ЖУРНАЛ 
О КОМПЬЮТЕРНОМ, 
ЖЕЛЕЗЕ 


GLE HARD | ТЕСТИРОВАНИЕ MOBILE RACK'OB 


Дмитрий Окунев, test_lab (test_lab@gameland.ru) 


Тестирование Mobile | < 
Rack'os 


17" ЖК-монитор GIGA- 
BYTE GD-1703BP 


Курс молодого 
жестянщика 
Сага первая. По Белазам 


MOBILE 
RACK*OB 


юдям всегда хотелось иметь 


—l возможность пегко обмени- test_lab благодарит компании 
РЕЕ== 6 Остров Формоза (т. 728-40-04) 
— ваться большими объемами и ULTRA Computers (т. 790-75-35) 
— информации. Народные cpeg- за предоставленное оборудование 


ства, такие как Норру-диски и 
CD/DVD-RW кое-как справлялись с этой 3aga- 
чей и, в принципе, до сих пор удовлетворяют 
большинство наших потребностей (хотя дис- 
кеты свое, пожалуй, уже отжили - мало кого 
устроят 1,44. Мб емкости, низкая скорость за- 
писи/чтения, да и надежность не на высоте). Tamara: ИММ NCP 008766 PC2100 SI2Mb 
DVD-RW, конечно, очень полезная вещь, HO Видеокарта: Sapphire Radeon 9600 ХТ 128Mb 
все еще малораспространенная среди обыч- приводы: CD-ROM ASUS 50%, CR-RW NEC 9200A, FOD 
ных пользователей, a /1Р-драйвы и вовсе Корпус: Colorsit ATX-L8003 350W USB+Audio 
редкое явление в домашней системе. Помочь 
нам переносить гигабайты призваны хитрые 
устройства - Mobile Rack'u. Pak сам по себе - 
это не накопитель, а своего рода контейнер 
для твоего старого доброго винчестера, при- 
шедший к нам от крутых серверов с КА-мас- 
сивами, где такие девайсы были просто необ- 
ходимы. Существуют как внешние, так и внут- 
ренние разновидности рэков. Представь себе: 
ты извлекаешь за пару секунд картридж со 
своим винтом и идешь к друзьям или на рабо- 
TY, чтобы закачать на него пару десятков ги- 
габайт чего-нибудь интересного и полезного 
(правда, если устройство не внешнее, в чу- 
жом компьютере тоже должен быть установ- 
лен идентичный приемный модуль - фрейм). ы VIPOWER VP-9258V 
Можно и просто держать важную информа- 
цию в шкасфу или сейфе, не опасаясь за ее 
сохранность. Помимо винчестера, в рэк мож- . 
но установить практически любое 3,5" уст- > VIPOWER VP-9059V 
ройство, например, тот же ZIP-gpanB. Чтобы 
тебе легче было выбрать, мы рассмотрим не- 
которые модели рэков (как внешние, так и 
внутренние) из разных ценовых диапазонов. 


ТЕХНОЛОГИИ 

В основном все современные внутрен- 
ние рэки мало чем отличаются друг от друга » A MR3-ATA66/100/133(SW)-1F 
конструктивно и состоят из стационарной 


ТЕСТОВЫЙ СТЕНД 
Процессор: Socket А 512k FSB333 AMD Barton 3000+ 
Материнская плата: Gigabyte GA-7NNXP <nForce2> Socket А 


Винчестеры: 41.166 7200rpm Hitachi DeskStar АТА 100; 8066 7200rpm Seagate 
Barracuda ATA 100 


СПИСОК УСТРОЙСТВ 


3 VIPOWER VP-1OKFU 
VIPOWER VP-1OK2FU 


VIPOWER VP-410LS2FU 


MR3-ATA66/100/133(SW)-3F 


части (фрейма), которая крепится в свобод- 
ный 5" отсек системного блока, и съемного MR3-SATA(KW)-3F 
картриджа, в который и помещается необ- 

ходимое устройство. Если ты подключаешь 

не винчестер, а, например, ZIP-Drive, то пе- 

редняя панель у рэка должна сниматься. 

Так как накопитель будет все время нахо- 

диться в тесном, хорошо обогреваемом 


Ра j UMR2.0- 
ATA66/100/133(KW)-2F 

пространстве, необходимо обеспечить ему 

хорошее охлаждение. Для этого внутрь ус- GEMBIRD-MR-22HI66F 3 

танавливаются вентиляторы, а также ис- 


пользуется материал, хорошо отво- 
дящий тепло. 

Для тестирования нам были пре- 
доставлены следующие рэки: 


МРоиЕВ УР-1ОКЕО 

Одно из самых дешевых уст- 
ройств. И сменная, и стационарная 
части выполнены целиком из пласт- 
массы, за счет чего девайс мало ве- 
сит. У картриджа нет каких-либо 
конструктивных или технических 
особенностей, охлаждается OH OG- 
ним вентилятором, расположенным 
сзади в стационарной части рядом с 
IDE разъемом; передняя крышка мо- 
жет сниматься для установки каких- 
либо других 3,5" устройств. Функ- 
ция "горячей замены" у этого де- 
вайса отсутствует; установка и уда- 
ление жесткого диска сопровожда- 
ются закрыванием специального 
замка, который механически запи- 
рает картридж в доке, - при откры- 
вании питание не отключается. 


МРоиЕВ VP-10K2FU 

Этот рэк внешне очень похож на 
предыдущий, но отличия все же 
есть. Цифра 2 в обозначении модели 
говорит о наличии второго вентиля- 
тора - он располагается в передней 
части самого картриджа. Также в 
этом устройстве заявлена поддерж- 
ка "горячего подключения". Вообще 
для дешевых рэков "горячее Nogk- 
лючение" - сомнительная фишка: в 
них она далеко не всегда реализует- 
ся честно. А так как IDE винчестеры 
изначально не приспособлены к ма- 
нипуляциям с выдергиванием во 
время работы, то не удивляйся, если 
после нескольких десятков "hot 
Swap'oB" придется покупать новый 
рэк, но уже деревянный. 


МРоиЕВ VP-410LS2FU 

Основная особенность этого уст- 
ройства - корпуса его стационарной 
и мобильной частей сделаны из алю- 
миния, что должно положительно 
сказаться на климате внутри девайса 
(и отрицательно на цене). В осталь- 
ном VP-410LS2FU - это обычный рэк с 
двумя вентиляторами (по одному на 
сфррейм и на картридж) и выключате- 
лем питания в виде задвижки. Есть 
также опциональная возможность 
(как, впрочем, и у предыдущих моде- 
лей ViPOWER) - рэк можно подклю- 
чить через интерфейс USB 2.0 с по- 
мощью отдельно приобретаемого ка- 
беля. Это уменьшит скорость, но за- 
то даст возможность совершенно ле- 
гально на ходу подключать и отклю- 
чать винчестер. 


МРоиЕВ VP-9258V 

Рэк представляет собой внешнее 
устройство с USB 2.0-интерфейсом. 
Он выполнен из пластмассы (выгля- 
дит очень стильно) и охлаждается 
одним миниатюрным (25х25 мм) вен- 
тилятором. Накопитель при установ- 


ке в этот рэк крепится на специаль- 
ные салазки, которые выполняют 
еще и роль радиатора, так что проб- 
лемы с охлаждением у этого устрой- 
ства возникать не должны (особенно 
если учесть, что оно внешнее). 

Благодаря использованию USB ты 
получишь абсолютно мобильный и 
удобный накопитель с честным "го- 
рячим подключением". Единствен- 
ное, что может омрачить радость - 
необходимость носить с ним еще и 
блок питания. 


VIPowER VP-9059V 

Этот рэк от модели VP-9258V отли- 
чается только тем, что использует 
стандарт IEEE 1394 (FireWire), поэтому 
для него понадобится соответствую- 
щий контроллер. Взамен ты приобре- 
тешь отличную скорость и удобство 
работы. Само устройство точно такое 
же, как и его УЗВ-родственник, раз- 
ница заключается лишь в прилагае- 
мом 36-пиновом кабеле, на который 
выведен весь мост 1394-ШЮЕ. Получа- 
ется очень удобно: если ты захо- 
чешь, допустим, подключить винт к 
ноутбуку через PCMCIA, достаточно 
будет просто купить другой кабель 
(PCMCIA-IDE) к тому же рэку. 


MR3-ATA66/100/133(SW)-3F 

Абсолютно стандартный рэк - в 
пластмассовом корпусе картриджа 
установлен вентилятор 40х40 мм, 
который при желании можно снять 
вместе с передней панелью. В стаци- 
онарной части находятся еще два 
таких же вентилятора: один - сзади 
около IDE-pa3bema, второй - сбоку 
рядом. Для охлаждения винчестера 
это, конечно, большой плюс, однако 
шума от трех таких малышей будет 
немало. Спереди на фрейме распо- 
лагаются индикаторы питания и ак- 
тивности устройств, а также доволь- 
но тугая задвижка - выключатель 
питания. В остальном рэк ничем не 
отличается от других подобных IDE- 
моделей. 


MR3-ATA66/100/133(SW)-1F 
Здесь нас снова встречает go боли 
знакомый внешний вид - точная ко- 
nua модели MR3-ATA66/100/133(SW)- 
ЗЕ, но, заглянув внутрь, сразу видим 
единственное их отличие - двух вен- 
тиляторов как не бывало. Один, не 
тронутый рукой производителя, нахо- 
дится в передней части картриджа. В 
принципе, если твой винт греется не 
сильно, то такой конструкции будет 
вполне достаточно, иначе стоит оста- 
новить выбор на другом рэке или go- 
работать этот - гнездо питания на пла- 
те оставлено, и ты всегда можешь GO- 
бавить один-два вентилятора. Можно 
даже сделать небольшой моддинг. 


MR3-SATA(KW)-3F 

Это единственный в обзоре рэк, ис- 
пользующий интероейс Serial ATA. 
Конструктивно он практически пол- 


ностью повторяет все предыдущие 
АТА-модели этой серии. Вентилято- 
ров установлено три: два расположе- 
ны в задней части фрейма, и один - 
на передней панели картриджа - все 
как и у остальных подобных рэков. 
Выключателем питания служит уже 
знакомый замок, а благодаря ис- 
пользованию SATA присутствует аб- 
солютно честная поддержка "горяче- 
го подключения", реализованная на 
уровне интерфейса. Больше, пожа- 
луй, ничего интересного в этом уст- 
ройстве нет. 


UMR2.0-ATA66/100/133(KW)-2F 
Главное отличие этого рэка OT OC- 
тальных - то, что он совмещен с четы- 

рехпортовым USB 2.0 хабом. OH вы- 
несен на переднюю панель картрид- 
жа и занимает на ней немало места, 
поэтому устанавливать жесткий диск 
придется осторожно - он влезает ту- 
го, и возникает риск повредить плату 
USB. Места под вентилятор на съем- 
ной части, естественно, не осталось, 
правда, дело призваны как-то попра- 
вить две штуки в стационарной части 
(их расположение стандартно - около 
|ОЕ-разъема и сбоку). Выключатель 
питания реализован в виде замка, 
так что винчестер можно считать еще 
и защищенным от несанкциониро- 
ванного доступа. 


Gembird-MR-22HI66F3 

Устройство OT компании Gembird - 
обычный дешевый пластмассовый 
рэк, мало чем отличающийся от gpy- 
гих моделей, представленных в обзо- 
ре. Хотя, пожалуй, есть у него замет- 
ный конструктивный недостаток - 
размер фрейма в длину больше, чем 
у других рэков, из-за чего он может 
просто не влезть в системный блок, 
упершись в материнскую плату. На 
передней панели картриджа находят- 
ся сразу два вентилятора, а в стаци- 
онарной части - один. У рэка заявле- 
на поддержка "горячего подключе- 
ния", но, как уже говорилось, в уст- 
ройствах этой ценовой категории она 
существует только для галочки. 
Пользоваться ей слишком часто мы 
бы не рекомендовали - почему, напи- 
сано выше. 


МЕТОДИКА ТЕСТИРОВАНИЯ 

- Температура воздуха в комнате во 
время тестирования - около 23 гра- 
дусов. 

- Дополнительное охлаждение в 
корпусе было отключено. 

- Рэки устанавливались в верхний 
пятидюймовый отсек системного бло- 
ка, Hag CD-ROM ASUS 50x, который 
бездействовал и тепла He выделял. 

- В пакете ZD Winbench 99 2.0 за- 
пускался тяжелый тест - Disk 
Playback/HE с 10 повторами. 

- По окончании теста программой 
ОТетр снимались показания темпе- 


ратуры жесткого диска. 
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VIPOWER VP-10KFU 


Процесс монтажа у этого рэка стан- 
дартный, никаких осложнений не 


вызвал. Но вот при температурном тести- 


ровании картина сложилась не очень кра- 
сивая - винчестер нагрелся аж до 40 гра- 
дусов. Сразу понятно, что одного вентиля- 
тора здесь явно мало, но результат, ско- 
рее всего, ухудшило еще и то, что он рас- 
положен не на картридже спереци, а в са- 
мом фрейме сзади на выдув, и воздух из 
самого картриджа почти не выводит. При 
недостаточно плотной вставке контакт 
между стационарной частью и картриджем 
может не установиться, но это, возможно, 
проблема только нашего экземпляра. 
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VIPOWER VP-10K2FU 


В этом рэке температура винчестера 

не поднималась выше 36 градусов - 
не выдающийся, но и не самый плохой ре- 
зультат, по крайней мере, с учетом того, 
что в рэке установлены два вентилятора. 
Процесс установки идентичен прочим мо- 
делям ViPOWER - все достаточно просто 
ставится за несколько минут, картридж не 
отходит от фрейма, а вентиляторы не 
слишком шумят. Жаль, что у нас не было 
возможности протестировать подключе- 
ние этого и других рэков от VIPOWER че- 
рез USB 2.0 - было бы интересно оценить 
качество работы с этим интерфейсом. 


VIPOWER VP-410LS2FU 


Алюминиевый корпус себя полностью 


оправдал - температура винчестера в 


нем была самой низкой - 33 градуса. В ос- 
тальном качество рэка также очень прилич- Интерфейс: IDE 


ное: контакт сфрейма и картриджа плотный, |) Поддержка других интерфейсов: USB 2.0 
не терялся даже при неслабом внешнем = 
воздействии, установка простая, шум двух 
вентиляторов слышен, но не слишком выде- 

ляется на общем сфоне. Отсутствие возмож- 

ности вытаскивать винчестер во время ра- 

боты компьютера нисколько не портит впе- 
чатление, и вообще, по нашему мнению, для 
РЕ\шного рэка это не столь важно, а каче- 

ственно реализованный hot Swap лишь уве- 

личил бы на порядок цену. В целом - очень 
хорошее устройство, полностью оправдыва- 

ющее свою цену. 


VIPOWER VP-9258V 


Этот красавец превратит твой винчес- 
тер в огромную дискету. Благодаря ис- 


пользованию USB 2.0 его подключение р 
прошло быстро и легко. Вставляешь винчес- Интерфейс: USB 2.0 


тер, он определяется как съемный накопи- Поддержка других интерфейсов: SCSI, 

тель, и сразу же можно начинать с ним рабо- ЗВ, PCMCIA, CardBus, FireWire (при 
наличии нужных кабелей) 

тать. Скорость, конечно, уже не та, но вполне —— 

достаточная, если ты не собираешься зани- 

маться крутым видеомонтажом. К сожале- 

нию, температуру винчестера определить не 

удалось, это связано с тем, что существую- 

щие утилиты мониторинга не могут получить 

через USB доступ к S.M.A.R.T. жесткого диска, 

где и хранится информация о температуре. 


Все, сказанное про модель VP- 
») 9258\ относительно удобства поль- 
зования, применимо и к этому рэку. Един- 
ственное отличие - использование интер- 
фейса FireWire - ко всем вкусностям девай- 
са добавляет еще и очень приличную ско- 
рость работы - примерно в полтора раза 
выше, чем при использовании USB 2.0. Kak 
заявляет VIPOWER, их прилагаемые кабели 
универсальны и могут использоваться с 
любыми другими внешними устройствами, 
то есть в выборе интерфейса ты не огра- 
ничен. Никаких других преимуществ по 
сравнению с младшей моделью у этого 
устройства нет. 


VIPOWER VP-9059V 


Количество вентиляторов: 1 


Интерфейс: IEEE1394 


Поддержка других интерфейсов: SCSI, USB 
Ли 2.0), PCMCIA, CardBus (при наличии 
нужных кабелей) 


MR3-ATA66/100/133(SW)-3F 


В этом рэке температура винчестера 

поднялась до 35 градусов, резуль- 
тат неплохой, но при сравнении с двух- 
вентиляторными рэками от VIPOWER Bug- 
но, что добавление третьего почти не 
приносит ощутимой пользы. Всего один 
градус разницы и заметное усиление шу- 
ма - не думаем, что это оправдано. Каче- 
ство же рэка вполне пристойное - подк- 
лючается все без проблем, картридж 
крепко сидит во фрейме и при надобнос- 
ти легко вынимается (хотя задвижка все 
же немного туговата). Для устройства 
этой ценовой категории больше, пожа- 
луй, ничего и не надо. 


Поддержка других интерфейсов: нет 


MR3-ATA66/100/133(SW)-1F 


Слабенькая система охлаждения, ус- 

тановленная в этой одной из самых 
дешевых моделей, не справляется с зада- 
чей - винчестер в процессе тестирования 
нагрелся до 38 градусов. И все же, по срав- 
нению с похожим рэком VIPOWER VP-IOKFU, 
температура ниже - вентилятор, установлен- 
ный здесь, приносит больше пользы, чем 
установленный в рэке VIPOWER сзади Ha вы- 
дув. Про установку, качество и простоту ис- 
пользования рэков этой серии уже говори- 
лось, ничего нового здесь нет. Обладателям 
сильно греющихся винчестеров не стоит по- 
купать подобную модель, так как чуть доро- 
же можно купить намного более качествен- 
ный рэк. 


Количество вентиляторов: 1 


Интерфейс: IDE 


Поддержка других интерфейсов: нет 


Тестирование этого рэка было проведе- 

но с Serial АТА жестким диском OT 
Western Digital со скоростью вращения шпин- 
деля 10000 об./мин. Хотя винчестер, даже бу- 
дучи более быстрым, грелся заметно меньше 
устройства от Hitachi, объективно сравнить рэк 
с остальными можно. По сути, это тот же са- 
мый MR3-ATA66/100/133(SW)-3F, но с другим 
интерфейсом. Максимальный уровень темпе- 
ратуры составил 30 градусов, но это вряд ли 
заслуга трех вентиляторов. Будь внутри SATA- 
вариант тестового накопителя от Hitachi, тем- 
пература была бы выше, скорее всего, как раз 
на уровне ЮЕ-варианта - около 35 градусов. 


MR3-SATA(KW)-3F 


Интерфейс: Serial ATA 
Поддержка других интерфейсов: нет 
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ТЕСТИРОВАНИЕ MOBILE КАСКОВ 


UMR2.0-ATA66/100/133(KW)-2F 


С этим рэком с самого начала все 
пошло не Так гладко, как хотелось 


бы. Установка была слегка затруднена тем, |, 


что находящийся в передней части карт- “| Интерфейс: IDE 


риджа USB-xa6 почти не оставил места для Поддержка других интерфейсов: нет, но 


жесткого диска. В таком тесном простран- 
стве и без достойного охлаждения хара 
наверняка будет греться очень неслабо. 
Почему мы так думаем? Все просто: после 
установки и включения системы все прош- 
ло нормально, но попытка запустить тест 
привела к зависанию на этапе инициали- 
зации. Различные прижимания и повтор- 
ные подключения ничего не дали - тест 
провести так и не удалось. Крайне неудач- 


есть USB 2.0 хаб 


ный экземпляр. 


GEMBIRD-MR-22HI66F3 


Этот рэк было бы интересно протес- 
тировать, чтобы узнать, дают ли вы- 
году в охлаждении два вентилятора на 


Количество вентиляторов: 3 


пересней панели. Но, увы, как и в случае Интерфейс: IDE 


с UMR3-ATA66/100/133(KW)-2F, случился 


облом. Причем еще более злостный - 
BIOS попросту зависал в процессе иници- 
ализации жесткого диска. Смена винчес- 
тера ничего не дала - видимо, виноват 
плохой контакт стационарной части и 
картриджа. Решив, что экспериментиро- 
вать дальше опасно для харда, мы прек- 
ратили тестирование рэка. Объективно 
воспринимать обзор не стоит, скорее все- 
го, это проблема конкретного экземпляра, 
но все же впечатление было испорчено. 


ВЫВОДЫ 


Надеемся, что проведенное тестирование поможет тебе 
освоиться на рынке Mobile Rack'os и сделать правильный 
выбор. Все зависит от того, какой у тебя жесткий диск 
(ведь если он выделяет мало тепла, то незачем покупать 
навороченный рэк с мощной системой охлаждения), а так- 
же от твоих требований к его мобильности. Внешнее USB 
2.0 или FireWire устройство - великолепный выбор, если 
ты используешь жесткий диск как средство для частого 
переноса больших объемов данных с компьютера на 
компьютер. В то же время внутреннее решение гораздо 
дешевле и отлично подходит, если тебе часто надо менять 
жесткие диски (например, винчестер с важной информа- 


_ИГИДА АЭРО 
Т. 945 3003 
945 4579 


. ТД № 0025315 


цией вовсе не обязательно постоянно держать включен- 
ным). Также такое устройство может дать вторую жизнь 
старому, отправившемуся пылиться на полке харду. Ку- 
пив два дешевых рэка и установив один, например, на ра- 
бочем компьютере, ты поймешь, что это гораздо удобнее, 
чем использование CD-R или дорогостоящих флешек. 
Награду "Выбор редакции" получает У!РомЕВ VP-9059V 
- великолепное FireWire устройство с высокой скоростью 
работы, отличной совместимостью и теоретической воз- 
можностью подключения через любой другой интерфейс. 
"Лучшей покупкой" признана внутренняя модель рэка от 
ViPowER - VP-410LS2FU, не вызвавшая никаких нарека- 
ний по работе и обеспечивающая отличное охлаждение, 
что, пожалуй, самое главное для такого устройства. 


Отдых, который вам нужен 
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test_lab (test_lab@gameland.ru) 


у 


а этот раз всемирно 


известная компания 


ССАВУТЕ решила 


удивить нас не мате- 


ринской платой или 

видеокартой, а жид- 
кокристаллическим монитором. Сразу 
привлекают внимание стильный алю- 
миниевый корпус и цельнометалли- 
ческая подставка. Цветопередача мо- 
нитора, проверенная с помощью ко- 
лориметра, оказалась средней: все 
графики расположены близко друг к 
другу, небольшие скачки наблюдают- 
ся в самом начале, во всем осталь- 
ном диапазоне линии имеют пилооб- 
разный вид (в идеале графики долж- 
ны полностью совпадать между со- 
бой и с диагональю). Цветопередачу 
мы проверяли и с помощью програм- 
мы TFT test. Она выдает на экран гра- 
диент белого цвета, что позволяет 
оценить, насколько плавно оттенки 
сменяют друг друга, нет ли резких пе- 
реходов и искажений цветов. У GIGA- 
BYTE GD-1703BP такие переходы есть, 
но они видны лишь при детальном 
рассмотрении. Яркость и контраст- 
ность изображения порадовали: при 
игре в Unreal Tournament 2004 текс- 
туры темных объектов видны отчет- 
ливо даже при сильном внешнем ос- 
вещении, но если выставить яркость 
на максимум, появляются небольшие 
искажения цветов, и изображение 
покрывает сероватая дымка. При вы- 
ведении белого цвета во весь экран 
в верхней его части возникает голу- 
боватое пятно. Если экран сделать 
черным, то во всех углах наблюдает- 
ся голубоватое свечение. Оба этих 
факта свидетельствуют о неравно- 
мерной засветке матрицы. 

Латентность матрицы оказалась на 

высоте: авижущийся по экрану белый 
квадрат оставляет за собой чуть за- 
метный след, а прокручиваемый текст, 
написанный мелким шрисотом, не раз- 
мывается вовсе, а значит, время отк- 
лика пикселя вполне соответствует 
заявленному. Получается, что ника- 
ких неудобств при работе с текстом 
или просмотре видео не возникнет. 
Геометрия матрицы искажений не 
имеет. Меню монитора удобно для на- 


СОВЕТ 


ТЕХНИЧЕСКИЕ ХАРАКТЕРИСТИКИ 
Размер экрана (видимый): 1/7" 


Средняя цена, $: 440 


вигации, правда, не порадовал TOT 
факт, что опции «яркость» и «контра- 
стность» запрятаны в глубине, а не 
выведены отдельными кнопками на 
лицевую панель. В корпусе имеются 
встроенные колонки, причем сигнал 
на них подается не через стандарт- 
ный шнур jack-jack, а через jack-RCA, 
который входит в комплект поставки 


Любой жидкокристаллический монитор рекомендуется эксплуатировать 
при «родном» разрешении (Native). В этом режиме качество изображения бу- 
дет наилучшим. Для монитора GIGABYTE GD-1703BP это 1280x1024 (как и у 


любого ЖК-дисплея с диагональю 17"). 


монитора. Качество звука не самое 
лучшее, но для колонок подобного 
рода вполне пристойное. Правда, Hag 
кнопками регулирования громкости 
не написано, что они выполнят имен- 
но эту функцию. Блок питания вынос- 
ной, а значит, толщина корпуса неве- 
лика, что видно на фотографии. 


ВЫВОДЫ 

Как оказалось, компания GIGA- 
BYTE, помимо хороших материнских 
плат, видеокарт и так далее, произ- 
водит весьма неплохие ЖК-монито- 
ры. В основных тестах GIGABYTE 
GD-1703BP показал хороший ре- 
зультат, хотя без некоторых проб- 
лем не обошлось. В общем, этот мо- 
нитор может стать достойным выбо- 
ром как для работы с текстами, так и 
для развлечений (игры, просмотр 
фильмов и так далее). Да и цена 
для продукта подобного класса и 
качества приемлема. 


0b ®@ T OO FT ик 


оффтопик 


ВЕДРО ПИВА 


Но не спеши пере- 


ворачивать страницу. 


Сегодня я попытаюсь 

рассказать о таком ин- 
тересном направлении хакинга, как 
радиотехника. А-а-а, радиотехника как 
предмет тебя интересует так же, как 
цвет трусов твоей бабушки? Одно 
другому не мешает. И вообще - знай, 
что радиотехника - это неотъемлемая 
часть кардинга, сфрикинга и даже та- 
кого садо-мазо, как моддинг (о кото- 
ром ты читал в Спеце за декабрь 
прошлого года - прим. peg.). A чело- 
век, владеющий паяльником, ценится 
больше Деда Мазая при апрельском 
ледоколе. Сам видел - врать не буду. 
И в кругах хак-элиты такой перец зо- 
вется ЖЕСТЯНЩИКОМ. Что, уже ин- 
тересней? Тогда вперед и с песней... 


ЧЕМОДАН С ИНСТРУМЕНТАРИЕМ 
Перво-наперво тебе понадобятся 

мозги. Без них даже в тюрьму не са- 
жают. Второе, без чего немыслимо 
жестяное дело, это инструмент. Много 
инструмента, причем самого разнооб- 
разного. Третье - компутер. 

Итак, если с первым и третьим все 
ясно, то второй пункт требует более 
тщательного разбора. 


Самый важный инструмент - это па- 
яльник. За семь с лишним лет своей 
деятельности я видел не один паяль- 
ник, поэтому доверься мне - плохого 
не посоветую. При покупке паяльника 
руководствуйся следующим: 

©. Лучше всего, если на нем будет 
надпись "Сделано в России", но ни в 
коем случае "Mage в чине" - эти долго 
не живут, максимум месяц. 

@. Размеры и мощность. Хочешь 
радиожука? Тогда тебе не обойтись 
без миниатюрного паяла ватт на 15- 
20 с жалом размером со спичку. В 
большинстве случаев можно обой- 
тись паяльником на 40-60 ватт, кото- 
рый обойдется тебе в 80-120 рублей. 
Отход от мощности в ту или иную 
сторону прямо пропорционально от- 
разится на цене. 


КУРС МОЛОДОГО ЖЕСТЯНЩИКА. 


МеО1еХх (NeOleX@rambler.ru, http://alexhak.narod.ru) 


КУРС МОЛОДОГО 
ЖЕСТЯНЩИКА 


САГА ПЕРВАЯ. ПО БЕЛАЗАМ 


Запасись пинцетом. Хороший пинцет 
должен быть из каленой стали, а это 
значит, что при попытке его согнуть 
он показывает сригу и ломается. 

Если в организме с железом проб- 
лем нет, то не грызи провода - купи 
бокорезы. Требования - каленая 
сталь и производство He "Mage ин чи- 
на". Размер лезвия в длину - 10-15 мм. 
Пассатижи тоже вещь полезная - за- 
веди. 

Отвертки различного размера. Луч- 
ше заиметь отечественные, а из импо- 
ртных могу порекомендовать отверт- 
ки фирмы Stayer. 

Сверла. Самые используемые раз- 
меры: 0.8, 1.0, 1.2, 2.0, 2.5, 3.0, 4.0, 5.0. 
Можешь, конечно, купить и больше - 
пригодятся в носу ковырять :). 

Напилы. Заведи кучу напильников, 
сними заусенцы с рук и обрабатывай 
поверхности так, чтобы они были той 
формы, какая задумана. Ведь когда 
ты будешь, скажем, отпиливать заго- 
товку для своего будущего печатника, 
то полотно может и в сторону "увес- 
ти". Вот еще что - маленькие напиль- 
ники с мелкой засечкой (откликаются 
на надофиль) нужны для точной обра- 


сли ты думаешь, что сегодня мы с тобой будем собирать устройство для перехвата сообщений со сверхсекретного 
спутника-шпиона, то ошибаешься - не будем. Мы вообще ничего не будем сегодня собирать... 


ботки, а те, что побольше - для гру- 
бой. Самые большие - дранкели - нам 
не нужны, их плотники юзают. 
Кстати о ножовке - жизненно необ- 
ходимый инструмент в арсенале жес- 
тянщика, как дремель для MOggepa. 
Если ты ее видишь второй-третий раз, 
то купи запасное полотно. И еще, не 
забудь про мини-тиски - просто неза- 
менимая вещь, когда требуется 
третья рука (случается и такое). 


РАСХОДНИКИ 
С инструментарием разобрались, 

теперь о расходниках. К паяльнику 
необходим припой. Почему припой, а 
не олово? Во-первых, припой - это 
сплав свинца и олова. А во-вторых, я 
"уэл" плохо выговариваю :-). Ты, на- 
верное, сильно удивишься, но припой 
классифицируется по видам. Самой 
распространенной маркой (отечест- 
венной) является ПОС6О, что рас- 
шифровывается как припой оловосо- 
держащий 60%. 60% - это сколько 
процентов олова в нем содержится. 
Чем больше олова, тем более легкоп- 
лавкий припой. Хотя эта разница 
чувствуется слабо - всего-то пара- 
другая десятков градусов, но для ма- 
ломощных паяльников ощутима. Про- 
дается в чем угодно, но мы не мазо- 
хисты, поэтому нам нужен припой ли- 
бо в прутках, либо в виде проволоки. 

Так, что еще? Ага, флюс. Бывает 
нескольких видов: жидкий, твердый 
и тот, что возникает при воспалении 
больного зуба. В качестве твердого 


выступает плавленая сосновая CMO- 
ла - канифоль называется. В качест- 
ве жидкого - та же канифоль, но 
растворенная в спирту. Еще бывает 
активный флюс, в качестве которого 
выступает ингибированная железом 
соляная кислота. Но для начала нам 
хватит и обычной канифоли, кото- 
рая обойдется тебе в 15 руб. за спи- 
чечный коробок. 

Еще одним немаловажным матерь- 
яльчиком является фольгированная 
основа. В качестве основы (в поряд- 
ке увеличения предпочтения) высту- 
пают гетинакс (прессованный картон 
с компаундом), текстолит (прессо- 
ванная ткань с тем же) и прессован- 
ное стекловолокно, которое называ- 
ют не иначе как стеклотекстолит. А 
покрывают основу медной фольгой 
толщиной 35 и 50 микрон (10Е-6 м). 
Бывают фольгированные как с OG- 
ной, так и с двух сторон. 

А теперь блюда GNA токсикоманов: 

ш нитрокраска + растворитель для 
нее - нужны для рисования дорожек 
на печатниках; 

ш технический спирт - для промыв- 
ки деталей, на черном рынке стоит 
порядка 10-12 рублей за 100-200 (це- 
на зависит от наличия конкуренции). 
Тебе понадобится неразбавленный, 
поэтому предложи еще рубля 3-5 за 
каждые сто граммов продавцу, что- 
бы он тебе 60-градусную бодягу с 
аспирином не предлагал. Где найти 
спирт? Спроси у местных бичей, за 
глоток этой бурды они тебя с эскор- 
том проводят :). Чтобы бичи не обу- 
ли - возьми кореша, а лучше двух; 

ш эпоксидная смола + отвердитель. 
Совсем недавно (в строительном Ma- 
газине) я видел очень оригиналь- 
ную расфасовку - в шприцах разно- 
го размера; 

ш иеще немного полезных хими- 
катов и инструментов, о которых я 
буду рассказывать по мере необхо- 
димости. Сам понимаешь - журнал 
не презерватив, много не влезет :-). 
Да и ни к чему тебе пока забивать 
этим голову, запасись тем, что я пе- 
речислил. 

Если все же не терпится прило- 
жить к чему-нибудь свои ручки, то 
начни собирать спичечные коробки, 
а когда их число достигнет 100-120, 
то начинай варганить кассетницу. 

Единственное условие - высота 
должна быть кратной 12. Естествен- 
но, чем ровней и красивей, тем луч- 
ше. Пока подписывать ничего не 
нужно. Строить небоскребы больше 
24 коробков смысла не имеет - уж 
очень неустойчивая конструкция по- 
лучается. 


ПРИБОРЫ 

Самый главный прибор, который 
будет тебе необходим на протяжении 
всей сознательной трудовой деятель- 
ности - мультиметр. Нет, мультики он 
не меряет и Масяню не показывает, 
зато может показать кое-что другое. 


В мазине можно найти два абсолют- 
но разных прибора - аналоговый и 
циофровой. Тот, что со стрелками - 
аналоговый. Разница не только в спо- 
собе вывода показаний (консольная 
часть :-)), но и внутри. Tak, цифровая 
балалайка содержит внутри кучу фи- 
шек, которые лишь тормозят вывод 
показаний на дисплей, но имеет также 
и кучу примочек. Для тонкой настрой- 
ки цифровые не подходят, так как са- 
ми вносят большую погрешность: 
низкое входное сопротивление (читай 
ниже). Аналоговые хоть и менее 
функциональны, но более точные. Ко- 
нечно, прибор прибору рознь: бывает 
и аналоговое гуано типа Ц20 (совко- 
вый), или все, что сделано в Чинезе. 
Как видишь, у меня аналоговый аво- 
метр (он еще так называется, по трем 
основным измеряемым величинам - 
Амперы, Вольты, OMbI... и Метры :-)) ти- 
па M4313. Если смотреть по прайсу, 
например ЗАО "Промэлектроника", то 
такой обойдется тебе в 1200-1500 (в 
прайсе присутствует не только эта мо- 
дель) деревянных. Цифровая же ба- 
лалайка стоит 220-250 рублей в зави- 
симости от имеющихся примочек. Для 
начала возьми балалайку, а потом 
разбогатеешь - купишь поприличней, 
может, даже гораздо круче, чем у ме- 
НЯ. 

Еще, как компромисс, можно упомя- 
нуть модель цифрового мультиметра 
типа ОТ-890 (48900, M890). Стоит 
650-850 р., возможности как у бала- 
лайки, а тот, что на фото, вдобавок 
меряет емкость и частоту. Еще один 
плюс по сравнению с M833 - имеет Ha 
порядок большие пределы по основ- 
ным величинам (Омы, Вольты, Ампе- 
ры). Недостаток тот же, что и у M833, - 
тормознутость, хотя и меньшая, в вы- 
воде точных показаний. Но зато пог- 
решность ниже, чем у DT-232 (опять 
же во многом благодаря большей 
разрядности LCD). 

Теперь пора разобраться в том, что 
же эти приборы все-таки меряют. Я не 
физичка и рассказывать о "внутрен- 
них физических процессах, протекаю- 
щих при электрохимических реакци- 
ях" не буду: это и в учебниках физики 
за 8 и 10-11 класс расписано прекрас- 
но, приспичит - в них и почитай. 

Самой главной величиной является 
Кулон. Хотя этого нам и не видно, но 
поверь - внутри проводника, при "су- 
ваньи его в розетку", начинают ще- 
миться эти самые кулоны (численное 
выражение заряда), причем гораздо 
быстрее тараканов. И чем больше их 
там носится, тем больше работы они 
совершают, тем больше Вольтов (это 
еще разностью потенциалов называ- 
ется) вырабатывают. Скажем, если су- 
нуть обслюнявленный палец в радио- 
розетку, то разозленные заряды тебя 
стукнут не больно, для острастки, а 
вот если в патрон от люстры, то за та- 
кую наглость можно и яйца на полу 
оставить. Поэтому, чтобы больно не 
было, и придумали прибор - вольт- 


метр. А включается он в схему так, как 
показано на соответствующих схемах. 

Взгляни на схемы. Нет, в глазах у те- 
бя не двоится, просто напряжение 
напряжению рознь. Насколько ты 
уже, надеюсь, понял, бывают два ви- 
да напряжения: напряжение постоян- 
ного тока и напряжение переменного 
тока (на самом их три вида: третье 
возникает в трусах при виде симпа- 
тичной девушки, но к радиотехнике 
оно не относится ;-)). 

Так вот, о напряжении. Постоянным 
током называется такой ток в NPOBOG- 
нике, в котором трезвые кулоны бе- 
гут, как работяги на завод, в одну CTO- 
рону. Если же ток переменный, то ку- 
лоны там не совсем трезвые и поэто- 
му не имеют постоянного знака заря- 
да, плюса и минуса то бишь. Поэтому 
и щемятся туда-сюда с какой-нибудь 
частотой. Например, в осветительной 
сети напряжение равно 50 Гц.1 Гц - 
это одно колебание, т.е. заряд сменит 
свой знак за одну секунду 1 раз. Соот- 
ветственно, 50 Гц - это 50 колебаний 
в секунду. Понятно теперь, почему ме- 
ряем при различных положениях 
вольтметра? Кстати, такое включение 
называется параллельным. 

Но я тебе еще не сказал, что есть 
еще одна величина - Амперы. Угадай 
с двух раз, что она характеризует? 
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Правильно - с какой силой тебя будут 
бить заряды, то есть силу тока. А из- 
меряется ток так, как показано на со- 
ответствующей схеме. 

Такое включение называется пос- 
ледовательным, потому как все эле- 
менты электрической цепи соединя- 
ются так же, как танцующие ламбаду 
грузины. 

Хм, а это что 3a RI такое? Вообще-то 
это резистор, то есть сопротивление, 
но в данном случае он служит сопро- 
тивлением нагрузки. Что такое? Ска- 
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жем, батарейку, аккумулятор и даже 
такой незаменимый компьютерный 
девайс, как осветительная сеть, ис- 
пользуют для чего-то. Это "чего-то" 
(какой-либо прибор, подключаемый к 
батарейке, сети и т.д.) и есть нагрузка, 
имеющая свое внутреннее сопротив- 
ление. И чем оно меньше, тем боль- 
ший ток потребляет устройство. Поче- 
му? Это хорошо объясняет закон Ома 
(аля участка цепи): 


I=U/R, где 
| - TOK, 
U - напряжение, 
К - сопротивление. 


Несложно догадаться, что хороший 
вольтметр должен обладать высоким 
внутренним сопротивлением, а ампер- 
метр, наоборот, как можно более низ- 
ким. Тогда эти приборы не будут вно- 
сить искажений в измерения. 

Как измерить сопротивление? Смот- 
ри схему! 

А вот внутреннее сопротивление ка- 
кого-нибудь девайса так просто не по- 
меряешь, так как внутри него много 
разной хрени, вносящей искажения в 
измерения. Но его можно рассчитать 
по другой формуле (закон Ома для 
полной цепи): 


I=E/(r+R), где 


| - ТОК, 

Е- ЭДС (считай то же, что и напряжение 
источника), 

г - внутреннее сопротивление источни- 
ка тока, 

К - сопротивление нагрузки. 


ВИРТУАЛЬНЫЕ ПРИБОРЫ 

Я рассказал про частоту, а как ее 
мерить что-то позабыл. Если у тебя 
есть М890, то там эти измерения про- 
водятся при выборе положения пе- 
реключателя "|", иначе - компьюте- 
ром. А точнее - звуковухой. Причем 
качество всех измерений зависит от 
нее. Оговорюсь сразу - твоя звукову- 
ха не выдержит напряжения больше 
2-4 В, поэтому не суй на ее вход 220 
В, ато Хоттабыч с фейерверком тебе 
обеспечен. А мерить будем прогой - 
Frequency Counter. 

Кого благодарить за эту прогу, A так 
и не понял: никакой инфы об авторе 
нет. Наверное, на него произвело 
сильное впечатление одно интро Ago- 
витого в Х. Тем не менее, программа 
получилась довольно удачная. 


Теперь о технических характерис- 
тиках: 


Чем меньше время замера, тем 
больше погрешность измерений. По- 
рог чувствительности - это не что 
иное, как регулятор громкости. Подце- 
пи к звуковухе тестер, установи ре- 
жим генератора и измерь. Надеюсь, 
ты не будешь пытаться вставлять в 
гнездо саундкарты щупы тестера, а 
достанешь где-нибудь 3,5-мм джек 


Минимальное время замера OZ ¢ 


Максимальное время замера SOG 
20-20000 Гц 
Порог чувствительности 0-255* 


Частота измерений 


Операционная система Windows 9x 


* в относительных единицах 


(стоит рублей 5-7) и кусок двухжиль- 
ного провода. Заодно и паять нау- 
чИШЬСЯ. 

А если у тебя встроенного генерато- 
ра нет, не стоит отчаиваться: твой 
комп запросто справится и с этой за- 
дачей. Как? Также с помощью соф- 
тинки, но другой. Имя ей Marchand 
Function Generator. С ней все очень 
просто и одновременно очень ‹функ- 
ционально. Вот технические характе- 
ристики этого чуда: 

В общем, все что нужно для пов- 
седневной работы. Конечно, качест- 
во генерируемого сигнала напрямую 
зависит от звуковой карты, но это 
беда всех виртуальных приборов. 
Еще одним недостатком можно наз- 
вать отсутствие режима свип-генера- 
тора. Хотя что мы - ламеры кривору- 
кие? Ну если только немного... :-) 


Число каналов Zz 
500 
0-100% 


Форма генерируемого синусоидальный 
сигнала прямоугольный 
пилообразный 
импульсный 


Рабочий диапазон 


Амплитуда 


Windows 9х 


Операционная система 


Можно вполне обойтись без этого 


режима, немного упилив заусенцы с 
ручек. В конце концов, что нам ме- 
шает воспользоваться еще одной OT- 
личной программой? 

В то время когда ты пьешь пиво и 
вовсю веселишься и отдыхаешь в 
свободное время, где-то идет процесс 
написания очередной полезной про- 
ги. Где? Да хотя бы на 
www.via.nl/users/bikkel. Причем там творят 


не просто программу, а целую серию 
виртуальных измерительных прибо- 
ров. Однако вся серия нам пока не ин- 
тересна, поэтому рассмотрим лишь 
входящий в эту серию измеритель- 
ный генератор. Его технические ха- 
рактеристики: 

Ты удивишься, узнав, что пьяные 
кулоны щемятся по определенным за- 
конам, причем их можно заставить 
двигаться так, как нам нужно. Самыми 
распространенными колебаниями яв- 
ляются синусоидальные (изменяются 
по мазе синуса или косинуса). А еще 
бывают прямоугольные. По какому 
закону изменяются они, так просто не 


4-44000 Гц 
Амплитуда 055+ 


Рабочий диапазон 


Режимы работы синусоидальный 
генератор 


свип-генератор 
Расстройка в режиме свип |+ 4000 Гц 


Операционная система Windows 9x 


* в относительных единицах 


понять. Дело в том, что такой сигнал 
включает в себя все рядом располо- 
женные частоты. Более жестко по 
этой теме тебя грузили (грузят/будут 
грузить) на третьем курсе радиосрака, 
я же скажу лишь, что такие сигналы 
есть во всех цифровых устройствах. 

Еще довольно распространенными 
являются пилообразный и импульс- 
ный сигналы. 

А как же быть со свипом? Вообще- 
то, свип-генератор вырабатывает 
обычный синусоидальный сигнал, но 
частота его изменяется по определен- 
ному закону. Чаще всего линейно (т.е. 
монотонно). Кишки такого генератора 
изображены на картинке. 

ГПН - это Генератор пилообразного 
напряжения, а ГУН - Генератор сину- 
соидального сигнала Управляемый 
Напряжением. В данном случае ГУН 
управляется ГПН, и получается, что 
частота на выходе зависит от частоты 
управляющего сигнала. 


Тебе, наверное, интересно, чем это я 
посмотрел сигналы? Еще одной по- 


лезной программой - Oscilloscope for 
Windows. Всех возможностей проги не 
перечислить - взгляни на скриншот, и 
сам все поймешь. Упомянем лишь ос- 
новные технические характеристики: 
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Число каналов 2 
20-20000 Гц 
Длина буфера 50 мс 


Рабочий диапазон 


]-канальный 
осциллограф 
2-канальный 
осциллограф 
анализатор спектра 
ХУ режим (фигуры 
Лиссажу) 


Режимы работы 


Сервисные функции |запись сигнала 
экспорт данных в 
буфер Windows 
экспорт данных в 
файл 

изм. коэфф. 
перекрестной 
корреляции 
управляемая 
задержка сигнала 
жаущий режим 


Операционная система| Windows 9x 


Как работать с этой программой, 
подробно расписано в хелпе, который 
ты найдешь на прилагаемом к журна- 
ny диске. Я для снятия скрина подк- 
лючил к линейному входу обычный 
плеер, хотя можно извращаться по- 
всякому, в том числе с генератором и 
частотомером - смотри рисунки. 


СУХОЙ ОСТАТОК 

Во всех моих экспериментах ты 
сможешь разобраться, если внима- 
тельно изучишь все схемы, скриншо- 
ты и фото. Я не Гамлет, и философии 
бытия предпочитаю практику и харс- 
кор с вазелином, чем мы и займемся в 
следующий раз - сразу полезем с па- 
яльником в компьютер! 
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На письма отвечал Порох 
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(spec@real.xakep-ru 


FROM: REZ [REZ@LAND.RU] 
SUBJECT: СПЕЦ ПО БЕЗОПАСНОСТИ 


Здравствуй, spec! Хочу сказать, что Спец 
по безопасности очень понравился. Сам 
увлекаюсь вопросами защиты информации, так 
что нашел для себя много интересного. Спасибо. 
Жаль только, что не было сказано про способы 
передачи ключей по сети, в частности, открытых 
ключей того же RSA. Ведь не исключено, что 
кто-то третий перехватит ключи общающихся 
сторон, а вместо них даст свой открытый ключ. 
Т.о. с чтением переписки у него проблем не 
возникнет. Ну да ладно, все равно номер 
получился интересный ^_^. Хотя некоторые 
статьи откровенно не порадовали. Например, 
статья про шифрование дисков, где просто step- 
by-step описывался процесс установки 
программ. Я считаю, это не такой сложный 
процесс, чтобы про него писать целую статью 
^_^", хотя как знать. По-моему, было бы 
интереснее провести анализ надежности защиты 
информации каждой из программ. 

А так - довольно интересно. Было бы неплохо, 
если бы вы выпустили еще один Спец, 
посвященный данной теме ^_^. 

З.Ы. Кстати, еще по поводу той статьи (про 
шифрование дисков): там говорилось, что 
BestCrypt зарегистрирована в ФАПСИ (которого, 
насколько я знаю, уже нет), и поэтому там могут 
быть лазейки для спецслужб. Это зря ^_^. 
Просто BestCrypt в своем арсенале алгоритмов 
имеет наш ГОСТ28147-89, а следовательно, 
просто обязана быть зарегистрирована. И ничего 
В этом страшного нет. 


ОТВЕТ: 

Спасибо за теплые слова, приятель :). 
Нам тоже этот номер понравился - те- 
перь есть чем отбиваться от злобных 
хакеров и их подружек, начитавшихся 
"Тест-драйв презервативов" ;). Что ка- 
сается продолжения темы безопаснос- 
ти, то могу тебя обрадовать - скоро мы 
планируем выпустить несколько номе- 
ров, посвященных переполнению бу- 
фера, неприступному UNIX и атакам на 
многострадальную виндовс. Если есть 
предложения по этим темам, то пиши 
нам - есть большой шанс увидеть свой 
ник не только в рубрике e-mail ;). 


FROM: +XS@NDR+t [SANDR-@MAIL.RU] 
SUBJECT: СПЕЦ И ИНЕТ 


Можно ли каким-нибудь образом получать выпуски Журнала Хакер 
и Спец выпуск через И-нет? 


ОТВЕТ: 

Можно, причем не только через инет, но и через руки почтальона и 
даже курьера! А вообще, зайди на наш сайт. Там ты найдешь, помимо 
прошлых номеров в электронном виде (\WwWW.xakep.ru/articles/maga- 
zine/2003.htm, например), необходимую инфу о том, как организовать 
доставку до твоего железного почтового ящика с помощью подписки 
(www.xakep.ru/articles/magazine/subscribe.htm, а также www.gic.ru/post/10009, 
www.glc.ru/post/10008). 


FROM: ВАЛЕРА ВАЛАРУНИН [NEWACYP@RAMBLER.RU] 


SUBJECT: ОПЕЧАТКА В ЖУРНАЛЕ! 


В вашем журнале за апрель 2004 в статье "WEB (обзор сайтов по безопасности)" 
я нашел опечатку: вместо сайта Www.hackzon-a-.ru было написано www.hackzon- 
е-.ги, и поэтому просидел лишние часы в инете и требую от вас немедленого извинения. 
А если нет, я перестану читать ваш журнал (шутка). Ну вот, в общем, и все, что я хотел 
сказать. Да, ну и конечно, ваш журнал все равно просто СССУУУППЕЕРР!! 


ОТВЕТ: 

Извинения ты, приятель, конечно, не дождешься :) (см. скриншот), а 
вот анекдот в тему, пожалуйста: 

- Я намедни жену с грабителем перепутал. Как она орала, как упира- 
лась, когда я ее в окошко выкидывал... 

- Дык это что... Я раз грабителя с женой перепутал, ты 6 видел, как он 
кричал и упирался... 

Еще у меня есть приятель, который периодически пересаливает ко- 
фе или чай :). Так что глюки бывают не только у наших авторов. Кста- 
ти, посмотри на скрин этого сайта. 


Похоже, его админ сам еще не определился с названием и 
расшифровкой... ;) 


Конечно, снифинг это хорошо, когда ты тыришь чужое. 
Но как от этого защититься??? 


ОТВЕТ: 

Перестать тырить чужое! :) А вобще, читай внима- 
тельно апрельский номер про безопасность - там есть 
рецепты от всех проблем. 


Hi! Хочу заметить, что довольно неплохой журнал ваш Хакер 
Спец. Да, действительно, парни, вы над ним, чувствуется, пора- 
ботали. Читаю его недавно и о древних выпусках судить не могу, НО 
в №4 (41) (да-да, именно тот, который апрельский 2004), есть статья 
"Резиновый телохранитель". Очень по теме про презервативы пи- 
сать при рекламе одновременно Касперского! Толковый ход, боль- 
шего идиотизма даже в армии не видел. Я не знаю, может, Ваши 
тонкие исследования показали, что большинство читателей не зна- 
ют, что это такое, может, они девственники с большой буквы и им 
это льстит. Но самое прикольное это 2 наивных мальчика, которые 
явно ими не пользовались (один из которых с улыбкой микимауса). 
Какая-нибудь крошка и мексиканский мачо при эротических тонах и 
перевернутым от страсти ноутом куда более в тему. У вас же Отвра- 
тительные натуры, смахивающие на явных педиков. 
Короче, проехали. Думаю, за рекламу вы маленько срубили, буду 
надеяться, что из-за этого будет больше пользы в дальнейшем. Ес- 
ли крыть нечем - крой матом! 


ОТВЕТ: 

Хай! Да, поработали мы на славу. А за тот номер, ко- 
торый апрельский, вообще немерено зелени настриг- 
ли! Особенно за рекламу Касперского. Правда, все их 
пришлось пожертвовать на нужды секты "Голубое се- 
мя", председателя которой (Ская, по совместительству 
выпускающего редактора) и его заместителя (у кото- 
рого улыбка микимауса) ты очень сильно задел. Так 
что жди! Скоро тебя покроют священной жидкостью, 
во избежание кровной мести, согласно уставу секты :). 


- HY ГДЕ МОЙ КРЯКЕР ИНТЕРНЕТА? 


Привет... 

Огорчен... В Ростове-на-Дону невозможно спокойно купить 
Спец... Я понимаю, что подписка гарантирует получение журнала, 
но надо же предупреждать, что тираж в свободной продаже сокра- 
щен для нашего города... В общем, смотрю на февральский номер 
Спеца... А вышел уже майскии... в продаже я не видел ни мартовс- 
кого, ни апрельского, ни майского... А бегать по киоскам, сами по- 
нимаете, приятного мало, да и времени нет... Журнал читаю на от- 
дыхе, для самообразования... А специально что-то выдумывать в 
плане приобретения - не хочется... Вот думаю, может завязать чи- 
тать Спец?.. Вот "Вокруг Света" завсегда без проблем продается... 


ОТВЕТ: 

Привет. Мы тоже не в восторге, что не все наши 
читатели могут свободно приобрести желаемые но- 
мера, и совершенствуем технологии распростране- 
ния в регионах. Хотя можно найти более простое 
решение: организуй редакционную подписку - бу- 
дешь получить номер заказной бандеролью макси- 
мум через две недели после его выхода. Или приез- 
жай к нам, в столицу! Скай тебя с удовольствием 
приютит ;). 


Программы на диске, а серийные номера к ним есть или нет, 


никак не найду. Пожалуйста, подскажите!!! 


ОТВЕТ: 


Скорее нет, чем есть, потому что они не ели, не есть и 


не будут есть. Серийники лучше ищутся на 
‚ чем на диске ;). 


НЕ ВЕДИСЬ НА ВСЕ ПОДРЯД, ЧИТАЙ 


- АТЫ ЗАПУСТИ ЕХЕ-ШНИК ИЗ АТТАЧА! 
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рис. Константин Комардин 


у 


he Е == 
" : a 


Niro (niro@real.xakep.ru) 


-...Раньше я не верил в 
это, - тихо проговорил се- 
дой мужчина довольно 
приятной внешности сво- 
ему молодому собеседни- 
ку. Разница между ними 
была примерно в полве- 
ка; парень смотрел на го- 
ворившего с подобост- 
растием и полнейшим go- 
верием, будто ему сейчас 
сообщались истины, спо- 
собные пролить свет на самые загадочные страницы чело- 
веческого бытия. 

- А теперь? - так же тихо прозвучал вопрос. 

- А теперь это моя работа, - раздался уверенный ответ. - 
По правде сказать, работой это не назовешь - но на хобби 
не тянет. Слишком много времени уходит, такие многоходо- 
вые комбинации получаются... 

Он, слегка кашлянув, потянулся к коробке с сигарами. 
Парень укоризненно проводил взглядом его трясущуюся 
руку, потом посмотрел в глаза. 

- Ничего страшного, - всего две-три затяжки, - ответ дол- 
жен был успокоить, но эффекта не достиг. - Да не смотри 
так, я все про себя знаю уже два с половиной года. Рак 
легких, какая-то срорма, которая почему-то не убила меня 
сразу, а позволяет жить и временами наслаждаться куби- 
нским табаком. Вот только потом... 

Парень знал, что будет потом. Кашель с кровью, страш- 
ная боль, бессонная ночь, инъекция наркотика... Но это бу- 
дет потом. Через несколько часов. А сейчас его учитель 
выглядит вполне здоровым, пуская ароматный дым к по- 
толку. 

- Ну да ладно, - через пару минут молчания сказал ку- 
рильщик. - Самое интересное, что теперь приходится хо- 
дить по улицам не в ожидании выстрела из проезжающей 
машины, нет. Смотришь, чтобы кирпич на голову не упал - 
в буквальном смысле слова... 

Молодой человек напряженно замер в кресле напротив. 
То, что сейчас говорилось в этой комнате - говорилось для 
него, и только для него. Он впитывал информацию, раскла- 
дывая все по полочкам в своей голове, подготавливая ок- 
репшую уже психику к той работе, что предстояла ему че- 
рез некоторое время. 

- Мы не похожи ни на одну из существующих секретных 
служб, - поудобнее устроившись в кресле, произнес его 
учитель. - Наши принципы необычны и элементарны OG- 
новременно. То, чем мы управляем, не поддается описанию 
- ни одна существующая теория взаимоотношений людей 
и вещей не в состоянии объяснить принципы, по которым 
мы работаем. Наши агенты - по сути своей экстрасенсы, мо- 
гучие предсказатели, люди, чувствующие нити пересече- 
ния человеческих судеб... Хотя ни один из них в этом не 
признается тебе по одной простой причине - ни один из 
них так не считает. Они просто трудятся на благо своей 
страны... Не будем называть ее - ты и так понимаешь, что у 
людей, подобных нам, нет Родины; есть только память о 
прошлом и мечты о будущем... 

Парень в знак согласия склонил голову. 

- Трудно объяснить вещи, которые мне и моим подчи- 
ненным достались от природы. Но ты поймешь - ведь ты та- 
кой же, как мы. Я хочу дать тебе задание - чтобы прове- 
рить в деле. Если ты сможешь выстроить цепь так, как это 
делают мои лючи - прекрасно. Если ты сможешь сделать 
больше - тебе прямая дорога на мое место. Ну, а то, что ты 
не сможешь сделать меньше - я не сомневаюсь в этом. 
Твои пределы мне известны; ты - моя надежда. Ты - наше 
будущее. Итак, запоминай. 

Живет один парень в городе неподалеку от нашего. Он 
из тех, что называют себя хакерами... 
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Это была самая обыкновенная одноэтажная Америка. 
Зеленые газоны, невысокие заборчики, машины на обочи- 


нах, срлаги Ha шпилях почти над каждым домом (особенно 
если слово "патриотизм" было в словарном запасе жите- 
лей главенствующим), газонокосилки, красивые цветы, 
ухоженные детские площадки... 

Так было всегда и везде. Каждый, кто жил здесь не 
один год, был прекрасно осведомлен о том, что иначе не 
может быть никак - только в страшных голливудских анти- 
утопиях вроде "Безумного Макса" или "Водного мира". 
ВСЕГДА И ВЕЗДЕ должно быть так, как на этих улицах - 
красиво, свежо, благочестиво; этот цивилизованный мир 
не испортит своим видом ни один араб или негр, никто не 
потревожит спокойствия здесь, вблизи этих красивых 
праздничных газонов. 

Детские качели ждали ранним утром своих постоянных 
обитателей пяти-шести лет; машины разогревались дистан- 
ционно; где-то орала кошка, являя собой образец заинте- 
ресованности в будущем - жизнь текла своим чередом. 

Постепенно улицы заполнялись людьми - кто-то совер- 
шал утреннюю пробежку, кто-то шел на работу; распоря- 
док дня был неизменен уже много лет. Люди, заселившие 
улицу, жили здесь, как эльзы - испокон веку. Покачнуть 
эти весы было не под силу никому, даже господу Богу. Но 
они и не думали качаться - настолько все было спокойным, 
полноценным и невозмутимым. Та самая составляющая 
обыкновенной человеческой жизни, которая тянула сюда 
из-за океана тысячи и тысячи людей, намеревающихся 
осесть на этой земле всерьез и надолго. 

Мама, ведущая за руку девочку лет четырех, была для 
данной местности обычным явлением - никоим образом 
она не выпадала из общей картины и не выделялась на ее 


Наши агенты - экстрасенсы, 
могучие предсказатели, люсчи, 
чувствующие нити пересече- 
ния человеческих судеб... 


фроне. Они довольно быстро двигались по четной стороне 
улицы по направлению к перекрестку, обозначенному яр- 
ким светосрором, видимым издалека. Ребенок, беспечно 
держа маму за руку, вприпрыжку гарцевал по тротуару, так 
и норовя оборвать цветы с близлежащих клумб. Мать 
одергивала его, как могла, но это мало помогало - позади 
них на ассфальте дорожки россыпью валялись лепестки от 
цветов, оборванных детской рукой. 

- Не занимайся ерундой, Джоан, - время от времени бур- 
чала куда-то за спину, где все время оказывался ребенок, 
озабоченная проблемами на работе мать.- Нас будут ру- 
гать... Черт побери, я сколько могу говорить! 

Ее слова не могли возыметь никакого действия, пос- 
кольку ребенок не боялся в этой жизни ничего, кроме са- 
мых известных злодеев, созданных корпорациями "Колам- 
бия" и "20 век Фокс". Испугать ее мамин голос был просто 
не в состоянии - она вряд ли бы испугалась даже Фредди 
Крюгера или небезызвестного Джейсона, чьи образы пря- 
мо-таки наводнили американскую киношную и комиксную 
действительность. 

Ребенок продолжал беспечно прыгать, рвать цветы и не 
обращать внимания на мамины замечания; женщина про- 
должала покрикивать на ребенка, даже не оборачиваясь в 
ее сторону и понимая, что у нее за спиной ничего не изме- 
HUNOCb. 

Поэтому когда где-то вдали послышался шум приближа- 
ющихся машин, никто - ни мать, ни дочь - не обратили на 
это внимания. 

Кортеж из трех автомобилей обогнал их и остановился 
неподалеку, вдоль газона одного из одинаковых в длин- 
ном ряду домов - остановился так, что один из них (тот, что 
был посередине) оказался прямо напротив ворот, ведущих 
к входной двери. Из крайних автомобилей вышли несколь- 
ко человек в черных костюмах; вышли неторопливо, акку- 
ратно, разглядывая все вокруг с пристрастием; вниматель- 


ный взгляд сразу бы заметил тонкие скрученные провода, у 
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тянущиеся из уха куда-то под пиджак. Пальцы рук у них 
машинально сжимались в кулак и тут же разжимались, 
словно они мучили невидимый кистевой эспандер. 

Оглядевшись по сторонам, они заняли одним им извест- 
ные позиции вблизи автомобилей, лидер дал невидимую 
команду, шепнув что-то в ларингофон. Дверь лимузина, 
стоявшего в ряду средним, открылась, напоминая своим 
движением люк подводной лодки - не хватало только сосу- 
щего воздух звука герметичности. Человек из машины 
шагнул наружу; по цепи телохранителей прошла некая ре- 
акция, подтверждающая безопасное передвижение персо- 
ны. Кто-то из них вытащил из кармана рацию, сквозь тихое 
шипение что-то кинул в микрофон; потом кивнул, получив 
информацию в ответ. 

А ВСЛЕДУЮЩУЮ СЕКУНДУ ТИШИНУ УЛИЦЫ РАЗ- 
БИЛ ВДРЕБЕЗГИ ДЕТСКИЙ КРИК. 

Кричала девочка. Мать, прижав руки к груди, в ужасе 
смотрела на свое дитя, бьющееся в истерике на газоне. Ре- 
бенок, вцепившись пальцами в траву, молотил ногами по 
земле и кричал, кричал, кричал, глотая слезы и давясь 
собственным криком. 

- Ма-а-а-ма-а! А-а-а-а-а! Я-а-а бою-ю-юсь! 

Мать постепенно приходила в себя от такого неожидан- 
ного сюрприза; спустя несколько секунд она нашла в себе 
силы кинуться к ребенку: 

- Джоан! Джоан, что случилось?! - кричала она, пытаясь 
пробиться сквозь вопли своей дочери. - Где болит? Скажи 
маме, ну, скажи!!! 


Его, как и Ельцина, кидали 

в реку; ему подкладывали 

девочек; его сфотографировали 
рядом с фашистами и геями. 


- Он заберет меня, заберет, заберет! - продолжала орать 
девочка, не слыша голоса мамы. - Я знала, что все это 
правда!!! 

И мать, сама не понимая, зачем, взглянула туда, где че- 
ловек, вышедший из машины, поправлял костюм, собира- 
ясь двинуться по бетонной дорожке к дому. 

Спустя мгновенье они уже кричали BOBOeM. 

А человек, недовольно хмыкнув, покачал головой, на- 
щупал в кармане конверты и направился к дому... 


жжжжж 


"Волга" уверенно держала свою полосу. Машина эскор- 
та постоянно отставала на прямых, из-за чего начальник 
охраны требовал от водителя включать сирену; тогда выр- 
вавшаяся вперед "Волга" сбавляла скорость, но ненадолго 
- стоило Ефимову увлечься, как он, резко отвечая по сото- 
вому телефону, кричал своему шосферу прибавить, приба- 
вить ещеиеще! 

Они пока не опаздывали. Но уже и не успевали нас- 
только, чтобы прибыть на встречу первыми, освоиться с 
обстановкой и произвести впечатление на прессу и зрите- 
лей (и это несмотря на то, что все участники были подобра- 
ны заранее с большим чаянием). 

Борис Михайлович Ефимов, кандидат в губернаторы, 
выходец из народа, мчался на свою последнюю встречу с 
избирателями. Завтра кампания заканчивалась. Через два 
дня - выборы. Он был уверен, что его ближайшие конку- 
ренты постараются произвести какой-нибудь скандал, нап- 
равленный на дискредитацию Ефимова как человека и по- 
литика. Подобных инцидентов было уже очень много за 
все два месяца предвыборной гонки и три предыдущих го- 
да работы на местном уровне. 

Его, как и Ельцина, кидали в реку; ему подкладывали де- 
вочек; его сротографировали рядом с фашистами и геями; 
мастера фотомонтажа и черного пиара изощрялись как 


могли с целью дискредитировать и утопить в грязи наибо- 
лее талантливого политика края, не идущего на поводу у 
олигархов и криминалитета. 

Жизнь не была к нему добра - скорее, откровенно жес- 
тока. Наверное, это и придавало ему сил в борьбе с про- 
тивниками - настойчивость, сибирское упрямство, верная 
команда делали его человеком практически непобедимым, 
неустрашимым и верным своему родному краю и его жите- 
лям. Вспоминая людей, подобных себе, он останавливался 
на Александре Лебесде - именно этот образ был ему наибо- 
лее близок, именно ему он следовал во всех своих начина- 
ниях, чем и заслужил неограниченное доверие сотен тысяч 
жителей края. 

"Волга" везла туда, где, по расчетам, он должен был 
убедиться в верности его принципам еще, по меньшей ме- 
ре, пяти тысяч человек; коллектив огромного металлурги- 
ческого комбината целиком поддерживал его программу и 
его самого лично - оставалось только закрепить успех 
небольшой, но емкой речью. Несколько раз прикрикнув в 
телефон на организаторов, вовремя не подготовивших 
технику для создания хорошего звука, он в очередной раз 
взглянул на текст выступления, который был написан се- 
годня под утро одним из людей в команде, ответственным 
за литературную сторону всех документов, проходящих 
сквозь Ефимова go избирателей. 

- "Друзья мои..." - шепнул он себе под нос. - Черт его 
знает, что-то He то!.. 

Щелкнув пальцами, он кинул взгляд в затонированное 
окно на проносящиеся мимо деревья и пешеходов; пальцы 
нервно застучали по блокноту, в котором была записана 
речь. 

По-видимому, через двое суток он станет губернатором 
края. Мечта всей жизни; реализация практически всех BO3- 
можных человеческих, политических, экономических амби- 
ций; столько власти для одного человека, что страшно ста- 
новилось при одной мысли об этом. От подобного положе- 
ния его отделяли всего сто двадцать строк речи и два GHA 
ожидания. 

Грустный взгляд в сторону закрытого маленького бара, 
который умелый шофер соорудил посередине заднего си- 
денья; нельзя, сейчас нельзя - сначала дело, а вот ближе к 
вечеру, когда станет ясно, кто чего стоит перед окончанием 
предвыборной кампании, когда ребята из его штаба собе- 
рут всю подробную информацию по ее итогам и спрогнози- 
руют ход голосования послезавтра - вот тогда можно будет 
пропустить граммов двести хорошего коньяка, которым 
поставщики в достатке снабжали и команду, и тех, кого 
этой команде надо было перекинуть на свою сторону. 

Что-то не понравилось Ефимову в движении машины - 
шосбсрер держался последние пару минут как-то неуверен- 
но, скорость явно упала до таких пределов, что машина 3C- 
корта поравнялась с "Волгой" Ефимова и вышла на поло- 
су рядом с ней. Кандидат в губернаторы обратил внимание 
на то, что и водитель машины сопровождения как-то стран- 
но себя ведет, вертит головой из стороны в сторону и явно 
не уверен в происходящем на дороге. 

И когда Ефимов собрался спросить у своего шофера - 
что же происходит там, впереди - как тот, словно почув- 
ствовав раздражение хозяина медленными темпами дви- 
жения, надавил на газ, намереваясь проскочить некое пре- 
пятствие. Хозяина толкнуло назад, шея уперлась в подго- 
ловник - с ускорением поспорить было трудно. 

Недовольное бурчание Ефимова слилось с громким сиг- 
налом - шофер давил на клаксон, то ли стараясь кого-то 
испугать, то ли сам испугавшись чего-то. Потом все заглу- 
шил визг тормозов, чей-то громкий крик слился с ударом в 
дверь, которая отделяла Ефимова от улицы. 

Темное дымчатое стекло внезапно разлетелось варе- 
безги, изогнувшись в долю секунды GO немыслимых преде- 
лов. Ефимов ощутил десятки хлестких ударов по лицу, что- 
то закололо в глазах, захрустело на зубах; дверь ударила 
его по правому боку, заставив упасть на бар, который са- 
мостоятельно открылся, засверкав гранеными дорогими 
бутылками. 


Второй удар был явно ощутимее. Машину подбросило, 
но она не потеряла контакта с землей полностью - совер- 
шив полуоборот на одном из передних колес, "Волга" по- 
меняла направление движения и рванула куда-то в сторо- 
ну. Водитель уже не контролировал ее - рулевое управле- 
ние было необратимо повреждено. Все, что он успел сде- 
лать - это выключить двигатель. И когда ключи зажигания 
оказались в его кулаке, третий удар пришелся точно на его 
голову. 

Что-то длинное, железное, острое, пронзило лобовое 
стекло и вошло своим заточенным концом ему в глаз. Ма- 
шина продолжала двигаться, насаживая водителя, как 
шашлык, на чудовищный вертел. 

Металлический окровавленный штырь прошел в нес- 
кольких сантиметрах от головы Ефимова, который даже не 
успел еще как следует испугаться. Заднее стекло вылетело 
сеще большим треском, поддавшись давлению изнутри; 
потом некое невидимое препятствие внезапно остановило 
движение изуродованной машины. 

Штырь, пронзивший голову водителя, превратился в ту 
самую опору, которую искал Архимед. Инерция заставила 
машину подняться, используя его, как рычаг; "Волга" на 
мгновенье зависла в воздухе, после чего перевалилась на 
другую сторону и... 

"Как долго падаем..." - почему-то подумалось Ефимову 
за несколько секунда до смерти. И когда падение с шумом 
завершилось, и сквозь все разбитые окна в машину хлы- 
нула ледяная вода, он понял, почему. 

Этот мост он сам построил два года назад. Шестьдесят 
метров. 

Окровавленный блокнот с предвыборной речью закру- 
жило громких водоворотом и вышвырнуло из машины... 


жжжжж 


Человек напротив явно не шутил. Именно это и пугало 
Артема - та уверенность и честность, которые гость излу- 
чал, словно солнце. При этом он не был похож на челове- 
ка, чьим стилем жизни была эта самая честность - скорее, 
наоборот, сейчас он шел наперекор каким-то своим, OGHO- 
му ему известным принципам. 

Артем нервно постукивал пальцами по столу и перево- 
дил взгляд с глаз гостя на два конверта, лежащие перед 
ним. Простые конверты для писем, без каких-либо марок на 
них, без подписей и адресов. Один из них был явно толще 
другого в несколько раз - там было то, название чего Ар- 
тем боялся повторить вслух следом за гостем, уже озву- 
чившим содержание обоих конвертов несколько минут на- 
зад. Второй, хотя и был потоньше, но содержал в себе так- 
же не менее соблазнительные вещи. 

- Вы молчите уже пять минут, - внезапно мягко сказал 
гость, стараясь не напугать Артема своей активностью, - я 
не могу ждать здесь до бесконечности, у меня на это нет 
ни времени, ни желания. Пора... 

Артем кивнул, не сводя глаз с конвертов - особенно с 
того, что потолще. Он все никак не мог поверить в происхо- 
дящее - еще вчера он ожидал чего угодно, но чтобы вот 
так, как сегодня... 

- Простите, - только и нашелся сказать Артем в ответ на 
замечание о молчании. - Я, конечно, понимаю Вас... 

- Нет, молодой человек, Вы меня не понимаете. Я здесь 
не в роли сказочного волшебника, - голос понемногу твер- 
дел, в нем проскакивали металлические нотки. - Я самый 
обыкновенный курьер, у которого есть еще куча подобных 
дел. Мне хотелось бы завершить их вовремя, а вечером 
вернуться в семью и расслабиться возле телевизора. Вы 
будете принимать какое-нибудь решение? 

Артем кивнул. 

- Мне ведь абсолютно все равно, - продолжил гость, - 
что именно Вы выберите. Один из конвертов, оба, или я от- 
несу все это обратно - мне нет до этого никакого дела. По 
окончании всех моих дел я отчитаюсь перед боссом - и, на- 
деюсь, он не будет разочарован ни одним из вариантов. 


- Еще раз простите, - быстро-быстро закивал Артем и 
варуг поймал себя на том, что его руки помимо воли сами 
тянутся к конвертам. 

К обоим сразу. 

Гость улыбнулся, поднял на стол стоявший около ног 
"дипломат", открыл его, вынул пару красивых бланков с 
непонятными гербами, символами, печатями и, перевернув 
их, пододвинул к Артему. 

- Наконец-то я могу иоти, - удовлетворенно сказал он 
парню. - Распишитесь вот здесь и здесь (он ткнул пальцем 
в те места, где уже заботливо стояли "птички"), уберите 
это хозяйство подальше и пользуйтесь им по мере необхо- 
QUMOCTU. 

Как в его руке оказалось перо "Паркер", Артем даже 
сразу не сообразил. Легкий шорох - и все было закончено. 
Его подписи, заверявшие босса странного курьера в полу- 
чении конвертов, стояли на своих местах. 

Человек аккуратно поместил листы бумаги внутрь кей- 
са, взглянул поверх раскрытой крышки на Артема и, хитро 
подмигнув ему, довольно громко захлопнул "дипломат". 

- Не провожайте меня, - коротко сказал он парню, встал 
из-за стола и, на ходу вытаскивая из кармана сотовый те- 
лесрон, спустя секунду уже забыл о своем клиенте. 

- 3aBogu, Женя, - сурово приказал он в мобильник. - 
Здесь уже все, дальше на Некрасовскую и потом еще где- 
то на юге, сейчас сразу не вспомню... 

Голос в коридоре стал глуше, потом хлопнула входная 
дверь. Гость ушел. 

Конверты остались. 


Артем смотрел на них как на 
пришельцев из оругого мира. 
"Пап, а конверты на столе есть?.. 
- Нет, сынок, это COAHTACTUKa... | 


Артем смотрел на них как на пришельцев из другого ми- 
ра. "Пап, а конверты на столе есть?.. - Нет, сынок, это фан- 
тастика..." 

Потом его правая рука шевельнулась, будто сама со- 
бой, и нависла над ними, как коршун. Какой из них открыть 
первым? 

Он уже знал, что там - таинственный курьер сказал ему 
об этом с самого начала. Не верилось ни в то, что лежит в 
первом, ни в то, что заполняет второй. Этого просто не мог- 
ло случиться с Артемом. С кем-нибудь другим - с кем yrog- 
HO - но только не с ним. 

Ему не везло с детства. Он никогда не находил денег; 
если он чем-нибудь заболевал, то болел сильно и долго; он 
не имел успеха у девушек; он так и не научился водить ма- 
шину; он всегда боялся воды, поэтому на море отдыхать 
его никогда не приглашали... Короче, он был невезучим че- 
ловеком, неудачным как для самого себя, так и для любой 
компании, допускающей его к себе. 

С некоторых пор, осознав свою патологичность с точки 
зрения шумных компаний и красивых девушек, он ударил- 
ся в одиночество. Не так чтобы уйти в монастырь, нет - он 
просто занялся вещами, не предусматривающими обще- 
ния глаза в глаза. 

Он занялся Интернетом. 

И друзья хлынули к нему в контакт-лист шумным разго- 
ворчивым дождем. 

Артем не скрывал своей радости. Он был искренне 
счастлив - найдя свое место в жизни, он с успехом наращи- 
вал свой потенциал. Этот самый потенциал, по большей 
части оказавшийся негативным (а что еще, кроме порног- 
рафии, пользуется в Сети большей популярностью?) раз- 
вивался исполинскими шагами. Парень становился все бо- 
лее и более популярным; одиночество как стиль жизни ра- 
довало его больше и больше, не оставляя места рядом с 
ним никому - лишь компьютер и только компьютер. 


0od ®@ TT ОП UA K 


< 
O 
< 
со 
Lu 
со 
— 
—! 


х 
> 
= 
о 
- 
9 
9 
о 


1`ЕЕ ВЕ BACK,,, 


Одержимость еще никого не доводила gO хороших ре- 
зультатов - скорее, она сталкивала людей с жизнью лбами, 
да так крепко, что впору было прийти в ужас и перестать 
сранатеть от своих собственных компьютерных причуод. Og- 
нако Артем был не из таких. 

Столкновения с этой самой жизнью только подогревали 
его интерес к происходящему. Несколько раз он нарывал- 
ся на не в меру талантливых админов; временами ему каза- 
лось, что Управление "Р" уже стучится ему в дверь - коро- 
че, синяки и шишки были в достаточном количестве, одна- 
ко это его не отпугнуло. 

И в один прекрасный день он влип. Влип не то чтобы 
сильно, но избежать этого он не мог. 

Он поспорил. Как пацан (хотя, по сути, OH и был еще па- 
цаном, хотя лет ему от роду было уже целых двадцать 
два)... Сам не зная, почему, он поспорил с одним из таких 
же, как он, безбашенных хакеров. Решил доказать, что он - 
самый-самый в ряду собратьев по профессии. 

Это был даже не спор - скорее, состязание. Каждый из 
них (а набралось желающих ни много ни мало - четверо) 
должен был нарушить работоспособность сервера, выб- 
ранного наугад из длинного списка. И сделать это надо бы- 
ло как можно быстрее. 

Задача, честно говоря, была не из легких. Очень велика 
вероятность заполучить из списка атакуемых объектов 
нечто потенциально непроходимое - и тогда, делать нече- 
го, пришлось бы оплатить Интернет победителю в течение 
месяца. 

Правда, по большому счету Артем не переживал 3a ис- 
ход этого странного мероприятия - у него хватало как де- 


Мощная ладонь, разогретая 
металлом пистолета, 
легла на рот. 


Her, так и умения. Он мог и победить, и проиграть - его кон- 
куренты владели хакерским искусством ничуть не хуже, 
чем он сам. 

И когда "русская хакерская рулетка" выдала каждому 
из них список адресов, которые они должны были атако- 
вать, Артем даже не стал задумываться, что же скрывается 
за этими самыми "трам-пам-пам-точка-ру", а просто рванул 
туда, словно на скутере. 

У каждого из спорящих было по два наблюдателя, кото- 
рые должны были зафиксировать факт взлома и деструк- 
ции. Было бы смешно ставить их рядом с собой с секунодо- 
мерами, однако Артем почему-то был уверен, что работы 
тут будет не очень много. 

Так и случилось. Он, особо не напрягаясь, зашел на 
сервер, как к себе домой; вдаваться в подробности функ- 
ционирования не стал - просто вычислил, какие структуры 
здесь можно просто отключить (ибо деструкция подобного 
рода наиболее заметна). Ответ не заставил себя ждать, па- 
рень рядом с ним взглянул на часы, шепнул: "Восемнад- 
цать минут..." и, не дождавшись подобных сообщений от 
остальных наблюдателей, объявил Артема победителем. 

Через некоторое время после того, как все возмущен- 
ные и обиженные крики утихли, после того, как Сеть оказа- 
лась в состоянии пропускать через себя разогретые до ки- 
пения письма соперников, - Артем получил обещанные 
деньги. Служба "Web-Money" работа исправно, взглянув на 
свой счет, он убедился в том, что может безбедно и безза- 
ботно выходить в Интернет около месяца, а при изрядной 
экономии и подольше. Радость победы была ему знакома - 
не впервые он побеждал в подобного рода соревнованиях 
- но это отличалось от всех предыдущих фактором внезап- 
НОСТИ. 

Никто из участников не мог предположить, куда же заб- 
росит его судьба. Артем только сейчас, когда все уже было 
позади, задумался - а кто же сейчас пожинает плоды его 


трудов? Кому он подпортил либо репутацию, либо 3go- 
ровье, либо еще что-нибудь? 

Взглянув в "History", он внимательно посмотрел на ag- 
рес в строке. Ничего особенного - типичная абракадабра, 
за которой знающие люди должны были запросто увидеть 
название организации или ее местоположение; простому 
же "прохожему" здесь явно делать было нечего. 

Подстраховался - машинально; зашел через анонимный 
прокси так, как другие надевают презерватив; посмотрел 
на свою работу - надо же, уже починили!! 

- Ну, нет, так не пойдет! - возмутился он. - Я, конечно, 
особенно не старался, но не так же быстро! 

И он по проторенной дорожке повторил уже однажды 
сделанное. 

A еще через два дня кортеж из двух машин остановил- 
ся возле его дома... 
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Два человека с взглядами палачей сопровождали эту 
странную личность, заставившую биться в истерике ма- 
ленькую девочку вместе с ее мамой. Человек шагал широ- 
ко, но медлительно, словно неся свою мощную фигуру по 
дорожке к дому. 

Перешагнув связку газет и журналов прямо у порога, 
он встал на первую из шести ступенек, ведущих на крыль- 
цо. Один из сопровождающих мягко обогнал его, стараясь 
не задеть. Пройдя немного вперед, он заглянул сквозь 
стеклянную дверь внутрь дома, что-то шепнул в ларинго- 
фон и отодвинулся в сторону. 

Их подопечный оглянулся, осматриваясь. Судя по все- 
му, ему не хотелось бы встретиться еще с кем-нибудь дос- 
таточно нервным оля того, чтобы произвести на улице в 
эти ранние часы шум, подобный тому, что сейчас создава- 
ла безумная семейка, медленно отползающая по асфальту 
к ближайшему перекрестку. 

Он поднял руку к GBEPHOMY звонку, аккуратно вытянул 
указательный палец и нажал. Внутри дома что-то невнятно 
протарахтело, послышался шум, потом шаги и недоволь- 
ный голос хозяина. Судя по интонациям, он был достаточ- 
но молод, возбужден и недоволен. 

Легкая занавеска, которой была прикрыта дверь изнут- 
ри, отдернулась в сторону; человек на крыльце сделал шаг 
назад, чтобы его было получше видно. Лучи солнца осве- 
тили его; губы хозяина шевельнулись, пытаясь вытолкнуть 
из себя наружу некое подобие фразы "КАКОГО ЧЕРТА...", 
но вместо этого он внезапно поднес руки к лицу, словно 
защищаясь. 

Гость попытался улыбнуться. 

Хозяин закричал и отодвинулся от двери вглубь. Парни 
из эскорта не стали дожидаться, что же произойдет потом - 
они просто открыли дверь, будто в ней вообще не было ни- 
каких замков (только тоненько звякнуло стекло во раме, 
покрываясь невидимой паутинкой трещин). 

Мощная ладонь, разогретая металлом пистолета, легла 
на рот. Еще одна пара рук умело обыскала хозяина, загля- 
нув во все закоулки человеческого тела. 

- Чисто, - сказал старший. Гость вошел в дом, держа ру- 
ки перед собой. 

- Я не собираюсь делать ничего незаконного... - начал 
он. Хозяин, чей рот по-прежнему был закрыт рукой, кив- 
нул; глаза его выражали обратное - он прямо-таки ждал пу- 
ли в голову, да судя по всему, он был бы ей несказанно 
рад. 

- Вы - Даниэль Ламбер? - спросил гость. Поняв, что тот 
вряд ли сумеет что-то сказать, когда у него закрыт рот, он 
дал команду своим парням отпустить хозяина квартиры. 

- Да... - шумно выдохнул человек, когда его освободили 
от цепких объятий секьюрити. - Это я, черт побери... 

И он медленно опустился на пол, сложив по-турецки но- 
ги. Силы оставили его. 

Гость оглянулся в поисках стула, увидел у стены диван, 
подошел к нему и присел. Диван скрипнул, но выдержал. 


- Простите, Даниэль, что мы вот так запросто, без приг- 
лашения... - начал он, постоянно поглаживая карман пид- 
жака, в котором лежали конверты. - Дело не терпит отлага- 
тельств. В моем распоряжении всего два дня, после чего я 
уже не буду принадлежать сам себе. А я такой человек, ко- 
торый не привык оставлять за спиной невыполненную ра- 
боту - тем более, что она мне крайне приятна. 

Ламбер, сидя на полу, удивленно моргал, не в силах 
произнести ни слова. Преданный взгляд хозяина, каза- 
лось, подстегнул гостя к еще большему расположению. Он 
встал с дивана, подошел поближе и опустился перед Лам- 
бером на корточки. 

- Прошу прощенья в очередной раз, - широко улыбнул- 
ся он Даниэлю. - Существует еще одно условие... 

- А какое было первое? - внезапно спросил Ламбер, 
слегка отстранившись - от гостя уж очень слишком сильно 
пахло каким-то дорогим одеколоном. 

- Вы должны были открыть дверь САМИ, - не переставал 
улыбаться собеседник. - Ну да бог с ним - сегодня такой 
день, что меня не интересуют такие мелочи, как гостепри- 
имство. Я к Вам по делу. По важному делу. Пройдемте к 
столу... 

И, не дожидаясь реакции со стороны Ламбера, парни из 
сопровождения подняли его за руки и практически силой 
поволокли следом за своим боссом. 

Перейся из одной комнаты в другую, они оказались в 
помещении, больше напоминающем обрис какой-нибудь 
компьютерной компании. Четыре компа, соединенных в OG- 
ну сеть, находились в углах этой комнаты; в самой середи- 
не стоял какой-то совершенно невероятный ящик, напоми- 
нающий декорации к фильмам о киберпреступниках; ge- 
сятки проводов, растянутых по полу и стенам, довершали 
картину компьютерных джунглей, представляя здесь, в 
этом цифровом мире некое подобие лиан. 

Не ожидая того, что они увидели, все три гостя остано- 
вились на пороге; хозяин дернулся у них в руках, как мари- 
онетка, и бессильно повис. 

- Вы из ЦРУ? - наконец, нашел он в себе силы спросить. 
- Я имею в виду вас, господа, - и он кивнул тем, кто держал 
его за подмышки... 

Те переглянулись, на лицах появилось некое подобие 
улыбки, напоминающей приговор. 

- Нет, Даниэль, - ответил за них босс. - Неужели я могу 
привести с собой что-то подобное? Максимум, на что я спо- 
собен - это парочка агентов ФБР... 

Один из секьюрити хмыкнул; Ламбер на секунду зажму- 
рился, потом открыл глаза и сказал - твердо и, как ему ка- 
залось, абсолютно честно: 

- Это не я. Вы не докажете... 

- В том-то и дело, милейший Даниэль, что это Вы. Я ут- 
верждаю это со стопроцентной гарантией и, знаете, мне 
прямо-таки не терпится Вас похвалить... Вы чудесно выпол- 
нили свою работу. Практически идеально. 

Гость подошел к круглому столу посреди комнаты, на 
котором громоздился сервер Ламбера, аккуратно отодви- 
нул в сторону клавиатуру и несколько изрядно потрепан- 
ных журналов, после чего сел в кресло и закинул ногу на 
ногу. 

Даниэль понял, что пока ему придется постоять. 

- Что Вы имеете в виду? Какую работу? - попытался соп- 
ротивляться он, хотя каким-то десятым чувством понимал, 
что его отследили. Но как, черт побери - ведь все было на 
высшем уровне! 

- Вы просто не понимаете, в какие игры пытаетесь иг- 
рать, мой друг, - сказал человек, покачивая ногой. - Если 
бы Вы видели, при помощи какой техники Вас сумели вы- 
числить, Вы просто отнесли бы все Ваше имущество (чело- 
век обвел насмешливым взглядом окружающую его обста- 
новку) на городскую свалку. Считайте, что Вы делали все 
не сами - Вас привели туда, где Вы работали, Вам помогли 
и подтолкнули. Но не будем лишать Вас радости победы - 
все-таки, что ни говори, идея-то была Ваша... 

Даниэль был в шоке. Судя по всему, на этот раз он по- 
пал по-настоящему - крепко и надолго. Цепкие руки ребят 


по бокам, взгляд босса - сколько раз в своей жизни он ви- 
дел этот взгляд и втайне от всех перед зеркалом подражал 
ему! - все говорило о том, что ждать милостей от судьбы не 
приходится. 

- Зачем вы здесь? - рещился Ламбер на вопрос. - Я дол- 
жен буду пойти с вами? Если можно, не забирайте все 
компьютеры - у меня есть младший брат, любитель всякого 
рода игрушек, он будет очень расстроен... Оставьте хотя 
бы вон ту машину, у окна, - кивнул он в сторону невзрач- 
ной IBM, на мониторе которой были следы кетчупа. - Она в 
сети далеко не самая важная единица, а BOT грасфика Ha 
ней всегда шла выше всяких похвал... 

Босс кивнул. 

- Конечно - именно ее мы и оставим. А также все осталь- 
ное. Лишь бы Вы выполнили мое второе условие, которое 
я так gO сих пор и не озвучил. Неужели Вам не интересно, 
зачем я - Я! - здесь? 

Ламбер кивнул - скорее, обреченно, чем из любопыт- 
ства. Он не верил никому и ничему. Вспоминая, как около 
года назад его отходили дубинкой прямо здесь, посреди 
этой комнаты, только за то, что у него нашли пару пиратс- 
ких дисков - ему просто не виделось впереди ничего свет- 
лого и безоблачного. За то, что он сделал на этот раз, он не 
мог отделаться ни отбитыми почками, ни выбитыми зубами. 
Это Америка. Здесь за такое могут посадить на электричес- 
кий стул... 

- Итак, Вы готовы? - раздался вопрос. 

- Да, конечно, - машинально ответил Ламбер, ожидая 
удара по почкам или выстрела в голову. 

И удар состоялся. 


Даниэль был в шоке. Судя 
по всему, на этот раз он 
попал по настоящему - крепко 

и надолго. 


Босс вынул из внутреннего кармана пиджака два кон- 
верта и положил их перед собой на стол. 

- Это Ваше, - коротко кивнул он в сторону конвертов. - 
Одно условие - никто и никогда не должен узнать, что я 
был у Вас. Иначе... Иначе Вы, Даниэль, очень сильно пожа- 
леете о своем длинном языке. 

Ламбер молчал. Он не понимал ровным счетом ничего 
из того, что сейчас говорилось. Хватка на плечах тем вре- 
менем ослабла; он немного выровнялся, потянул усталую 
спину, захотелось ответить как-нибудь нагло и самоуве- 
ренно. 

Гость поднял руку и остановил эту попытку, которая бы- 
ла просто написана у Даниэля на лице. 

- Успокойтесь, Ламбер. Вы только что заработали де- 
сять тысяч долларов... Разве это не обрадует Вас? Я знаю, 
что последние деньги Вы потратили позавчера в магазине, 
покупая самые дешевые полуфабрикаты. Жизнь склады- 
вается плохо, не так ли? Ну, так радуйтесь тому, что удача, 
наконец-то, Вам улыбнулась! 

Даниэль застыл в недоумении, глядя на конверты, один 
из которых, действительно, был несколько толстоват и мог 
вместить в себя небольшую пачку денег. А деньги, как из- 
вестно, не пахнут и способны решать проблемы самого 
разного свойства... 

- Заработал? - недоверчиво спросил он. - Я? Как? 

- Я, право, в этом ничего не смыслю, - развел руками 
гость. - Хотя, что греха таить, когда-то пытался осилить 
хоть что-то в этом проклятом беспокойном хозяйстве. Но, 
видимо, я и компьютеры - практически невозможное COCeG- 
ство. Вы же превзошли все мои ожидания... Нет, не так. Я 
этого не ожидал. Никто не мог даже предположить этого. 
Вы - гений. Возьмите свои деньги. 

Ламбер почувствовал, что его уже никто не держит. Он 
подошел к столу, недоверчиво посмотрел на гостя, потом 
взял в руки конверты и сразу же понял, что его не обманы- 
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вают - в одном из них действительно были деньги, не стои- 
ло даже заглядывать туда. 

- Если Вы думаете, что все это - не более чем шутка, рас- 
считанная на то, чтобы усыпить Вашу бдительность, то мо- 
жете быть спокойны насчет этого. Запомните лишь одно - 
как только в газетах появится упоминание обо мне в связи 
с визитом к Вам, да и на Вашу улицу вообще (тут он кинул 
взгляд в окно, туда, где на улице малышку Джоан с ее напу- 
ганной мамашей заталкивали в фургон) - Вас ждет смерть. 

- Я понял, - кивнул Ламбер. Честно сказать, он был 
очень напуган. - Можете быть спокойны... 

- Воти хорошо, - согласно постучал пальцами по столу 
босс, встал и направился к двери. - Вы только не тратьте 
сразу много денег - любое преступление оставляет финан- 
совый след. Могут заинтересоваться - соседи, знакомые... 
Коллеги... 

На этом слове он многозначительно подмигнул Ламберу 
и собирался уже выйти, как вдруг замер на полпути и раз- 
вел руками: 

- Послушайте, Даниэль, а разве Вам не интересно, за 
что Вы получили эти деньги? 

- Черт побери, - ответил Ламбер, - именно это мне и хо- 
телось бы выяснить! Насколько я помню, ничего сверхъес- 
тественного за последние пару недель я не совершал, ес- 
ли, конечно, следы моей деятельности не завели вас куда 
подальше этого срока... 

Гость нахмурил лоб, что-то вспоминая, а потом сказал: 

- Хорошо. Я объясню. Такие вещи надо озвучивать - 
жаль, что страна не может знать своих героев в лицо... 

И он вернулся на свое место. 


Проклятые буржуины, итуту них все 
оля человека, все на благо человека, 
- вспомнил он брежневский лозунг, 
раскрывая свою сумку с ноутбуком. 
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Во втором конверте была путевка и билет на самолет. 
Курорт на побережье Атлантики. Такого названия Артем 
не слышал никогда. Залез в энциклопедию - не нашел, ви- 
димо, недавно открыли. Полазил в Интернете, собрал по 
крупицам информацию - понравилось. Несколько фотог- 
расрий самих зданий курорта, вид на океан и пару схем тер- 
ритории он распечатал на хорошей сротобумаге, развесил 
над столом и любовался ими в ожидании рейса, до которо- 
го было четыре дня. 

Несколько раз за баночкой пива он пытался проанализи- 
ровать, насколько его совесть согласна с тем вознагражде- 
нием, которое он получил за свою работу. Выходило, что сог- 
ласна целиком и полностью - и иногда даже шепчет о том, 
что сумма явно занижена. Правда, поездка в Америку цели- 
ком покрывала недостачу в наличных, однако она когда-ни- 
будь завершится, оставив после себя лишь приятные маня- 
щие воспоминания, тогда как доллары несли в себе матери- 
альную независимость на довольно длительный период. 

- Надо же, - сокрушался Артем. - Зря я сразу не обгово- 
рил этот момент - варуг можно было взять стоимость по- 
езаки деньгами... 

Он ради интереса узнал, какова цена его развлекатель- 
ного тура в Америку, включая стоимость перелета - и при- 
шел в состояние отупения. А потом варуг понял - голова-то 
у него осталась на плечах! И там, в Америке, можно будет 
попытаться вернуть те деньги, что он недополучил, взяв 
их этой дурацкой путевкой! 

"Да не такая уж она и дурацкая, - подумал он спустя не- 
которое время. - Если получится - то можно так раскрутить- 
ся!.. Возьму с собой ноутбук, кое-что в голове, кое-что в кар- 
манах, остальное на винте, глядишь - и не зря смотаюсь за 
бугор!" 

И на волне хорошего настроения он провел время, остав- 
шееся до поездки, в подготовке своего хакерского оружия... 


Америка была точно такая же, как и по телевизору. Heo- 
бычным, Ga и то лишь на первый взгляд (а точнее сказать, 
слух), оказалось слышать отовсюду английскую речь. По- 
чему-то именно это было наиболее непривычным и выби- 
вающим из колеи. Казалось - случись что, не к кому будет 
обратиться. С его словарным запасом, ограниченным прак- 
тически лишь компьютерным сленгом, выжить в этом мире 
было довольно трудно - но тут выручили словари разго- 
ворного американского, о которых он совершенно забыл, 
будучи в России, и которые для таких забывчивых, как он, 
продавались в каждом магазинчике возле аэропорта. 

Добравшись с тургруппой до отеля, он глазел по сторо- 
нам и ничем не отличался от тысяч русских туристов, впер- 
вые ступивших на землю Соединенных Штатов. Все было в 
диковинку, все хотелось потрогать, рассмотреть, взять в 
руки, понюхать и еще много чего сделать с окружающими 
тебя вещами, на каждой из которых было написано "Made 
in USA". 

В двухместном номере он оказался один - в группе было 
нечетное количество туристов, и выбор на Артема пал как 
на человека несемейного и не имеющего пары. Он с ра- 
достью согласился на это, надеясь подготовиться к своему 
вторжению в Америку в одиночку, после чего пойти куда- 
нибудь на экскурсию, найти некое подобие компьютерного 
салона и поработать там в свое удовольствие. 

Каково же было его удивление, когда он обнаружил 
вход в Сеть прямо в своем номере! 

- Проклятые буржуины, и тут у них все для человека, все 
на благо человека, - вспомнил он брежневский лозунг, раск- 
рывая свою сумку с ноутбуком. Ему, как всякому человеку, 
связавшему свою жизнь с компьютером, уже было совер- 
шенно все равно, что он находится в стране, в которой ни 
разу не был, и спустя восемь дней тура, улетев назад в Рос- 
сию, он, скорее всего, никогда сюда больше не попадет. Са- 
мым главным сейчас было вернуть деньги, которые неизве- 
стный курьер принес ему в виде билета на самолет. 

Подключившись к Сети, он быстренько прикинул свои 
возможности на местном уровне, размял пальцы над кла- 
виатурой и уже начал вводить команды, как в дверь ти- 
хонько постучали, потом створка приоткрылась, и Артем 
увидел, как к нему в номер заглядывает очень хорошень- 
кая горничная. 

Несколько слов по-английски уверили Артема в том, что 
она просто интересуется, скоро ли он отправится с туристи- 
ческой группой в поездку, и она сможет убрать в номере. 

Парень осмотрел номер, пришел к выводу, что делать 
здесь горничной совершенно нечего, махнул ей рукой - 
дескать, как-нибудь в другой раз - после чего снова вотк- 
нулся глазами в ноутбук. Дверь закрылась. 

Спустя несколько секунд Артем понял, что горничная 
по-прежнему в номере. Она стояла, прислонившись к две- 
ри и пристально глядя на Артема. Он медленно поднял гла- 
за, встретился с ней взглядом и встал с дивана. 

- Чего? - по-русски спросил он ее. - Я же сказал - потом, 
потом. Я работаю, никуда не поеду, ничего мне не надо... 
Вот блин, может, она настучит там кому-нибудь внизу, что 
русский приехал и сразу за компьютер... - шепнул он пос- 
negHee себе под HOC, но девушка услышала. 

- Нет. Не скажу, - произнесла она на довольно-таки пра- 
вильном русском языке, немного напоминавшем речь акте- 
ров, озвучивающих в мультиках американцев. - Мне нужна 
помощь... Простите. Я подумала, что Вы сможете мне ока- 
зать... 

Артем сел обратно на диван. Только этого не хватало! 

- Какую еще помощь? - взывая к небесам, спросил он у 
девушки. - Я приехал заниматься исключительно собой, а 
никак не Вашими проблемами. [т sorry, girl! 

Девушка понимающе кивнула, однако уходить не соби- 
ралась. 

- Вы не хотите узнать, что же мне нужно от Вас? - go- 
вольно настырно сформулировала она вопрос. - Вполне 
возможно, Вы захотите заработать на этом. Я готова запла- 
ТИТЬ... 


- Сколько? - сразу же спросил Артем, мозги сработали 
чуть позже, когда девушка раскрыла рот, чтобы назвать 
сумму. Какого черта я лезу в какую-то сомнительную аван- 
тюру, едва только ступив на американскую землю? Ох уж 
эта русская душа! 

- Я думаю, что располагаю несколькими сотнями долла- 
ров, но дело в том, что сумма может возрасти, причем су- 
щественно, - девушка явно не шутила. Правда, Артема сму- 
щало то, что она слишком уж правильно строила фразы... 

- Ладно, чего надо делать?.. 

..Через час они были с Кристиной на берегу огромного 
водоема, называемого здесь аквапарком. Огромный город 
на воде, занимавший площадь небольшого российского 
поселка, состоял из множества озер, водных аттракционов, 
зоопарка и нескольких зон отдыха. И через весь парк про- 
легала гоночная трасса для скутеров. 

Как стало известно Артему из сбивчивого рассказа 
Кристины, ее парень, Джек, сломал руку вчера во время 
какой-то ниггерской разборки в их квартале. И черт бы с 
ней, с рукой, если бы не необходимость участвовать Cerog- 
ня здесь, на канале, в гонке любителей. 

- Вы хотите, чтобы я занял место Джека? - нахмурив 
брови, спросил Артем. - Да я скутера в глаза не видел! 

- Это очень просто! - возмутилась Кристина. - Вы Korga- 
нибудь водили машину? 

- Конечно, - пожал плечами Артем. - Но не по воде же! 

- Там все то же самое - такие же педали, коробка пере- 
дач, все удобно, все под руками и ногами! - Кристина энер- 
гично жестикулировала, периодически подталкивая Арте- 
ма, когда он застывал, разглядывая очередное водное чу- 
gO американских проектировщиков. - Я скажу, что Вы друг 
Джека, и тогда... 

- А у него что, совсем нет друзей? - удивился Артем. - 
Вот так вот прямо и посадить за руль некого - только парня 
из России, который случайно оказался в номере! А если бы 
в туристической группе приехали одни женщины? Где ло- 
гика? 

- Мы здесь с Джеком недавно, еще не обзавелись 
друзьями, а я так волнуюсь за него, так переживаю! Он го- 
товился к гонке почти две недели! - Кристина щебетала 
без умолку. 

- Что-то Вы недоговариваете, - бурчал на ходу Артем, 
как всякий мужчина, готовый придти на помощь женщине, 
но сомневающийся в цене, смысле и NoBoge. - А если он 
просто не появится на старте - что тогда? Его что, повесят? 
Или, в крайнем случае, сломают вторую руку? 

- Не шутите так, не надо. Понимаете, он кое с кем повз- 
дорил пару дней назад... Кое с кем из тех, с кем придется 
соревноваться. Если он не придет, это будет расценено как 
трусость. Если же он просто проиграет - ну что же, с кем не 
бывает... 

- А как Же... - начал было Артем, но девушка перебила 
его, поняв, о чем речь. 

- Вы наденете снаряжение в специальной кабинке, пос- 
ле чего Вас никто не узнает - перед стартом противники не 
подходят друг к другу. Я прошу Вас - помогите! - и она умо- 
ляюще остановила Артема и рывком повернула к себе, заг- 
лядывая ему в глаза. 

Он покрутил головой, подумал и на всякий случай спро- 
СИЛ: 

- А приз, как я понимаю, денежный? Именно поэтому Вы 
говорили, что сумма может возрасти? 

- Да, - кивнула Кристина. - Что-то около двух тысяч дол- 
ларов. Там еще важный момент играет сфинишное время... 
Я точно не помню, но можно просто приехать в первой 
тройке, чтобы получить пять сотен... 

Это, конечно, было ничто по сравнению с тем, что Артем 
намеревался поиметь с администрации отеля, забравшись 
на их банковский счет, но в нем уже заговорил дух сорев- 
нования. Захотелось попробовать себя в роли гонщика, 
надрать задницу какому-то там самоуверенному америко- 
су, доставшему беднягу Джека, а возможно, и нанявшего 
бродяг, чтобы те покалечили противника. 


Он внимательно посмотрел в глаза Кристины, пытаясь 
найти там хоть какой-то подвох. Ничего обнаружить не уда- 
лось, кроме глубоко спрятанных слез безысходности. 
Именно они-то и подтолкнули парня на последний шаг - он 
махнул рукой и дал проводить себя в маленький домик у 
канала, где Кристина довольно умело нацепила на него 
все принадлежности, необходимые оля того, чтобы управ- 
лять скутером и при этом остаться в живых. 

Больше всего Артему понравился шлем - он с радостью 
упрет его после гонки, чтобы похвалиться потом друзьям 
из далекой России своими достижениями в гоночном спор- 
те. Хотя, с другой стороны, кто ему поверит? Скажут, купил 
в магазине "секонд хэно", а теперь пальцы загибает и лап- 
шу на уши вешает... 

- Слушай, а ты можешь меня на видео снять? Может, тут 
прокат есть? Ну, хотя бы фотоаппарат, блин... 

Артем закусил губу, вспомнив, что цифровик остался в 
номере - идя сюда, он о нем даже не вспомнил. Но Кристи- 
на согласно кивнула и умчалась куда-то по одной ей изве- 
стной тропинке. Ему же оставалось только иоти к Boge и 
занимать место в скутере под номером три. 

Возле стартовой площадки он осмотрелся - кто как себя 
ведет, с какой стороны подходит к этим остроносым глад- 
ким болидам, медленно покачивающимся на мелкой волне 
от легкого ветерка. Пятеро его соперников уже стояли воз- 
ле своих машин, практически не глядя по сторонам; поп- 
равляли шлемы, подтягивали перчатки; подняв стекла, вы- 
тирали потные лица, уставшие от жары. 

Внезапно прозвучал какой-то сигнал, и все они OGHOB- 
ременно направились к скутерам. Сделал несколько шагов 


он с большим трудом готовился 
завершить хотя бы пятым. 


к болиду и Артем, все еще шаря глазами по берегу в поис- 
ках Кристины с видеокамерой. Девушки не было. 

- Не успела, - махнул рукой парень, опустился в мерно 
покачивающееся сиденье, с удовлетворением нашел в 
замке зажигания ключ, под правой рукой нащупал рычаг 
коробки передач, изучил рисунок на рукояти. Ноги нащупа- 
ли какие-то педали, понажимал - легко. Представил, что 
все так же, как в машине - оказалось, что он прав. Коробка 
работала, двигатель завелся с полуслова (он дождался, 
когда это сделает хоть кто-то из соперников). 

С берега что-то прокричала Кристина, занявшая не са- 
мое удачное место где-то на повороте возле шлюзового 
створа, ведущего в служебную протоку. Артем махнул ей, 
она помахала в ответ - в руке была зажата миниатюрная 
видеокамера. 

Это придало Артему уверенности, он поудобнее устро- 
ился в кресле и по сигналу судьи рванул с места. 

Ощущения, конечно, были непривычные, повороты он 
проходил коряво, пару раз попал под хороший душ от бо- 
лее удачливых и подготовленных соперников. Отборный 
русский мат сопровождал его через всю гонку, которую OH 
с большим трудом готовился завершить хотя бы пятым - ну 
чтобы уж совсем не опозориться в глазах Кристины. 

Вот уже впереди финишная пристань... Артем вцепился 
в руль и постарался пройти последний поворот как можно 
более чисто, по памяти окунувшись в атмосферу "Need for 
Speed", ибо больше сравнить ему было не с чем. Волны от 
идущих впереди заставляли его подпрыгивать, как на 
крупной брусчатке; вода оказалась на удивление твердой 
субстанцией на таких скоростях - и ребра, и плечи ныли go 
невозможности, не говоря уже о ногах. 

Позади остался шедший пятым. Артем прижался прак- 
тически к самому рулю, вглядываясь сквозь пелену водя- 
ного тумана вперед - скорее бы уже финиш, да и бог с ни- 
ми, с деньгами! 
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Пока азарт боролся со страхом, конец гонки приближал- 
ся. От двух буев, указывающих место, за которым надо бы- 
ло начинать тормозить, GO финишной пристани было око- 
ло ста метров. Американцы - люди запасливые и любящие 
безопасность... 

Когда Артем пересек сдфинишную черту третьим, сам не 
заметив, когда же он все-таки опередил того, кто отделял 
его от пяти сотен баксов, рука сама потянулась к ключу за- 
жигания, правая нога нажала на тормоз, чтобы выпустить 
подводные крылья... 

Скутер мчался к пристани, будто и не происходило с ним 
ничего, подвластного рукам Артема. Парень подергал 
ключ, едва не сломав его; нога ушла максимально вниз - 
безрезультатно. 

И тутон увидел, что на пристани слишком много лю- 
дей... Слишком много для какого-то провинциального лю- 
бительского заезда. Чертовски много людей... 

Толпа, с любопытством наблюдавшая за сдфинишем гон- 
ки, замерла. Десятки пар глаз впились в скутер, приближа- 
ющийся к ним за считанные секунды. Артем попытался ne- 
ревалиться через борт, чтобы упасть в воду, но что-то там 
не заладилось, какие-то ремешочки зацепились, какие-то 
рычаги стали словно длиннее и острее. 

И когда пристань с разбегающимися по ней из стороны 
в сторону людьми встала перед ним на дыбы, он вспомнил 
на мгновенье репортаж с того перекрестка, на котором он, 
взломав сервер ГИБДД, отключил светофоры, чтобы вы- 
играть спор. Там тоже было что-то похожее... 

Потом полыхнул взрыв, доски пристани разметало в 
разные стороны, похоронив в пламени человек десять-две- 


- Гы превзошел меня, мальчик 
мой. Гак спрогнозировать 
ситуацию я бы не сумел... 


надцать. Уцелевшие выныривали метрах в тридцати-соро- 
ка, разбросанные взрывом. Волна паники постепенно расп- 
ространялась по аквапарку. 

И только хладнокровная Кристина снимала все проис- 
ходящее на видеокамеру, стараясь не упустить ничего. Ее 
репортажа уже ждали... 
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- ...ГЫ великолепен, - сказал учитель, выслушав сжатый 
отчет о происшедшем. - Этот парень, Артем... Просто гений. 
Какое странное словосочетание - "Просто гений..." Но ты, 
мой мальчик - ты выше всяких похвал. Человек в "Волге" - 
кандидат в губернаторы - он так мешал, так мешал... Но ты 
же знаешь, что стоит кого-то убить - и избирательная ком- 
пания проваливается для всех ее участников, ибо в заказе 
начинают обвинять всех и каждого, кто стался в живых. 
Как ты узнал, что подобное стечение обстоятельств BO3- 
можно? И ты вообще предполагал, что конкуренты Ефимо- 
ва за внезапную победу в предвыборной гонке рассчита- 
ются с хакером, да еще так щедро? 

Парень, слушая монолог учителя, скромно улыбался, 
потупив взор. После вопроса он поднял голову и ответил: 
- Вы же сами говорили, учитель, что мы - своего рода 

экстрасенсы, предсказатели... 

Тот покачал головой: 

- Не так. Мы - те, кто может увидеть СЛУЧАЙ. Мы можем 
прогнозировать там, где другие гадают на картах и на ко- 
сфрейной гуще. Мы раскрыли закономерности случайнос- 
тей... Но ты говорил, что у тебя есть для меня сюрприз? 

- Да, учитель. Вы будете приятно удивлены, - парень 
вынул из кармана брелок, воткнул его в порт компьютера и 
включил воспроизведение... 

..Когда на экране пламя взрыва ослепило объектив ка- 
меры, превратив изображение на пару секунда в равномер- 
но залитый светом прямоугольник, учитель нажал паузу. 


- Неужели я видел то, что видел? 

Ученик кивнул. 

- Это был он? 

> Е 

- И теперь... 

= lay 

Учитель встал со своего кресла, сделал несколько ша- 
гов к своему преемнику, взял его за руку и поклонился - 
настолько, насколько позволила его старческая спина. 

- Ты превзошел меня, мальчик мой. Так спрогнозиро- 
вать ситуацию я бы не сумел... У меня даже едва не вырва- 
лась фраза "Но ведь это чистая случайность!" Та самая 
случайность, которая просто обязана была случиться... Мо- 
жешь сесть в мое кресло... Если хочешь. 

Парень покачал головой, поклонился в ответ и поцело- 
вал морщинистую руку своего учителя. 

- Мыеще не такое покажем этому миру, - сказал он, гля- 
дя в глаза старика. - Если Вы задумаетесь на мгновенье, то 
поймете, что цепочка не кончилась. 

Из глаза учителя скатилась скупая слеза... 


жжжжж 


- Помните, Ламбер - случай в аквапарке четыре дня на- 
зад? - гость задал вопрос так, словно Даниэль был с дру- 
гой планеты - эта новость облетела полстраны в OGHO- 
часье. Само собой, Ламбер кивнул. 

- Там погиб кандидат в губернаторы штата. Его сын 
участвовал в гонке скутеров, ради него и его победы все 
это и затевалось. Если бы это были простые парни из уни- 
верситета - никто и никогда бы не стал устраивать беспре- 
цедентное расследование... 

Даниэль слушал, не зная, куда заведет эта речь его 
ГОСТЯ. 

- Когда взрыв снес пристань, на которой отец ждал сво- 
его сына с победой, все подумали, что это террористы, ка- 
микадзе. Но все оказалось не так. Эти катера просто не 
могли разбиться - ибо они управлялись со спутника. Мо- 
жет, я неправильно выражаюсь, но по меньшей мере один 
из катеров, катер сына будущего губернатора, был снаб- 
жен системой безопасности, контролируемой дистанцион- 
но. Я думаю, что все остальные скутеры были такие же... 
Вы понимаете, о чем я? 

У Ламбера затряслись коленки. Он, сам того не замечая, 
в поисках опоры наткнулся на локоть секьюрити и с ра- 
достью ухватился за него. Четыре дня назад он, Даниэль 
Ламбер, в поисках спутникового канала для переправки 
большого объема информации зарезервировал трасфик 
одной из служб, взломанной им как-то мимоходом. И в тот 
момент, когда на канале шла гонка, он отправил информа- 
цию нужным людям - практически полностью перекрыв 
возможность спутника обслуживать скутеры... 

- Тот парень был ни в чем не виноват, - сочувственно 
покачал головой гость. - Что-то там не заладилось при тор- 
можении - спутник должен был перехватить управление и 
остановить его. Этого не произошло. В результате мой са- 
мый главный конкурент в борьбе за пост губернатора Ка- 
лифорнии отправился к праотцам. 

Арнольд Шварценеггер встал со стула, подошел к Лам- 
беру и похлопал его по плечу. 

- Черт возьми, Вы честно заработали эти деньги... Кста- 
ти, во втором конверте - путевка. В Африку. Сафари. Львы, 
много экзотики. Осторожнее там. Но самое главное - осто- 
рожнее здесь. Вы же меня знаете, - усмехнулся он, вспом- 
нив истерику девочки, увидевшей выходящего из лимузи- 
на терминатора. - Лишнее слово - и... 

- "Ире back... - кивнул Ламбер. 

- Вот именно, - сказал Шварценеггер и направился к ма- 
шине. 

Через две недели он стал губернатором Калифорнии. К 
тому времени Ламбера в Африке уже доедали львы... 
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Москва: АБ-групп (095) 745-5175; Акситек (095) 784-7224; Банкос (095) 128-9022; ДЕЛ (095) 250-5536; Дилайн (095) 969-2222; Инкотрейд (095) 176-2873; ИНЭЛ (095) 742-6436; Карин (095) 956-1158; 
Компьютерный салон SMS (095) 956-1225; Компания КИТ (095) 777-6655; Никс (095) 974-3333; ОЛДИ (095) 105-0700; Регард (095) 912-4224; Сетевая Лаборатория (095) 784-6490; 
СКИД (095) 232-3324; Тринити Электроникс (095) 737-8046; Формоза (095) 234-2164; Ф-Центр (095) 472-6104; ЭЛСТ (095) 728-4060; Flake (095) 236-992; Force Computers (095) 775-6655; 
ISM (095) 718-4020; Мет (095) 727-1222; NT Computer (095) 970-1930; R-Style Trading (095) 514-1414; USN Computers (095) 755-8202; ULTRA Computers (095) 729-5255; ЭЛЕКТОН (095) 956-3819; 
ПортКом (095)777-0210; Архангельск: Северная Корона (8182) 653-525; Волгоград: Техком (8612) 699-850; Воронеж: Рет (0732) 779-339; РИАН (0732) 512-412; Сани (0732) 54-00-00; 
Иркутск: Билайн (3952) 240-024; Комтек (3952) 258-338; Краснодар: Игрек (8612) 699-850; Лабытнанги: КЦ ЯМАЛ (34992) 51777; Липецк: Регард-тур (0742) 485-285; 
Новосибирск: Квеста (38322) 332-407; Нижний Новгород: Бюро-К (8312) 422-367; Пермь: Гаском (8612) 699-850; Ростов-на-Дону: Зенит-Компьютер (8632) 950-300; 


Тюмень: ИНЭКС-Техника (3452) 390-036. 


Ничего лишнего 
oyncMaster 173Р — монитор 
без кнопок на передней панели 


TWIN, Программное обеспечение Samsung Magic Tune” позволяет 
с помощью мыши. Ультратонкий экран толщиной всего 2 см вращает 
в любом ракурсе. Нвудивительно, что Samsung является обладателе 
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